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VENDOSI:
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2. Udhézimi Nr. 352, daté 03.03.2015 "Mbi vlerésimin e kufizimeve vertikale." shfugizohet.
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REPUBLIKA E SHQIPERISE
AUTORITETI I KONKURRENCES

UDHEZIM
“MBI KUFIZIMET VERTIKALE”!

! Ky Udhézim éshté pérafruar me Komunikimin e Komisionit Evropian “Udhézime mbi kufizimet vertikale”, (2022/C 248/01),
daté 30.6.2022. Pér efekt plotésie, n€ kété Udhézim jané paraqitur edhe shembujt nga praktika e Komisionit Evropian dhe
jurisprudenca e Bashkimit Evropian.
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I.1.

HYRJE
Qéllimi dhe struktura e kétij Udhézimi

Ky Udhézim pércakton parimet pér vlerésimin e marréveshjeve vertikale dhe praktikave té
bashkérenduara né pérputhje me nenin 4 dhe 5 t€ Ligjit Nr. 9121, dat€ 28.7.2003 “Pér mbrojtjen
e konkurrencés”, i ndryshuar (“Ligji”’) si dhe Rregulloren né fuqi “Pér pérjashtimin né bllok té
kategorive t& marréveshjeve vertikale dhe praktikave té bashkérenduara™ (“Rregullorja”).
Pérveg rasteve kur pércaktohet ndryshe, né két€ Udhézim termi “marréveshje” nénkupton
gjithashtu praktikat e bashkérenduara®.

Ky Udhézim iu vjen n€ ndihmé ndérmarrjeve né kryerjen e njé vlerésimi té pavarur té
marréveshjeve vertikale dhe lehtéson zbatimin e nenit 4 dhe nenit 5 t€ Ligjit (“Neni 4 dhe Neni
57). Megjithaté, ky Udhézim nuk duhet t€ zbatohet né ményré mekanike, pasi ¢gdo marréveshje
duhet té vlerésohet né dritén e fakteve té veta®.

Marréveshjet vertikale mund t€ lidhen pér mallra dhe shérbime t€ ndérmjetme ose
pérfundimtare. Pérvec rasteve kur pércaktohet ndryshe, parashikimet e kétij Udh&zimi duhet t&
zbatohen pér t€ gjitha llojet e mallrave dhe shérbimeve, si dhe pér t€ gjitha rrjedhat e tregut.
Gjithashtu, pérvec rasteve kur pércaktohet ndryshe, termi “pérdorues fundor” pérfshin
ndérmarrjet dhe konsumatorét pérfundimtaré, konkretisht individét qé veprojné pér géllime
jashté tregtisé, biznesit, zanatit apo profesionit té tyre.

Ky Udhézim éshté i strukturuar si mé poshté:

— ky seksion i paré hyrés shpjegon géllimin dhe fushén e zbatimit t& kétij Udhézimi. Ai
shpjegon gjithashtu objektivat e Nenit 4 dhe Nenit 5 t€ Ligjit, ményrén se ato zbatohen pér
marréveshjet vertikale dhe hapat kryesoré né vlerésimin e marréveshjeve vertikale;

— seksioni i dyté ofron njé pasqyré té efekteve pozitive dhe negative t€ marréveshjeve
vertikale. Rregullorja, ky Udhézim dhe zbatimi nga Komisioni né raste individuale
bazohen né€ marrjen né konsideraté t€ kétyre efekteve;

— seksioni i tret€ trajton marréveshjet vertikale qé pérgjith€sisht bien jasht€ fushés sé
zbatimit t€ Nenit 4 t&€ Ligjit. Pavarésisht se Rregullorja nuk zbatohet pér kéto marréveshje,
€shté e nevojshme t€ jepen udhézime mbi kushtet n€ t€ cilat marréveshjet vertikale mund
té bien jashté fushés sé zbatimit t€ Nenit 4 t€ Ligjit;

— seksioni i katért trajton mé tej fushén e zbatimit t& Rregullores, duke pérfshiré shpjegime
mbi "mbrojtjen e sigurt" (safe harbour) t€ vendosur nga Rregullorja dhe pérkufizimin e njé
marréveshjeje vertikale. Ky seksion pérmban gjithashtu udhézime pér marréveshjet
vertikale né ekonominé e platformave online, e cila luan njé rol gjithnjé e mé t&
réndésishém né shpérndarjen e mallrave dhe shérbimeve. Né kété seksion shpjegohen
gjithashtu kufijté e zbatimit t€ Rregullores, si¢ pércaktohet né nenin 3, paragrafi 2, 3 dhe
4 t€ Rregullores. Kjo pérfshin kufizimet specifike q€ zbatohen pér shkémbimin e
informacionit ndérmjet njé furnizuesi dhe njé blerési né skenarét e shpérndarjes sé
dyfishté, n€ pérputhje me nenin 3, paragrafi 5 t€ Rregullores, dhe ato q€ zbatohen pér
marréveshjet qé lidhen me ofrimin e shérbimeve t€ ndérmjetésimit né internet ku ofruesi i
kétyre shérbimeve ka njé funksion hibrid, né pérputhje me nenin 3, paragrafi 6 té
Rregullores. Seksioni i katért shpjegon gjithashtu se si zbatohet Rregullorja né rastet kur

2Ky Udhézim zévendéson udhézimin e méparshém té Autoritetit t& Konkurrencés “Mbi vlerésimin e kufizimeve vertikale”, té
miratuar me Vendimin Nr. 352, daté 3.3.2015 té Komisionit t& Autoritetit té Konkurrencés.

3 Shiko paragrafin 51.

4Komisioni do t& vazhdojé t& monitorojé funksionimin e Rregullores dhe kétij Udhézimi dhe mund ta rishikojé kété Udhézim
né dritén e zhvillimeve t& ardhshme
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nj¢é marréveshje vertikale bie n¢ objektin e njé rregulloreje tjetér té pérjashtimit né bllok,
si¢ pércaktohet n€ nenin 3, paragrafi 7 t€ Rregullores. S€ fundmi, ky seksion pérmban njé
pérshkrim t€ disa llojeve t€ zakonshme t€ sistemeve té shpérndarjes, n€ veganti atyre qé
jané objekt i dispozitave specifike né nenin 5 t€ Rregullores né lidhje me kufizimet e rénda;

— seksioni i pesté trajton pércaktimin e tregjeve pérkatése dhe llogaritjen e pjeséve té tregut,
duke referuar né Udhézimin “Pér pércaktimin e tregut pérkatés™. Kjo éshté e réndésishme
sepse marréveshjet vertikale mund t€ pérfitojn€ nga pérjashtimi né bllok i parashikuar nga
Rregullorja vetém nése pjesét e tregut t€ ndérmarrjeve qé jané palé né marréveshje nuk i
kalojné kufijté e pércaktuar né€ nenin 4 t& Rregullores;

— seksioni i gjashté mbulon kufizimet e rénda t&é pércaktuara né nenin 5 t€ Rregullores dhe
kufizimet e pérjashtuara t€ pércaktuara né nenin 6 t€ Rregullores, duke pérfshiré
shpjegimet se pse kualifikimi si kufizim “i réndé” ose “i pérjashtuar” €shté me réndési;

— seksioni i shtaté pérmban udhézime mbi kompetencat e Autoritetit t&€ Konkurrencés pér té
anuluar ose revokuar pérfitimin nga Rregullorja né raste individuale, né pérputhje me
nenin 51 t&€ Ligjit dhe nenin 7 t€ Rregullores, si dhe udhézime mbi kompetencén e
Komisionit t&¢ Konkurrencés pér t€ miratuar rregullore pér té deklaruar se Rregullorja nuk
do t€ zbatohet, n€ p&rputhje me nenin 8 té Rregullores;

— seksioni i tet€ pérshkruan praktikén e zbatimit nga Komisioni né raste individuale. P&r kété
qéllim, shpjegohet se si marréveshjet vertikale qé nuk mbulohen nga Rregullorja
vlerésohen sipas Nenit 4 dhe Nenit 5 t&€ Ligjit dhe ofrohen udhézime pér lloje té ndryshme
té kufizimeve vertikale t€ zakonshme.

I.2.  Zbatimi i Nenit 4 dhe Nenit 5 té Ligjit pér marréveshjet vertikale

5. Q¢€llimi 1 Nenit 4 t€ Ligjit éshté t€ sigurojé se ndé€rmarrjet nuk pérdorin marréveshje qofté
horizontale apo vertikale® pér té penguar, kufizuar apo shtrembéruar konkurrencén né treg né
dém té konsumatoréve’.

6. Neni 4 zbatohet pér marréveshjet vertikale qé pengojné, kufizojné apo shtrembérojné
konkurrencén né treg, duke ndaluar marréveshjet qé¢ démtojné ndjeshém konkurrencén®. Sé
bashku me Nenin 5, ai mundéson njé kuadér ligjor pér vlerésimin e kufizimeve vertikale®, qé
merr parasysh dallimin ndérmjet efekteve anti-konkurruese dhe pro-konkurruese t&
marréveshjeve té tilla. Megjithat€, ky ndalim nuk zbatohet mbi marréveshjet té cilat plot€sojné
kushtet e Nenit 5 t€ Ligjit, vecanérisht kur marréveshja ofron pérfitime té mjaftueshme pér té
tejkaluar efektet e saj anti-konkurruese.

5 Udhézimi i Autoritetit t&¢ Konkurrencés “Pér pércaktimin e tregut pérkatés”, t& miratuar me Vendimin Nr. 76, daté 7.4.2008
té& Komisionit t& Autoritetit t& Konkurrencés.
¢ Udhézime t& métejshme pér pérkufizimin e “marréveshjes vertikale” sipas kuptimit t& nenit 2, paragrafi 1, pika (a) e
Rregullores jepen né seksionin IV.2 t& kétij Udhézimi.
7 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 21 shkurtit 1973, Europemballage Corporation and Continental
Can Company v Commission, Céshtja 6/72, EU:C:1973:22, paragrafét 25 dhe 26; 17 shkurt 2011, Konkurrensverket v
TeliaSonera Sverige AB, Céshtja C-52/09, EU:C:2011:83, paragrafét 20 deri 24 dhe 18 néntor 2021, SIA “Visma Enterprise”
v Konkurences padome, Céshtja C-306/20, EU:C:2021:935, paragrafi 58 (“Céshtja C-306/20 - Visma Enterprise”).
8 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 13 korrikut 1966, Grundig-Consten and Grundig v Commission
of the EEC, Cé&shtjet e bashkuara 56/64 dhe 58/64, EU:C:1966:41; 30 qershor 1966, Société¢ Technique Miniére v
Maschinenbau Ulm, 56/65, EU:C:1966:38 (“Céshtja 56/65 - Société Technique Miniere™); dhe 14 korrik 1994, Parker Pen v
Commission, Céshjta T-77/92, EU:T:1994:85 (“Céshtja T-77/92 - Parker Pen”).
° Pér zbatimin e Rregullores, neni 2, paragrafi 1, pika b) e Rregullores € pérkufizon njé “kufizim vertikal” si “njé kufizim i
konkurrencés né njé marréveshje vertikale qé bie n€ objektin e nenit 4 t€ Ligjit” Udhézime t&€ métejshme pér marréveshjet
vertikale q€ pérgjithésisht bien jashté objektit t& Nenit 4 t& Ligjit jepen n€ Seksionin III t& kétij Udhézimi.

7



II.
10.

Pavarésisht se nuk ka njé€ vijimési t&€ detyrueshme pér vlerésimin e marréveshjeve vertikale, ky
vlerésim né pérgjithési pérfshin hapat e méposhtém:

sé pari, ndérmarrjet e pérfshira duhet t€ pércaktojné pjesét e furnizuesit dhe blerésit né
tregun pérkatés ku ata shesin dhe blejné pérkatésisht mallrat ose shérbimet e kontratés;

— nése as pjesa e tregut e furnizuesit dhe as ajo e blerésit nuk e kalon pragun prej 30 % té
pjesés sé tregut t& pércaktuar n€ nenin 4 t€ Rregullores, marréveshja vertikale do té
pérfshihet né mbrojtjen e sigurt (safe harbour) sipas kritereve t€ vendosura nga Rregullorja,
me kusht qé marréveshja t€ mos pérmbajé kufizime t€ rénda sipas kuptimit t& nenit 5 té
Rregullores apo ndonjé kufizim t€ pérjashtuar sipas kuptimit t€ nenit 6 t€ Rregullores qé
nuk mund t€ shképutet nga pjesa tjetér e marréveshjes;

— nése pjesa pérkatése e tregut e furnizuesit ose blerésit tejkalon pragun e 30 % apo
marréveshja pérmban njé ose mé shumé kufizime t€ rénda ose kufizime t€ pérjashtuara t&
cilat nuk mund té shképuten, €shté e nevojshme t€ vlerésohet nése marréveshja vertikale
mbulohet nga objekti i Nenit 4 t€ Ligjit;

— nése marréveshja vertikale mbulohet nga objekti i Nenit 4 té Ligjit, éshté e nevojshme t&
analizohet nése ajo plotéson kushtet e pérjashtimit t€ parashikuar nga Neni 5 i Ligjit;

Zhvillimi i1 géndrueshém &shté njé objektiv kryesor shtetéror, sé¢ bashku me digjitalizimin.
Nocioni i géndrueshméris€ pérfshin, por nuk kufizohet né adresimin ¢ ndryshimeve klimatike
(pér shembull, népérmjet reduktimit t€ emetimeve té gazeve serré), kufizimin e pérdorimit t&
burimeve natyrore, reduktimin e mbetjeve dhe promovimin e miréqenies s€ kafshéve.
Marréveshjet vertikale g€ ndjekin objektiva t€ zhvillimit t& géndrueshém nuk jané€ nj€ kategori
e vecanté e marréveshjeve vertikale sipas legjislacionit t€ konkurrencés. Prandaj, kéto
marréveshje duhet t€ vlerésohen duke pérdorur parimet e pércaktuara né két€ Udhézim, duke
marré parasysh edhe géllimin specifik qé ato ndjekin. Pérjashtimi i parashikuar nga neni 3,
paragrafi 1 i Rregullores zbatohet pér marréveshjet vertikale g€ ndjekin objektivat e
géndrueshmérisé dhe digjitalizimit, me kusht qé ato té plotésojné kushtet e Rregullores. Ky
Udhézim pérfshin shembuj pér t& ilustruar vlerésimin e marréveshjeve vertikale qé ndjekin
objektivat e zhvillimit té géndrueshém'’.

Kur njé marréveshje vertikale kufizon konkurrencén sipas kuptimit t€ Nenit 4 t& Ligjit dhe
Rregullorja nuk zbatohet, marréveshja mundet sidoqofté t€ pérmbushé kushtet e pérjashtimit
né€ Nenin 5 té Ligjit. Kjo vlen edhe pér marréveshjet vertikale qé ndjekin objektivat e zhvillimit
té qéndrueshém ose digjitalizimit. Ndérsa Seksioni VIII pérfshin udhézime pér vlerésimin e
marréveshjeve té tilla vertikale né raste individuale, udh€zime t€ tjera mund té jené t&
réndésishme pér t’'u mbajtur né konsideraté, pérfshir€¢ Udhézimet Horizontale, si dhe ¢do
ndryshim t€ ardhshém té tyre. K&éto udhézime, né vecanti, mund t€ ofrojné€ parashikime mbi
rrethanat né té cilat pérfitimet e zhvillimit t€ géndrueshém apo digjital mund t€ merren parasysh
si eficenca cilésore ose sasiore sipas Nenit 5 t€ Ligjit.

EFEKTET E MARREVESHJEVE VERTIKALE

Pér géllim t€ vler€simit t€ marréveshjeve vertikale sipas Nenit 4 dhe Nenit 5 t€ Ligjit dhe
zbatimin e Rregullores, éshté e nevojshme t€ merren parasysh té gjithé parametrat pérkatés té
konkurrencés, si ¢mimet, prodhimi né terma té sasive té produktit, cilésia e produktit,
shuméllojshméria dhe inovacioni. Vlerésimi duhet t€ marré gjithashtu parasysh se marréveshjet
vertikale ndérmjet ndérmarrjeve q€ operojné né nivele t€ ndryshme t€ zinxhirit t€ prodhimit ose
shpérndarjes jané pérgjithésisht mé pak té€ démshme sesa marréveshjet horizontale ndérmjet

10 Shih paragrafét 144 dhe 313.



11.

IL.1.
12.

13.

ndérmarrjeve konkurruese qé furnizojné mallra ose shérbime té zévendésueshme.!' Né parim,
kjo vjen pér shkak té natyrés plotésuese t& aktiviteteve t€ kryera nga palét né njé marréveshje
vertikale, qé pérgjithésisht nénkupton se nga veprimet pro-konkurruese t&€ njérés palé né
marréveshje do té€ pérfitojé pala tjetér e marréveshjes dhe pérfundimisht do t€ pérfitojn€ edhe
konsumatorét. N€ dallim nga marréveshjet horizontale, palét né€ njé marréveshje vertikale kané
tendencé té€ kené njé incentivé pér té€ réné dakord pér gmime mé t€ uléta dhe nivele mé té larta
shérbimi, nga t€ cilat gjithashtu pérfitojné edhe konsumatorét. N&é ményré t€ ngjashme, njé€ palé
né njé marr€veshje vertikale zakonisht nxitet pér té kundérshtuar veprimet e palés tjetér qé
mund t€ démtojné konsumatorét, pasi veprime té tilla zakonisht do t€ zvogélojné gjithashtu
kérkesé€n pér mallrat ose shérbimet e ofruara nga pala e paré. Natyra plotésuese e aktiviteteve
té paléve né njé marréveshje vertikale né nxjerrjen e mallrave ose shérbimeve né treg nénkupton
gjithashtu se kufizimet vertikale ofrojn€ hapésiré mé t€ madhe pér efigenca, pér shembull duke
optimizuar proceset dhe shérbimet e prodhimit dhe shpérndarjes. Shembuj té efekteve t€ tilla
pozitive jané paraqitur n€ Seksionin II.1.

Megjithaté, ndérmarrjet me fuqi tregu, né€ raste t€ caktuara, mund t€ pérdorin kufizime vertikale
pér té ndjekur g€llime anti-konkurruese g€ né€ fund démtojné konsumatorét. Si¢ shpjegohet mé
tej né Seksionin I1.2, kufizimet vertikale mund té ¢ojné n€ ményré té€ dukshme né mbyllje tregu,
zbutje t€ konkurrencés ose marréveshje t€ fshehta. Fuqia e tregut éshté aftésia pér t€ mbajtur
¢mimet mbi nivelet konkurruese ose pér t€ mbajtur prodhimin né terma té sasive t€ produktit,
cilésisé s€ produktit dhe shuméllojshméris€ ose inovacionit nén nivelet konkurruese pér njé
periudhé jo t€ parénd€sishme kohore. Shkalla e fuqisé s€ tregut qé€ kérkohet pér t€ vendosur njé
kufizim té konkurrencés sipas kuptimit t€ Nenit 4 té Ligjit €sht€ mé e vogél se shkalla e fuqisé
sé tregut q€ kérkohet pér konstatimin e njé pozite dominuese sipas nenit 8 t€ Ligjit.

Efektet pozitive

Marréveshjet vertikale mund t€ prodhojné efekte pozitive, duke pérfshiré ¢mime mé t& uléta,
promovimin e konkurrencés sé palidhur me ¢mimin dhe pérmirésimin e cilésisé s€ shérbimeve.
Parashikime t€ thjeshta kontraktore midis njé furnizuesi dhe njé blerési, té cilat pércaktojné
vetém ¢mimin dhe sasin€ e nj€ transaksioni, shpesh mund t€ ¢ojné€ né nivele nén-optimale t&
investimeve dhe shitjeve, pasi ato nuk marrin parasysh eksternalitetet g€ rrjedhin nga natyra
plotésuese e aktiviteteve t€ furnizuesit dhe shpérndarésve té tij. Kéto eksternalitete ndahen né
dy kategori: eksternalitete vertikale dhe eksternalitete horizontale.

Eksternalitetet vertikale lindin sepse vendimet dhe veprimet e marra n€ nivele t€ ndryshme té
zinxhirit té prodhimit ose shpérndarjes pércaktojné aspekte té shitjes s€ mallrave ose
shérbimeve, t€ tilla si gmimi, cilé€sia, shérbimet e lidhura dhe marketingu, té cilat ndikojné jo
vetém né€ ndérmarrjen € merr vendimet, por edhe ndérmarrje té tjera n€ nivele té tjera té
zinxhirit t€ prodhimit ose shpérndarjes. Pér shembull, njé shpérndarés mund t€ mos i marré t&
gjitha pérfitimet e pérpjekjeve t€ tij pér té rritur shitjet, pasi disa nga kéto pérfitime mund té
shkojné tek furnizuesi. Kjo ndodh sepse pér ¢do njési shtesé q€ njé€ shpérndarés shet duke ulur
¢mimin e rishitjes ose duke rritur pérpjekjet e tij pér shitje, furnizuesi pérfiton nése ¢mimi i tij
i shitjes me shumicé tejkalon kostot e tij margjinale t€ prodhimit. Kjo pérfagéson njé
eksternalitet pozitiv qé€ i jepet furnizuesit nga veprimet e shpérndarésit pér rritjen e shitjeve.
Anasjelltas, mund té keté situata ku, nga kéndvéshtrimi i furnizuesit, shpérndarési mund t&
vendosé njé ¢mim shumé té larté'?, mund té béjé pérpjekje té pamjaftueshme pér shitje ose té
dyja s€ bashku.

1 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-306/20 - Visma Enterprise, paragrafi 78.
12 Kjo quhet ndryshe edhe si “problemi i margjinalizimit t& dyfisht&”.
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15.

16.

b)

Eksternalitetet horizontale mund t€ lindin vecan€risht ndérmjet shpérndarésve té té njéjtave
mallra ose shérbime, ku nj€ shpérndarés nuk éshté né gjendje t€ pérvetésojé plotésisht pérfitimet
nga pérpjekjet e tij t& shitjes. Pér shembull, kur shérbimet e para-shitjes pér rritjen e kérkesés
ofrohen nga njé shpérndarés, t€ tilla si késhillat e personalizuara né lidhje me mallra ose
shérbime t€ vecanta, kjo mund té ¢ojé né shitje mé t& larta nga shpérndarésit konkurrues qé
ofrojné té nj&jtat mallra ose shérbime dhe késhtu t€ krijojé incentiva midis shpérndarésve pér
té pérfituar né ményré t€ padrejté (free riding) nga shérbime té kushtueshme té cilat jané ofruar
nga té tjerét. N& njé mjedis shpérndarjeje me shumé kanale, pérfitimi i padrejté (free riding)
mund t& ndodhé midis kanaleve t€ shitjes n€ internet dhe ato fizike, si dhe né t€ dyja drejtimet.
Pér shembull, klientét mund t€ vizitojné€ njé dyqan fizik pér t€ provuar mallrat ose shérbimet
ose pér t€ marré informacione té tjera t€ dobishme mbi t€ cilat bazojné vendimin e tyre pér t€
béré blerjen, por mé pas e porosisin produktin né internet nga njé shpérndarés tjetér. Nga ana
tjetér, klientét mund t€ mbledhin informacion gjaté fazés s€ para-blerjes nga njé dyqan né
internet dhe mé pas té vizitojné njé dyqan fizik, duke pérdorur informacionin qé€ kan€ mbledhur
né internet pér t€ zgjedhur dhe provuar mallra ose shérbime t€ caktuara dhe né€ fund ta blejné
produktin jasht€ internetit n€ njé dyqan fizik. Kur njé pérfitim i till€ i padrejté (free riding)
€shté i mundur dhe kur shpérndarési qé ofron shérbime t& para-shitjes nuk éshté né gjendje té
pérvetésojé plotésisht pérfitimet, kjo mund té ¢ojé né njé ofrim jo optimal t& kétyre shérbimeve
té para-shitjes, qoft€ n€ aspektin e sasisé apo cilésisé.

Né prani té eksternaliteteve té tilla, furnizuesit mund t€ kené incentiva pér t€ kontrolluar disa
aspekte t€ operacioneve t€ shpérndarésve t€ tyre dhe anasjelltas. N& veganti, marréveshjet
vertikale mund t&€ pérdoren pér t’i internalizuar kéto eksternalitete, pér t€ rritur fitimin e
pérbashkét t€ zinxhirit vertikal té furnizimit dhe shpérndarjes dhe, né€ rrethana té caktuara,
mirégenien e konsumatorit.

Megjithése parashikimet e kétij Udhézimi kan€ pér qéllim t€ japin njé pérmbledhje té arsyeve
té ndryshme pér justifikimin e kufizimeve vertikale, ato nuk duhet té€ merren si té plota ose
shteruese. Arsyet q¢ mund té justifikojné zbatimin e kufizimeve té vecanta vertikale pérfshijné:

pér té adresuar problemin e eksternaliteteve vertikale. Vendosja e njé ¢mimi shumé t€ larté nga
shpérndarési, duke mos marré parasysh efektin e vendimeve t€ tij mbi furnizuesin, mund t&€
shmanget me imponimin nga furnizuesi t€ njé ¢mimi maksimal t& rishitjes mbi shpérndarésin.
Né ményré t€ ngjashme, pér té rritur pérpjekjet e shpérndarésit pér shitjet, furnizuesi mund t&€
pérdoré njé shpérndarje pérzgjedhése ose ekskluzive;

pér t€ adresuar problemin e pérfitimit t€ padrejté (free-rider). Pérfitimi i padrejté (free riding)
midis blerésve mund té€ ndodhé né nivelin e shitjes me shumicé ose pakicé€, veganérisht kur nuk
&shté e mundur g€ furnizuesi t€ imponojé kérkesa efektive pér promovimin ose shérbimet mbi
té gjithé blerésit. Pérfitimi i padrejté (free riding) midis blerésve mund t€ ndodhé vetém mbi
shérbimet para-shitjes dhe aktivitete t€ tjera promovuese, por jo mbi shérbimet pas-shitjes, pér
té cilat shpérndarési mund t’i faturojé klientét individualisht. Pérpjekjet para-shitjes mbi té cilat
mund t€ ndodhé pérfitimi i padrejté (fiee riding) mund t€ jené t& rénd€sishme, pér shembull,
kur mallrat ose shérbimet jané relativisht té reja, teknikisht komplekse ose me vleré té larté, ose
kur reputacioni i mallrave ose shérbimeve éshté njé faktor i réndésishém né pércaktimin e
kérkesés pér to'®. Kufizimet né sistemet e shpérndarjes ekskluzive ose pérzgjedhése, ose
kufizime té tjera mund té jené té dobishme pér shmangien ose reduktimin e njé pérfitimi té
padrejté(firee riding). Pérfitimi i padrejté (free riding) mund té ndodhé edhe midis furnizuesve,
pér shembull kur njé prodhues investon né promovim né ambientet e blerésit qé gjithashtu

13 Nése konsumatorét pérfitojné né pérgjithési nga pérpjekjet shtesé promocionale varet nga fakti nése promovimi shtesé
informon dhe bind, dhe késhtu pérfitojn€ shumé klienté té rinj ose kryesisht arrin klientét qé tashmé e diné se ¢faré duan té
blejné dhe pér té cilét promovimi shtesé nénkupton vetém ose kryesisht njé rritje gmimi.
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térheq klienté pér konkurrentét e atij prodhuesi. Kufizimet e natyrés s¢ detyrimeve pér mos
konkurruar mund t€ ndihmojné€ né kapércimin e pérfitimit t€ padrejté (free riding) midis
furnizuesve'*;

c) pér t€ hapur ose hyré né tregje t€ reja. Kur njé furnizues déshiron té€ hyjé né njé treg té ri
gjeografik, pér shembull duke eksportuar né€ njé vend tjetér, kjo mund t€ kérkoj€ investime t&
zhytura t€ vecanta nga shpérndarési pér té vendosur markén né treg. Pér t€ bindur njé
shpérndarés vendas t€ béjé kéto investime, mund té jeté e nevojshme té€ sigurohet mbrojtje
territoriale, né ményré qé€ shpérndarési t€ mund té rikuperoj€ investimet e tij. Kjo mund t&é
justifikojé kufizimin e shpérndarésve t€ vendosur né tregje t€ tjera gjeografike nga shitja né
tregun e ri (Shiko gjithashtu paragrafét 118, 136 dhe 137). Ky &éshté njé rast i vecanté qé€ lidhet
me problemin e pérfitimit t€ padrejté (firee riding) t€ pérmendur né pikén b);

d) pér t€ adresuar problemin e pérfitimit t€ padrejté (free-rider) né€ certifikim. Né disa sektoré, disa
shpérndarés kané nj€ reputacion pér mbajtjen vetém t€ mallrave cilésore ose ofrimin vetém t&
shérbimeve cil€sore (t€ ashtuquajturit “shpérndarés premium’). N& njé rast té till€, shitja pérmes
kétyre shpérndaré€sve mund t€ jeté thelb&sore, vecanérisht pér njé€ hedhje té suksesshme né treg
té nj€ produkti té ri. Nése furnizuesi nuk mund té sigurojé qé shpérndarja e produkteve té tij t&
kufizohet te kéta shp&rndarés premium, ai rrezikon t€ mos listohet nga kéta shpérndarés. Né njé
skenar té tillé, pérdorimi i shpérndarjes ekskluzive ose pérzgjedhése mund té jeté i justifikuar;

e) pér t€ adresuar problemin e mbajtjes pezull (hold up). Qofté furnizuesi ose blerési mund té kené
nevojé té béjné investime sipas t€ marrédhénies specifike (pér shembull né pajisje ose trajnime
specifike) té cilat jané investime té zhytura dhe kané pak ose aspak vleré jashté marrédhénies
specifike vertikale. Pér shembull, njé prodhuesi komponentésh mund t’i duhet t€ ndértojé
makineri specifike pér t€ pérmbushur kérkesat e njérit prej klientéve t€ tij, por kéto makineri
mund té jené t&€ papérshtatshme pér t’u pérdorur né lidhje me klientét e tjeré dhe mund té jeté e
pamundur pér t’i rishitur. Né mungesé té njé marréveshjeje, pala investuese do ta gjejé veten
né njé pozicion t€ dobét negocimi pasi t€ keté béré€ investimin specifik pér marrédhénien, pasi
rrezikon t€ “mbahet pezull” (hold-up) gjaté negociatave me partnerin e saj tregtar. Kércénimi i
njé pengese té tillé oportuniste t€ mbajtjes pezull (hold-up) mund t€ cojé n€ investime sub-
optimale nga pala investuese. Marréveshjet vertikale mund t€ eliminojné hapé€sirén p€r mbajtjen
pezull (hold-up) (vecanérisht kur investimi mund t€ kontraktohet ploté€sisht dhe mund t&€
parashikohen t€ gjitha kontigjencat e ardhshme) ose mund t€ zvogé€lojné hapésirén pér mbajtje
pezull (hold-up). Pér shembull, detyrimet pér té mos konkurruar, detyrimi sasior, ose furnizimi
ekskluziv mund t€ zvogélojné problemin e mbajtjes pezull (hold-up) kur investimi pér
marrédhénien specifike kryhet nga furnizuesi, ndérsa shpérndarja ekskluzive, caktimi ekskluziv
i klienté€ve ose furnizimi ekskluziv mund t€ zvogélojé problemin e mbajtjes pezull (hold-up)
kur investimi €shté béré€ nga blerési;

f) pér té adresuar problemin specifik t&€ mbajtjes pezull (hold-up) qé mund té lindé€ kur ka njé
transferim t€ njohurive praktike (know-how) thelbésore. Ofruesi i njohurive praktike mund té
mos déshirojé qé njohurité praktike té pérdoren nga ose n€ pérfitim t€ konkurrentéve t€ tij, pér
shembull né franchising. Pér aq koh€ sa njohurité praktike nuk ishin lehtésisht t€ disponueshme
pér blerésin dhe jané thelbésore dhe t€ domosdoshme pér zbatimin e marréveshjes, njé
transferim 1 tillé mund t€ justifikojé njé kufizim pér t€ mos konkurruar, i cili né pérgjithési do
té binte jashté Nenit 4 t& Ligjit né raste té tilla;

14 Shih né veganti pérkufizimin e “detyrim pér t& mos konkurruar” né nenin 2, paragrafi 1, pika f) t& Rregullores, mbi té cilin
jepen udhézime né Seksionin VI.2 t& kétij Udhézimi, dhe udhézimet pér “marké t€ vetme” t& dhéné n€ Seksionin VIII.2 t&
kétij Udhézimi.
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2)

h)

17.

I1.2.

18.

19.

pér té arritur ekonomité e shkallés né shpérndarje. Pér t€ shfrytézuar ekonominé e shkallés dhe
pér té pasur njé ¢mim mé té ulét t€ shitjes me pakicé pér mallrat ose shérbimet e tij, prodhuesi
mund t€ déshirojé t€ pérqendrojé rishitjen e mallrave ose shérbimeve t€ tij né njé numér té
kufizuar shpérndarésish. Pér ta béré kété, prodhuesi mund té pérdoré shpérndarjen ekskluzive,
detyrimin sasior né formén e njé kérkese pér blerje minimale, shpérndarjen pérzgjedhése qé
p€rmban njé kérkes€ minimale pér blerje ose furnizimin ekskluziv;

pér t€ siguruar uniformitetin dhe standardizimin e cilésis€. Njé kufizim vertikal mund t&
ndihmojé né krijimin ose promovimin e imazhit t€ markés, duke vendosur njé masé té caktuar
uniformiteti dhe standardizimi t€ cilésis€ tek shpérndarésit. Kjo mund té mbrojé reputacionin e
markeés, t€ rrisé aft€siné térheqése t&€ mallrave ose shérbimeve né fjalé pér pérdoruesit fundoré
dhe t& rris¢ shitjet. Njé standardizim i tillé mund t€ arrihet, pér shembull, népérmjet
shpérndarjes pérzgjedhése ose franchising;

pér té€ adresuar t&€ metat e tregut t€ kapitalit. Ofruesit e kapitalit si bankat dhe tregjet e kapitalit
mund t€ ofrojné kapital n€ ményré sub-optimale kur kan€ informacion té€ paploté mbi aftésiné
paguese té huamarrésit ose kur ka njé bazé t€ pamjaftueshme pér t€ siguruar kredin€. Blerési
ose furnizuesi mund t€ ket€ informacion mé t€ mir€ dhe mund t€ jeté né gjendje, népérmjet njé
marrédhénieje ekskluzive, té marré siguri shtes€ pér investimin e tij. Kur furnizuesi i jep blerésit
hua, kjo mund t€ ¢ojé n€ vendosjen e njé detyrimi pér t€ mos konkurruar ose detyrim sasior
ndaj blerésit. Kur blerési i jep hua furnizuesit, kjo mund té jeté arsyeja pér vendosjen e
furnizimit ekskluziv ose detyrimit sasior ndaj furnizuesit.

Ekziston njé€ shkallé e madhe e zévendésueshmérisé midis kufizimeve té ndryshme vertikale,
qé do t€ thot€ se i njéjti problem i paefektshméris€ mund té zgjidhet duke pérdorur kufizime t&
ndryshme vertikale. Pér shembull, mund té jet€¢ e mundur t€ arrihen ekonomité e shkall€s né
shpérndarje duke pérdorur shpérndarjen ekskluzive, shpérndarjen pérzgjedhése, detyrimin
sasior ose furnizimin ekskluziv. Megjithaté, efektet negative né konkurrencé mund té
ndryshojné ndérmjet kufizimeve t€ ndryshme vertikale. Kjo merret parasysh kur
domosdoshméria vlerésohet sipas Nenit 5 té Ligjit.

Efektet negative

Efektet negative né treg q&é mund t€ rezultojn€ nga kufizimet vertikale dhe t€ cilat Ligji synon
t’1 parandalojé jané, né veganti:

mbyllja anti-konkurruese e tregut pér furnizuesit ose blerésit e tjer€, duke ngritur pengesa né
hyrje ose zgjerim;

zbutja e konkurrenc€s ndérmjet furnizuesit dhe konkurrentéve t€ tij dhe/ose leht€simi i
marréveshjeve t€ fshehta té qarta ose t€ heshtura ndérmjet furnizuesve konkurrues, shpesh té
referuara si reduktim i konkurrencés ndérmjet markave;

zbutja e konkurrencés midis blerésit dhe konkurrentéve té tij ose lehtésimi i marréveshjeve t&
fshehta té qarta ose t€ heshtura midis blerésve konkurrues, shpesh i referuar si reduktim i
konkurrencés brenda markés kur ka t€ b&jé me shpé€rndarésit e mallrave ose shérbimeve té t€
njéjtit furnizues'.

Mbyllja e tregut, zbutja e konkurrencés dhe marréveshjet e fshehta né nivel furnizuesi mund té
démtojné konsumatorét, né veganti nga:

15 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Sa i pérket nocioneve t€ marréveshjeve té fshehta té qarta ose t€ nénkuptuara
shih vendimin e 31 marsit 1993, Ahlstrdm Osakeyhtié and Others v Commission, Céshtje t€ bashkuara C-89/85, C-104/85, C-
114/85, C-116/85, C-117/85 dhe C-125/85 to C-129/85, EU:C:1993:120.
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22.

II1.

IIL.1.

23.

24.

25.

rritja e gmimeve € u ngarkohen blerésve t€ mallrave ose shérbimeve, gjé q€ mund t€ ¢ojé né
¢mime mé t€ larta t€ shitjes me pakicé;

kufizimi i zgjedhjes s€ mallrave ose shérbimeve;
ulja e cilésis€ s€ mallrave ose shérbimeve;
reduktimi i inovacionit ose shérbimit né nivel furnizuesi.

Mbyllja e tregut, zbutja e konkurrencés dhe marréveshjet e fshehta né nivel shpérndarési mund
té démtojné konsumatorét, n€ vecanti nga:

rritja e gmimeve t€ shitjes me pakicé t& mallrave ose shérbimeve;

kufizimi i zgjedhjes s€ kombinimeve ¢mim-shérbim dhe formatet e shpérndarjes;
uljen e disponueshmérisé dhe cilésisé s€ shérbimeve té shitjes me pakicé;

ulja e nivelit t& inovacionit né nivelin e shpérndarjes.

Njé reduktim i konkurrencés brenda markés (d.m.th., konkurrenca ndérmjet shpérndarésve té
mallrave ose shérbimeve té t€ njéjtit furnizues) né vetvete nuk ka gjasa t€ ¢ojé né efekte
negative pér konsumatorét nése konkurrenca ndérmjet markave (d.m.th. konkurrenca midis
shpérndarésve té mallrave ose shérbimeve té furnizuesve té ndryshém) éshté e forté!s. Né
vecanti, né tregjet ku shitésit individualé me pakicé shpérndajné markén(at) e vetém njé
furnizuesi, njé reduktim i konkurrencés ndérmjet shpérndarésve t€ sé nj&jté€s marké do t& ¢ojé
né njé reduktim t€ konkurrenc€s brenda markés midis kétyre shp€rndar€sve, por mund t€ mos
keté nj€ efekt negativ n€ konkurrencén ndérmjet shp€rndarésve né pérgjithési.

Efektet e mundshme negative t€ kufizimeve vertikale pérforcohen kur disa furnizues dhe blerés
té tyre organizojné tregtin€ e tyre n€ ményré t€ ngjashme, duke cuar né€ té ashtuquajturat efekte
kumulative'”.

MARREVESHJET VERTIKALE TE CILAT BIEN PERGJITHESISHT JASHTE
FUSHES SE ZBATIMIT TE NENIT 4(1) TE LIGJIT

Marréveshjet me réndési té vogél dhe marréveshjet e ndérmarrjeve té vogla dhe té
mesme

Pérpara se t€ trajtohet fusha e zbatimit e Rregullores, zbatimi i saj dhe né ményré t&
pérgjithshme vlerésimi i marréveshjeve vertikale sipas Nenit 4 dhe Nenit 5 té Ligjit, Eshté e
réndésishme t€ theksojmé se Rregullorja zbatohet vetém pér marréveshjet qé pérfshihen bien
brenda objektit t€ Nenit 4 t€ Ligjit.

Marréveshjet g€ nuk kufizojn€ né ményre té konsiderueshme konkurrencén (marréveshje t&
réndgEsisé s€ voggl) bien jashté fushés sé Nenit 4(1) té Ligjit. Komisioni ka dhéné udhézime pér
marréveshjet me réndési t€ vogél né vecanti népérmjet Rregullores “Pér marréveshjet me
réndési t€ vogél” miratuar me vendimin e Komisionit t€ Autoritetit t&€ Konkurrencés nr. 203,
daté 08.11.2011 (“Rregullorja De Minimis”). Ky Udhézim nuk ndikon né parashikimet e
Rregullores De Minimis, as né udhézime t€ ardhshme t€ Autoritetit t€ Konkurrencés né€ kété
drejtim.

Si¢ éshté parashikuar né nenin 7 t& Ligjit pér Mbrojtjen e Konkurrencés dhe nenin 4 té
Rregullores De Minimis, mund té pérjashtohen nga zbatimi i Nenit 4(1) ato marréveshje, té

16 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi né Céshtjen C-306/20 - Visma Enterprise, paragrafi 78.
17 Efektet kumulative anti-konkurruese né ményré té veganté mund t& justifikojné anulimin ose revokimin e pérfitimit té
Rregullores, shiko Seksionin VII.1 t& kétij Udhézimi.
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b)
26.

27.

28.

II1.2.
2.1
29.

30.

cilat nuk e kufizojné ndjeshém konkurrencén né treg, né rast se pjesa e tregut e té gjitha
ndérmarrjeve s€ bashku, pjes€marrése né€ két€ marréveshje, nuk tejkalon:

10 % t€ tregut pérkatés, ku pjes€marrésit jan€ konkurrenté aktualé ose potencialé;
15 % té tregut pérkatés, ku pjes€marrésit nuk jan€ konkurrenté aktualé ose potencialé.

Né rast pamundésie té klasifikimit t€ marréveshjes si marréveshje ndérmjet konkurrentéve ose
jo-konkurrentéve, atéheré &éshté i zbatueshém kriteri i pjesés s¢ tregut prej 10 %. Kur
konkurrenca né tregun pérkatés, kufizohet nga efekti kumulativ i njé marréveshjeje pér shitjen
e produkteve t€ ofruara nga ndérmartje té ndryshme, pjesa e tregut reduktohet n€ 5 %, si pér
marréveshjet ndérmjet konkurrent€ve ashtu edhe pé€r marréveshjet ndérmjet jo-konkurrentéve.

Pér mé tepér, nuk ka asnjé prezumim se marréveshjet vertikale t€ lidhura nga ndérmarrjet q&
kané njé pjesémarrje t&€ pérgjithshme né treg mbi 10 % automatikisht bien brenda fushés sé
Nenit 4 t& Ligjit. Ato duhet t€ vlerésohen né kuadrin e tyre ligjor dhe ekonomik. N& Seksionin
VIII t€ kétij Udhézimi jepen kritere pér vlerésimin individual t€ marréveshjeve té tilla.

Marréveshjet vertikale ndérmjet ndérmarrjeve t€ vogla dhe t€ mesme (“NVM”) rrallé€heré
kufizojn€ né€ ményré t€ konsiderueshme konkurrencén sipas Nenit 4 t& Ligjit, pérvec rasteve
kur ato pérfshijné kufizime té konkurrencés sipas objektit sipas kuptimit t€¢ Nenit 4 t€ Ligjit.
Prandaj, marréveshjet vertikale ndérmjet NVM né pérgjith&si bien jashté objektit t& Nenit 4(1)
té Ligjit.
Marréveshjet e agjencisé

Marréveshjet e agjencisé qé bien jashté fushés sé zbatimit té Nenit 4(1) té Ligjit

Njé agjent €shté nj€ person juridik ose fizik t€ cilit i ésht€ dhéné tagri pér t€ negociuar dhe/ose
pér t€ lidhur kontrata né emér t€ njé personi tjetér (“porositési”), qoft€ n€ emrin e veté agjentit
ose né emér t& porositésit, pér blerjen e mallrave ose shérbimeve nga porositési ose shitjen e
mallrave ose shérbimeve té ofruara nga porositési.

Neni 4 i Ligjit zbatohet pér marréveshjet midis dy ose mé shumé ndérmarrjeve. Né rrethana t&
caktuara, marrédhénia midis njé agjenti dhe porositésit té tij mund té karakterizohet si njé
marrédhénie ku agjenti nuk vepron mé si njé operator ekonomik i pavarur. Kjo ndodh kur
agjenti nuk merr pérsipér rreziqe financiare ose tregtare t€ réndé€sishme né lidhje me kontratat
e lidhura ose t€ negociuara né emér té porositésit, si¢ shpjegohet mé tej né paragrafét 31-34'8,
Né kété rast, marréveshja e agjencisé bie plotésisht ose pjesérisht jashté fushés sé zbatimit t&
Nenit 4(1) té Ligjit'"®. Duke gené se kjo pérbén njé pérjashtim nga zbatimi i pérgjithshém i Nenit
4 dhe Nenit 5 pér marréveshjet midis ndérmarrjeve, kushtet pér kategorizimin e njé
marréveshjeje si marréveshje agjencie qé bie jashté fushés s€ zbatimit té Nenit 4(1) t€ Ligjit
duhet t€ interpretohen né ményré strikte. Pér shembull, ésht€¢ mé pak ¢ mundur gé njé
marréveshje agjencie té kategorizohet si jashté fushés sé zbatimit t€ Nenit 4(1) t€ Ligjit kur
agjenti negocion dhe/ose pérfundon kontrata né emér t€ njé numri t€ madh porositésish.*
Kualifikimi g€ i jepet marréveshjes nga palét ose nga ligji nuk éshté i réndésishém pér kéte
kategorizim.

18 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 15 shtatorit 2005, DaimlerChrysler v Commission, Céshtja T-325/01,
EU:T:2005:322 (kétu e mé tej “Céshtja T-325/01 - DaimlerChrysler v Commission™); 14 dhjetorit 2006, Confederacion Espanola
de Empresarios de Estaciones de Servicio v CEPSA, Céshtja C-217/05, EU:C:2006:784; dhe 11 shtatorit 2008, CEPSA Estaciones
de Servicio SA v LV Tobar e Hijos SL, Céshtja C-279/06, EU:C:2008:485.

19 Shiko Seksionin I11.2.2 t& kétij Udhézimi pér sa i pérket dispozitave t& marréveshjes sé agjencisé q&é mund t€ pérfshihen né
objektin e Nenit 4(1) té Ligjit.

20 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimii 1 tetorit 1987, ASBL Vereniging van Vlaamse Reisbureaus contre
ASBL Sociale Dienst van de Plaatselijke en Gewestelijke Overheidsdiensten, Céshtja 311/85, EU:C:1987:418, paragrafi 20.
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31.

b)

32.

33.

b)

d)

Ekzistojné tre lloje té rrezigeve financiare ose tregtare q¢ jané materiale pér kategorizimin e njé
marréveshjeje si njé marréveshje agjencie qé bie jashté objektit t€ Nenit 4(1) té Ligjit:

rreziget specifike t€ njé kontrate, té cilat lidhen drejtpérdrejt me kontratat e lidhura dhe/ose té
negociuara nga agjenti né emér t€ porositésit, si¢ €shté financimi i aksioneve;

rreziqet q€ lidhen me investimet né njé treg specifik. Kéto jané investime t€ kérkuara
posacérisht pér llojin e aktivitetit pér té cilin agjenti éshté caktuar nga porositési, pra, ato té cilat
duhen pér t’i mundésuar agjentit t€ lidhé dhe/ose t€ negociojé njé lloj kontrate specifike.
Investime té tilla zakonisht jané investime té zhytura, q€ do té thoté se me largimin nga ajo
fushé e caktuar e veprimtaris€ investimi nuk mund t€ pérdoret pér aktivitete t€ tjera ose té shitet
pa njé humbje té konsiderueshme;

rreziget € lidhen me aktivitete t€ tjera t€ nd€rmarra né t€ njéjtin treg produkti, né masén qé
porositési kérkon g€, si pjesé e marrédhénies s€ agjencisé, agjenti t€ ndérmarré aktivitete té tilla
jo si agjent n€ emér t& porositésit, por me rrezik pér veté agjentin.

Njé marréveshje do t& kategorizohet si njé marréveshje agjencie qé bie jashté objektit t&€ Nenit
4(1) t&€ Ligjit kur agjenti nuk mbart asnjé nga llojet e rrezikut t€ renditur né paragrafin 31 mé
sipér ose kur i mbart kéto rreziqe vetém né njé masé t€ pakonsiderueshme. Réndésia e ¢do
rreziku té tillé t€ marré pérsipér nga agjenti né€ pérgjithési duhet t€ vlerésohet duke iu referuar
shpérblimit t€ fituar nga agjenti pér ofrimin e shérbimit té agjencisé, pér shembull komisioni 1
tij dhe jo duke iu referuar t€ ardhurave t€ krijuara nga shitja e mallrave ose shérbimeve t&
mbuluara nga marréveshja e agjencis€. Megjithaté, rreziget qé lidhen me veprimtaring e ofrimit
té shérbimeve té agjencisé, t€ tilla si rreziku qé t€ ardhurat e agjentit t€ varen nga suksesi i tij si
agjent ose investimet e pérgjithshme pér shembull né ambiente ose personel gé¢ mund té
pérdoret pér ¢do lloj aktiviteti, n€ pérgjithési nuk jané materiale pér vlerésimin.

Né dritén e sa mé sipér, njé marréveshje né€ pérgjithési do té kategorizohet si njé marréveshje
agjencie g€ bie jashté objektit t&€ Nenit 4(1) t& Ligjit kur ekzistojné té gjitha kushtet e
méposhtme:

agjenti nuk pérfiton pronési t€ mallit t€ bleré ose t€ shitur sipas marréveshjes sé agjencisé dhe
nuk i furnizon veté shérbimet e blera ose t€ shitura sipas marréveshjes sé€ agjencisé. Fakti q&
agjenti, pér njé periudhé t€ shkurtér kohore, pérkohésisht, t&€ mund t€ fitojé mallrat e kontratés
ndérkohé g€ i shet ato né emér t& porositésit, nuk pérjashton ekzistencén e njé marréveshje
agjencie g€ bie jashté objektit t& Nenit 4(1) t€ Ligjit, me kusht qé agjenti t€ mos pérballojé
ndonjé kosto ose rrezik né lidhje me transferimin e pronés;

agjenti nuk kontribuon né kostot g€ lidhen me furnizimin ose blerjen e mallrave ose shérbimeve
té kontratés, duke pérfshiré kostot e transportit té mallrave. Kjo nuk e pengon agjentin té kryejé
shérbimin e transportit, me kusht qé shpenzimet t€ mbulohen nga porositési;

agjenti nuk mban me kostot ose nén rrezikun e tij stokun e mallrave t& kontratés, duke pérfshire¢
koston e financimit t€ stokut dhe koston e stokut t€ humbur. Agjenti duhet té jet€ n€ gjendje t’i
kthejé mallrat e pashitura porositesit pa pages€, pérvec rastit kur agjenti ésht€ me faj, pér
shembull, sepse ai nuk respekton masat e arsyeshme té siguris€ ose kundér vjedhjes pér té
shmangur humbjet e stokut;

agjenti nuk mban pérgjegjési pér mospérmbushjen e kontratés nga klientét, me pérjashtim t&
humbjes sé komisionit té agjentit, pérveg rastit kur agjenti ka faj (pér shembull, moszbatimi i
masave t€ arsyeshme té siguris€ ose kundér vjedhjes ose moszbatimi i masave t€ arsyeshme pér
té raportuar vjedhjen tek porositési ose policia ose pér t’i komunikuar porositésit t€ gjithé
informacionin e nevojshém qé disponon pér besueshmériné financiare té klientit);
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2

h)

34.

35.

agjenti nuk mban pérgjegjési pérballé klientéve ose paléve té tjera té treta pér humbjen ose
démtimin gjaté furnizimit t€ mallrave ose shérbimeve, pérveg rastit kur ai shté me faj;

agjenti nuk &sht€ i detyruar, drejtpérdrejt ose térthorazi, t€ investojé né promovimin e shitjeve,
duke pérfshiré kontributet né buxhetin e reklamimit t€ porositésit ose né aktivitetet reklamuese
ose promovuese qé lidhen posagérisht me mallrat ose shérbimet e kontratés, pérveg rasteve kur
kéto kosto rimbursohen plotésisht nga porositési;

agjenti nuk bén investime specifike t& tregut n€ pajisje, ambiente, trajnime t€ personelit ose
reklama, té tilla si depozita magazinimi t€ benzinés né rastin e shitjes me pakicé té benzinés,
softueré specifiké pér shitjen e policave té sigurimit né rastin e agjentéve té sigurimit, ose
reklamat né€ lidhje me rrugét ose destinacionet né rastin e agjentéve t&€ udhétimit qé shesin
fluturime ose akomodim né hotel, pérvec rasteve kur kéto kosto rimbursohen plotésisht nga
porositési;

agjenti nuk ndérmerr aktivitete t€ tjera brenda té€ njéjtit treg produkti t€ kérkuara nga porositési
sipas marrédhénies s€ agjencisé (pér shembull, dorézimi i mallrave), pérveg rasteve kur kéto
aktivitete rimbursohen plotésisht nga porositési.

Ndérsa lista e pércaktuar né paragrafin 33 éshté jo shteruese, kur agjenti mbart njé ose mé
shumé nga rreziget ose kostot e pérmendura né paragrafét 31-33, marréveshja ndérmjet agjentit
dhe porositésit nuk do té kategorizohet si njé marréveshje agjencie q€ bie jashté objektit té
Nenit 4(1) t& Ligjit>!. Rreziku duhet té vlerésohet rast pas rasti dhe né lidhje me realitetin
ekonomik té situatés dhe jo formés ligjore té marréveshjes. Pér arsye praktike, analiza e rrezikut
mund té fillojé me vler€simin e rrezigeve specifike t€ kontratés. Nése agjenti mbart rreziqe
specifike t€ kontratés té cilat nuk jané té€ papérfillshme, kjo do t€ mjaftojé pér té arritur né
pérfundimin se agjenti €shté njé shpérndarés i pavarur. Nése agjenti nuk mbart rrezige specifike
té kontratés, atéheré do t€ jeté e nevojshme t€ vazhdohet analiza duke vlerésuar rreziget qé
lidhen me investimet specifike té tregut. Sé fundi, nése agjenti nuk mbart ndon;jé rrezik specifik
pér kontratén ose ndonjé rrezik né lidhje me investimet specifike t€ tregut, mund té duhet t&
merren parasysh rreziget qé lidhen me aktivitete té tjera t€ kérkuara si pjesé e marrédhénies sé
agjencis€ brenda té njéjtit treg produkti.

Porositési mund t€ pérdoré metoda t€ ndryshme pér t€ mbuluar rrezikun dhe kostot pérkatése,
pér aq kohé sa kéto metoda sigurojné qé agjenti t&€ mos mbajé ndon;jé rrezik t€ réndésishém t&
llojeve t€ pércaktuara né paragrafét 31-33. Pér shembull, porosit€si mund t€ zgjedhé té
rimbursojé saktésisht kostot e mbartura, ose mund t€ mbulojé kostot né formén e njé shume té
pércaktuar fikse, ose mund t’i paguajé agjentit njé pérqindje fikse t€ t€ ardhurave t€ gjeneruara
nga shitja e mallrave ose shérbimeve sipas marréveshjes sé agjencisé. Pér t€ siguruar qé té gjitha
rreziget dhe kostot pérkatése t€ mbulohen, metoda e pérdorur nga porositési duhet t’i lejojé
agjentit t€ dallojé lehtésisht midis shumave té€ destinuara pér t€ mbuluar rreziget dhe kostot
pérkatése dhe shumave té tjera t€ paguara agjentit, pér shembull, t€ destinuara pér t€ shpérblyer
agjentin pér ofrimin e shérbimeve t€ agjencisé. Pérndryshe, agjenti mund t€ mos jeté né gjendje
té verifikoj€ nése metoda e zgjedhur nga porositési mbulon kostot e tij. Mund té jeté gjithashtu
¢ nevojshme t€ sigurohet njé metodé e thjeshté pér agjentin qé té deklarojé dhe t& kérkojé
rimbursimin e ¢do kostoje g€ tejkalon shumén e pércaktuar fikse ose pérqgindjen fikse. Mund t&
jeté gjithashtu e nevojshme g€ porositési t&€ monitorojé né ményré sistematike ¢do ndryshim né
kostot pérkatése dhe té pérshtaté shumén fikse ose pérgindjen fikse né pérputhje me rrethanat.
Neé rastet kur kostot pérkatése rimbursohen né€ formén e nj€ pérqindjeje t€ ¢gmimit t€ produkteve
té shitura sipas marréveshjes s€ agjencisé, porositési duhet gjithashtu t€ marré parasysh faktin

21 Shih gjithashtu paragrafin 192. Né veganti, sipas njé marréveshjeje agjencie qé bie né objektin e Nenit 4(1) té Ligjit, agjenti
duhet t&€ mbetet i liré pér té ulur gmimin efektiv té€ paguar nga klienti, duke ndaré shpérblimin e tij me klientin.
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36.

37.

38.

39.

qé agjenti mund té kryejé kosto investimi specifike pér tregun edhe kur nuk realizon shitje apo
realizon shitje t€ kufizuara pér njé periudhé t€ caktuar kohore. Kéto kosto duhet t€ rimbursohen
nga porositési.

Njé shpérndarés i pavarur i disa mallrave ose shérbimeve t&€ njé furnizuesi mund té€ veprojé
gjithashtu si agjent pér mallra ose shérbime té tjera té s€ njéjtit furnizues, me kusht qé€ aktivitetet
dhe rreziget e mbuluara nga marréveshja e agjencisé t€ mund t€ pércaktohen né ményré
efektive, pér shembull sepse lidhen me mallra ose shérbime me funksionalitete shtesé ose vegori
té reja. Q& marréveshja t€ kategorizohet si njé marréveshje agjencie qé bie jashté fushés sé
zbatimit t€ Nenit 4(1) té Ligjit, shpérndarési 1 pavarur duhet té jeté realisht i liré pér t&é hyré né
marréveshjen e agjencisé (pér shembull, marrédhénia e agjencisé nuk duhet t& imponohet de
facto nga porositési pérmes njé kércénimi pér t&€ ndérpreré ose pérkeqésuar kushtet e
marrédhénies s€ shpérndarjes). N& t€ nj&jtén ményr€, porosité€si nuk duhet t’i imponojé
drejtpérdrejt ose n€ ményré indirekte agjentit nj€ aktivitet si shpérndarés i pavarur, pérveg nése
njé aktivitet i till€ rimbursohet plotésisht nga porositési, si¢ pércaktohet né paragrafin 33, pika
h). Pér mé tepér, si¢ pérmendet né paragrafét 31-33, t€ gjitha rreziget pérkatése t€ lidhura me
shitjen ¢ mallrave ose shérbimeve té mbuluara nga marréveshja e agjencis€, duke pérfshiré
investimet e tregut specifik, duhet té mbarten nga porositési.

Kur nj€ agjent ndérmerr aktivitete t€ tjera pér t€ njéjtin furnizues, té cilat nuk kérkohen nga ai
furnizues, duke marré€ pérsipér rrezikun, ekziston mundésia qé detyrimet e vendosura ndaj
agjentit né lidhje me veprimtaring e tij t€ agjencisé t€ ndikojné né incentivat e tij dhe t&
kufizojn€ pavaré€sin€ e vendimeve té tij kur shet produkte si nj€ aktivitet i pavarur. Né veganti,
ekziston mundésia q€ politika e ¢mimeve t€ porositésit pér produktet e shitura sipas
marréveshjes s€ agjencisé té ndikojé né€ incentivat e agjentit pér t€ vendosur né ményré té
pavarur ¢mimin e produkteve g€ ai shet si shpérndarés i pavarur. Pér mé tepér, kombinimi i
agjencis€ dhe shpérndarjes sé pavarur pér t€ njéjtin furnizues krijon véshtirési né dallimin midis
investimeve dhe kostove g€ lidhen me funksionin e agjencisé, duke pérfshir€ investimet pér
tregun specifik dhe ato qé lidhen vetém me aktivitetin e pavarur. Né raste té tilla, vlerésimi nése
njé marrédhénie agjencie i plotéson kushtet e pércaktuara né paragrafét 30 -33 mund té jeté
kompleks?.

Problemet e ngritura sipas paragrafit 37 mé sipér kané me€ shumé gjasa té lindin kur agjenti
ndérmerr aktivitete t€ tjera si njé shpérndarés i pavarur pér t€ njéjtin porosités né t€ njéjtin treg
pérkatés. NE anén tjetér, kéto shqetésime kané mé pak gjasa t€ lindin nése aktivitetet e tjera t&
ndérmarra nga agjenti si shpérndarés i pavarur lidhen me njé treg pérkatés té ndryshém.> N&é
pérgjithési, sa mé pak té ndérkémbyeshme t€ jené€ produktet e shitura sipas marréveshjes sé€
agjencis€ dhe produktet e shitura n€ ményré té€ pavarur nga agjenti, aq mé pak ka gjasa qé kéto
probleme t€ lindin. Kur cilido dallim objektiv midis karakteristikave t€ produkteve (pér
shembull, cilésia mé e larté, vecorité e reja ose funksionet shtes€) éshté i paréndésishém, mund
té jeté meé e véshtir€ t€ pércaktohen dy llojet e aktivitetit t€ agjentit, né kété rast mund té keté
njé rrezik t€ konsiderueshém qé agjenti té jeté i ndikuar nga kushtet e marréveshjes s€ agjencisé,
vecanérisht né lidhje me pércaktimin e ¢mimit, pér produktet g€ shpérndan né ményré té
pavarur.

Pér té identifikuar investimet specifike té tregut g€ do té rimbursohen kur lidhet njé marréveshje
agjencie me njé nga shpérndarésit e tij t€ pavarur qé€ ésht€ tashmé aktiv né tregun pérkatés,
porositési duhet t€ marré parasysh situatén hipotetike t€ njé agjenti q€ nuk éshté ende aktiv né
tregun pérkatés n€ ményré qé t€ vlerésohet se cilat investime jané té réndésishme pér llojin e

22 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i datés 16 Dhjetor 1975, “Suiker Unie” v Commission, Céshtje t&
bashkuara 40-48, 50, 54-56, 111, 113 dhe 114/73, EU:C:1975:174., paragrafét 537-557.
23 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja T-325/01 - DaimlerChrysler v Commission, paragrafi 100 dhe 113.
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aktivitetit pér t€ cilin €shté eméruar agjenti. Porositési do t€ duhet t&€ mbulojé investime
specifike té tregut qé kérkohen pér t€ operuar né tregun pérkatés, duke pérfshiré kur kéto
investime kané t€ bé&jné gjithashtu me produkte t& diferencuara té shpérndara jashté objektit t&
marréveshjes s€ agjencisé, por q€ nuk lidhen ekskluzivisht me shitjen e produkteve té tilla t&
diferencuara. I vetmi rast né€ té cilin porositési nuk do t€ duhej t€ mbulonte investimet specifike
té tregut né tregun pérkatés do t€ ishte kur kéto investime lidhen ekskluzivisht me shitjen e
produkteve té diferencuara qé nuk shiten sipas marréveshjes s€ agjencisé, por shpérndahen né
ményré t€ pavarur. Kjo ndodh sepse agjenti do té pérballonte té gjitha kostot specifike té tregut
pér t€ operuar né treg, por nuk do té pérballonte kostot specifike t& tregut qé lidhen ekskluzivisht
me shitjen e produkteve t€ diferencuara nése nuk do té€ vepronte gjithashtu si njé shpérndarés i
pavarur pér ato produkte (me kusht g€ agjenti t€ mund t€ operoj€ né tregun pérkatés pa shitur
produktet e diferencuara né fjal€). Né masén g€ investimet pérkatése (pér shembull, investimet
né pajisje t€ njé veprimtarie specifike) jané amortizuar, rimbursimi mund té rregullohet né
ményré proporcionale. Né ményré t€ ngjashme, rimbursimi mund té rregullohet gjithashtu nése
investimet specifike t€ tregut t& béra nga shpérndarési i pavarur tejkalojné ndjeshém investimet
specifike té tregut g€ jané t€ nevojshme qé njé agjent t€ fillojé t& operojé né tregun pérkatés, si
rezultat i veprimtaris€ s€ tij si shpérndarés i pavarur.

ME poshté jepet njé shembull se si mund té shpérndahen kostot né€ rastin e njé shpérndarési q&
gjithashtu vepron si agjent pér produkte té caktuara pér t€ nj&jtin furnizues.

Produktet A, B dhe C pérgjithésisht shiten nga i(té) njéjti(ét) shpérndarés. Produktet A dhe
B i pérkasin té njéjtit treg produkti dhe gjeografik, por jané té diferencuar dhe paragesin
karakteristika objektivisht té ndryshme. Produkti C i pérket njé tregu té ndryshém produkti.

Njé furnizues qé né pérgjithési shpérndan produktet e tij duke pérdorur shpérndarés té
pavarur déshiron té pérdoré njé marréveshje agjencie pér shpérndarjen e produktit té tij A,
i cili pérmban njé funksionalitet té ri. Ai ua ofron kété marréveshje agjencie shpérndarésve
té tij té pavarur (pér produktin B) qé tashmé operojné né té njéjtin treg produkti dhe
gjeografik, pa u kérkuar ligjérisht ose faktikisht qé té lidhin kété marréveshje.

Q¢ marréveshja e agjencisé té mos pérfshihet né objektin e Nenit 4(1) té Ligjit dhe té
plotésojé kushtet e pércaktuara né paragrafét 30-33, porositési duhet t¢ mbulojé té gjitha
investimet qé lidhen me veprimtariné e shitjes sé secilit prej produkteve A dhe B (dhe jo
vetém produktit A) pasi té dy produktet i pérkasin té njéjtit treg produkti dhe gjeografik. Pér
shembull, kostot e béra pér pérshtatien ose mobilimin e njé dyqani pér té ekspozuar dhe
shitur produktet A dhe B ka té ngjaré té jené specifike té tregut. Né ményré té ngjashme,
kostot e trajnimit té personelit pér té shitur produktet A dhe B dhe kostot qé lidhen me pajisjet
specifike té ruajtjes té nevojshme pér produktet A dhe B ka té ngjaré té jené gjithashtu
specifike té tregut. Ato investime, té cilat né pérgjithési do té kérkoheshin qé njé agjent té
mund té hyjé né treg dhe té fillojé shitjen e produkteve A dhe B, duhet té pérballohen nga
porositési edhe nése agjenti specifik éshté tashmé i vendosur né tregun pérkatés si njé
shpérndarés i pavarur.

Megjithaté, porositési nuk do té duhej té mbulonte investimet né lidhje me shitjen e produktit
C, i cili nuk i pérket té njéjtit treg produkti si produktet A dhe B. Pér mé tepér, kur shitja e
produktit B kérkon investime specifike qé nuk jané té nevojshme pér shitjen té produktit A,
pér shembull, investimet né pajisje té dedikuara ose trajnimin e stafit, investime ¢ tilla nuk
do té ishin té réndésishme dhe pér kété arsye nuk do té duhej té mbuloheshin nga porositési,
me kusht qé njé shpérndarés té mund té operojé né tregun pérkatés qé pérfshin produktet A
dhe B duke shitur vetém produktin A.
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11.2.2.
41.

Pér sa i pérket reklamimit, investimet né reklamat pér dyqanin e agjentit, né krahasim me
reklamat qé jané specifike pér produktin A, do té sillnin pérfitime si pér dyqanin e agjentit
né pérgjithési ashtu edhe shitjet e produkteve A, B dhe C, ku vetém produkti A shitet sipas
marréveshjes sé agjencisé. Prandaj, kéto kosto do té ishin pjesérisht té réndésishme pér
vlerésimin e marréveshjes sé agjencisé, né masén qé ato lidhen me shitjen e produktit A qé
shitet sipas marréveshjes sé agjencisé. Kostoja e njé fushate reklamimi qé lidhet ekskluzivisht
me produktet B ose C megjithaté nuk do té ishte e réndésishme dhe pér kété arsye nuk do té
duhej t¢ mbulohej nga porositési, me kusht qé njé shpérndarés té mund té operojé né tregun
pérkatés duke shitur vetém produktin A.

T¢ njéjtat parime zbatohen pér investimet né njé fage interneti ose dyqani online, pasi njé
pjesé e kétyre investimeve nuk do t€ ishin té réndésishme, pasi ato do té duhej té kryheshin
pavarésisht nga produktet e shitura sipas marréveshjes sé agjencisé. Prandaj, porositési nuk
do té duhej té rimbursonte investimet e pérgjithshme né krijimin e faqes sé internetit té
agjentit, pérderisa veté fagja e internetit mund té pérdoret pér té shitur produkte té ndryshme
nga ato qé i pérkasin tregut té produktit pérkatés, pér shembull, produktin C ose, mé né
pérgjithési, produkte té ndryshme nga A dhe B. Megjithaté, investimet qé lidhen me
aktivitetin e reklamimit ose shitjes né faqen e internetit té produkteve qé i pérkasin tregut té
produktit pérkatés, pérkatésisht té dy produkteve A dhe B, do té ishin té réndésishme.
Prandaj, né varési té nivelit t€ investimit té kérkuar pér té reklamuar dhe shitur produktet A
dhe B né fagen e internetit, porositési duhet té mbulojé njé pjesé té kostove té ngritjes dhe/ose
Sfunksionimit té faqes sé internetit ose dyqanit online. Cdo investim qé lidhet specifikisht me
reklamimin ose shitjen e produktit B nuk duhet t¢ mbulohet, me kusht qé njé shpérndarés té
mund té operojé né tregun pérkatés duke shitur vetém produktin A.

Zbatimi i Nenit 4(1) té Ligjit pér marréveshjet e agjencisé

Kur njé marréveshje plotéson kushtet pér t’u kategorizuar si njé marréveshje agjencie qé bie
jashté objektit té Nenit 4(1) té Ligjit, funksioni shités ose bler€s i agjentit pérbén pjesé t&
aktiviteteve t€ porositésit. Meqgenése porositési mbart rreziget tregtare dhe financiare qé lidhen
me shitjen dhe blerjen e mallrave ose shérbimeve t€ kontratés, té€ gjitha detyrimet e vendosura
mbi agjentin né€ lidhje me kontratat e lidhura dhe/ose t€ negociuara né emér t€ porositésit bien
jashté Nenit 4(1) t€ Ligjit. Marrja pérsipér nga agjenti i detyrimeve té renditura n€ kété paragraf
konsiderohet se pérbén njé pjes€ t&€ genésishme té njé marréveshjeje agjencie, pasi kéto
detyrime lidhen me aftésin€ e porositésit pér té pércaktuar fushén e veprimtarisé sé agjentit né
lidhje me mallrat ose shérbimet ¢ kontratés. Kjo €shté thelbésore nése porositési merr pérsipér
rreziget né lidhje me kontratat e lidhura dhe/ose té negociuara nga agjenti né emér té porositésit.
Késhtu, porositési éshté né gjendje té pércaktojé strategjiné tregtare né lidhje me:

kufizimet mbi territorin né t€ cilin agjenti mund t€ shesé€ mallrat ose shérbimet e kontratgs;
kufizimet pér klientét t€ ciléve agjenti mund t’u shes€ mallrat ose shérbimet e kontratés;
¢mimet dhe kushtet me té cilat agjenti duhet t€ shesé ose blejé mallrat ose shérbimet e kontratés.

Né ményré té kundért, kur agjenti mbart njé ose mé shumé nga rreziqet e pérshkruara né
paragrafét 31-33, marréveshja ndérmjet agjentit dhe porositésit nuk pérbén njé marréveshje
agjencie qé bie jashté objektit t&€ Nenit 4(1) t€ Ligjit. Né két€ situaté, agjenti do t& trajtohet si
njé ndérmarrje e pavarur dhe marréveshja ndérmjet agjentit dhe porositésit do t’i nénshtrohet
Nenit 4(1) té Ligjit si ¢do marréveshje tjetér vertikale. Pér kété arsye, neni 2, pika k) e
Rregullores sqaron se njé ndérmarrje e cila, sipas njé marréveshjeje qé bie né objektin e Nenit
4(1) té Ligjit, shet mallra ose shérbime né emér t€ njé ndérmarrjeje tjetér Eshté blerés.
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44,

45.

11.2.3.
46.

Edhe nése agjenti nuk mbart rrezige t€ réndésishme té llojit t€ pérshkruar né paragrafét 31-33,
ai mbetet njé ndérmarrje e ndaré nga porositési dhe pér két€ arsye dispozitat g€ rregullojné
marrédhéniet ndérmjet agjentit dhe porosité€sit mund t€ bien brenda Nenit 4(1) té Ligjit,
pavarésisht nése ato jané pjes€ e marréveshjes qé rregullon shitjen ose blerjen e mallrave ose
shérbimeve ose njé marréveshjeje t€ vecanté. Dispozita t€ tilla mund t€ pérfitojné nga
pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores, me kusht qé té plotésohen kriteret
e Rregullores. Jashté fushés s€ zbatimit t€ Rregullores, dispozita t€ tilla kérkojné njé vlerésim
individual sipas Nenit 4 dhe Nenit 5 t& Ligjit, si¢ pérshkruhet né Seksionin VIII.1, né veganti
pér té pércaktuar nése ato prodhojné efekte kufizuese brenda kuptimit té Nenit 4(1) t€ Ligjit
dhe nése po, mé tej né€se ato plotésojné kushtet e Nenit 5 t€ Ligjit. Pér shembull, marréveshjet
e agjencis€é mund t€ pérmbajné njé dispozit€ q€ ndalon porositésin t€ emérojé agjenté t& tjeré
né lidhje me njé€ lloj t€ caktuar transaksioni, klienti ose territori (dispozitat ekskluzive té
agjencis€) ose njé dispozité g€ e pengon agjentin t€ veprojé si agjent ose shpérndarés pér
ndérmarrjet qé konkurrojné me porositésin (dispozitat e detyrimit pér njé marké té€ vetme).
Dispozitat ekskluzive t€ agjencisé, né pérgjithési, nuk rezultojné né efekte anti-konkurruese.
Megjithaté, dispozitat detyruese pér njé markeé t€ vetme dhe dispozitat e njé detyrimi pér t€ mos
konkurruar pas kalimit t& njé afati, té cilat kané té b&jné¢ me konkurrencén ndérmjet markave,
mund t€ kufizojné€ konkurrencén sipas kuptimit t€ Nenit 4(1) té Ligjit kur, t€ izoluara ose me
ané t& efekteve kumulative, ato rezultojné né€ mbylljen e tregut pérkat€s ku mallrat ose
shérbimet e kontratés shiten ose blihen (shiko né€ veganti Seksionet V1.2.2 dhe VIIL.2.1).

Marréveshja e agjencis€ mund t€ pérfshihet gjithashtu né objektin e Nenit 4(1) té Ligjit edhe
nése porositési mbart t€ gjitha rreziget pérkatése financiare dhe tregtare, né€ rastet kur
marréveshja leht€son marréveshjet e fshehta. Ky mund té jeté rasti, pér shembull, kur njé numér
porositésish pérdorin t€ njéjtét agjenté, ndérkohé qé i pérjashtojné kolektivisht porositésit e tjeré
nga pérdorimi i kétyre agjentéve, ose kur porositésit i pérdorin agjentét pér t&€ bashképunuar né
ményré té€ fshehté né strategji marketingu ose pér t€ shkémbyer informacione sensitive té tregut.

Né rastin e njé shpérndarési té pavarur qé vepron gjithashtu si agjent pér mallra ose shérbime
té caktuara t€ t€ njéjtit furnizues, pajtueshméria me kérkesat e pércaktuara né€ paragrafét 36-39
duhet t€ vlerésohet n€ ményré rigoroze. Kjo €shté e nevojshme pér t&€ shmangur keqpérdorimin
e modelit té agjencis€ né skenaré ku furnizuesi faktikisht nuk bé€het aktiv n€ nivelin e shitjes
me pakicé€ népérmjet marréveshjes s€ agjencisé dhe nuk merr pérsipér té gjitha vendimet si dhe
rreziget e lidhura, n€ pérputhje me parimet e pércaktuara né€ paragrafét 30-33, por pérkundrazi
pérdor modelin e agjencisé si njé mjet pér té kontrolluar gmimet me pakicé pér ato produkte q&
lejojné marzhe té larta rishitjeje. Megenése mbajtja e ¢gmimit té rishitjes (“MCR”) éshté njé
kufizim i réndé€ sipas nenit 5 t€ Rregullores, si¢ pércaktohet né Seksionin VI.1.1, dhe njé
kufizim né€ objekt sipas Nenit 4(1) t€ Ligjit, marrédhénia e agjencis€ nuk duhet t& keqpérdoret
nga furnizuesit pér t€ anashkaluar zbatimin e Nenit(1) 4 t€ Ligjit.

Agjencia dhe ekonomia e platformés online

Marréveshjet e lidhura nga ndérmarrjet aktive n€ ekonominé e platformés online né pérgjithési
nuk plotésojné kushtet pér t’u kategorizuar si marréveshje agjencie qé bien jashté objektit t&
Nenit 4(1) t€ Ligjit. Ndérmarrje té tilla né pérgjithési veprojné si operatoré ekonomiké t&
pavarur dhe jo si pjes€ e ndérmarrjeve pér té cilat ofrojné shérbime. N& vecanti, ndérmarrjet
aktive né ekonominé e platformave online shpesh i shérbejné njé numri shumé t€ madh
shitésish, gjé q€ i pengon ata té béhen efektivisht pjesé e ndonjé ndérmarrje té shitésve. Pér mé
tepér, efektet e rrjetit t& fort€ dhe vecorité e tjera té ekonomisé s¢ platformés online mund té
kontribuojné né njé€ ¢ekuilibér t€ konsiderueshém né madhésin€ dhe fuqin€ negociuese t€ paléve
kontraktuese. Kjo mund té rezultojé né njé situaté ku kushtet né té cilat shiten mallrat ose
shérbimet dhe strategjia tregtare pércaktohen nga ndérmarrja aktive né ekonoming e platformés
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51.

online dhe jo nga shitésit e mallrave ose shérbimeve. Pér mé tepér, ndérmarrjet aktive né
ekonominé e platformés online zakonisht b&jné investime té réndésishme specifike t€ tregut,
pér shembull, né softuer, reklamim dhe shérbime pas-shitjes, duke treguar se kéto ndérmarrje
mbajné rreziqe t&€ konsiderueshme financiare ose tregtare q€ lidhen me transaksionet g€ ato
ndérmjetésojné.

Marréveshjet e nénkontraktimit

Marréveshjet e nénkontraktimit mund t€ pérkufizohen si marréveshje sipas t€ cilave njé
ndérmarrje e quajtur “kontraktuesi”, qoft€ si pasoj€ apo jo e njé porosie paraprake nga njé palé
e treté, i beson njé tjetri, t& quajtur “i nénkontraktuari”, prodhimin e mallrave, furnizimin e
shérbimeve ose kryerjen e punéve sipas udhézimeve té kontraktuesit, € i ofrohen kontraktuesit
ose té€ kryhen n€ emér té tij. Sirregull 1 pérgjithshém, marréveshjet e nénkontraktimit bien jashté
objektit t€ Nenit 4(1) t€ Ligjit. Neni 4(1) i Ligjit nuk do té zbatohet pér klauzolat q&€ kufizojné
pérdorimin e teknologjis€ ose pajisjeve qé kontraktuesi i ofron njé€ t€ nénkontraktuari, me kusht
qé teknologjia ose pajisjet t€ jené té€ nevojshme pér t’i mundésuar t€ nénkontraktuarit t&
prodhojé€ produktet né fjalé. Megjithaté kufizimet té tjera t€ vendosura ndaj t€ nénkontraktuarit
mund t€ bien brenda objektit t€ Neni 4(1) i Ligjit, t€ tilla si detyrimi pér t€ mos kryer ose pér t&
mos shfryté€zuar studimet dhe risit€ e veté t€ nénkontraktuarit ose pér t€ mos prodhuar né
pérgjithési pér palét e treta.

FUSHA E ZBATIMIT TE RREGULLORES
Mbrojtja e sigurt (safe harbour) i vendosur nga Rregullorja

Pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores vendos njé mbrojtje t€ sigurt
(safe harbour) pér marréveshjet vertikale brenda kuptimit t& Rregullores, me kusht g€ pjesét e
tregut t€ furnizuesit dhe blerésit né tregjet pérkatése t€ mos tejkalojné pragjet e pércaktuara né
Nenin 4 t€ Rregullores (shih Seksionin V.2) dhe marréveshja té mos pérfshijé asnjé nga
kufizimet e rénda té pércaktuara né Nenin 5 t& Rregullores (shih Seksionin VI.1).2* Mbrojtja e
sigurt (safe harbour) zbatohet pér aq kohé sa pérfitimi i pérjashtimit n€ bllok nuk &shté revokuar
né njé rast t€ vecanté n€ pérputhje me Nenin 51 té Ligjit (shih Seksionin VIIL.1). Fakti qé njé
marréveshje vertikale bie jasht€ mbrojtjes s€ sigurt (safe harbour) nuk do t€ thoté se
marréveshja bie brenda fushés s€ Nenit 4(1) t€ Ligjit apo se nuk pérmbush kushtet e Nenit 5 t&
Ligjit.

Kur njé€ furnizues pérdor t€ njéjtén marréveshje vertikale pér t€ shpérndaré disa lloje mallrash
ose shérbimesh, zbatimi i pragut t€ pjesés sé tregut t€ pércaktuar né€ nenin 4, paragrafin 1 t&
Rregullores mund té rezultojé q€ pérjashtimin i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores
té zbatohet n€ lidhje me disa mallra ose shérbime, por jo n€ lidhje me té tjerat. Pér sa i pérket
mallrave ose shérbimeve pér té€ cilat neni 3, paragrafi 1 i Rregullores nuk zbatohet, &shté i
nevojshém njé vler€sim individual sipas Nenit 4 dhe Nenit 5 té Ligjit.

Pérkufizimi i marréveshjeve vertikale

Neni 4(1) i Ligjit i referohet marréveshjeve ndérmjet ndérmarrjeve dhe nuk bén asnjé dallim
nése ndérmarrjet operojné né t& njéjtin nivel ose né nivele t&€ ndryshme t€ zinxhirit t€ prodhimit
ose shpérndarjes. Prandaj, Neni 4(1) i ligjit zbatohet si pér marréveshjet horizontale dhe ato
vertikale?.

NEé pérputhje me kompetencén e Komisionit pér caktuar népérmjet rregulloreve se Neni 4(1) i
Ligjit nuk do t€ zbatohet pér disa kategori marréveshjesh ndérmjet ndérmarrjeve, neni 2,

24 Shiko Seksionin V1.2 té kétij Udhézimi pér sa i pérket kufizimeve t& pérjashtuara dhe kuptimit t& nenit 6 t& Rregullores.
25 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi né Céshtjen C-56/65 - Société Technique Miniére v Maschinenbau
Ulm, faqe 249.
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paragrafi 1, pika a) e Rregullores pérkufizon njé marréveshje vertikale si “njé marréveshje ose
praktiké e bashkérenduar ndérmjet dy ose mé& shumé ndérmarrjeve, secila prej té cilave vepron,
pér géllimet e marréveshjes ose praktikés sé bashkérenduar, né njé nivel t€ ndryshém té zinxhirit
té prodhimit ose shpérndarjes, dhe né lidhje me kushtet sipas té cilave palét mund té blejné,

shesin ose rishesin mallra ose shérbime té caktuara™®.

w2l Sjellja e njéanshme bie jashté fushés sé zbatimit té Rregullores

52. Rregullorja nuk zbatohet pér sjelljen e njéanshme nga ndérmarrjet. Megjithaté, sjellja e
njéanshme mund t€ pérfshihet né objektin e Nenit 9 té Ligjit, i cili ndalon abuzimin me pozitén
dominuese”’.

53. Rregullorja zbatohet pér marréveshjet vertikale. Pér t€ ekzistuar njé marréveshje sipas kuptimit

té Nenit 4 t€ Ligjit, mjafton q¢€ palét t& kené shprehur géllimin e tyre t€ pérbashkét pér té vepruar
né treg né njé ményré specifike (e ashtuquajtura pérputhje e vullneteve). Forma né té cilén
shprehet €shté e paréndésishme, pér sa kohé€ qé pérbén njé shprehje besnike t& qgéllimit té
paléve.?®

54. Nése nuk ka marréveshje t€ qarté qé shpreh pérputhjen e vullneteve té paléve, njé palé ose
autoritet qé pretendon shkeljen e Nenit 4 t€ Ligjit duhet t€ provojé se politika e njéanshme e
njérés palé merr pranimin nga pala tjetér. Pér sa i pérket marréveshjeve vertikale, pranimi i njé
politike specifike té€ njéanshme mund té jeté ose i qarté ose i heshtur:

a) pranimi i qart€ mund t€ deduktohet nga kompetencat e dhéna paléve n€ njé marréveshje té
pérgjithshme t€ hartuar paraprakisht. Nése kushtet e késaj marréveshjeje parashikojné ose
autorizojn€ njérén palé q€¢ mé pas t€ miratoj€ njé politiké specifike t€ njéanshme qé &shté e
detyrueshme pér palén tjetér, pranimi i késaj politike nga pala tjetér mund té pércaktohet mbi
kété bazé®.

b) pér pranimin e heshtur, éshté e nevojshme t€ tregohet se njéra palé kérkon né ményré té qarté
ose té nénkuptuar bashképunimin e palés tjetér pér zbatimin e politikés sé€ saj t&€ njéanshme dhe
se pala tjetér ka pérmbushur kété kérkesé duke zbatuar até politiké té njéanshme né praktiké*’.
Pér shembull, nése pas njoftimit t€ njé furnizuesi pér njé reduktim t&€ njéanshém té furnizimeve
pér t€ parandaluar tregtiné paralele, shpérndarésit reduktojné menjéheré porosité e tyre dhe
ndalojné pérfshirjen n€ tregtiné paralele, mund t€ dilet n€ pérfundimin se ata shpérndarés
pajtohen né heshtje me politikén e njéanshme té furnizuesit. Megjithaté, njé pérfundim i tillé
nuk mund t€ arrihet nése shpérndarésit vazhdojné t&€ angazhohen né tregtin€ paralele ose
pérpigen t€ gjejné ményra té reja pér t’u angazhuar né tregtiné paralele.

55. Né dritén e sa mé sipér, vendosja e kushteve té pérgjithshme nga njéra palé pérbén njé
marréveshje sipas kuptimit té¢ Nenit 4(1) t€ Ligjit, kur kéto kushte jané pranuar n€é ményré t&
qgarté ose té heshtur nga pala tjetér?!.

26 Né kété Udhézim né pérputhje me nenin 2, paragrafi 1, pika a) té Rregullores, pérveg rastit kur pércaktohet ndryshe, termi
“marréveshje vertikale” pérfshin praktikat e bashkérenduara vertikale.

27 Né& t& kundért, kur ekziston njé marréveshje vertikale né kuptimin € Nenit 4 t& Ligjit, zbatimi i Rregullores dhe kétij Udhézimi
nuk cenon zbatimin e mundshém paralel t& nenit 9 t€ Ligjit ndaj marréveshjes vertikale.

8 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 14 janarit 2021, Céshtja C-450/19, Kilpailu- ja kuluttajavirasto,
EU:C:2021:10, paragrafi 21.

29 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i datés 13 Korrik 2006, Komisioni v Volkswagen AG, Céshtja C-
74/04 P, EU:C:2006:460, paragrafét 39-42.

30 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 26 tetorit 2000, Bayer AG v Commission, Céshtja T-41/96,
EU:T:2000:242, paragrafi 120.

31 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i Komisionit AT.40428 - Guess, recitali 97, né referencé té
Vendimit t€ 11 janarit 1990, Sandoz Prodotti Farmaceutici v Commission, Céshtja C-277/87, EU:C:1990:6, paragrafi 2, dhe
Vendimi i 9 korrikut 2009, Peugeot and Peugeot Nederland v Commission, Céshtja T-450/05, EU:T:2009:262, paragrafét 168-
209.
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56.

57.

58.

v.2.3.
59.

60.

61.

Ndérmarrjet qé operojné né nivele té ndryshme té zinxhirit té prodhimit ose shpérndarjes

Rregullorja zbatohet pér marréveshjet ndérmjet dy ose mé shumé ndérmarrjeve, pavarésisht
nga modeli i tyre i biznesit. Rregullorja nuk zbatohet pér marréveshjet e lidhura me persona
fiziké t€ cilét veprojné pér géllime g€ jané jashté tregtis€, biznesit, zanatit apo profesionit té
tyre, pasi persona té tillé nuk jané ndérmarrje.

Pér t’u kualifikuar si njé marréveshje vertikale sipas kuptimit t€ nenit 2, paragrafi 1, pika a) t&
Rregullores, njé¢ marréveshje duhet t€ lidhet ndérmjet ndérmarrjeve qé€ veprojné, pér qéllimet e
marréveshjes, n€ nivele t&€ ndryshme té zinxhirit té€ prodhimit ose t€ shpérndarjes. Pér shembull,
njé marréveshje vertikale ekziston kur njé ndérmarrje prodhon njé 1énd€ té paré ose ofron njé
shérbim dhe ia shet até njé ndérmarrjeje tjetér q€ e pérdor até si input, ose kur njé prodhues i
shet njé produkt njé shitési me shumicé i cili ia rishitet nj€ shit€si me pakicé. Po késhtu, ekziston
njé marréveshje vertikale kur njé ndérmarrje i shet mallra ose shérbime njé ndérmarrjeje tjetér
e cila €shté pérdoruesi fundor i mallrave ose shérbimeve.

Pérderisa pérkufizimi né nenin 2, paragrafi 1, pika a) t& Rregullores, i referohet géllimit t&
marréveshjes specifike, fakti q€ njé ndérmarrje pal€ né marréveshje €shté aktive né mé shumé
se nj€ nivel té prodhimit apo zinxhiri t€ shpérndarjes nuk e pérjashton zbatimin e Rregullores.
Megjithaté, kur lidhet njé marréveshje vertikale ndérmjet ndérmarrjeve konkurruese,
Rregullorja nuk zbatohet, pérvec nése plotésohen kushtet e nenit 3, paragrafi 4 té Rregullores
(shiko Seksionet 1V.4.3. dhe 1V.4.4.).

Marréveshje qé kané té béjné me blerjen, shitjen apo rishitien e mallrave ose shérbimeve

Pér t’u kualifikuar si njé marréveshje vertikale sipas kuptimit t€ nenit 2, paragrafi 1, pika a) t&
Rregullores, marréveshja duhet té lidhet né kushtet né té cilat palét “mund té blejné, shesin ose
rishesin mallra ose shérbime t€ caktuara”. N& pérputhje me géllimin e pérjashtimit n€ bllok pér
té ofruar siguri juridike, neni 2, paragrafi 1, pika a) duhet t€ interpretohet gjerésisht q& zbatohet
pér té gjitha marréveshjet vertikale, pavarésisht nése ato lidhen me mallrat ose shérbimet e
ndérmjetme apo pérfundimtare. Pér géllimin e zbatimit t€ Rregullores n€ njé marréveshje té
caktuar, té dyja, si mallrat ose shérbimet e furnizuara, po ashtu edhe mallrat ose shérbimet
pérfundimtare g€ rezultojné (n€ rastin e mallrave ose shérbimeve t€ nd€rmjetme), do t&
konsiderohen si mallra ose shérbime t€ kontratés.

Marréveshjet vertikale né ekonominé e platformave online, duke pérfshiré ato té lidhura nga
ofruesit e shérbimeve t&€ ndérmjetésimit n€ internet, si¢ pérmendet n€ nenin 2, paragrafi 1, pika
d) t€ Rregullores, mbulohen nga neni 2, paragrafi 1, pika a) e¢ Rregullores. Né rastin e
marréveshjeve vertikale qé lidhen me ofrimin e shérbimeve t€ ndérmjetésimit né internet, t&
dyja, si shérbimet e ndérmjetésimit né internet po ashtu edhe mallrat ose shérbimet qé jané
objekt transaksionesh pé€rmes shérbimeve t€ ndérmjetésimit né internet, konsiderohen si mallra
ose shérbime t€ kontratés pér qéllimin e zbatimit t€ Rregullores mbi marréveshjen.

Rregullorja nuk zbatohet pér kufizimet vertikale qé€ nuk kané€ té béjn€ me kushtet né té€ cilat
mallrat ose shérbimet mund té blihen, shiten apo rishiten. Prandaj, kufizime t€ tilla duhet t&
vlerésohen individualisht, pra €shté e nevojshme té€ pércaktohet nése ato pérfshihen né€ objektin
e Nenit 4(1) té Ligjit dhe nése po, nése ato pérmbushin kushtet ¢ Nenit 5 t€ Ligjit. Pér shembull,
Rregullorja nuk zbatohet pér njé detyrim qé i pengon palét t& kryejné studime dhe zhvillime t&
pavarura, edhe pse palét mund ta kené pérfshiré até né marréveshjen e tyre vertikale. Njé
shembull tjetér ka té béjé me marréveshjet e qiras€. Edhe pse Rregullorja zbatohet pér
marréveshjet pér shitjen dhe blerjen e mallrave me géllim t€ dhénies me qira paléve té treta,
marréveshjet e qirasé si té tilla nuk mbulohen nga Rregullorja, sepse né kété rast nuk ka shitje
ose blerje té mallrave.
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IV.3. Marréveshjet vertikale né ekonominé e platformés online

62. Ndérmarrjet aktive né ekonominé e platformave online luajn€ njé rol gjithnjé e mé t&
rénd€sishém né shpérndarjen e mallrave dhe shérbimeve. Ato mundésojné€ ményra té reja té té
bérit biznes, disa prej té cilave nuk jané t€ lehta pér t’u kategorizuar duke pérdorur konceptet e
aplikuara pér marréveshjet vertikale n€ mjedisin fizik.

63. Ndérmarrjet aktive n€ ekonominé e platformés online shpesh kualifikohen si agjenté né té
drejtén kontraktore ose tregtare. Megjithaté, ky kualifikim nuk €shté material pér kategorizimin
e marréveshjeve té tyre sipas Nenit 4(1) té Ligjit*>. Marréveshjet vertikale té lidhura nga
ndérmarrjet aktive né ekonominé e platformés online do té kategorizohen si marréveshje
agjencie g€ bien jashté objektit t&€ Nenit 4(1) té Ligjit vetém kur ato plotésojné kushtet e
pércaktuara né Seksionin I11.2. Pér shkak té faktoréve t&€ pérmendur né€ Seksionin II1.2.3, kéto
kushte né€ pérgjithési nuk do té pérmbushen né rastin e marréveshjeve t€ lidhura nga ndérmarrjet
aktive né ekonominé e platformés online.

64. Kur njé€ marréveshje vertikale e lidhur nga njé ndérmarrje aktive n€ ekonominé e platformave
online nuk i plotéson kushtet pér t’u kategorizuar si njé marréveshje agjencie g€ bie jashté
objektit t& Nenit 4(1) té€ Ligjit, €shté e nevojshme t& shqyrtohet nése marréveshja lidhet me
ofrimin e shérbimeve t€ ndérmjetésimit né€ internet. Neni 2, paragrafi 1, pika e), e Rregullores
i pércakton shérbimet e ndérmjeté€simit né internet si shérbime t€ shoqérisé sé informacionit té
cilat lejojn€ ndérmarrjet t€ ofrojné mallra ose shérbime pér nd€rmarrjet e tjera ose pér
konsumatorét fundoré, me synimin pér t€ leht€suar fillimin e transaksioneve t€ drejtpérdrejta
ndérmjet kétyre ndérmarrjeve ose ndé€rmjet njé ndérmarrjeje dhe konsumatoréve fundoré,
pavarésisht nése dhe ku pérfundohen transaksionet. Shembuj t€ shérbimeve t€ ndérmjetésimit
né€ internet mund t€ pérfshijné tregjet e tregtis€ elektronike, dyqanet e aplikacioneve, mjetet e
krahasimit t¢ gmimeve dhe shérbime t€ mediave sociale t€ pérdorura nga ndérmarrjet.

65. Pér t’u kualifikuar si ofrues i shérbimeve té ndérmjeté€simit né internet, njé ndérmarrje duhet t&
lehtésojé fillimin e transaksioneve t& drejtpérdrejta ndérmjet dy paléve t€ tjera. N& parim,
funksionet e kryera nga ndérmarrja duhet té vlerésohen vegmas pér ¢do marréveshje vertikale
qé€ ndérmarrja lidh, vecanérisht sepse ndérmarrjet aktive né ekonominé e platformave online
shpesh aplikojn€ modele t€ ndryshme biznesi n€ sektoré t€ ndryshém apo edhe brenda té njéjtit
sektor. Pér shembull, pérvec ofrimit t€ shérbimeve t&€ ndérmjetésimit n€ internet, ndérmarrje té
tilla mund t€ blejné dhe rishesin mallra ose shérbime, n€ disa raste duke kryer t€ dyja funksionet
pérballé njé pale t€ vetme.

66. Fakti qé njé ndérmarrje mbledh pagesa pér transaksionet qé ajo ndérmjetéson, ose ofron
shérbime ndihmése krahas shérbimeve té saj té ndérmjetésimit, pér shembull, shérbime
reklamimi, shérbime vler€simi, sigurimi ose garancie kundér démit, nuk e pengon até té
kategorizohet si ofrues i shérbimeve té ndérmjetésimit né internet™.

67. Pér géllime t€ zbatimit t&€ Rregullores, ndé€rmarrjet qé jané palé n€ marréveshjet vertikale
kategorizohen ose si furnizues ose si blerés. Né baz€ t€ nenit 2, paragrafi 1, pika d) t&€
Rregullores , njé ndérmarrje q€ ofron shérbime ndérmjeté€simi n€ internet sipas kuptimit t€ nenit
2, paragrafi 1, pika e) té Rregullores kategorizohet si furnizues né lidhje me kéto shérbime dhe
njé ndérmarrje q€ ofron ose shet mallra ose shérbime népérmjet shérbimeve t€ ndérmjetsimit
né internet, kategorizohet si blerés né lidhje me kéto shérbime té ndérmjetésimit né internet,

32 Shih paragrafin 30.
33 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 19 dhjetorit 2019, X, Céshtja C-390/18, EU:C:2019:1112,
paragrafét 58 deri 69.

24



b)

d)

68.

IV 4.
V4.1
69.

pavarésisht nése paguan ose jo pér té pérdorur shérbimet e ndérmjetésimit né internet**. Kjo ka
pasojat e méposhtme né zbatimin e Rregullores:

ndérmartja q€ ofron shérbimet e ndérmjetésimit né internet nuk mund té kategorizohet si blerés
sipas kuptimit t€ nenit 2, paragrafi 1, pika k) t€ Rregullores né lidhje me mallrat ose shérbimet
e ofruara nga palét e treta duke pérdorur kéto shérbime t€ ndérmjetésimit né internet;

pér géllimin e zbatimit t€ pragut t€ pjes€s sé€ tregut t€ pércaktuara né nenin 4, paragrafi 1 t&
Rregullores, pjesa e tregut e ndérmarrjes q€ ofron shérbimet e ndérmjetésimit né€ internet
llogaritet n€ tregun pérkatés pér furnizimin e kétyre shérbimeve. Shtrirja e tregut pérkatés varet
nga faktet e rastit, n€ vecanti shkalla e kémbyeshmérisé ndérmjet shérbimeve t€ ndérmjetésimit
né internet dhe ato fizike, ndérmjet shérbimeve té ndérmjetésimit té pérdorura pér kategori té
ndryshme mallrash ose shérbimesh dhe ndérmjet shérbimeve té ndérmjetésimit dhe kanaleve té
shitjes direkte;

kufizimet e vendosura nga ndérmarrja qé ofron shérbimet e ndérmjetésimit n€ internet pér
blerésit e kétyre shérbimeve né lidhje me ¢gmimin me té€ cilin, territoret, ose klientét té ciléve
mund t’u shiten mallrat ose shérbimet e ndérmjetésuara, duke pérfshiré kufizimet n€ lidhje me
reklamimin n€ internet dhe shitjet n€ internet, i nénshtrohen dispozitave t€ nenit 5 t€ Rregullores
(kufizime t€é rénda). Pér shembull, né pérputhje me nenin 5, paragrafi 1 i Rregullores,
pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores nuk zbatohet pér njé marréveshje
sipas sé€ cilés njé ofrues i shérbimeve t€ ndérmjetésimit né internet vendos njé ¢cmim fiks ose
minimal t€ shitjes pér njé transaksion q¢€ ai lehtéson;

né pérputhje me nenin 6, paragrafi 1, pika d) té Rregullores, pérjashtimi i parashikuar nga neni
3, paragrafi 1 i Rregullores nuk zbatohet pér detyrimet e barazisé né shitjet me pakicé ndér-
platforma t&€ vendosura nga ndérmarrja qé ofron shérbimet e ndérmjetésimit n€ internet mbi
blerésit e kétyre shérbimeve;

né pérputhje me nenin 3, paragrafi 6 i Rregullores, pérjashtimi i parashikuar nga neni 3,
paragrafi 1 i Rregullores nuk zbatohet pér marréveshjet qé kané t€ b&né me ofrimin e
shérbimeve té€ ndérmjetésimit né€ internet, ku ofruesi i shérbimeve &shté njé ndérmarrje
konkurruese né tregun pérkat€s pér shitjen e mallrave ose shérbimeve t€ nd€rmjetésuara
(funksioni hibrid). Si¢ pé€rcaktohet né€ Seksionin IV.4.4, marréveshje té tilla duhet t€ vlerésohen
sipas Udhézimit Horizontal né lidhje me efektet e mundshme t€ marréveshjeve té fshehta dhe
sipas Seksionit VIII t& kétij Udhézimi né lidhje me ¢do kufizim vertikal.

Ndérmarrjet aktive n€ ekonominé e platformave online qé nuk ofrojné shérbime ndérmjetésimi
né internet sipas kuptimit té nenit 2, paragrafi 1, pika e) té Rregullores mund t€ kategorizohen
si furnizues ose blerés pér qéllimin e zbatimit té€ Rregullores. Pér shembull, ndérmarrje t€ tilla
mund té kategorizohen si furnizues té shérbimeve hyrése né rrjedhén e sipérme ose si rishités
té mallrave ose shérbimeve né rrjedhén e poshtme. Ky kategorizim mund té ndikojé, n€ veganti,
né€ pércaktimin e tregut pérkatés pér qéllimin e aplikimit t€ pragut t€ pjesés s€ tregut té
pércaktuara n€ nenin 4, paragrafi 1 t€ Rregullores, zbatueshméring e nenit 5 (kufizimet e rénda)
dhe zbatueshméring e nenit 6 t& Rregullores (kufizimet e pérjashtuara).

Kufijté e zbatimit té Rregullores
Shoqatat e shitésve me pakicé

Neni 3, paragrafi 2 i Rregullores parashikon qé marréveshjet vertikale t€ lidhura nga njé grup
ndérmarrjesh g€ plotéson disa kushte mund t€ pérfitojn€ nga mbrojtja e sigurt (safe harbour),

34 Parashikimet sipas kétij Seksioni IVté kétij Udhézimi nuk cenojné kategorizimin e ndérmarrjeve qé jané palé né marréveshjet
qé bien jashté fushés s€ zbatimit t&€ Rregullores.
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70.

V4.2

71.

72.

duke pérjashtuar késhtu nga mbrojtja e sigurt (safe harbour) marréveshjet vertikale t& lidhura
nga té gjitha shoqatat e tjera. Mé konkretisht, marréveshjet vertikale t€ lidhura ndérmjet njé
shoqate dhe anétaréve individual€, ose ndérmjet nj€ shoqate dhe furnizuesve individualg, bien
brenda objektit t&€ Rregullores vetém nése t€ gjithé anétarét jané shit€s me pakicé, qé shesin
mallra (dhe jo shérbime) pér konsumatorét fundoré, dhe nése secili anétar individual i shoqatés
ka njé qarkullim vjetor jo mé t€ madh se 200 milioné leké. Megjithaté, kur vetém njé numér i
kufizuar i anétaréve té shoqatés kané njé qarkullim vjetor q€ tejkalon pragun prej 200 milioné
leké dhe ku kéta anétaré s€ bashku pérfaqésojné mé pak se 15% té qarkullimit t& pérgjithshém
té té gjithé anétaréve, kjo né pérgjithési nuk ndryshon vlerésimin sipas Nenit 4 dhe Nenit 5 t&
Ligjit.

Njé grup ndérmarrjesh mund té pérfshijé marréveshje horizontale dhe vertikale. Marréveshjet
horizontale duhet té vlerésohen sipas parimeve t€ pércaktuara Udhézimin Horizontal. Nése
pérfundimi i kétij vlerésimi éshté se njé bashképunim ndérmjet ndérmarrjeve né fushén e blerjes
ose shitjes nuk ngre shqetésime, vecanérisht pér shkak se ploté€son kushtet e pércaktuara né até
udhézim né lidhje me marréveshjet e blerjes dhe/ose komercializimit, njé€ vlerésim i métejshém
€shté i nevojshém pér t€ shqyrtuar marréveshjet vertikale té lidhura nga shogata me furnizuesit
individual€ ose anétarét individualé. Ky vlerésim i métejshém duhet t€ kryhet né€ p€rputhje me
rregullat e vendosura nga Rregullorja, dhe né veganti me kushtet e pé€rcaktuara né nenet 4, 5
dhe 6 té saj, si dhe me kété Udhézim. Pér shembull, marréveshjet horizontale té lidhura
ndérmjet anétaréve t€ grupit ose vendimet e miratuara nga grupi, t€ tilla si vendimi pér tu
kérkuar anétaréve t€ blejn€ nga grupi ose vendimi pér ndarjen e territoreve ekskluzive pér
anétarét duhet sé€ pari t€ vlerésohen si njé marréveshje horizontale. Vetém nése ky vlerésim ¢on
né pérfundimin se marréveshja horizontale ose vendimi nuk €shté kundér konkurrencés, €shté
e nevojshme té vlierésohen marréveshjet vertikale ndérmjet shoqatés dhe anétaréve individualé
ose ndérmjet grupit dhe furnizuesve individualé.

Marréveshjet vertikale qé pérmbajné dispozita mbi té drejtat e pronésisé intelektuale
(DPI)

Neni 3, paragrafi 3 i Rregullores parashikon qé marréveshjet vertikale q€ pérmbajné dispozita
té caktuara qé kané té b&jné me caktimin ose pé€rdorimin e DPI mund t€ pérfitojné nga
pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores, duke iu nénshtruar disa kushteve.
Né pérputhje me rrethanat, Rregullorja nuk zbatohet pér marréveshjet e tjera vertikale qé
p€rmbajné dispozita t& DPI.

Rregullorja zbatohet pér marréveshjet vertikale € pérmbajné dispozita té DPI ku plot€sohen t&
gjitha kushtet e méposhtme:

dispozitat e DPI duhet t€ jené pjes€ e njé marréveshjeje vertikale, pra njé marréveshje me kushte
né té cilat palét mund t€ blejné, shesin ose rishesin mallra ose shérbime t€ caktuara;

DPI duhet t’i caktohen ose t€ licencohen pér pérdorim nga blerési;
dispozitat e DPI nuk duhet t& pérbé&jné objektin kryesor t€ marréveshjes;

dispozitat e DPI duhet t€ lidhen drejtpérdrejt me pérdorimin, shitjen ose rishitjen e mallrave ose
shérbimeve nga blerési ose klientét e tij. N& rastin e franchising, ku marketingu pérbén objektin
e shfrytézimit t€ DPI, mallrat ose shérbimet shpérndahen nga franshizmarrési kryesor ose
franshizmarrésit;

dispozitat ¢ DPI, né lidhje me mallrat ose shérbimet e kontrat€s, nuk duhet t€ pérmbajné
kufizime té konkurrencés qé kané t& njéjtin objekt si kufizimet vertikale qé nuk pérjashtohen
sipas Rregullores.
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Kéto kushte sigurojné q€ Rregullorja t€ zbatohet pér marréveshjet vertikale ku pérdorimi, shitja
ose rishitja e mallrave ose shérbimeve mund t€ kryhet n€ ményré mé efektive sepse DPI i jané
caktuar ose licencohen pér pérdorim nga blerési. Kjo do t€ thoté€ se kufizimet né lidhje me
caktimin ose pérdorimin e DPI pérfitojn€ nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1
i1 Rregullores kur objekti kryesor i marréveshjes éshté blerja ose shpérndarja e mallrave ose
shérbimeve.

Kushti i paré, i pércaktuar n€ paragrafin 72, pika a) e bén t€ qarté€ se DPI duhet t€ sigurohen né
kontekstin e njé marréveshjeje pér blerjen ose shpérndarjen e mallrave, ose njé marréveshje pér
blerjen ose ofrimin e shérbimeve, dhe jo njé marréveshjeje n€ lidhje me caktimin ose licencimin
¢ DPI pér prodhimin e mallrave, as njé marréveshje t€ pastér licencimi. Rregullorja nuk mbulon
pér shembull:

marréveshjet ku njé pal€ i siguron palés tjetér njé receté dhe licencon palén tjetér pér t€ prodhuar
njé pije me até recetg;

licencén e pastér t&€ njé marke tregtare ose shenje pér géllime tregtimi;

kontratat e sponsorizimit né€ lidhje me t€ drejtén pér t€ reklamuar veten si sponsor zyrtar i njé
eventi;

Licencimi mbi té drejtén e autorit si kontratat e transmetimit né lidhje me té drejtén pér té
regjistruar ose transmetuar njé event.

Nga kushti i dyté, i pércaktuar né paragrafin 72, pika b) rrjedh se Rregullorja nuk zbatohet kur
DPI i jepen nga blerési furnizuesit, pavarésisht nése DPI kané t€ b&éjn€ me ményrén e prodhimit
ose t& shpérndarjes. Njé marréveshje né€ lidhje me transferimin e DPI te furnizuesi dhe qé
pé€rmban kufizime t€ mundshme né shitjet e béra nga furnizuesi nuk mbulohet nga Rregullorja.
Kjo do t€ thoté se nénkontraktimi q€ pérfshin transferimin e njohurive praktike tek njé
nénkontraktor nuk mbulohet nga Rregullorja (shiko gjithashtu Seksionin II1.3). Megjithatg,
marréveshjet vertikale sipas té cilave blerési thjesht i ofron specifikimet furnizuesit qé
pérshkruajné mallrat ose shérbimet g€ do té furnizohen mbulohen nga Rregullorja.

Kushti i treté, i pércaktuar né paragrafin 72, pika c), kérkon g€ objekti kryesor i marréveshjes
té mos jet€ caktimi ose licencimi i DPI. Objekti kryesor duhet té jeté blerja, shitja ose rishitja e
mallrave ose shérbimeve, dhe dispozitat e DPI duhet t’i shérbejné zbatimit t€ marréveshjes
vertikale.

Kushti i katért, i pércaktuar n€ paragrafin 72, pika d), kérkon qé dispozitat e DPI té lehtésojné
pérdorimin, shitjen ose rishitjen e mallrave ose shérbimeve nga blerési ose klientét e tij. Mallrat
ose shérbimet pér pérdorim ose rishitje zakonisht furnizohen nga licencuesi, por ato gjithashtu
mund t€ blihen nga i licencuari tek njé furnizues palé e treté. Dispozitat e DPI né pérgjithési do
té kené t& béjné me marketingun ¢ mallrave ose shérbimeve. Njé shembull do té ishte njé
marréveshje franchising ku franshizdhénési i shet franshizmarrésit mallra pér rishitje dhe
licencon franshizmarrésin pér t&€ pérdorur markén e tij tregtare dhe njohurité praktike t€ tij pér
té tregtuar mallrat, ose kur furnizuesi i nj€ pije t€ koncentruar e licencon blerésin pér ta holluar
dhe ta paketuar né€ shishe para se ta shes€ si pije.

Kushti 1 pesté, 1 pércaktuar né paragrafin 72, pika e), kérkon qé dispozitat e DPI t€ mos kené t&
njéjtin objekt si ndonjé nga kufizimet e rénda té renditura né€ nenin 5 t&€ Rregullores ose ndonjé
nga kufizimet qé pérjashtohen nga pérfitimi i Rregullores né pérputhje me nenin 6 té
Rregullores (shiko Seksionin VI).
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79. DPI qé lidhen me zbatimin e marréveshjeve vertikale sipas kuptimit t€ nenit 3, paragrafi 3 té
Rregullores né pérgjithési kané t& b&jné me tre fusha kryesore: markat tregtare, t& drejtat e
autorit dhe njohurité praktike.

IV.4.2.1.  Markat tregtare

80. Njé licencé e njé marke tregtare pér njé shpérndarés mund té keté t€ b&jé me shpérndarjen e
produkteve t& licencuesit né njé territor t€ caktuar. Nése &shté njé licencé ekskluzive,
marréveshja pérbén shpérndarje ekskluzive.

IV.4.2.2.  Té& drejtat e autorit

81. Rishitésit e mallrave ose shérbimeve t€ mbuluara nga e drejta e autorit (pér shembull, librat dhe
softuerét) mund té detyrohen nga mbajtési i t€ drejtés sé autorit t€ rishesin vetém me kusht qé
blerési, pavarésisht nése €shté nj€ tjetér rishités apo pérdorues fundor, t€ mos cenojé té drejtén
e autorit. Né masén qé ato pérfshihen né objektin e Nenit 4(1) t& Ligjit, detyrime té tilla mbi
rishité€sin mbulohen nga Rregullorja.

82. Licencimi referuar t€ drejtave t&€ autorit mbi softuerin me qéllim thjesht riprodhimi dhe
shpérndarjeje t€ veprés s€¢ mbrojtur mbulohet nga Rregullorja dhe ky Udhézim.

83. Pér mé tepér, marréveshjet sipas té cilave kopjet fizike t€ softuerit furnizohen pér rishitje dhe
rishitési nuk fiton licencé pér asnjé t€ drejté né softuer, por ka veté€m t&€ drejtén té rishesé kopjet
fizike, do t€ konsiderohen si marréveshje pér furnizimin e mallrave pér rishitje pér q€llim té
Rregullores. Sipas késaj forme shpérndarjeje, licencimi i softuerit b&het vetém ndérmjet
pronarit t€ s€ drejtés s€ autorit dhe pérdoruesit t€ softuerit. Ajo mund t& marré formén e njé
licence “shrink wrap”, pra njé grupi kushtesh t€ pérfshira né paketimin e kopjes fizike, t€ cilat
pérdoruesi fundor konsiderohet se i pranon me hapjen e paketés.

84. Blerésit e harduerit g€ pérmban softuer t€ mbrojtur nga e drejta e autorit mund t€ detyrohen nga
mbajtési 1 sé drejtés s€ autorit t€ mos cenojné té drejtat e autorit dhe pér kété€ arsye nuk duhet
té b&jné kopje dhe rishesin softuerin ose té b&jné kopje dhe ta pérdorin softuerin né kombinim
me pajisje harduer té tjera. Né masén g€ ato bien n€ objektin e Nenit 4(1) té Ligjit, kufizime t&
tilla né€ pérdorim mbulohen nga Rregullorja.

IV.4.23.  Njohurité praktike

85. Marréveshjet franchising, me pérjashtim té marréveshjeve té franchising industrial, jané njé
shembull i njohurive praktike qé i komunikohen blerésit pér qéllime marketingu®.
Marréveshjet franchising pérmbajné licenca t€ DPI né€ lidhje me markat tregtare ose shenjat,
dhe njohurité praktike pér pérdorimin dhe shpérndarjen e mallrave ose ofrimin e shérbimeve.
Krahas licencés sé DPI, franshizdhénési zakonisht i ofron franshizmarrésit asistencé komerciale
ose teknike gjat€ koh&zgjatjes sé marréveshjes, si shérbime prokurimi, trajnime, késhilla pér
pasuri té paluajtshme dhe planifikim financiar. Licenca dhe ndihma e ofruar jané komponenté
integral€ t€ metodés s€ biznesit g€ jepet me franchising.

86. Licencimi i pérfshiré€ né marréveshjet franchising mbulohet nga Rregullorja kur t€ pesta kushtet
e renditura n€ paragrafin 72 jané pérmbushur. Ky éshté zakonisht rasti, pasi sipas shumicés sé
marréveshjeve t&€ franchising, duke pérfshiré marréveshjet kryesore t€ master franchising,
franshizdhénési ofron mallra dhe/ose shérbime, né vecanti shérbime té asistencés komerciale
ose teknike, pér franshizmarrésin. DPI e ndihmojné franshizmarrésin qé té rishesé produktet e
ofruara nga franshizdhénési ose nga njé furnizues i caktuar nga franshizdhénési, ose t€ pérdoré
ato produkte dhe té shesé mallrat ose shérbimet g€ rezultojné nga to. Kur marréveshja e

35 Paragrafét 85-87 zbatohen me analogji pér llojet e tjera t&€ marréveshjeve t& shpérndarjes qé pérfshijné transferimin e
njohurive praktike thelbésore nga furnizuesi te blerési.
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franchising ka t& b&jé vetém ose kryesisht me licencimin e DPI, si rregull do t’i zbatohen
parimet e pércaktuara n€ Rregullore dhe kété¢ Udhézim.

Detyrimet ¢ méposhtme té lidhura me DPI pérgjithésisht konsiderohen té nevojshme pér té
mbrojtur DPI t€ franshizdhénésit dhe, kur detyrime té tilla bien né€ objektin e Nenit 4(1) t&
Ligjit, ato mbulohen gjithashtu nga Rregullorja:

njé detyrim i franshizmarrésit pér t€ mos u angazhuar, drejtpérdrejt ose té€rthorazi, né€ asnjé
biznes t€ ngjashém:;

njé detyrim i franshizmarrésit pér t&€ mos pérvetésuar interesa financiare né¢ kapitalin e njé
ndérmartjeje konkurruese, si ato pér t’i dhéné franshizmarrésit fuqiné pér té€ ndikuar né sjelljen
ekonomike t€ njé ndérmarrjeje té tillg;

njé detyrim i franshizmarrésit pér t€ mos i zbuluar paléve té treta njohurité praktike té ofruara
nga franshizdhénési pér sa kohé qé kjo njohuri praktike nuk &shté€ e njohur publikisht;

njé€ detyrim pér franshizmarrésin pér t’i komunikuar franshizdhénésit ¢cdo pérvojé té fituar né
shfrytézimin e franchising dhe pér t’i dhéné franshizdhénésit dhe franshizmarrésve té tjeré njé
licencé joekskluzive pér njohuri praktike qé rrjedhin nga kjo pérvojé;

njé detyrim té franshizmarrésit pér t€ informuar franshizdhénésin pér shkeljet e DPI té
licencuara, pér té€ ndérmarré veprime ligjore kundér shkelé€sve ose pér t€ ndihmuar
franshizdhénésin né ¢do veprim ligjor kundér shkelésve;

njé detyrim té franshizmarrésit pér t€ mos pérdorur njohurité praktike té licencuara nga
franshizdhénési pér qéllime t€ ndryshme nga shfrytézimi i franchising;

njé detyrim i franshizmarrésit pér t€ mos kaluar t€ drejtat dhe detyrimet sipas marréveshjes sé
franchising pa pé€lqimin e franshizdhénésit.

Marréveshjet vertikale ndérmjet konkurrentéve

Pér sa i pérket marréveshjeve vertikale ndérmjet konkurrentéve, fillimisht duhet theksuar se, né
pérputhje me nenin 3, paragrafi 7 t€ Rregullores, mbi té cilén jané dhéné udhézimet né
Seksionin IV.5, Rregullorja nuk zbatohet pér marréveshjet vertikale objekti i t€ cilave hyn né
objektin e ¢do rregulloreje tjetér té pérjashtimit né€ bllok, pérveg rasteve kur parashikohet
ndryshe né até rregullore.

Neni 3, paragrafi 4, fjalia e paré e Rregullores pércakton rregullin e pérgjithshém qé pérjashtimi
i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores nuk zbatohet pér marréveshjet vertikale
ndérmjet ndérmarrjeve konkurruese.

Neni 2, paragrafi 1, pika c) e Rregullores pércakton njé ndérmarrje konkurruese si njé
konkurrent aktual ose potencial. Dy nd€rmarrje trajtohen si konkurrenté aktualé nése jané
aktive né t€ njéjtin treg pérkatés (produkt dhe gjeografik). Njé ndérmarrje trajtohet si njé
konkurrente potenciale e njé ndérmarrjeje tjetér nése, né mungesé té marréveshjes vertikale
ndérmjet ndérmarrjeve, ka t€ ngjar€ qé e para, brenda njé periudhe té shkurtér kohore
(normalisht jo m& shumé se njé vit), té béjé investimet shtes€ t€ nevojshme ose t&€ pérballojé
kosto té tjera t€ nevojshme pér t&€ hyré né tregun pérkatés né té cilin ndérmarrja tjetér éshté
aktive. Ky vlerésim duhet t€ bazohet n€ baza realiste, duke pasur parasysh strukturén e tregut
dhe kontekstin ekonomik dhe ligjor. Thjesht mundésia teorike pér t&€ hyré né njé treg nuk éshté
¢ mjaftueshme. Duhet té keté mundési reale dhe konkrete g€ ndérmarrja té hyjé né treg dhe té
mos keté pengesa té pakapércyeshme pér hyrjen. Nga ana tjetér, nuk ka nevojé té demonstrohet
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me siguri se ndérmarrja né fakt do t€ hyjé né tregun pérkatés dhe se ajo do té jeté n€ gjendje t&
ruajé vendin e saj né treg.>

Marréveshjet vertikale ndérmjet ndérmarrjeve konkurruese qé nuk pérfshihen né pérjashtimet
e pércaktuara né€ nenin 3, paragrafi 4, fjalia e dyté e Rregullores, mbi té cilat jepet udhézim né
paragrafét 93-95, duhet t€ vlerésohen individualisht sipas Nenit 4 dhe Nenit 5 té Ligjit. Ky
Udhézim €shté me réndési pér vleré€simin e ¢do kufizimi vertikal né marréveshje té tilla.
Udhézimi Horizontal mund té ofrojé parashikime pér vlerésimin e efekteve t€ ndaluara t&
mundshme té marréveshjes.

Njé shités me shumicé€ ose pakicé g€ 1 ofron specifikime njé prodhuesi pér t€ prodhuar mallra
pér shitje nén emrin e markés sé€ atij shitési me shumicé ose pakicé€ nuk konsiderohet prodhues
i kétyre mallrave t€ markés sé tij dhe rrjedhimisht nuk &shté konkurrent i prodhuesit pér géllimin
e zbatimit t€ nenit nenin 3, paragrafi 4, pika a) e Rregullores. Prandaj, pérjashtimi i parashikuar
nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores mund t€ zbatohet pér njé marréveshje vertikale té lidhur
ndérmjet, nga njéra ané, njé€ shitési me shumicé ose pakicé qé shet mallra t€ markés sé tij q&
jané€ prodhuar nga njé pal€ e treté (dhe jo nga veté ai) dhe, nga ana tjetér, nj€ prodhues i mallrave
té markave konkurruese. N¢ t€ kundért, tregtarét me shumicé dhe pakicé q€ prodhojné veté
mallra pér shitje me emrin e tyre t€ markés konsiderohen si prodhues dhe pér kété arsye
pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores nuk zbatohet pér marréveshjet
vertikale t€ lidhura nga kéta shités me shumicé ose me pakicé me prodhuesit e mallrave t&
markave konkurruese.

Neni 3, paragrafi 4, fjalia e dyté, e Rregullores pérmban dy pérjashtime nga rregulli i
pérgjithshém g€ pérjashtimi né bllok nuk zbatohet pér marréveshjet ndérmjet ndérmarrjeve
konkurruese. M€ konkretisht, fjalia e dyt€ e nenit 3, paragrafi 4 parashikon g€ pérjashtimi i
parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores zbatohet pér marréveshjet vertikale jo
reciproke ndérmjet ndérmarrjeve konkurruese qé pérmbushin njé nga kushtet e nenit 3,
paragrafi 4, pika a) ose pika b) té Rregullores. Jo reciproke do t&€ thoté n€ veganti qé blerési i
mallrave ose shérbimeve té kontratés nuk i furnizon gjithashtu furnizuesit mallra ose shérbime
konkurruese.

Dy pérjashtimet e pércaktuara né fjaling e dyté€ t€ nenit 3, paragrafi 4 i Rregullores kané t€ b&jné
té dy me skenarét e shpérndarjes sé dyfishté, konkretisht kur njé furnizues i mallrave ose
shérbimeve &shté gjithashtu aktiv né rrjedhen e poshtme, duke konkurruar késhtu me
shpérndarés té pavarur. Neni 3, paragrafi 4, pika a) e Rregullores ka t€ b&jé me skenarin ku
furnizuesi shet mallrat e kontratés n€ disa nivele t& tregtis€, pérkatésisht n€ rrjedhén e sipérme
si prodhues, importues ose tregtar me shumicé dhe né rrjedhén e poshtme si importues, shités
me shumicé ose pakicé, ndérsa blerési shet mallrat ¢ kontratés né rrjedhen e poshtme,
pérkatésisht si importues, shit€s me shumicé€ ose pakicé, dhe nuk &shté njé ndérmarrje
konkurruese né rrjedhén e sipérme ku blen mallrat e kontratés. Neni 3, paragrafi 4, pika b) e
Rregullores ka t€ béjé me skenarin kur furnizuesi éshté njé€ ofrues shérbimesh g€ operon né disa
nivele t€ tregtisé, ndérsa blerési ofron shérbime né€ nivelin e shitjes me pakicé dhe nuk €shté njé
ndérmarrje konkurruese né nivelin e tregtisé€ ku blen shérbimet e kontratés.

Arsyeja pér pérjashtimet e pércaktuara né€ nenin 3, paragrafi 4, pikat a) dhe b) t€ Rregullores
€shté se, né njé skenar t€ shpérndarjeje t€ dyfishté, ndikimi i mundshém negativ i marréveshjes
vertikale né marrédhénien konkurruese midis furnizuesit dhe blerésit né rrjedhén e poshtme
konsiderohet t€ jeté mé pak i réndésishém sesa ndikimi i mundshém pozitiv i marréveshjes

36 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 30 janarit 2020, Generics (UK) and Others v. Competition and
Markets Authority, Céshtja C-307/18, EU:C:2020:52, paragrafét 36-45; Vendimi i 25 marsit 2021, H. Lundbeck A/S and
Lundbeck Ltd v European Commission, Céshtja C-591/16 P, EU:C:2021:243, paragrafét 54-57.
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96.

97.

98.

99.

vertikale mbi konkurrencén né pérgjithési né rrjedhat e sipérme ose t€ poshtme. Megenése neni
3, paragrafi 4, pikat a) dhe b) jané pérjashtime nga rregulli i pérgjithshém 1 cili pércakton se
Rregullorja nuk zbatohet pér marréveshjet ndérmjet konkurrentéve, kéto pérjashtime duhet té
interpretohen né€ ményré strikte.

Nése plotésohen kushtet e pércaktuara n€ nenin 3, paragrafi 4, pika a) ose b) t€ Rregullores,
pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores zbatohet pér té gjitha aspektet e
marréveshjeve vertikale né fjal€, duke pérfshiré, né pérgjithési, shkémbimin e informacionit
ndérmjet paléve né lidhje me zbatimin e marréveshjes.’” Shkémbimi i informacionit mund té
kontribuojé né efektet pro-konkurruese t& marréveshjeve vertikale, duke pérfshiré optimizimin
e proceseve té prodhimit dhe shpérndarjes. Kjo vlen edhe né skenarét e shpérndarjes sé dyfishté.
Megjithaté, jo t€ gjitha shkémbimet e informacionit ndérmjet njé furnizuesi dhe blerési né njé
skenar t& shpérndarjes s€ dyfishté rrisin efigencén. Pér kété arsye, neni 3, paragrafi 5 i
Rregullores parashikon qé pérjashtimet e pércaktuara n€ nenin 3, paragrafi 4, pikat a) dhe b)
nuk zbatohen pér shkémbimin e informacionit ndérmjet njé furnizuesi dhe blerési q€ ose nuk
€shté i lidhur drejtpérdrejt me zbatimin e marréveshjes vertikale ose nuk €shté€ i nevojshém pér
té pérmirésuar prodhimin ose shpérndarjen e mallrave ose shérbimeve t€ kontratés, ose qé nuk
plotéson asnjé nga kéto kushte. Neni 3, paragrafi 5 i Rregullores dhe udhézimet e dhéna né
paragrafét 96-103 kané té b&jné vetém me shkémbimin e informacionit né kontekstin e
shpérndarjes s¢ dyfishté, pra shkémbimin e informacionit ndérmjet paléve né njé marréveshje
vertikale qé plot€son kushtet e nenit 3, paragrafi 4, pika a) ose b) t€ Rregullores.

Pér géllimin e zbatimit t€ nenit 3, paragrafi 5 t& Rregullores dhe kétij Udhézimi, shkémbimi i
informacionit pérfshin ¢do komunikim informacioni nga njéra pal€ né marréveshjen vertikale
me palén tjetér, pavarésisht nga karakteristikat e shkémbimit, pér shembull nése informacioni
komunikohet vetém nga njéra palé ose nga té dyja palét, ose nése informacioni éshté shkémbyer
me shkrim ose né ményré verbale. Eshté gjithashtu e paréndésishme nése forma dhe pérmbajtja
¢ shkémbimit t€ informacionit &shté réné€ dakord shprehimisht né marréveshjen vertikale ose
nése ai zhvillohet né baza joformale, duke pérfshiré, pér shembull, kur njéra palé né
marréveshjen vertikale komunikon informacionin pa kérkesé nga pala tjetér.

Nése njé shkémbim informacioni né nj€ skenar t€ shpé€rndarjes s€ dyfishté lidhet drejtpérdrejt
me zbatimin e marréveshjes vertikale dhe €shté i nevojshém pér t€ pérmirésuar prodhimin ose
shpérndarjen e mallrave ose shérbimeve t€ kontratés sipas kuptimit t€ nenit 3, paragrafi 5 té
Rregullores kjo mund t€ varet nga modeli i vecanté i shpérndarjes. Pér shembull, sipas njé
marréveshjeje t€ shpérndarjes ekskluzive, mund t€ jet€ e nevojshme qé palét té shkémbejné
informacion né lidhje me aktivitetet e tyre pérkatése té shitjes né territore té veganta ose né
lidhje me grupe t€ veganta klientésh. Sipas njé marréveshjeje franchising, mund té jeté e
nevojshme qé franshizdhénési dhe franshizmarrési t& shkémbejné informacion né lidhje me
aplikimin e njé modeli biznesi uniformé né t€ gjithé rrjetin e franchising. N&€ njé sistem
shpérndarjeje pérzgjedhése, mund t€ jeté€ e nevojshme qé shpérndarési t& ndajé informacionin
me furnizuesin né€ lidhje me pajtueshméring e tij me kriteret e pérzgjedhjes dhe me ¢do kufizim
né shitje ndaj shpérndarésve té paautorizuar.

ME poshtg jepet njé listé jo shteruese e shembujve té informacionit q€, n€ varési t€ rrethanave
té veganta, mund t€ lidhen drejtpérdrejt me zbatimin e marréveshjes vertikale dhe t& jené t&é

37 Udhézimet e dhéna né kété Udhézim nuk cenojné zbatimin e Ligjit Nr. 124/2024 “Pér mbrojtjen e té dhénave personale”, si
dhe akteve t€ tjera t& zbatueshme ndaj shkémbimit t€ informacionit sipas kuptimit t& paragrafit 97 t& kétij Udhézimi.
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b)

d)

2

100.

b)

nevojshme pér t& pérmirésuar prodhimin ose shpérndarjen e mallrave ose shérbimeve té
kontratés®®:

informacion teknik né lidhje me mallrat ose shérbimet e kontratés, duke pérfshiré€ informacionin
né lidhje me regjistrimin, certifikimin, trajtimin, pérdorimin, mirémbajtjen, riparimin,
pérmirésimin ose riciklimin e mallrave ose shérbimeve t€ kontratés, vecanérisht kur njé
informacion i till€ kérkohet né pé€rputhje me masat rregullatore, dhe informacion g€ i mundéson
furnizuesit ose blerésit t& pérshtaté mallrat ose shérbimet e kontraté€s me kérkesat e klientit;

informacion logjistik né lidhje me prodhimin dhe shpérndarjen e mallrave ose shérbimeve té
kontraté€s né rrjedhat e sipérme ose té poshtme, duke pérfshiré informacionin né lidhje me
proceset e prodhimit, inventarin, stoget dhe, né pérputhje me paragrafin 100, pika b), véllimet
e shitjeve dhe kthimet;

né€ pérputhje me paragrafin 100, pika b), informacioni né lidhje me blerjet nga klientét t&
mallrave ose shérbimeve t€ kontratés, preferencat e klient€ve dhe komentet e klientéve, me
kusht qé shkémbimi i kétij informacioni t€ mos pérdoret pér t€ kufizuar territorin né t€ cilin ose
klientét té cilét blerési mund t’i shesé mallrat ose shérbimet e kontratés sipas kuptimit t€ nenit
5, pikat 2, 3 ose 4 t€ Rregullores;

informacion n€ lidhje me ¢mimet me té cilat mallrat ose shérbimet ¢ kontratés shiten nga
furnizuesi tek blerési;

né pérputhje me paragrafin 100, pika a), informacioni né lidhje me ¢mimet e rekomanduara ose
maksimale té rishitjes nga furnizuesi pér mallrat ose shérbimet e kontratés dhe informacionin
né€ lidhje me ¢gmimet me t€ cilat blerési rishet mallrat ose shérbimet, me kusht qé shkémbimi i
informacioni nuk pérdoret pér t€ kufizuar afté€sin€ e blerésit pér t€ pércaktuar ¢mimin e tij t€
shitjes ose pér t€ zbatuar njé ¢mim fiks ose minimal té€ shitjes sipas kuptimit t€ nenit 5, pika 1
té Rregullores®;

né pérputhje me paragrafin 100 dhe pikén e) t€ kétij paragrafi, informacioni né lidhje me
tregtimin ¢ mallrave ose shérbimeve té kontratés, duke pérfshiré informacionin pér fushatat
promovuese dhe informacionin pér mallrat ose shérbimet e reja qé do té ofrohen sipas
marréveshjes vertikale;

informacion né lidhje me performancén, duke pérfshir€ informacionin e grumbulluar té
komunikuar nga furnizuesi tek blerési né lidhje me aktivitetet ¢ marketingut dhe shitjes sé
blerésve té tjeré t€ mallrave ose shérbimeve t€ kontratés, me kusht qé kjo t€ mos i mundésojé
blerésit t& identifikojé aktivitetet e blerésve té vecanté konkurrues, si dhe informacion né lidhje
me véllimin ose vlerén e shitjeve té blerésit t€ mallrave ose shérbimeve t€ kontratés krahasuar
me shitjet e tij t€ mallrave ose shérbimeve konkurruese.

Mg poshté jepen shembuj té informacionit qé pérgjithésisht nuk ka gjasa t€ pérmbushé dy
kushtet e pércaktuara né nenin 3, paragrafi 5 t& Rregullores kur shk€émbehet midis njé furnizuesi
dhe njé bler€si né nj€ skenar shpérndarjeje:

informacion né lidhje me ¢mimet e ardhshme me té cilat furnizuesi ose blerési synon t€ shesé
mallrat ose shérbimet e kontratés né rrjedhén e poshtme;

informacion né lidhje me pérdoruesit fundoré té identifikuar t€ mallrave ose shérbimeve té
kontratés, pérve¢ nése shk€émbimi i njé informacioni t€ till€ éshté i nevojshém:

38 Pérvegse rastit kur parashikohet ndryshe, shembujt mbulojné informacionin e komunikuar nga furnizuesi ose blerési,
pavarésisht nga shpeshtésia e komunikimit dhe pavaré€sisht nése informacioni lidhet me njé sjellje t€ kaluar, t€ tashme ose t&
ardhshme.

39 Shiko Seksionin VI.1.1 mbi MCR, duke pérfshiré mjetet indirekte pér t& aplikuar MCR.
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101.

102.

103.

1V.4.4.

104.

(1) pér t€ mundésuar furnizuesin ose blerésin té€ plotésojé kérkesat e njé pérdoruesi fundor
té caktuar, pér shembull pér t€ pérshtatur mallrat ose shérbimet e kontratés me kérkesat
e pérdoruesit fundor, pér t’i dhéné pérdoruesit fundor kushte té vecanta, duke pérfshiré
njé skemé t€ besnikérisé€ s€ klientit, ose pér t€ ofruar shérbime t€ para-shitjes ose pas-
shitjes, duke pérfshiré shérbimet e garancisg,

(i) pér té zbatuar ose monitoruar pajtueshmériné me njé marréveshje t€ shpérndarjes ose njé
marréveshje t€ shpérndarjes ekskluzive, sipas s€ cilés pérdorues fundoré t€ caktuar i
rezervohen furnizuesit ose blerésit;

informacion né lidhje me mallrat e shitura nga njé blerés nén emrin markés sé tij, i shkémbyer
ndérmjet blerésit dhe njé prodhuesi té mallrave t€ markés konkurruese, pérve¢ nése prodhuesi
&shté gjithashtu prodhuesi i mallrave t€ markeés sé tij.

Shembujt e paraqitur né paragrafét 99-100 jan€ dhéné pér t€ ndihmuar ndérmarrjet me veté-
vlerésimin. Megjithaté, pérfshirja e njé lloji t& vecanté informacioni né€ paragrafin 99 nuk
nénkupton g€ shkémbimi i njé€ informacioni té€ till€ do t&é pérmbushé dy kushtet e pércaktuara
né nenin 3, paragrafi 5 t€ Rregullores né t€ gjitha rastet. Po késhtu, pérfshirja e nj€ lloji t&
veganté informacioni né paragrafin 100 nuk nénkupton qé shkémbimi i njé informacioni té tillé
nuk do t’i plot€sojé kurré kéto dy kushte. Si rrjedhim, ndérmarrjet duhet té zbatojné kushtet e
nenit 3, paragrafi 5 t€ Rregullores mbi faktet e vecanta t€ marréveshjes sé€ tyre vertikale.

Kur palét né njé marr€veshje vertikale g€ plotéson kushtet e nenit 3, paragrafi 4 pika a) ose b)
té Rregullores shkémbejné informacion qé ose nuk lidhet drejtpérdrejt me zbatimin e
marréveshjes s€ tyre vertikale ose nuk éshté i nevojshém pér t€ pé€rmirésuar prodhimin ose
shpérndarjen e mallrave ose shérbimeve t€ kontratés, ose q€ nuk ploté€son asnjé nga kéto dy
kushte, shkémbimi i informacionit duhet t€ vlerésohet individualisht sipas Nenit 4 dhe Nenit 5
té Ligjit. Shkémbime té tilla nuk cenojné domosdoshmérisht Nenin 4(1) t& Ligjit. Pé&r mé tepér,
dispozitat e tjera t€ marréveshjes vertikale mund té pérfitojné ende nga p&rjashtimi i parashikuar
nga neni 3 paragrafi 1 i Rregullores, me kusht g€ marréveshja t€ jeté né pérputhje me kushtet e
pércaktuara n€ Rregullore.

Kur ndérmarrjet konkurruese hyjné né njé marréveshje vertikale dhe angazhohen né
shkémbime informacioni g€ nuk pérfitojné nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi
1 i Rregullores®, ato mund té marrin masa paraprake pér t€ minimizuar rrezikun qé shkémbimi
i informacionit té cénojé konkurrencén*'. Pér shembull, ato mund té shkémbejné informacion
vetém né formé t€ pérmbledhur ose té sigurojné njé vonesé té pérshtatshme ndérmjet gjenerimit
té informacionit dhe shkémbimit. Ata gjithashtu mund té pérdorin masa teknike ose
administrative, t€ tilla si firewall, pér t€ siguruar g€ informacioni i komunikuar nga blerési té
jeté 1 aksesueshém vetém pér personelin pérgjegjés pér aktivitetet e rrjedhés sé sipérme t&
furnizuesit dhe jo pér personelin pérgjegjés pér aktivitetin e shitjes direkte n€ rrjedhén e
poshtme t€ furnizuesit. Megjithat€, pérdorimi i masave t€ tilla paraprake nuk mund t€ sjellé
brenda fushés s€ pérjashtimit té€ parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores shkémbimet
e informacionit q€ pérndryshe do t€ dilnin jashté fushés s€ zbatimit t€ atij p€rjashtimi.

Marréveshjet vertikale me ofruesit e shérbimeve té ndérmjetésimit né internet qé kané njé
funksion hibrid

Né bazé té nenit 3, paragrafi 6 t€ Rregullores, pérjashtimet e shpérndarjes s€ dyfishté t&
pércaktuara né nenin 3, paragrafi 4, pikat a) dhe b) té Rregullores nuk zbatohen pér marréveshjet

40 Pgr shembull, pér shkak se kushtet e nenit 3, paragrafi 4, nenit 3, paragrafi 5 ose nenit 4, paragrafi 1 t& Rregullores nuk jané

plotésuar.

41 Shih kapitullin mbi shkémbimin e informacionit né¢ Udhézimet Horizontale.
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105.

106.

107.

108.

vertikale né lidhje me ofrimin e shérbimeve t€ ndérmjeté€simit né internet ku ofruesi i
shérbimeve té nd€rmjetésimit né internet ka njé funksion hibrid, pra kur €shté gjithashtu njé
ndérmarrje konkurruese né tregun pérkatés pér shitjen e mallrave ose shérbimeve t&€
ndérmjetésuara®’. Neni 3, paragrafi 6 i Rregullores zbatohet pér marréveshjet vertikale “té
lidhura me” ofrimin e shérbimeve t€ ndérmjetésimit né internet, pavarésisht nése marréveshja
ka t€ b&€j€ me ofrimin e kétyre shérbimeve ndaj njé pale n€ marréveshje ose ndaj paléve té treta.

Marréveshjet vertikale qé lidhen me ofrimin e shérbimeve t€ ndérmjetésimit né internet t&
lidhura nga ofruesit e shérbimeve t€ ndérmjeté€simit né internet me njé funksion té tillé¢ hibrid
nuk pérmbushin arsyetimin pér pérjashtimet e shpérndarjes s€ dyfishté, t€ pércaktuara n€ nenin
3, paragrafi 4 pikat a) dhe b) té Rregullores. Ofrues t€ tillé mund t€ kené nj€ incentivé pér té
favorizuar shitjet e tyre dhe aftésiné pér t€¢ ndikuar né rezultatin e konkurrencés midis
ndérmarrjeve q€ pérdorin shérbimet e tyre t€ ndérmjeté€simit né internet. Prandaj, marréveshje
té tilla vertikale mund t€ ngren€ shqetésime pér konkurrencén né pérgjithési né tregjet pérkatése
pér shitjen e mallrave ose shérbimeve t€ ndérmjetésuara.

Neni 3, paragrafi 6 i Rregullores zbatohet pér marréveshjet vertikale né lidhje me ofrimin e
shérbimeve té ndérmjetésimit n€ internet ku ofruesi i shérbimeve té ndérmjetésimit n€ internet
€sht€ njé konkurrent aktual ose potencial né tregun pérkatés pér shitjen e mallrave ose
shérbimeve t€ ndérmjetésuara. Né veganti, duhet té keté gjasa q€ ofruesi i shérbimeve té
ndérmjetésimit né internet, brenda njé periudhe té shkurtér kohore (normalisht jo mé shumé se
njé vit), t€ b&j€ investimet shtes€ t& nevojshme ose té pérballojé kosto té tjera t€ nevojshme pér
té hyré né tregun pérkatés pér shitjen e mallrave ose shérbimeve té ndérmjetésuara®.

Marréveshjet n€ lidhje me ofrimin e shérbimeve t€ ndérmjetésimit n€ internet g€, né pérputhje
me nenin 3, paragrafi 6 i Rregullores, nuk pérfitojn€ nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3,
paragrafi 1 i Rregullores, duhet t& vlerésohen individualisht sipas Nenit 4 dhe Nenit 5 t& Ligjit.
Marréveshje té tilla nuk kufizojné domosdoshmérisht konkurrencén sipas kuptimit t€ Nenit 4(1)
té Ligjit ose ato mund t€ pérmbushin kushtet ¢ njé pérjashtimi individual sipas Nenit 5 té Ligjit.
Gjithashtu duhet te mbahet parasysh rasti kur palét kané pjesé t€ uléta t€ tregut n€ tregun
pérkatés pér ofrimin e shérbimeve t& ndérmjetésimit n€ internet dhe né tregun pérkatés pér
shitjen e mallrave ose shérbimeve té ndérmjetésuara*. Udhézimi pérkatés mbi marréveshjet
horizontale mund té ofrojé udhézime pér vlerésimin e efekteve t€ mundshme t€ marréveshjeve
té fshehta. Ky Udhézim ofron udhézime pér vleré€simin e ¢do kufizimi vertikal.

Né mungesé té kufizimeve té konkurrencés sipas objektit, efektet e dukshme anti-konkurruese
nuk kané gjasa t€ ekzistojné kur ofruesi i shérbimeve t€ ndérmjet€simit n€ internet nuk gézon
fuqi tregu né tregun pérkatés pér shérbimet e ndérmjetésimit n€ internet, pér shembull sepse ai
ka hyré vetém kohét e fundit né njé treg té tillé (né fazén start-up). Né ekonominé e platformave
online, t& ardhurat e krijuara nga njé ofrues i shérbimeve t€ ndérmjetésimit né internet (pér
shembull, komisionet) mund t€ jen€ vet€ém nj€ tregues i paré pér shtrirjen e fuqis€ sé€ tij né treg
dhe mund té jeté gjithashtu e nevojshme t€ merren parasysh nj€sité matése alternative, si p.sh.,
numri i transaksioneve t€ ndérmjetésuara nga ofruesi, numri i pérdoruesve té shérbimeve t&
ndérmjetésimit né internet (shité€s dhe/ose blerés) dhe masa né té cilén kéta pérdorues pérdorin
shérbimet e ofruesve té tjeré. Gjithashtu nuk ka gjasa qé njé ofrues i shérbimeve t&é
ndérmjetésimit n€ internet t€ gézojé fuqi e tregu kur nuk pérfiton nga efektet e dukshme pozitive
té drejtpérdrejta ose té térthorta té rrjetit.

42 Zbatimi i nenit 3, paragrafi 6 t& Rregullores presupozon qé marréveshja vertikale e lidhur nga ofruesi i shérbimeve té
ndérmjetésimit né internet me njé funksion hibrid nuk kualifikohet si njé marréveshje agjencie qé bie jashté objektit t&€ Nenit
4(1) té Ligjit. Shih paragrafét 46 dhe 63.

43 Shih paragrafin 90.

44 Shih paragrafin 26
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1009.

IV.S.
110.

I11.

112.

113.

114.

Iv.e.
115.

Né mungesé té€ kufizimeve sipas objektit ose fuqis€ s¢ konsiderueshme té tregut, nuk ka gjasa
qé Komisioni t’i jap€ pérpar€si veprimeve zbatuese n€ lidhje me marréveshjet vertikale referuar
ofrimit té shérbimeve t€ ndérmjetésimit n€ internet, ku ofruesi ka njé funksion hibrid. Ky &shté
vecanérisht rasti kur, n€ njé skenar t€ shpérndarjes sé¢ dyfisht€, njé furnizues i lejon blerésit t&
mallrave ose shérbimeve t€ tij t€ pérdorin fagen e tij t€ internetit pér t€ shpérndaré mallrat ose
shérbimet, por nuk lejon qé fagja e internetit t€ pérdoret pér té ofruar mallra ose shérbime té
markave konkurruese dhe nuk &éshté aktive né tregun pérkatés pér ofrimin e shérbimeve té
ndérmjetésimit né internet né lidhje me kéto mallra ose shérbime.

Marrédhénia me rregulloret e tjera té pérjashtimit né bllok

Si¢ shpjegohet n€ Seksionet IV.1 dhe IV.2, Rregullorja zbatohet pér marréveshjet vertikale, t&
cilat duhet t€ vlerésohen ekskluzivisht sipas Rregullores dhe kétij udhézimi, pérve¢ kur
parashikohet ndryshe né kété Udhézim. Kéto marréveshje mund té€ pérfitojné nga mbrojtja e
sigurt (safe harbour) e vendosur nga Rregullorja.

Né bazé t€ nenit 3, paragrafi 7 t€ Rregullores, Rregullorja nuk zbatohet pér marréveshjet
vertikale kur [énda e tyre bie n€ objektin e ¢do rregulloreje tjetér té p€rjashtimit n€ bllok, pérvec
nése parashikohet ndryshe né njé rregullore té tillé. Prandaj éshté e réndésishme té verifikohet
qé né fillim nése njé marréveshje vertikale bie né objektin e ndonjé rregulloreje tjetér té
pérjashtimit né bllok.

Rregullorja nuk zbatohet pér marréveshjet vertikale qé¢ mbulohen nga rregulloret e méposhtme
té pérjashtimit n€ bllok ose ¢do rregullore e ardhshme e pérjashtimit bllok né lidhje me llojet e
marréveshjeve t€ referuara né két€ paragraf, pérve¢ n€se parashikohet ndryshe né rregulloren
pérkatése:

— Rregullorja e Autoritetit t&€ Konkurrencés “Pér pérjashtimin nga ndalimi té kategorive té
marréveshjeve té transferimit té teknologjisé”;

— Rregullorja e Autoritetit t&€ Konkurrencés “Pér pérjashtimin nga ndalimi té kategorive té
marréveshjeve té transferimit té kérkimit dhe zhvillimit”;

— Rregullorja e Autoritetit t&¢ Konkurrencés “Pér pérjashtimin nga ndalimi té kategorive té
marréveshjeve té specializimit”.

Rregullorja nuk zbatohet pér llojet e marréveshjeve ndérmjet konkurrentéve té€ pérmendur né
Udhézimin Horizontal, pérveg¢ nése parashikohet ndryshe nga Udhézimi Horizontal.

Rregullorja zbatohet pér marréveshjet vertikale g€ kané t€ béjn€ me blerjen, shitjen ose rishitjen
e pjeséve t€ kémbimit pér automjetet motorike dhe me ofrimin e shérbimeve t€ riparimit dhe
mirémbajtjes pér mjetet motorike. Marréveshje té tilla pérfitojné nga mbrojtja e sigurt (safe
harbour) e krijuar nga Rregullorja vetém nése, pérve¢ kushteve té Rregullores, ato do t&€
pérputhen me kushtet e Rregullores “Pér pérjashtimin né bllok té marréveshjeve vertikale dhe
praktikave té bashkérenduara né sektorin e mjeteve motorike” dhe udhézimeve shoqgéruese.

Llojet specifike té sistemeve té shpérndarjes

Njé furnizues €shté i lir€ t€ organizojé shpérndarjen e mallrave ose shérbimeve t€ tij si¢ e sheh
té arsyeshme. Furnizuesi mundet, pér shembull, t€¢ zgjedhé integrimin vertikal, pérkatésisht
shitjen e mallrave ose shérbimeve té tij drejtpérdrejt tek pérdoruesit fundoré ose shpérndarjen
e tyre népérmjet shpérndarésve té tij t€ integruar vertikalisht, t€ cilét jané ndérmarrje t€ lidhura
sipas kuptimit t€ nenit 2, paragrafi 2 t€ Rregullores. Ky lloj sistemi i shpérndarjes pérfshin njé
ndérmarrje t€ vetme dhe pér kété arsye bie jashté objektit t& Nenit 4(1) té Ligjit.
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116.

Furnizuesi gjithashtu mund t€ vendosé t&€ pérdoré shpérndarés té pavarur. Pér kété géllim,
furnizuesi mund t€ pérdoré njé ose mé shumé lloje t€ sistemit t€ shpérndarjes. Disa lloje té
sistemit t€ shpérndarjes, pérkatésisht sistemi i shpérndarjes pérzgjedhése dhe sistemi i
shpérndarjes ekskluzive, jané objekt i pérkufizimeve specifike né nenin 2, paragrafi 1, pikat g)
dhe h) té Rregullores. Udhézimet pér shpérndarjen pérzgjedhése dhe shpérndarjen ekskluzive
jepen respektivisht né Seksionet IV.6.1 dhe IV.6.2%. Furnizuesi gjithashtu mund té shpérndajé
mallrat ose shérbimet e tij duke mos pérdorur as shpérndarjen pérzgjedhése dhe as shpérndarjen
ekskluzive. Kéto lloje t€ tjera t€ shpérndarjes kategorizohen si sisteme t€ shpérndarjes s€ liré
pér géllimin e zbatimit té Rregullores*.

1V.6.1. Sistemet e shpérndarjes ekskluzive
IV.6.1.1.  Pérkufizimi i sistemeve t€ shpérndarjes ekskluzive
117. NE& njé sistem t€ shpérndarjes ekskluzive, si¢ pércaktohet né nenin 2, paragrafi 1, pika h) té

118.

Rregullores, furnizuesi rezervon njé territor ose grup klientésh ekskluzivisht pér vete ose pér
nj& numeér té kufizuar blerésish dhe i kufizon t€ gjithé blerésit e tjeré té tij qé té shesin n€ ményre
aktive né territorin ekskluziv ose tek grupi ekskluziv i klientéve*’.

Furnizuesit shpesh pérdorin sistemin e shpérndarjes ekskluzive pér t€ nxitur shpérndarésit t&
béjné investimet financiare dhe jofinanciare t€ nevojshme pér t€ zhvilluar markén e furnizuesit
né njé territor ku marka nuk njihet miré, ose pér t€ shitur njé produkt t€ ri né njé territor té
caktuar ose pér njé grup té caktuar klientésh, ose pér t€ nxitur shpérndarésit q¢ té fokusojné
aktivitetet e tyre t€ shitjes dhe promovimit n€ njé produkt té caktuar. Pér shpérndarésit, mbrojtja
e ofruar nga ekskluziviteti mund t’u mundésojé€ atyre t€ sigurojné njé véllim té caktuar biznesi
dhe njé marzh qé justifikon pérpjekjet e tyre n€ investim.

IV.6.1.2.  Zbatimi i Nenit 4 dhe Nenit 5 t€ Ligjit n€ sistemet e shpérndarjes ekskluzive

119.

120.

121.

Né njé sistem shpérndarjeje ku furnizuesi alokon njé territor ose grup klientésh ekskluzivisht
pér njé ose mé shumé blers, rreziget kryesore t& mundshme té konkurrencés jané ndarja e
tregut, e cila mund t€ lehtésojé diskriminimin e gmimeve, dhe reduktimi i konkurrencés brenda
markés. Kur shumica ose t€ gjithé furnizuesit mé t& forté aktivé n€ nj€ treg operojné njé sistem
té shpérndarjes ekskluzive, kjo gjithashtu mund té€ zbusé konkurrencén ndérmjet markave
dhe/ose t€ lehtésojé marr€veshjet e fshehta, si né nivelin e furnizuesit ashtu edhe né até té
shpérndarésit. S€ fundmi, shpérndarja ekskluzive mund t€ ¢ojé né mbylljen e tregut pér
shpérndarésit e tjeré dhe né két€ ményré t&€ zvogélojé konkurrencén ndérmjet markave dhe
brenda markés né nivel shpé&rndarési.

Marréveshjet e shpérndarjes ekskluzive mund té pérfitojné nga pérjashtimi i parashikuar nga
neni 3, paragrafi 1 i Rregullores, me kusht qé pjesa e tregut té furnizuesit dhe blerésit t€ mos
kalojé 30%, marréveshja t€ mos pérmbajé asnjé kufizim t€ réndé brenda kuptimit té nenit 5 t&
Rregullores dhe numri i shpérndarésve t€ caktuar pér territor ekskluziv ose grup klientésh t&
mos kalojé pes€. Njé marréveshje e shpérndarjes ekskluzive mund t€ pérfitojé ende nga
mbrojtja e sigurt (safe harbour) e parashikuar nga Rregullorja nése kombinohet me kufizime t&
tjera vertikale jo té rénda, té tilla si njé detyrimi pér t€ mos konkurruar jo mé shumé se pesé
vjet, detyrimi sasior ose blerja ekskluzive.

Pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores éshté i kufizuar né njé maksimum
prej pesé shpérndarésish pér territor ekskluziv ose grup klientésh, né ményré q€ t&é ruhet
incentiva e shpérndarésve pér t€ investuar né promovimin dhe shitjen e mallrave ose

4 Shih gjithashtu Seksionet V1.1.2.3.1 dhe V1.1.2.3.2.
46 Shih Seksionin VI1.1.2.3.3.
47 Shih nenin 2, paragrafi 1, pika h) t& Rregullores.
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122.

123.

124.

shérbimeve té furnizuesit, duke i siguruar furnizuesit fleksibilitet t& mjaftueshém pér t&
organizuar sistemin e tij t€ shpérndarjes. Mbi kété numér, ekziston njé rrezik né rritje qé
shpérndarésit ekskluzivé mund t€ pérdorin investimet e njéri-tjetrit, duke eliminuar késhtu
eficencén qé€ synohet té arrijé shpérndarja ekskluzive.

Q¢ sistemi i shpérndarjes ekskluzive t€ pérfitojé nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3,
paragrafi 1 i Rregullores, shpérndarésit e caktuar duhet t€ mbrohen nga shitjet aktive né
territorin ekskluziv ose né grupin ekskluziv té€ klientéve nga t&€ gjithé blerésit e tjeré t&
furnizuesit. Kur njé furnizues cakton mé shumé se njé shpérndarés pér njé territor ekskluziv ose
grup klientésh, t€ gjithé kéta shpérndarés duhet gjithashtu t€ mbrohen nga shitjet aktive né
territorin ekskluziv ose né€ grupin ekskluziv té€ klientéve nga t& gjithé blerésit e tjeré t&
furnizuesit, por shitjet aktive dhe pasive nga kéta shpérndarés brenda territorit ekskluziv ose
grupit t€ klient€ve nuk mund té kufizohen. Kur, pér arsye praktike dhe jo me qéllim té
parandalimit t€ tregtis€ paralele, territori ekskluziv ose grupi i klientéve nuk mbrohet nga shitjet
aktive nga blerés té caktuar pér njé periudhé t€ pérkohshme, pér shembull kur furnizuesi
modifikon sistemin e shpérndarjes ekskluzive dhe kérkon kohé pér té€ rinegociuar kufizimet
aktive té shitjeve me blerés té caktuar, sistemi i shpérndarjes ekskluzive mund té pérfitojé ende
nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores.

Marréveshjet vertikale té pérdorura pér shpérndarje ekskluzive duhet té pércaktojné shtrirjen e
territorit ose grupit té klientéve g€ u ndahet ekskluzivisht shpérndar€sve. P&r shembull, territori
ekskluziv mund té korrespondojé me njé zoné t€ madhe ose t€ vogél. Njé grup ekskluziv i
klientéve mund té pércaktohet, pér shembull, duke pérdorur njé ose mé shumé kritere, té tilla
si profesioni ose aktiviteti i klientéve ose duke pérdorur njé listé t€ klientéve té identifikuar. N&
varési t€ kritereve té pérdorura, grupi i klient€ve mund t€ kufizohet né njé klient t€ vetém.

Kur njé territor ose grup klientésh nuk i &shté alokuar ekskluzivisht njé ose mé shumé
shpérndarésve, furnizuesi mund t€ rezervojé territorin ose grupin e klientéve pér vete, né kéteé
rast ai duhet té informojé t& gjithé shpérndarésit e tij. Kjo nuk kérkon g€ furnizuesi t€ jeté aktiv
komercialisht né territorin e rezervuar ose né lidhje me grupin e klientéve té rezervuar. Pér
shembull, furnizuesi mund t&€ déshiroj€ té rezervojé territorin ose grupin e klientéve me qéllim
ndarjen e tij tek shpérndarésit e tjeré né t&€ ardhmen.

IV.6.1.3.  Udhézime pér vlerésimin individual t& marréveshjeve t€ shpérndarjes ekskluzive

125.

126.

Jashté fushéveprimit té€ Rregullores, pozicioni né treg i furnizuesit dhe konkurrentéve té tij éshté
i njé réndésie t€ madhe, pasi humbja e konkurrencés brenda markés do t€ jeté problematike
vetém nése konkurrenca ndérmjet markave &shté e kufizuar né€ nivel furnizuesi ose
shpérndarési.*® Sa mé i forté té jeté pozicioni i furnizuesit, veganérisht mbi pragun prej 30%,
aq mé té larta jané gjasat q€ konkurrenca ndérmjet markave té jeté e dobét dhe aq mé i madh
€shté rreziku pér konkurrencén g€ rezulton nga ¢do reduktim i konkurrencés brenda markés.

Pozicioni i konkurrentéve té furnizuesit mund t€ keté njé rénde€si t€ dyfishté. Ekzistenca e
konkurrentéve t€ forté n€ pérgjithési tregon se ¢do reduktim i konkurrencés brenda markés do
té tejkalohet nga konkurrenca e mjaftueshme ndérmjet markave. Megjithat€, n€se numri i
furnizuesve né njé treg &shté mjaft i kufizuar dhe pozicioni i tyre né treg éshté mjaft i ngjashém
pér sa i pérket pjes€s s€ tregut, kapacitetit dhe rrjetit té€ shpérndarjes, ekziston rreziku i
marréveshjeve t€ fshehta dhe/ose zbutjes s€ konkurrencés. Humbja e konkurrencés brenda
marké&s mund ta rrisé kété rrezik, vecanérisht kur disa furnizues operojné sisteme té€ ngjashme
shpérndarjeje.

48 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-306/20 - Visma Enterprise, paragrafi 78.
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127.

128.

129.

130.

Shpérndarja ekskluzive e shuméfishté, pra rasti kur shumé furnizues emérojné té njéjtin(&t)
shpérndarés ekskluziv né njé territor t& caktuar, mund t€ rris€ mé tej rrezikun e marréveshjeve
té fshehta dhe/ose zbutjes s€ konkurrencés n€ nivel furnizuesi dhe shpérndarési. Nése nj€ ose
mé shumé shpérndarésve iu jepet e drejta ekskluzive pér té shpérndaré dy ose mé shumé
produkte konkurruese té rénd€sishme né t€ njéjtin territor, konkurrenca ndérmjet markave
mund té kufizohet ndjeshém pér ato marka. Sa mé e larté t€ jeté pjesa kumulative e tregut e
markave t€ shpérndara nga shpérndarésit ekskluzivé t€ shuméfishté, aq mé i lart€ éshté rreziku
i marréveshjeve té fshehta dhe/ose zbutjes s€ konkurrencés dhe aq mé i madh éshté reduktimi i
konkurrencés ndérmjet markave. Nése njé ose mé shumé shit€s me pakic€ jané€ shpérndarés
ekskluzivé pér njé numér markash, ekziston rreziku qé njé€ ulje e ¢mimit t€ shitjes me shumicé
nga njé furnizues pér markén e tij t€ mos kalojé nga shitésit ekskluzivé me pakicé tek
konsumatori, pasi kjo do t€ reduktonte shitjet dhe fitimet nga markat e tjera t€ shit€sve me
pakicé. N€ krahasim me njé situaté pa shpérndarje ekskluzive t€ shuméfishté, furnizuesit do té
kené njé incentivé t€ reduktuar pér t€ hyré né konkurrencé ¢gmimesh me njéri-tjetrin. Kur pjesét
e tregut té furnizuesve dhe blerésve individual€ jané nén pragun 30%, efekte té tilla kumulative
mund té jené njé arsye pér t€ revokuar pérfitimin nga Rregullorja.

Pengesat né hyrje qé mund té€ pengojné furnizuesit t& krijojné rrjetin e tyre t€ integruar té
shpérndarjes ose té gjejné shpérndarés alternativé jané mé pak té rénd€sishme né vlerésimin e
efekteve t€ mundshme anti-konkurruese t€ shpérndarjes ekskluzive. Mbyllja e tregut pér
furnizuesit e tjeré nuk lind pér sa kohé qé shpérndarja ekskluzive nuk kombinohet me detyrimin
pér nj€ marké t€ vetme, i cili detyron ose nxit shpérndarésin t€ pérqéndroj€ porosité e tij pér njé
lloj produkti té caktuar me njé furnizues. Kombinimi i shpérndarjes ekskluzive dhe detyrimet
pér njé marké t€ vetme mund ta béjé mé t€ véshtir€ pér furnizuesit e tjeré gjetjen e
shpérndarésve alternativé, veganérisht kur detyrimi pér njé marké té vetme aplikohet né njé
rrjet t€ dendur shpérndarésish ekskluzivé me territore t€ vogla ose né rastin e njé efekti
kumulativ kundér konkurrencés. N€ njé skenar té till€, duhen aplikuar parimet pér detyrimin e
markés sé vetme té pércaktuara né Seksionin VIIIL.2.1.

Kombinimi i shpérndarjes ekskluzive me furnizimin ekskluziv, i cili kérkon g€ shpérndarésit
ekskluzivé té blejné markén e furnizuesit direkt nga furnizuesi, rrit rreziget e reduktimit té
konkurrencés brenda markés dhe ndarjes sé tregut. Shpérndarja ekskluzive tashmé kufizon
arbitrazhin nga klientét, pasi kufizon numrin e shpérndarésve pér territor ekskluziv dhe
nénkupton gé asnjé shpérndarés tjetér nuk mund té shesé né ményré aktive né até territor. Blerja
ekskluzive eliminon gjithashtu arbitrazhin financiar (arbitrage) t¢ mundshém nga shpérndarésit
ekskluzivé, té cilét nuk lejohen t€ blejné nga shpérndarésit e tjeré né sistemin e shpérndarjes
ekskluzive. Kjo rrit mundésiné qé furnizuesi t€ kufizojé konkurrencén brenda markés duke
aplikuar kushte t€ ndryshme shitjeje né dém té€ konsumatoréve, pérveg rasteve kur kombinimi i
shpérndarjes ekskluzive me blerjen ekskluzive gjeneron efigenca nga té€ cilat pérfitojné
konsumatorét.

Mbyllja e tregut pér shpérndarésit e tjeré nuk €shté problematike kur furnizuesi q€ operon
sistemin e shpérndarjes ekskluzive eméron njé numér t€ madh shpérndarésish ekskluzivé né té
njéjtin treg pérkatés dhe ata shpérndarés ekskluzivé nuk kufizohen té shesin tek shpérndarés té
tjeré té pa eméruar. Megjithaté, mbyllja e tregut pér shpérndarésit e tjeré mund té jeté
problematike kur ka fuqi tregu né rrjedhén e poshtme, veganérisht né rastin e territoreve shumé
té médha ku njé shpérndarés ekskluziv béhet blerési ekskluziv pér njé treg té tér€. Njé shembull
do t& ishte njé zinxhir supermarketesh q¢ béhet shpérndarési i vetém i njé marke lider né njé
treg kombétar t€ shitjes me pakicé té€ ushqimit. Mbyllja e tregut pér shpérndarésit e tjeré mund
té réndohet né rastin e shpérndarjes ekskluzive t& shuméfishté.
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131.

132.

133.

134.

135.

136.

137.

138.

Fugqia blerése mund té rrisé gjithashtu rrezikun e marréveshjeve té fshehta nga ana e blerésit
kur ujdité e shpérndarjes ekskluzive imponohen nga blerés t€ réndé€sishém, q€ mund té jené t&
vendosur né territore t€ ndryshme, mbi njé ose mé shumé furnizues.

Vlerésimi i dinamikés s€ tregut &shté i rénd€sishém, pasi kérkesa né rritje, ndryshimi i
teknologjive dhe ndryshimi i pozicioneve né treg mund t’i b&jné efektet negative té sistemeve
té shpérndarjes ekskluzive mé pak t€ mundshme sesa né tregjet e maturuara.

Natyra e produktit mund té jeté gjithashtu e réndésishme pér vlerésimin e efekteve t€ mundshme
anti-konkurruese té shpérndarjes ekskluzive. Kéto efekte do té jené mé pak akute né sektorét
ku shitjet né€ internet jané mé t& pérhapura, pasi shitjet n€ internet mund té lehtésojné blerjet
nga shpérndarésit pértej territorit ekskluziv ose grupit té klientéve ekskluzivé.

Niveli i tregtis€ €shté i réndésishém, pasi efektet ¢ mundshme negative mund té ndryshojné
midis nivelit t& shitjes me shumic€ dhe pakic€. Shpérndarja ekskluzive aplikohet kryesisht né
shpérndarjen e mallrave apo shérbimeve pérfundimtare. Njé humbje e konkurrencés brenda
markés ésht€ veganérisht e mundshme né nivelin e shitjes me pakicé€ kur territoret ekskluzive
jané t€ médha, pasi, n€ kété rast, konsumatorét mund t€ kené pak mundési pér t€ zgjedhur midis
njé shpérndarési me ¢mim té larté/shérbim t€ lart€ dhe njé shpérndarési me ¢mim t&
ulét/shérbim t€ ulét pér njé markeé lider.

Njé prodhues g€ zgjedh nj€ shit€s me shumicé si shpérndarésin e tij ekskluziv, normalisht do
ta b&jé két€ pér njé territor mé t& madh. Pér sa kohé g€ shitési me shumic€ mund t’i shesé
produktet pa kufizim tek shitésit e nivelit t&€ poshtém, nuk ka gjasa té keté efekte t&€ dukshme
anti-konkurruese. Njé humbje e mundshme e konkurrencés brenda markés né nivelin e shitjes
me shumic€ mund t€ tejkalohet lehtésisht nga eficencat e marra né logjistiké dhe promovim.
Megjithaté, shpérndarja ekskluzive e shuméfishté krijon rrezige mé t&€ médha pér konkurrencén
ndérmjet markave né nivelin e shitjes me shumicé sesa né nivelin e shitjes me pakicé. Kur njé
shit€s me shumicé béhet shpérndarési ekskluziv pér njé numér té konsiderueshém furnizuesish,
ekziston jo vetém rreziku qé konkurrenca midis kétyre markave té zvogélohet, por edhe njé
rrezik mé 1 larté i mbylljes sé€ tregut né nivelin e tregtisé me shumicé.

Njé sistem i shpérndarjes ekskluzive qé kufizon konkurrencén sipas kuptimit t€ Nenit 4(1) t&€
Ligjit mund t€ krijoj€ megjithaté eficenca qé€ plotésojné kushtet e Nenit 5 t&€ Ligjit. Pér shembull,
ekskluziviteti mund t€ jet€ i nevojshém pér té nxitur shpérndarésit g€ t€ investojné né€ zhvillimin
e markés s€ furnizuesit ose n€ ofrimin e shérbimeve pér rritjen e kérkesés. Jashté fushéveprimit
té Rregullores, sa mé i larté t€ jet€ numri i shpérndarésve ekskluzivé té caktuar pér njé territor
té caktuar, aq mé t€ vogla jané gjasat € ata t€ kené incentiva té mjaftueshme pér té investuar
né promovimin e produkteve t€ furnizuesit dhe zhvillimin e markés sé tij pasi shp€rndarésit e
tjeré ekskluzivé qé ndajné territorin mund t€ pérfitojné n€ ményré té padrejté (firee riding) nga
pérpjekjet e tyre né investim.

Natyra e produktit €shté e rénd€sishme pér vlerésimin e eficencés. Eficencat objektive jané mé
té mundshme né rastin e produkteve t€ reja, produkteve komplekse dhe produkteve, cilésité e
té cilave éshté e veshtiré t€ gjykohen para konsumit (t€ ashtuquajturat produkte t& pérvojés) ose
edhe pas konsumit (t€ ashtuquajturat produkte t€ besueshméris€). Pér mé tepér, shpérndarja
ekskluzive mund té ¢ojé n€ kursime té kostove logjistike pér shkak té ekonomive té shkallés né
transport dhe shpérndarje. Kombinimi i shpérndarjes ekskluzive dhe markés s€ vetme mund té
rris€ incentivat pér shpérndarésit ekskluzivé qé t€ pérgendrojné pérpjekjet e tyre né njé markeé
té caktuar.

Faktorét e pérmendur né paragrafét 125-137 mbeten té réndésishém pér vlerésimin e sistemeve
té shpérndarjes ekskluzive sipas té cilave furnizuesi rezervon njé grup klientésh ekskluzivisht
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pér njé ose m& shumé blerés. Pér vlerésimin e kétij lloji t€ sistemit t€ shpérndarjes ekskluzive,
duhet t&€ merren parasysh edhe faktorét shtesé¢ t€ renditur né€ paragrafét 139 dhe 140.

139.  N& ményré té ngjashme me alokimin ekskluziv t€ nj€ territori, ndarja ekskluzive e njé grupi
klientésh n€ pérgjithési e bén arbitrazhin nga blerésit mé t€ véshtiré. Pér me tepér, duke qené
se ¢do shpérndarés i caktuar ka grupin e vet t€ klientéve, blerésit q€ nuk béjné pjesé né€ ndonjé
grup té€ tillé mund ta kené t€ veshtiré t€ marrin produktet e furnizuesit. Rrjedhimisht, hapésira
pér arbitrazh nga kéta blerés do t&€ reduktohet.

140.  Pérveg llojeve té eficencave t&€ pérmendura né€ paragrafin 136, ndarja ekskluzive e klientéve
mund té gjenerojé efigiencé kur €shté e nevojshme qé€ shpérndarésit té investojné né pajisje
specifike, aft€si ose njohuri praktike pér t€ pérmbushur nevojat e njé kategorie té caktuar
klientésh, ose kur investime té tilla ¢ojné né ekonomi té shkallés ose shtrirjes né logjistiké®.
Periudha e amortizimit pér kéto investime &shté njé tregues i kohézgjatjes pér t€ cilén mund t&
justifikohet ndarja ekskluzive e klientéve. N& pérgjithési, justifikimi pér ndarjen ekskluzive t&
klientéve éshté mé i forté pér produktet e reja ose komplekse dhe pér produktet qé kérkojné
pérshtatje me nevojat e klientéve té caktuar. Nevojat e diferencuara t€ identifikueshme jané mé
té mundshme pér produkte t& ndérmjetme, pérkatésisht produkte g€ u shiten llojeve té€ ndryshme
té blerésve profesionisté. N€ t€ kundért, rezervimi 1 konsumatoréve nuk ka gjasa té ¢ojé né
eficenca.

141. Mg poshté jepet njé shembull i shpérndarjes ekskluzive t€ shuméfishté né njé treg oligopolistik:

Né njé treg kombétar pér njé produkt pérfundimtar, ka katér lider né treg, secili prej té ciléve
ka njé pjesé tregu prej rreth 20%. Kéta katér lider tregu shesin produktin e tyre pérmes
shpérndarésve ekskluzivé né nivelin e shitjes me pakicé. Shitésve me pakicé u jepet njé
territor ekskluziv qé korrespondon me qytetin, ose njé lagje té qytetit, né té cilin ata ndodhen.
Né shumicén e territoreve, katér liderét e tregut caktojné té njéjtin shités ekskluziv me pakicé
(“shités i shuméfishté”), shpesh té vendosur né gendér dhe mjaft té specializuar né produktin
pérkatés. Pjesa e mbetur prej 20% e tregut kombétar pérbéhet nga prodhues té vegjél vendas,
mé i madhi prej sé ciléve ka njé pjesé tregu prej 5% né tregun kombétar. Kéta prodhues
vendas i shesin produktet e tyre, né pérgjithési, pérmes shitésve té tjeré me pakicé, kryesisht
pér shkak se shpérndarésit ekskluzivé t¢ katér furnizuesve mé té médhenj tregojné né
pérgjithési interes té ulét pér té shitur marka mé pak té njohura dhe mé té lira. Ka njé
diferencim té forté marke dhe produkti né treg. Katér liderét e tregut kané fushata té médha
reklamuese kombétare dhe imazhe té forta marke, ndérsa prodhuesit dytésoré nuk i
reklamojné produktet e tyre né nivel kombétar. Tregu éshté mjaft i maturuar, me kérkesé té
géndrueshme dhe pa produkte dhe risi t¢ médha teknologjike. Produkti éshté relativisht i
thjeshté.

Né njé treg té tillé oligopolistik, ekziston rreziku i marréveshjes sé fshehté midis katér
lideréve té tregut. Ky rrezik rritet pérmes shitésve té shuméfishté. Konkurrenca brenda
markés éshté e kufizuar nga ekskluziviteti territorial. Konkurrenca midis katér markave
kryesore éshté zvogéluar né nivelin e shitjes me pakicé, pasi njé shités me pakicé fikson
¢mimin e té katér markave né secilin territor. Shitja e shuméfishté kétu nénkupton gé, nése
njé prodhues ul ¢mimin pér markén e tij, shitési me pakicé nuk do té jeté i zellshém pér t’ia
transmetuar até ulje ¢mimi konsumatorit pasi do té reduktonte shitjet dhe fitimet e tij té béra
me markat e tjera. Prandaj, prodhuesit kané njé interes té reduktuar pér té hyré né
konkurrencé ¢mimesh me njéri-tjetrin. Konkurrenca e ¢mimeve ndérmjet markave ekziston
kryesisht ndérmjet mallrave me imazh té ulét té markés té prodhuesve dytésoré. Argumentet

49 Njé shembull i kétij rasti éshté kur furnizuesi cakton njé shpérndarés t&€ dedikuar pér t’iu pérgjigjur ftesave pér tender nga
autoritetet publike né lidhje me pajisjet e IT-sé ose furnizimet e zyrés.
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142.

1V.6.2.

e mundshme ¢ eficencave pér shpérndarésit ekskluzivé (té pérbashkét) jané té kufizuara pasi
produkti éshté relativisht i thjeshté, rishitja nuk kérkon ndonjé investim apo trajnim specifik
dhe reklamimi kryhet kryesisht né nivelin e prodhuesve.

Edhe pse secili prej lideréve té tregut ka njé pjesé tregu nén pragun, kushtet e Nenit 5 té
Ligjit mund té mos pérmbushen dhe revokimi i pérjashtimit né bllok mund té jeté i nevojshém
pér marréveshjet e lidhura me shpérndarésit pjesa e tregut e té ciléve éshté mé e ulét se 30%
e tregut ku operojné ndérmarrjet.

ME poshté jepet njé shembull i rndarjes ekskluzive t€ klientit:

Njé ndérmarrje ka zhvilluar njé instalim té sofistikuar spérkatés. Ndérmarrja aktualisht ka
njé pjesé tregu prej 40 % né tregun e instalimeve spérkatése. Kur filloi té shiste spérkatésin
e sofistikuar, ajo kishte njé pjesé té tregut prej 20% me njé produkt mé té vjetér. Instalimi i
llojit té ri té spérkatésit varet nga lloji i ndértesés ku éshté instaluar dhe nga pérdorimi i
ndértesés (pér shembull, zyra, uzina kimike ose spitale). Ndérmarrja ka caktuar njé numér
shpérndarésish pér té shitur dhe instaluar spérkatésin e sofistikuar. Cdo shpérndarés duhej
té trajnonte punonjésit e tij pér kérkesat e pérgjithshme dhe specifike té instalimit té
spérkatésve té sofistikuar pér njé klasé té caktuar klientésh. Pér té siguruar qé shpérndarésit
do té specializoheshin, ndérmarrja caktoi njé klasé ekskluzive klientésh pér secilin
shpérndarés dhe ndaloi shitjet aktive pér klasat ekskluzive té klientéve té tjeré. Pas 5 vjetésh,
té gjithé shpérndarésit ekskluzivé do té lejohen té shesin né ményré aktive pér té gjitha klasat
e klientéve, duke i dhéné fund sistemit té ndarjes ekskluzive té klientéve. Furnizuesi pastaj
mund té fillojé t'u shesé shpérndarésve té rinj. Tregu éshté mjaft dinamik, me dy hyrje té
Sfundit dhe njé numér zhvillimesh teknologjike. Konkurrentét kané pjesé té tregut midis 5%
dhe 25% dhe gjithashtu jané duke i pérmirésuar produktet e tyre.

Megenése ekskluziviteti éshté me kohézgjatje té kufizuar dhe ndihmon pér t’u siguruar gé
shpérndarésit mund té rikuperojné investimet e tyre dhe té pérqendrojné pérpjekjet e tyre
fillestare té shitjes né njé klasé té caktuar klientésh né ményré qé té mésojné produktin, dhe
pasi efektet e mundshme anti-konkurruese duken té kufizuara né treg dinamik, kushtet e Nenit
5 té Ligjit ka té ngjaré té pérmbushen.

Sistemet e shpérndarjes pérzgjedhése

IV.6.2.1.  Pérkufizimi i sistemeve té shpérndarjes pérzgjedhése

143.

144.

Né njé sistem shpérndarjeje pérzgjedhése, si¢c pércaktohet n€ nenin 2, paragrafi 1, pika g) t&€
Rregullores, furnizuesi merr pérsipér t’ia shesé mallrat ose shérbimet e kontratés, drejtpérdrejt
ose té€rthorazi, vetém shpérndarésve té pérzgjedhur né baz€ té kritereve t€ vecanta. Kéta
shpérndarés marrin pérsipér mos t’ia shesin kéto mallra ose shérbime shpérndarésve té
paautorizuar brenda territorit té rezervuar nga furnizuesi pér té zbatuar até sistem.

Kriteret e pérdorura nga furnizuesi pér t€ zgjedhur shpérndar€sit mund t€ jené cilésore ose
sasiore, ose t&€ dyja. Kriteret sasiore kufizojné€ drejtpérdrejt numrin e shpérndarésve, pér
shembull, duke vendosur njé numér fiks shpérndarésish. Kriteret cilésore kufizojn€ numrin e
shpérndarésve né ményré indirekte, duke vendosur kushte qé nuk mund t€ pérmbushen nga té
gjithé shpérndarésit, pér shembull, n€ lidhje me gamén e produkteve q€ do té shiten, trajnimin
e personelit t& shitjeve, shérbimin g€ do t€ ofrohet n€ pikén e shitjes ose reklamimi dhe
prezantimi i1 produkteve. Kriteret cilésore mund t’i referohen arritjes s€ objektivave té
géndrueshmérisé, si ndryshimi klimaterik, mbrojtja e mjedisit ose kufizimi i pérdorimit té
burimeve natyrore. Pér shembull, furnizuesit mund té kérkojné qé shpérndarésit t€ ofrojné
shérbime rimbushjeje ose pajisje riciklimi né pikat e tyre té shitjes ose té sigurojné &€ mallrat
té shpérndahen me mjete t€ qéndrueshme, si bigikleta me rimorkio né vend t€ automjeteve.
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145.  Sistemet e shpérndarjes pérzgjedhése jané té krahasueshme me sistemet e shpérndarjes
ekskluzive pérsa i takon kufizimit t€ numrit t€ shpérndarésve té autorizuar dhe mundésité e
rishitjes. Dallimi kryesor midis dy llojeve té sistemeve té shpérndarjes qéndron né natyrén e
mbrojtjes qé 1 jepet shpérndarésit. Né njé sistem shpérndarjeje ekskluzive, shpérndarési
mbrohet nga shitjet aktive nga jasht€ territorit té tij ekskluziv, ndérsa né€ njé sistem shpérndarjeje
pérzgjedhése, shpérndarési mbrohet nga shitjet aktive dhe pasive nga shpérndarés té
paautorizuar.

1V.6.2.2.  Zbatimi i Nenit 4 dhe Nenit 5 t€ Ligjit né sistemet e shpérndarjes pérzgjedhése

146.  Rreziget e mundshme mbi konkurrencén t€ sistemeve té€ shpérndarjes pérzgjedhése pérfshijné
nj€ reduktim té konkurrencés brenda markés dhe, veganérisht né€ rastin e njé efekti kumulativ,
mbyllja e tregut pér disa lloje shpérndarésish, si dhe zbutjen e konkurrencés dhe lehté€simin e
marréveshjeve té€ fshehta midis furnizuesé€ve ose midis blerésve, pér shkak t€ kufizimit t& numrit
té blerésve.

147.  Pér té vler€suar pérputhshmérin€ e njé sistemi té shpérndarjes pérzgjedhése me Nenin 4 dhe
Nenin 5 t€ Ligjit, fillimisht éshté e nevojshme té pércaktohet nése sistemi bie né objektin e
Nenit 4(1) t€ Ligjit. Pér kété qéllim, duhet t€ b&het njé dallim midis shpérndarjes pérzgjedhése
vetém cil€sore dhe shpérndarjes pérzgjedhése sasiore.

148.  Shpérndarja pérzgjedhése vetém cilésore mund té bjeré jashté objektit t€ Nenit 4(1) t& Ligjit me
kusht g€ té plotésohen tre kushtet e paraqitura né paragrafin mé poshté, pasi me plotésimin e
tyre mund t€ supozohet se kufizimi i konkurrencés brenda markés qé lidhet me shpérndarjen
pérzgjedhése kompensohet nga njé pérmirésim i konkurrencés ndérmjet markave né cilési’®!.

149.  Tre kriteret mund té pérmblidhen si mé poshté: s€ pari, natyra e mallrave ose shérbimeve né
fjalé duhet t€ kérkoj€ njé sistem shpérndarjeje pérzgjedhése. Kjo do t€ thoté se, duke pasur
parasysh natyrén e produktit né fjalé, njé sistem i till€ duhet t€ prbé&jé njé kérkesé legjitime pér
té ruajtur cilésiné e tij dhe pér t&€ siguruar pérdorimin e duhur t€ tij. Pér shembull, pérdorimi 1
shpérndarjes pérzgjedhése mund té jeté legjitim pér produkte me cilési t€ larté ose té
teknologjisé sé larté®? ose pér mallra luksi®’. Cilésia e kétyre mallrave mund té rezultojé jo
vetém nga karakteristikat e tyre materiale, por edhe nga atmosfera e luksit g€ i rrethon ato.
Prandaj, krijimi i njé sistemi t€ shpérndarjes pérzgjedhése qé kérkon té sigurojé q€ mallrat t&
shfagen n€ njé ményré q€ kontribuon né ruajtjen e asaj atmosfere luksi mund té jeté i nevojshém
pér té ruajtur cilésiné e tyre®*. S€ dyti, rishitésit duhet té zgjidhen né bazé té kritereve objektive
cilésore, té cilat jané t€ pércaktuara né ményré uniforme pér té gjith€ rishitésit e mundshém dhe

30 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 25 tetorit 1977, Metro v Commission, Céshtja 26/76,
EU:C:1977:167, paragrafét 20 dhe 21 (mé tej “Céshtja C-26/76 - Metro v Commission”); 11 dhjetorit 1980, L’Oréal v De
Nieuwe AMCK, C-31/80, EU:C:1980:289, paragrafét 15 dhe 16 (mé tej “Céshtja C-31/80 - L’Oréal v De Nieuwe AMCK”);
13 tetorit 2011, Pierre Fabre Dermo-Cosmétique SAS v Président de 1’Autorité de la concurrence, Céshtja C-439/09,
EU:C:2011:649, paragrafi 41 (mé tej “Céshtja C-439/09 - Pierre Fabre Dermo-Cosmétique”); 6 dhjetorit 2017, Coty Germany
GmbH v Parfiimerie Akzente GmbH, Céshtja C-230/16, EU:C:2017:941, paragrafi 24 (mé tej “Céshtja C-230/16 - Coty
Germany”).

3! Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-26/76 - Metro v Commission, paragrafét 20 deri 22; vendimet e
25 tetorit 1983, AEG v Commission, Céshtja C-107/82, EU:C:1983:293, paragrafét 33, 34 dhe 73 (mé tej “Céshtja C-107/82
- AEG v Commission™); 22 tetorit 1986, Metro v Commission, C-75/84, EU:C:1986:399, paragrafét 45; 12 dhjetorit 1996,
Leclerc v Commission, Céshtja T-88/92, EU:T:1996:192, paragrafi 106.

32 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-26/76 - Metro v Commission; dhe Céshtja C-107/82 - AEG v
Commission.

33 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-230/16 - Coty Germany.

>4 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-230/16 - Coty Germany, paragrafét 25 deri 29.
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nuk zbatohen né ményré diskriminuese. Sé€ treti, kriteret e pércaktuara nuk duhet t€ shkojné
pértej asaj qé éshté e nevojshme®.

150.  Vlerésimi nése kriteret jan€ pérmbushur kérkon jo vetém njé vlerésim té pérgjithshém té
marréveshjes s€ shpérndarjes pérzgjedhése, por edhe njé analizé t€ vecanté té secilés klauzolé
potencialisht kufizuese té marréveshjes®. Kjo nénkupton, né veganti, vlerésimin nése klauzola
kufizuese né fjalé éshté e pérshtatshme né drit€n e objektivit t€ ndjekur nga sistemi i
shpérndarjes pérzgjedhése dhe nése klauzola shkon pértej asaj q€ €shté e nevojshme pér té
arritur kété objektiv®’. Kufizimet e rénda nuk e plotésojné kété test proporcionaliteti. Né t&
kundért, pér shembull, mund t€ jeté proporcionale g€ njé furnizues i mallrave luksoze t’i ndalojé
shpérndarésit e tij t€ autorizuar té pérdorin tregjet online, pér sa kohé qé kjo nuk pengon né
ményré indirekte pérdorimin efektiv t€ internetit nga shpérndarési i autorizuar pér t€ shitur
mallrat né territore ose klienté té veganté®. Né vecanti, njé ndalim i tillé pér pérdorimin e
tregjeve online nuk do té kufizonte shitjet né territore ose klienté t€ vecanté ku shpérndarési i
autorizuar mbetet i liré t& operojé dyqanin e tij online dhe t€ reklamoj€ né internet me qéllim
rritjen e informimit pér aktivitetet e tij né internet dhe térhegjen e klientéve t& mundshém®®. Né
até rast, klauzola kufizuese, nése éshté proporcionale, bie jashté objektit t&€ Nenit 4(1) t& Ligjit
dhe nuk kérkohet analizé e métejshme.

151.  Pavarésisht nése ato pérmbushin kriteret e pércaktuara mé sipér, marréveshjet e shpérndarjes
pérzgjedhése cilésore dhe/ose sasiore mund té pérfitojné nga perjashtimi i parashikuar nga neni
3, paragrafi 1 i Rregullores, me kusht q€ pjesét e tregut si t€ furnizuesit ashtu edhe t€ blerésit
nuk e kalojné 30 % dhe marréveshja nuk pérmban ndonjé kufizim té réndé®. Pérfitimi i
pérjashtimit nuk humbet nése shpérndarja pérzgjedhé€se kombinohet me kufizime té tjera
vertikale jo t€ rénda, si¢ jan€ detyrimet pér t€ mos konkurruar si¢ pé€rcaktohet né nenin 2,
paragrafi 1, pika f) t&€ Rregullores. Pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores
zbatohet pavarésisht nga natyra ¢ produktit né fjalé dhe nga natyra e kritereve pérzgjedhése.
Pér mé tepér, furnizuesi nuk éshté i detyruar té publikojé kriteret e tij té pérzgjedhjes®'.

152.  Kur né njé rast té vecanté njé marréveshje shpérndarje pérzgjedhése qé pérfiton nga pérjashtimi
né bllok kufizon ndjeshém konkurrencén né€ nivel furnizuesi ose shpérndarési dhe nuk gjeneron
eficenca qé tejkalojné efektet e kufizimit, pér shembull sepse kriteret e pérzgjedhjes nuk jané
té¢ lidhura me karakteristikat e produkti ose nuk jané té€ nevojshme pér t€ pérmirésuar
shpérndarjen e produktit, pérfitimi i pérjashtimit n€ bllok mund té€ revokohet.

1V.6.2.3.  Udhézime pér vler€simin individual té marréveshjeve t€ shpérndarjes pérzgjedhése

153.  Jashté fush€veprimit té Rregullores, pozicioni né treg i furnizuesit dhe konkurrentéve té tij éshté
i njé réndésie kryesore né vlerésimin e efekteve t€ mundshme anti-konkurruese, pasi humbja e
konkurrencés brenda markés éshté, n€ parim, problematike vetém aty ku konkurrenca ndérmjet
markave éshté e kufizuar®. Sa mé i forté té jeté pozicioni i furnizuesit, veganérisht mbi pragun
prej 30%, aq mé i larté &shté rreziku pér konkurrencén qé rezulton nga humbja e konkurrencés

35 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-26/76 - Metro v Commission, paragrafét 20 dhe 21; Céshtja C-
31/80 - L’Oréal v De Nieuwe AMCK, paragrafét 15 dhe 16; Céshtja C-107/82 - AEG v Commission, paragrafi 35; 27 shkurtit
1992, Vichy v Commission, Céshtja T-19/91, EU:T:1992:28, paragrafi 65.

36 Shih paragrafin 149.

57 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-230/16 — Coty Germany, paragrafét 43 deri 58.

38 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-230/16 — Coty Germany, né veganti paragrafi 67; shih gjithashtu
paragrafin 208 té kétij Udhézimi.

% Shih gjithashtu paragrafin 208.

% Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-439/09 - Pierre Fabre Dermo-Cosmétique, paragrafi 54. Shih
gjithashtu Seksionin 6.1.2.3.2.

1 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Me analogji vendimi i 14 gershorit 2012, Auto 24 SARL v Jaguar Land
Rover France SAS, Céshtja C-158/11, EU:C:2012:351, paragrafi 31.

2 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-306/20 - Visma Enterprise, paragrafi 78.
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154.

155.

156.

brenda markés. Njé faktor tjetér i rénd€sishém &shté numri i rrjeteve té shpérndarjes
pérzgjedhése t€ pranishme né t€ njéjtin treg pérkatés. Kur shpérndarja pérzgjedhése aplikohet
vetém nga njé furnizues né treg, shpérndarja pérzgjedhése sasiore né pérgjithési nuk ¢on né
efekte anti-konkurruese. Megjithat€, né praktiké, shpérndarja pérzgjedhése shpesh aplikohet
nga disa furnizues né njé€ treg té caktuar (efekti kumulativ).

N¢ rastin e njé efekti kumulativ, €sht€ e nevojshme té merret parasysh pozicioni né treg i
furnizuesve g€ aplikojné shpérndarjen pérzgjedhése: kur shpérndarja pérzgjedhése pérdoret nga
shumica e furnizuesve kryesoré né njé treg, kjo mund t€ ¢ojé n€ mbylljen e tregut pér disa lloj
shpérndarésish, pér shembull ata qé béjné ulje t€ ¢mimeve. Rreziku i mbylljes s€ tregut i
shpérndarésve mé eficenté €shté mé i madh né rastin e shpérndarjes pérzgjedhése sesa né
shpérndarjen ekskluzive, duke pasur parasysh se sipas njé sistemi té shpérndarjes pérzgjedhése
shitjet pér shpérndarésit e paautorizuar jané té€ kufizuara. Ky kufizim éshté krijuar pér t’u dhéné
sistemeve t€ shpérndarjes pérzgjedhése njé karakter t€ mbyllur né té cilin vetém shpérndarésit
e autorizuar qé€ plotésojné kriteret kané akses né produkt, ndérkohé qé e bén té pamundur pér
shpérndarésit e paautorizuar marrjen e furnizimeve. Prandaj, shpérndarja pérzgjedhése €shté
vecanérisht e pérshtatshme pér t€ shmangur presionin nga zbritésit ¢ ¢mimeve (qofté
shpérndarésit offline ose ata vetém né internet) mbi marzhin e fitimit t€ prodhuesit, si dhe né
marzhin e fitimit t€ shpérndarésve t€ autorizuar. Pérjashtimi i formateve té tilla t€ shpérndarjes,
qofté si rezultat i pérdorimit kumulativ t€ shpérndarjes pérzgjedhése ose nga pérdorimi i tij nga
njé€ furnizues i vetém me njé€ pjesé tregu qé tejkalon 30%, zvogélon mundésité qé konsumatorét
té pérfitojné nga pérfitimet specifike t€ ofruara nga ato formate t&€ shpérndarjes, si p.sh., gmimet
mé t€ uléta, mé shumé transparencé dhe qasje mé té gjeré n€ produkt.

Kur rrjetet individuale t€ shpérndarjes pérzgjedhése pérfitojné nga pérjashtimi i parashikuar
nga Rregullorja, revokimi i pérjashtimit né bllok ose moszbatimi i Rregullores mund té merret
parasysh kur rrjete té tilla krijojné efekte kumulative kundér konkurrencés. Megjithaté, efekte
té tilla kumulative anti-konkurruese nuk kané gjasa t€ lindin kur pjesa totale e tregut t€ mbuluar
nga shpérndarja pérzgjedhése nuk kalon 50 %. Shqetésimet mbi konkurrencén gjithashtu nuk
ka gjasa t€ lindin kur mbulimi i tregut tejkalon 50 %, por pjesa e pérgjithshme e tregut t&€ pesé
furnizuesve mé t€ médhenj nuk kalon 50 %. Kur pjesa e pesé furnizuesve mé t&€ médhenj dhe
pjesa e tregut t€ mbuluar nga shpérndarja pérzgjedhése tejkalojné 50 %, vlerésimi mund té
ndryshojé né varési t€ faktit n€se t€ pes€ furnizuesit mé t€ médhenj aplikojn€ ose jo
shpérndarjen pérzgjedhése. Sa mé i forté t€ jeté pozicioni i konkurrentéve g€ nuk aplikojné
shpérndarje pérzgjedhése, aq mé pak ka gjasa q€ shpérndarésit e tjeré t€ mbyllen nga tregu.
Shqgeté€simet mbi konkurrencén mund té lindin kur t€ pesé furnizuesit mé t€ médhen;j aplikojné
shpérndarje pérzgjedhése. Ky ka t€ ngjaré t€ jeté rasti, n€ vecanti, kur marréveshjet e lidhura
nga furnizuesit mé€ t€ médhenj pérmbajné kritere sasiore t€ pérzgjedhjes qé kufizojné
drejtpérdrejt numrin e shpérndarésve té autorizuar, ose kur kriteret cilésore té aplikuara
pérjashtojné disa formate t&€ shpérndarjes, té tilla si njé kérkes€ pér t€ pasur njé ose mé shumé
dyqane fizike ose pér té ofruar shérbime specifike qé zakonisht mund té ofrohen vetém né njé
format té caktuar shpérndarjeje.

Kushtet e Nenit 5 t& Ligjit, né pérgjithési, nuk ka gjasa t&€ pé€rmbushen nése sistemet e
shpérndarjes pérzgjedhése qé kontribuojné né€ efektin kumulativ pérjashtojné nga tregu
shpérndarés té rinj qé jané té afté t&€ shesin né ményré adekuate produktet né fjalé, vecanérisht
ata g€ ulin ¢mimet ose shpérndarésit vetém né internet qé ofrojn€ ¢mime mé t€ uléta pér
konsumatorét, duke kufizuar késhtu shpérndarjen, né avantazh té disa kanaleve ekzistuese dhe
né€ dém t€ konsumatoréve fundor€. Forma mé indirekte t€ shpérndarjes pérzgjedhése sasiore,
qé rezultojné€ pér shembull nga kombinimi i kritereve té pérzgjedhjes thjesht cilésore me njé
kérkes€ qé shpérndarésit té arrijné njé sasi minimale t€ blerjeve vjetore, kané mé pak gjasa té
prodhojné efekte negative neto, veganérisht nése shuma minimale nuk pérfagéson njé pjesé t&
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konsiderueshme t€ xhiros totale t&€ shpérndarésit nga lloji i produkteve né fjalé dhe nuk shkon
pértej asaj qé &éshté e nevojshme g€ furnizuesi t€ rikuperojé investimin e tij specifik pér
marrédhéniet dhe/ose realizojé ekonomité e shkallés né shpérndarje. Nj€ furnizues me njé€ pjesé
tregu jo mé shumé se 5 % konsiderohet, né pérgjithési, se nuk kontribuon ndjeshém né njé efekt
kumulativ.

Pengesat né€ hyrje jan€ kryesisht t€ réndésishme né rastin e mbylljes sé tregut pér shpérndarésit
e paautorizuar. Pengesat né hyrje mund t€ jené t€ réndésishme kur shpérndarja pérzgjedhése
zbatohet nga prodhuesit e produkteve té markés, pasi né pérgjithési do t€ duhet kohé dhe
investime t€ konsiderueshme pér shpérndar€sit e pérjashtuar nga sistemi i shpérndarjes
pérzgjedhése pér t& hedhur né treg markat e tyre ose pér t€ marr€ furnizime konkurruese diku
tjetér.

Fuqgia blerése mund t€ rris€ rrezikun e marréveshjeve té€ fshehta midis shpérndarésve.
Shpérndarésit g€ mbajné nj€ pozicion té forté€ né treg mund t’i shtyjné furnizuesit t€ aplikojné
kriteret e pérzgjedhjes q€ ndalojné€ qasjen né treg pér shpérndarésit e rinj dhe mé eficenté.
Rrjedhimisht, fuqia blerése mund té ndryshojé né ményré té konsiderueshme analizén e
efekteve t€ mundshme anti-konkurruese t€ shpérndarjes pérzgjedhése. Mbyllja e tregut pér
shpérndarésit mé efigenté mund t€ lindé kur nj€ organizaté e forté€ shpérndarésish vendos kritere
pérzgjedhjeje mbi furnizuesin g€ synon té kufizojé shpérndarjen né avantazhin e anétaréve té
saj.

Né baz€ t€ nenit 6, paragrafi 1, pika c) t€ Rregullores, furnizuesi nuk mund t€ vendosé njé
detyrim qé i detyron shpérndarésit e autorizuar, qofté€ drejtpérdrejt apo térthorazi, t€ mos shesin
markat e furnizuesve t€ vecanté konkurrues. Kjo dispozité synon té dekurajojé marréveshjet e
fshehta horizontale pér té pérjashtuar markat e veganta népérmjet krijimit t€ njé grupi selektiv
té markave nga furnizuesit kryesoré. Njé detyrim i tillé nuk ka gjasa t€ jeté 1 pérjashtueshém
kur pjesa e kombinuar e tregut e pes€ furnizuesve mé t€ médhenj éshté e barabarté ose e kalon
50%, pérvec nése asnjé nga furnizuesit qé vendosin njé detyrim t€ tillé nuk i pérket pesé
furnizuesve mé té médhenj né treg.

Shqgetésimet mbi konkurrencén né lidhje me mbylljen e tregut pér furnizuesit e tjeré né
pérgjithési nuk do t€ lindin pér sa koh€ qé furnizuesit e tjeré nuk pengohen t&€ pérdorin t€ nj&jtét
shpérndarés, si¢c mund t€ ndodhé kur, pér shembull, shpérndarja pérzgjedhése kombinohet me
detyrimet pér njé marké t€ vetme. Né€ rastin e nj€ rrjeti t€ dendur t€ shp€rndarésve té autorizuar
ose né rastin e njé efekti kumulativ, kombinimi i shpérndarjes pérzgjedhése dhe njé detyrimi
pér t€ mos konkurruar mund té pérbéjé rrezik pér mbylljen e tregut pér furnizues té tjeré. N&
kété rast zbatohen udhézimet né lidhje me “markén e vetme” t&€ pércaktuara né Seksionin
VIIIL.2.1. Aty ku shpérndarja pérzgjedhése nuk kombinohet me njé detyrim pér mos konkurruar,
mbyllja e tregut pér furnizuesit konkurrues mund t€ jet€ e mundshme. Ky é&shté rasti kur
furnizuesit kryesoré zbatojn€ jo vetém kritere thjesht cilé€sore pérzgjedhjeje, por gjithashtu iu
imponojné shpérndaré€sve t€ tyre disa detyrime shtesé, si¢ &sht€ detyrimi pér t€ rezervuar njé
hapésir€ minimale rafti pér produktet e furnizuesit ose pér t€ siguruar q¢ shitjet e produkteve t&
furnizuesit nga shpé€rndarési té arrijn€ njé pjesé minimale t€ xhiros totale té shpérndarésit. Njé
problem i till€ nuk ka gjasa t& lind€ nése pjesa e tregut t&€ mbuluar nga shpérndarja pérzgjedhése
nuk kalon 50% ose, kur ky raport mbulimi tejkalohet, nése pjesa e tregut e pes€ furnizuesve mé
té médhenj nuk kalon 50%.

Vlerésimi i dinamikés s€ tregut éshté i réndésishém, pasi kérkesa né rritje, ndryshimi i
teknologjive dhe ndryshimi i pozicioneve né treg mund t’i béjné efektet negative mé pak té
mundshme sesa do t€ ishin né rastin e tregjeve t€ maturuara.
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Shpérndarja pérzgjedhése mund t€ jeté eficente kur con né kursime né kostot logjistike pér
shkak t€ ekonomive té shkallés né transport, t€ cilat mund t€ ndodhin pavarésisht nga natyra e
produktit (shiko paragrafin 16, pika g). Megjithaté, kjo lloj eficence €shté zakonisht vetém
margjinal né sistemet e shpérndarjes pérzgjedhése. Pér t€ vleré€suar nése shpérndarja
pérzgjedhése €shté e justifikuar pér t€ ndihmuar n€ zgjidhjen e problemit t€ pérfitimit t& padrejté
(free riding) midis shpérndarésve (shih paragrafin 16, pika b) ose pér t€ ndihmuar né krijimin
ose ruajtjen e nj€ imazhi t€ markés (shih paragrafin 16, pika h), éshté e réndésishme natyra e
produktit. Né pérgjithési, pérdorimi i shpérndarjes pérzgjedhése pér arritjen e kétyre llojeve té
eficencés ka mé shumé gjasa t€ justifikohet pér produkte té reja, produkte komplekse ose
produkte, cilésité e t€ cilave éshté e véshtiré t&€ gjykohen para konsumit (t€ ashtuquajturat
produkte t&é pérvojés) apo edhe pas konsumimit (t€ ashtuquajturat produkte té besueshmérisé).
Kombinimi i shpérndarjes pérzgjedhése me njé klauzolé vendndodhjeje, me qéllim mbrojtjen e
njé shpérndarési t€ autorizuar nga konkurrenca me shpérndarés t€ tjeré t€ autorizuar qé hapin
njé dyqan né aférsi t€ tij, mund t& pé€rmbushé vecanérisht kushtet e Nenit 5 t&€ Ligjit nése
kombinimi é&sht€ i domosdoshém pér t€ mbrojtur investimet thelbésore dhe ato pér
marrédhénien specifike té béra nga shpérndarési i autorizuar (shih paragrafin 16, pika e)). Pér
té siguruar qé té pérdoret kufizimi mé pak anti-konkurrues, éshté e réndésishme té vlerésohet
nése t€ njéjtat eficenca mund té arrihen me njé€ kosto t€ krahasueshme, pér shembull, duke
vendosur vetém kérkesa té€ shérbimit.

ME poshté jepet njé shembull i shpérndarjes pérzgjedhése sasiore:

Né njé treg pér mallra té géndrueshme konsumi, prodhuesi i markeés A, i cili éshté lider né
treg me njé pjesé tregu prej 35 %, ua shet produktin konsumatoréve pérmes njé sistemi té
shpérndarjes pérzgjedhése. Ekzistojné disa kritere pér pranimin né sistem: dyqani duhet té
punésojé staf té trajnuar dhe té ofrojé shérbime té para-shitjes, duhet té keté njé zoné té
specializuar né dyqan té dedikuar pér shitjet e produktit dhe produkteve té ngjashme té
teknologjisé sé larté; dhe dyqani éshté i detyruar té shesé njé gamé té gjeré modelesh té
furnizuesit dhe t’i ekspozojé ato né njé ményré térheqése. Pér mé tepér, numri i shitésve me
pakicé té pranueshém né sistem éshté i kufizuar drejtpérdrejt pérmes vendosjes sé njé numri
maksimal shitésish me pakicé pér numér banorésh né ¢do krahiné ose zoné urbane.
Prodhuesi A ka gjashté konkurrenté né até treg. Prodhuesit e markave B, C dhe D jané
konkurrentét e tij mé té médhenj me pjesé té tregut pérkatésisht 25%, 15% dhe 10%, ndérsa
prodhuesit e tjeré kané pjesé mé té vogla té tregut. A éshté i vetmi prodhues qé pérdor
shpérndarje pérzgjedhése. Shpérndarésit pérzgjedhés té markés A gjithmoné kané té béjné
me disa marka konkurruese. Megjithaté, markat konkurruese shiten gjithashtu gjerésisht né
dyqane qé nuk jané anétaré té sistemit té shpérndarjes pérzgjedhése té prodhuesit A. Ka
kanale té ndryshme shpérndarjeje: pér shembull, markat B dhe C shiten né shumicén e
dyqaneve té zgjedhura té A, por edhe né dyqgane té tjera qé ofrojné shérbime me cilési té larté
dhe né hipermarkete. Marka D shitet kryesisht né dygane me shérbime té larta. Teknologjia
po evoluon mjaft shpejt né kété treg dhe furnizuesit kryesoré ruajné njé imazh té forté cilésor
pér produktet e tyre pérmes reklamave.

Né kété treg, raporti i mbulimit té shpérndarjes pérzgjedhése éshté 35 %. Konkurrenca
ndérmjet markave nuk ndikohet drejtpérdrejt nga sistemi i shpérndarjes pérzgjedhése té A.
Konkurrenca brenda markés pér markén A mund té reduktohet, por konsumatorét kané qasje
né shités me pakicé me shérbime té vogla/cmim té ulét pér markat B dhe C, té cilét kané njé
imazh cilésor té krahasueshém me markén A. Pér mé tepér, qasja né shités me pakicé me
shérbime té larta pér markat e tjera nuk éshté e pérjashtuar, pasi nuk ka kufizim né
kapacitetin e shpérndarésve té zgjedhur pér té shitur markat konkurruese dhe kufizimi sasior
mbi numrin e shpérndarésve pér markén A i [é té liré shitésit e tjeré me shérbim té larté pér
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té shpérndaré markat konkurruese. Né kété rast, né kuadér té kérkesave té shérbimit dhe
eficencave qé kéto ka té ngjaré té gjenerojné dhe efektit té kufizuar né konkurrencén brenda
markés, kushtet e Nenit 5 té Ligjit ka té ngjaré té pérmbushen.

MEé poshté jepet njé shembull i shpérndarjes pérzgjedhése me efekte kumulative:

Né njé treg pér njé artikull té veganté sportiv, ka shtaté prodhues, pjesét pérkatése té té ciléve
jané 25 %, 20 %, 15 %, 15 %, 10 %, 8 % dhe 7 %. Pesé prodhuesit mé té médhenj i
shpérndajné produktet e tyre pérmes shpérndarjes pérzgjedhése, ndérsa dy mé té vegjlit
pérdorin lloje té ndryshme té sistemeve té shpérndarjes, gjé qé rezulton né njé raport mbulimi
té shpérndarjes pérzgjedhése prej 85%. Kriteret pér qasje né sistemet e shpérndarjes
peérzgjedhése jané té njéjta nga prodhuesit: shpérndarésit duhet té kené njé ose mé shumé
dyqane fizike, dyqanet kérkohet té kené personel té trajnuar dhe té ofrojné shérbime té para-
shitjes, duhet té keté njé zoné té specializuar né dygan té dedikuar pér shitjen e produktit;
dhe specifikohet njé madhési minimale pér até zoné. Pérveg késaj, dyqani éshté i detyruar té
shesé njé gamé té gjeré té markés né fjalé dhe té shfaqé produktin né njé ményré térheqése;
dyqani duhet té jeté i vendosur né njé rrugé tregtare dhe ai lloj produkti duhet té pérfagésojé
té paktén 30 % té xhiros totale té dyqanit. Né pérgjithési, i njéjti shpérndarés éshté i
autorizuar pér té pesta markat. Dy prodhuesit qé nuk pérdorin shpérndarje pérzgjedhése
zakonisht shesin pérmes shitésve mé pak té specializuar me nivele mé té uléta shérbimi. Tregu
éshté i géndrueshém, si nga ana e ofertés ashtu edhe nga ana e kérkesés, dhe ka njé
diferencim té forté té produktit me imazhin e markés qé éshté i réndésishém. Pesé liderét e
tregut kané imazhe té forta té markave té fituara pérmes reklamave dhe sponsorizimeve,
ndérsa dy prodhuesit mé té vegjél kané njé strategji té produkteve mé té lira, pa imazh té
forté té markés.

Né kété treg, qasja né pesé markat kryesore nga zbritésit e pérgjithshém té ¢gmimeve (general
price discounters) dhe shpérndarésit vetém né internet, mohohet. Kjo sepse kérkesa qé
produkti té pérfagésojé té paktén 30% té aktivitetit té shpérndarésve dhe kriteret pér
prezantimin dhe shérbimet e para-shitjes pérjashtojné shumicén e zbritésve té ¢mimeve nga
rrjeti i shpérndarésve té autorizuar. Pér mé tepér, kérkesa pér té pasur njé ose mé shumé
dyqane fizike pérjashton nga rrjeti shpérndarésit vetém né internet. Si pasojé, konsumatorét
nuk kané zgjidhje tjetér vegse té blejné pesé markat kryesore né dyqanet me shérbime té
larta/cmime t€ larta. Kjo ¢on né uljen e konkurrencés ndérmjet markave midis pesé markave
kryesore. Fakti qé dy markat mé té vogla mund té blihen né dyqane me shérbime té
pakta/cmime té uléta nuk e kompenson kété, sepse imazhi i markés sé pesé lideréve té tregut
éshté shumé mé i miré. Konkurrenca ndérmjet markave éshté gjithashtu e kufizuar pérmes
shitésve té shumté. Edhe pse ekziston njé shkallé e konkurrencés brenda markés dhe numri i
shpérndarésve nuk éshté i kufizuar drejtpérdrejt, kriteret pér pranim jané mjaft té rrepta té
cilat ¢ojné né njé numér té vogél shpérndarésish pér pesé markat kryesore né secilin territor.

Eficenca e lidhur me sisteme té tilla sasiore té shpérndarjes pérzgjedhése éshté i ulét:
produkti nuk éshté shumé kompleks dhe nuk justifikon njé shérbim té larté. Nése prodhuesit
nuk mund té provojné se ka efigenca té qarta qé lidhen me sistemin e tyre té shpérndarjes
pérzgjedhése, ka té ngjaré gé pérfitimi i pérjashtimit né bllok do té duhet té revokohet, pér
shkak té pranisé sé efekteve kumulative anti-konkurruese qé rezultojné né mé pak mundési
peér zgjedhje dhe ¢mime mé té larta pér konsumatorét.
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Franchising

Marréveshjet franchising pérmbajné licenca t€ DPI g€ kané t&é b&jné, né vecanti, me markat
tregtare ose shenjat dhe njohurité praktike pér pérdorimin dhe shpérndarjen e mallrave ose
shérbimeve. Pérve¢ licencés sé DPI, franshizdhénési zakonisht i1 ofron franshizmarrésit
asistencé komerciale ose teknike gjaté koh&zgjatjes s€¢ marréveshjes. Licenca dhe asistenca jané
komponenté integrale t€ metodés sé biznesit q€ po jepet népérmjet franchising.
Franshizdhénésit né pérgjithési i paguhet njé tarifé ekskluziviteti nga franshizmarrési pér
pérdorimin e metodés sé caktuar t€ biznesit. Franchising mund t’i mundésojé franshizdhénésit
té krijoj€, me investime t€ kufizuara, njé rrjet uniform pér shpérndarjen e produkteve té tij.
Pérveg pércaktimit t€ metodés s€ biznesit, marréveshjet franchising zakonisht pérmbajné njé
kombinim té€ kufizimeve t€ ndryshme vertikale né lidhje me produktet qé shpérndahen, pér
shembull shpérndarjen pérzgjedhése dhe/ose detyrime pér t€ mos konkurruar.

Franchising (me pérjashtim t€ marréveshjeve t€ franchising industrial) ka disa karakteristika
specifike, té€ tilla si pérdorimi i njé emri uniformé biznesi, metoda uniformé biznesi (pérfshiré
licencimin e DPI) dhe pagesa e honorareve né kémbim té pérfitimeve t& dhéna. N¢& funksion té
kétyre karakteristikave, dispozitat qé jané rreptésisht t€ nevojshme pér funksionimin e
sistemeve franchising mund t€ konsiderohen se jané jashté objektit té Nenit 4(1) t€ Ligjit. Kjo
ka t& béjé, pér shembull, me kufizimet qé e pengojné franshizmarrésin té€ p€rdoré njohurité
praktike dhe ndihmén e ofruar nga franshizdhénési pér pérfitim nga konkurrentét e
franshizdhénésit® dhe detyrimet pér t€ mos konkurruar né lidhje me mallrat ose shérbimet e
blera nga franshizmarrési q€ jané t€ nevojshme pér t€ ruajtur identitetin dhe reputacionin e
pérbashkét té rrjetit t€ franchising. NE rastin e fundit, kohézgjatja e detyrimit pér t€ mos
konkurruar éshté e paréndésishme, me kusht g€ t€ mos kalojé kohézgjatjen e marréveshjes sé
franchising.

Marréveshjet franchising mund té pérfitojné nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi
1 1 Rregullores kur as pjesét e tregut t€ furnizuesit dhe as té blerésit nuk kalojné 30%. Udhézime
specifike pér llogaritjen e pjes€ve té tregut né€ kontekstin e franchising jepen né paragrafin 174.
Licencimi i DPI t€ pérfshira né marréveshjet franchising trajtohet né€ paragrafét 71-87.
Kufizimet vertikale t€ pérfshira né marréveshjet franchising do té vlerésohen duke pérdorur
parimet e zbatueshme pér sistemin e shpérndarjes qé korrespondon mé s€ aférmi me
marréveshjen specifike té€ franchising. Pér shembull, njé marréveshje franchising qé rezulton
né njé rrjet t€ mbyllur, ku franshizmarrésit jané t€ ndaluar t& shesin tek ata q€ nuk jané
franshizmarrés, duhet té vler€sohet sipas parimeve té zbatueshme pér shpérndarjen
pérzgjedhése. Né t& kundért, njé marréveshje franchising qé nuk krijon njé rrjet té€ mbyllur, por
qé jep ekskluzivitet territorial dhe mbrojtje nga shitjet aktive nga franshizmarrésit e tjeré, duhet
té vleré€sohet sipas parimeve té zbatueshme pér shpérndarjen ekskluzive.

Marréveshjet franchising g€ nuk mbulohen nga Rregullorja kérkojné njé€ vlerésim individual
sipas Nenit 4(1) dhe Nenit 5 té Ligjit. Ky vlerésim duhet t€ marré parasysh se sa mé i
réndésishém té jeté transferimi i njohurive praktike, ag mé€ shumé ka té ngjaré q€ kufizimet
vertikale té€ krijojn€ eficencé dhe/ose t€ jené t€ domosdoshme pér t€ mbrojtur njohurité praktike
duke pérmbushur késhtu kushtet e Nenit 5 t& Ligjit.

Mg poshté jepet njé shembull i franchising:

Njé prodhues ka zhvilluar njé format té ri pér shitjen e émbélsirave né té ashtuquajturat
“émbéltore zbavitése”, ku émbélsirat mund té ngjyrosen sipas kérkesés sé konsumatorit.

3 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 28 janarit 1986, Pronuptia de Paris GmbH v Pronuptia de Paris
Irmgard Schillgallis, C-161/84, EU:C:1986:41, paragrafi 16.
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Prodhuesi i émbélsirave ka zhvilluar gjithashtu makina pér ngjyrosjen e émbélsirave dhe
prodhon [éngje ngjyrosése. Cilésia dhe freskia e léngut éshté e njé réndésie themelore pér
prodhimin e émbélsirave té mira. Prodhuesi pati sukses me émbélsirat e tij pérmes njé numri
pikash té shitjes me pakicé té tij qé funksionojné té gjitha me té njéjtin emér tregtar dhe me
imazhin uniform zbavités (pér shembull, stili i zakonshém i dyqanit dhe reklamimi). Pér té
zgjeruar shitjet, prodhuesi i émbélsirave ka nisur njé sistem franchising. Pér té siguruar njé
cilési uniformé té produktit dhe imazh té dyqanit, franshizmarrésit jané té detyruar té blejné
émbélsirat, léngjet dhe makinén ngjyruese nga prodhuesi, té operojné me té njéjtin emér
tregtar, té paguajné njé tarifé franchising, té kontribuojné né reklamat e pérbashkéta dhe té
sigurojné konfidencialitetin e manualit té funksionimit té pérgatitur nga franshizdhénési. Pér
mé tepér, franshizmarrésve u lejohet té shesin vetém né ambientet e réna dakord tek
pérdoruesit fundoré ose franshizmarrésit e tjeré. Atyre nuk u lejohet té shesin émbélsira té
tjera né dyqanet e tyre. Franshizdhénési merr pérsipér té mos caktojé franshizmarrés té tjeré
ose té operojé njé piké shitie me pakicé né njé territor té caktuar me kontraté.
Franshizdhénési éshté gjithashtu i detyruar té pérditésojé dhe zhvillojé mé tej produktet e tij,
perspektivén e biznesit dhe manualin e funksionimit dhe t’i béjé kéto pérmirésime té
disponueshme pér té gjithé franshizmarrésit. Marréveshjet e franchising jané lidhur pér njé
kohézgjatje prej 10 vjetésh.

Shitésit me pakicé té émbélsirave blejné émbélsirat e tyre né njé treg kombétar ose nga
prodhuesit kombétaré ose nga shitésit me shumicé qé importojné émbélsirat nga prodhues té
huaj pérveg shitjes sé émbélsirave nga prodhuesit kombétaré. Né até treg, produktet e
franshizdhénésit konkurrojné me njé numér té markave kombétare dhe ndérkombétare té
émbélsirave, ndonjéheré té prodhuara nga shogéri té médha ushqimore té larmishme. Pjesa
e tregut té franshizdhénésit né treg pér makinerité qé ngjyrosin ushqimin éshté nén 10%.
Franshizdhénési ka njé pjesé tregu prej 30 % né tregun e émbélsirave qé u shiten shitésve
me pakicé. Ka shumé pika t¢ shitjes sé émbélsirave né formén e pikave té shitésve té duhanit,
shitésve té pérgjithshém té ushgimeve, kafeterive dhe dyqaneve té specializuara té
émbélsirave.

Shumica e detyrimeve té pérfshira né marréveshjet franchising mund té konsiderohen té
nevojshme pér té mbrojtur DPI ose pér té ruajtur identitetin dhe reputacionin e pérbashkét
té rrjetit té franchising dhe késhtu bien jashté objektit té Nenit 4(1) té Ligjit. Kufizimet né
shitje (d.m.th., ndarja e njé territori té kontratés dhe shpérndarja pérzgjedhése) sigurojné
njé incentivé pér franshizmarrésit pér té investuar né franchising, makinén e ngjyrosjes dhe
pér té ndihmuar né ruajtjen e identitetit té pérbashkét, duke kompensuar késhtu humbjen e
konkurrencés brenda markés. Klauzola e detyrimeve pér té mos konkurruar qé pérjashton
markat e tjera té émbélsirave nga dyqanet pér té gjithé kohézgjatjen e marréveshjeve i lejon
franshizdhénésit té mbajé pika uniforme dhe parandalon qé konkurrentét té pérfitojné nga
emri i tij tregtar. Duke pasur parasysh numrin e larté té pikave té shitjes né dispozicion té
prodhuesve té tjeré té émbélsirave, kjo nuk ¢on né ndonjé mbyllje té theksuar tregu.
Rrjedhimisht, né masén qé ato pérfshihen né objektin e Nenit 4(1) té Ligjit, marréveshjet
franchising ka té ngjaré té pérmbushin kushtet e Nenit 5 té Ligjit.

PERCAKTIMI I TREGUT DHE LLOGARITJA E PJESES SE TREGUT.
Pércaktimi i tregut

Udhézimi “Pér pércaktimin e tregut pérkatés” parashikon rregullat dhe kriteret q¢ Autoriteti i
Konkurrencés pérdor kur shqyrton ¢éshtjen e pércaktimit té tregut. Prandaj, tregu pérkatés pér
qéllimin e zbatimit t€ Nenit 4 dhe Nenit 5 t& Ligjit pér marréveshjet vertikale duhet té
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pércaktohet n€ bazé té atij udhézimi, si dhe ¢do udhézimi t€ ardhshém né lidhje me pércaktimin
e tregut pérkatés pér géllimet e Ligjit. Ky Udhézim trajton vetém ¢éshtje specifike qé lindin né
kontekstin e zbatimit t€ Rregullores dhe qé nuk mbulohen nga Udhézimi “Pér pércaktimin e
tregut pérkatés”.

Llogaritja e pjeséve té tregut sipas Rregullores

N¢é pérputhje me nenin 4 t€ Rregullores, pjesa e tregut e furnizuesit dhe blerésit jané vendimtare
né pércaktimin nése zbatohet pérjashtimi né€ bllok. Né ményré qé€ Rregullorja té zbatohet, pjesa
e tregut e furnizuesit né tregun ku ai i shet mallrat ose shérbimet e kontratés blerésit dhe pjesa
e tregut t€ blerésit né tregun ku ai blen mallrat ose shérbimet e kontratés nuk duhet t¢ kalojné
30%. Pér marréveshjet ndérmjet NVM, né pérgjithési nuk éshté e nevojshme té llogariten pjesét
e tregut (shiko paragrafin 28).

N¢ nivelin e shpérndarjes, kufizimet vertikale zakonisht prekin jo vetém shitjen e mallrave ose
shérbimeve ndérmjet furnizuesit dhe blerésit, por edhe rishitjen e tyre. Meqenése formate té
ndryshme t€ shpérndarjes zakonisht konkurrojné, tregjet né pérgjithési nuk pércaktohen nga
forma e shpérndarjes qé aplikohet, konkretisht shpérndarja ekskluzive, pérzgjedhése ose ajo e
lir€. Né sektorét ku furnizuesit pérgjithésisht shesin njé portofol mallrash ose shérbimesh, i
gjithé portofoli mund té pércaktojé tregun, nése portofolat, dhe jo mallrat ose shérbimet
individuale t& pérfshira né portofol, konsiderohen si t&¢ zévendésueshém nga blerésit.

Kur njé marréveshje vertikale pérfshin tre pal€, ku secila vepron né njé nivel t€ ndryshém
tregtie, pjesa e tregut t&€ secilés palé nuk duhet t€ kalojé 30% né ményré qé té zbatohet
Rregullorja. Si¢ specifikohet né nenin 4, paragrafi 2 t& Rregullores, kur né njé marréveshje
shumépaléshe njé ndérmarrje (nd€rmarrja e paré) blen mallrat ose shérbimet e kontratés nga
njé ndérmarrje q€ Eshté palé né marréveshje dhe ia shet mallrat ose shérbimet e kontratés njé
ndérmarrje tjetér qé€ Eshté gjithashtu palé né marréveshje, Rregullorja zbatohet vetém nése pjesa
e tregut ¢ ndérmarrjes s€ paré nuk e kalon pragun prej 30 % qofté si blerés dhe si furnizues.
Nése, pér shembull, n€ njé marréveshje ndérmjet njé prodhuesi, njé shitési me shumicé (ose
shoqaté e shitésve me pakicé) dhe njé shit€si me pakicé, bihet dakord pér njé detyrim pér té
mos konkurruar, at€her€ pjesét e tregut t€ prodhuesit dhe shitésit me shumicé (ose shoqatés sé
shitésve me pakicé€) né tregjet pérkatése té tyre té furnizimit nuk duhet té kalojn€ 30% dhe pjesa
e tregut t€ shitésit me shumicé (ose shoqatés s€ shitésve me pakic€) dhe shitésit me pakicé nuk
duhet t€é kalojé 30% né tregjet e tyre pérkatése té blerjes né ményré qé té pérfitojné nga
pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores.

Kur marréveshja vertikale, pérve¢ furnizimit t€ mallrave ose shérbimeve té kontratés, pérmban
gjithashtu dispozita t& DPI (té tilla si njé dispozité né lidhje me pérdorimin e markés tregtare té
furnizuesit), té cilat e ndihmojné blerésin té tregtojé mallrat ose shérbimet e kontratés, pjesa e
tregut té€ furnizuesit n€ tregun ku shet mallrat ose shérbimet e kontratés €shté e réndésishme pér
zbatimin e Rregullores. Kur nj€ franshizdhénés nuk ofron mallra ose shérbime pér t’u rishitur,
por ofron nj€ paketé shérbimesh dhe mallrash t& kombinuara me dispozitat e DPI qé sé& bashku
formojné metodén e biznesit g€ jepet me franchising, franshizdhénési duhet t€ marré parasysh
pjesén e tij té tregut si ofrues i njé metode biznesi pér ofrimin e mallrave ose shérbimeve
specifike pér pérdoruesit fundoré. Pér kété qéllim, franshizdhénési duhet t€ llogaris€ pjesén e
tij té tregut né tregun ku shfrytézohet metoda e biznesit, pérkatésisht tregu ku franshizmarrésit
shfrytézojné metodén e biznesit pér t€ furnizuar mallra ose shérbime pér pérdoruesit fundoré.
Prandaj, franshizdhénési duhet t€ bazojé pjesén e tij t&€ tregut né vlerén e mallrave ose
shérbimeve té ofruara nga franshizmarrésit e tij né€ até treg. N€ njé€ treg té tillé, konkurrentét e
franshizdhénésit mund t€ pérfshijné ofrues t€ metodave t€ tjera t€ biznesit népérmjet
franchising, por edhe furnizues t€ mallrave ose shérbimeve té zévendésueshme g€ nuk aplikojné
franchising. Pér shembull, pa paragjykuar pérkufizimin e njé tregu té till¢, nése do té kishte njé
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treg pér shérbimet e ushqimit t€ shpejté (fast-food), njé franshizdhénés qé operon né njé treg t&
tillé do t€ duhej t& llogariste pjesén e tij té tregut né bazé té shifrave pérkatése té shitjeve té
franshizmarrésve té tij n€ até treg.

Llogaritja e pjeséve té tregut sipas Rregullores

Sic pércaktohet n€ nenin 9, pika 1 t€ Rregullores, pjesét e tregut t€ furnizuesit dhe blerésit né
parim duhet t& llogariten mbi bazén e t€ dhénave t€ vlerave, duke marré parasysh té€ gjitha
burimet e t&€ ardhurave t€ krijuara nga shitja e mallrave ose shérbimeve. Aty ku t€ dhénat e
vlerave nuk jané té disponueshme, mund t€ b&hen vlerésime té vértetuara, bazuar né
informacione té tjera t€ besueshme té tregut, té tilla si shifrat e véllimit.

Prodhimi i brendshém, pérkatésisht prodhimi ose furnizimi i mallrave ose shérbimeve té
ndérmjetme pér pérdorim nga veté furnizuesi mund t€ jet€ i réndésishém pér analizén e
konkurrencés né njé rast t€ vecanté, por nuk merret parasysh pér qéllimet e pércaktimit t€ tregut
ose pér llogaritjen e pjeséve té tregut sipas Rregullores. Megjithaté, sipas nenit 9, pika 3 e
Rregullores, né skenarét e shpérndarjes s€ dyfishté, pércaktimi i tregut dhe llogaritja e pjesés
sé tregut duhet t€ pérfshijé shitjen e mallrave t€ furnizuesit, t€ kryera népérmjet shpérndarésve
dhe agjentéve té tij té integruar vertikalisht®*. Shpérndarésit e integruar jané ndérmarrje té
lidhura sipas kuptimit t€ nenit 2, paragrafi 2 t€ Rregullores.

ZBATIMI I RREGULLORES
Kufizimet e rénda sipas Rregullores

Neni 5 i Rregullores pérmban njé listé t€ kufizimeve t€ rénda. K&to jané kufizime serioze té
konkurrencés, té cilat né shumicén e rasteve duhet t€ ndalohen pér shkak té démit g€ u
shkaktojn€ konsumatoréve. Kur njé marréveshje vertikale pérmban njé€ ose mé shumé kufizime
té rénda, e gjithé marréveshja pérjashtohet nga fusha e zbatimit t€ Rregullores.

Kufizimet e rénda té renditura né nenin 5 té Rregullores zbatohen pér marréveshjet vertikale.

Kufizimet e rénda brenda kuptimit t€ nenit 5 t€ Rregullores jané pérgjithé€sisht kufizime té
konkurrencés népérmjet objektit sipas kuptimit t€ Nenit 4(1) t€ Ligjit. Kufizimet e
konkurrencés népérmjet objektit jané lloje t&€ koordinimit ndérmjet ndérmarrjeve qé mund té
konsiderohen si t&€ démshme nga veté natyra e tyre pér funksionimin e duhur t€ konkurrencés
normale®. Disa lloje té koordinimit ndérmjet ndérmarrjeve kané njé shkallé démi ndaj
konkurrencés té tillé gé té konsiderohet e panevojshme pér té vlerésuar efektet e tyre®S.
Konstatimi i njé kufizimi né€pérmjet objektit kérkon njé vlerésim individual t€ marréveshjes
vertikale né€ fjal€. N€ kontrast, kufizimet e rénda jané njé kategori kufizimesh t€ pércaktuara né
Rregullore, pér té cilat supozohet se ato pérgjithésisht rezultojné né njé dém neto pér
konkurrencén. Prandaj, marréveshjet vertikale qé pérmbajné kufizime t€ tilla té rénda nuk mund
té pérfitojn€ nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores.

Megjithaté, kufizimet e rénda nuk bien domosdoshmérisht brenda objektit t€ Nenit 4(1) t&€
Ligjit. Nése njé kufizim i réndé€ i renditur n€ nenin 5 t€ Rregullores €shté objektivisht i
nevojshém pér zbatimin e njé marréveshjeje t€ vecanté vertikale, pér shembull, pér t€ siguruar
respektimin e njé ndalimi publik pér shitjen e substancave té rrezikshme pér klienté té caktuar
pér arsye sigurie ose shéndetésore, kjo marréveshje pérjashtimisht bie jashté objektit t€ Nenit

4 Pér kété qéllim, ¢do shitje nga shpérndarési i integruar i mallrave ose shérbimeve té furnizuesve konkurrues nuk merret

parasysh.

5 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 20 janarit 2016, Toshiba Corporation v Commission, Céshtja C-
373/14 P, EU:C:2016:26, paragrafi 26.

% Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 2 prillit 2020, Budapest Bank dhe Té Tjeré, Céshtja C-228/18,
EU:C:2020:265, paragrafi 35-37.
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4(1) té Ligjit. Nga sa mé sipér rezulton se duhet t€ zbatohen parimet e méposhtme kur vlerésohet
nj¢ marréveshje vertikale:

kur njé kufizim i rénd€ brenda kuptimit t€ nenit 5 t& Rregullores pérfshihet né njé marréveshje
vertikale, ajo marréveshje ka té ngjaré€ té bjeré brenda objektit t€ Nenit 4(1) t€ Ligjit.

njé marréveshje qé€ pérfshin njé kufizim té rénd€ brenda kuptimit t€ nenit 5 t€ Rregullores nuk
ka gjasa t€ pérmbushé kushtet e Nenit 5 t& Ligjit.

Njé ndérmarrje mund té demonstrojé efekte pro-konkurruese sipas Nenit 5 t€ Ligjit né€ njé rast
individual®’. Pér kété géllim, ndérmarrja duhet té vértetojé se efigencat jané té€ mundshme dhe
se eficenca ka té ngjaré té rezultojé nga pérfshirja e kufizimit t€ rénd€ né marréveshje, si dhe té
demonstrojé se kushtet e tjera t€ Nenit 5 t€ Ligjit jané pérmbushur. Kur ky éshté rasti,
Komisioni duhet té vlerésoj€ ndikimin negativ né konkurrenc€ qé ka té ngjaré€ t€ rezultojé nga
pérfshirja e kufizimit t€ réndé né marréveshje pérpara se t€ b&j€ nj€ vlerésim pérfundimtar nése
kushtet e Nenit 5 té Ligjit jané pérmbushur.

Shembujt né paragrafét 183 dhe 184 synojné t€ ilustrojné€ se si do t€ zbatohen parimet e
pérmendura mé sipér nga Komisioni.

ME poshté jepet njé shembull i furnizimeve té kryqézuara midis shpérndarésve té autorizuar:

Né rastin e njé sistemi shpérndarjeje pérzgjedhése, furnizimet e krygqézuara ndérmjet
shpérndarésve t¢ autorizuar né pérgjithési duhet té mbeten té lira (shih paragrafin 237).
Megjithaté, kufizimet mbi shitjet aktive mund, né rrethana té caktuara, té pérmbushin kushtet
e Nenit 5 té Ligjit. Ky mund té jeté rasti, pér shembull, nése éshté e nevojshme qé shitésit e
autorizuar me shumicé té vendosur né territore té ndryshme té investojné né aktivitete
promovuese né territorin ku ata shpérndajné mallrat ose shérbimet e kontratés pér té
mbéshtetur shitjet nga shitésit e autorizuar me pakicé dhe nuk éshté praktike té specifikohen
aktivitetet e kérkuara promovuese si njé detyrim kontraktual né marréveshje.

ME poshté jepet njé shembull i testimit t&€ miréfillté:

NE rastin e testimit té miréfillté té njé produkti té ri né njé territor té kufizuar ose me njé grup
té kufizuar klientésh, ose né rastin e njé prezantimi té shkallézuar té njé produkti té ri,
shpérndarésit qé jané caktuar pér té shitur produktin e ri né tregun e testimit, ose ata qé
marrin pjesé né raundin(et) e paré(a) té prezantimit té shkallézuar mund té kufizohen nga
kryerja e shitjeve aktive jashté tregut té testimit ose tregjeve ose grupeve té klientéve ku
produkti nuk éshté prezantuar ende. Kufizime (¢ tilla mund té bien jashté objektit té Nenit
4(1) té Ligjit pér periudhén e nevojshme pér testimin ose prezantimin e produktit.

Mbajtja e ¢mimit té rishitjes

Kufizimi i rénd€ i pércaktuar n€ nenin 5, pika 1 t€ Rregullores ka té béjé me mbajtjen e ¢gmimit
té rishitjes (“MCR”), pra, marréveshjet t& cilat, drejtpérdrejt ose t€rthorazi, kan€ pér objekt t&
kufizojné aftésiné e blerésit pér té pércaktuar ¢gmimin e tij t€ shitjes, duke pérfshiré ato qé
vendosin njé ¢gmim fiks ose minimal té shitjes qé duhet respektuar nga blerési®. Njé kérkesé qé
blerési t€ vendosé ¢mimin e tij té shitjes brenda disa kufijve t€ caktuar éshté MCR sipas
kuptimit t€ nenit 5, pika 1 t€ Rregullores.

%7 Shiko né veganti paragrafin 16, pikat a) deri né pikén i) té kétij Udhézimi qé pérshkruan llojet e efigencave qé pérgjithésisht
lidhen me kufizimet vertikale dhe Seksionin VI.1.1 t& kétij Udh&zimi pér MCR.

% Duhet t& theksohet se MCR mund té lidhet me kufizime té tjera, duke pérfshiré marréveshjet e fshehta horizontale né formén
e ujdive gendér dhe satelit (hub-and-spoke). Kéto trajtohen né Udhézimin Horizontal.
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186.

187.

188.

189.

190.

191.

MCR mund té aplikohet pérmes mjeteve té drejtpérdrejta. Ky &shté rasti pér dispozitat
kontraktuale ose praktikat e bashkérenduara q€ pércaktojné drejtpérdrejt ¢gmimin g€ blerési
duhet t’u vendosé klientéve té tij®, ose qé lejojné furnizuesin té vendosé ¢gmimin e rishitjes, ose
qé e ndalojné blerésin t€ shesé nén nj€ nivel t€ caktuar gmimi. Kufizimi éshté gjithashtu i qarté
kur furnizuesi kérkon njé rritje cmimi dhe blerési pérmbush kérkesén.

MCR mund té zbatohet gjithashtu pérmes mjeteve indirekte, duke pérfshiré incentiva pér t&
respektuar njé ¢gmim minimal ose incentiva pér t€ devijuar nga njé ¢gmim minimal. Shembujt e
méposhtém ofrojné njé listé jo shteruese t€ mjeteve té tilla indirekte:

fiksimi i marzhit té rishitjes;

fiksimin e nivelit maksimal t€ zbritjes s€ ¢mimit g€ shpérndarési mund t€ jap€ nga njé nivel
¢mimi i pércaktuar;

bérjen e ofrimit t€ skemave t€ besnikéris€ ose rimbursimin e kostove promocionale nga
furnizuesi t€ kushtézuar nga respektimi i njé niveli t€ caktuar ¢mimi;

vendosjen e ¢gmimeve minimale té reklamimit (“CMR”), té cilat e ndalojné shpérndarésin té
reklamojé ¢mime nén nj€ nivel té caktuar nga furnizuesi;

lidhjen e ¢gmimit t€ p€rcaktuar t€ rishitjes me ¢mimet e rishitjes sé konkurrentéve;

kércénime, frikésime, paralajmérime, ndéshkime, vonesa ose pezullim té dérgesave ose
ndérprerje té kontratave né lidhje me respektimin e njé niveli t€ caktuar gmimi.

Né bazé té nenit 5, paragrafi 1 i Rregullores, vendosja nga furnizuesi i njé ¢gmimi maksimal t&
rishitjes ose rekomandimi i njé ¢mimi rishitjeje nuk éshté njé kufizim i rénd€. Megjithat€, nése
furnizuesi kombinon njé ¢mim té tillé maksimal ose rekomandim pér ¢mimin e rishitjes me
incentiva pér t€ aplikuar njé€ nivel t€ caktuar ¢gmimi ose incentiva dekurajuese pér t€ ulur gmimin
e shitjes, kjo mund té pérb&€jé¢ MCR. Ky do t€ ishte rasti, pér shembull, kur furnizuesi rimburson
kostot promocionale t€ béra nga blerési, me kusht qé blerési t€ mos devijojé nga ¢mimi
maksimal 1 rishitjes ose ¢mimi i rekomanduar i rishitjes. Njé shembull i njé incentive
dekurajuese pér té ulur ¢mimin e shitjes do t€ ishte kur furnizuesi kércénon té shkurtojé
furnizimet e métejshme né pérgjigje t€ njé€ devijimi nga blerési nga ¢gmimi maksimal ose i
rekomanduar i rishitjes.

Edhe pse né parim CMR e 1éné€ shpérndarésin té liré t€ shesé me njé ¢mim q€ éshté mé i ulét se
¢mimi i shpallur, ato e dekurajojné shpérndarésin t€ vendosé njé ¢mim mé t€ ulét shitjeje duke
kufizuar aft€sin€ e tij pér t€ informuar klientét potencialé pér zbritjet e ndodhura. Né kéte
ményré higet njé parametér kyc pér konkurrencén e gmimeve ndérmjet shité€sve me pakicé. Pér
qéllimin e zbatimit t€ nenit 5, pika 1 t€ Rregullores, CMR do té trajtohen si njé mjet i térthorté
pér aplikimin e MCR.

Mjetet e drejtpérdrejta ose té térthorta té aplikimit t€ MCR mund t€ béhen mé efektive kur
kombinohen me masa qé synojné identifikimin e shpérndarésve g€ ulin ¢mimet, té tilla si
zbatimi i nj€ sistemi monitorimi t€ ¢mimeve, ose detyrimi i shitésve me pakicé t€ raportojné
anétarét e tjer€ t€ rrjetit té shpérndarjes q€ devijojné nga niveli standard i gmimeve.

Monitorimi i gmimeve pérdoret gjithnjé e mé shumé né tregtin€ elektronike, ku si furnizuesit
ashtu edhe shitésit me pakicé pérdorin shpesh programe pér monitorimin e ¢gmimeve. Kéto
softueré rritin transparencén e ¢gmimeve né treg dhe 1 lejojné prodhuesit t€ gjurmojné né ményré
efektive ¢mimet e rishitjes né rrjetin e tyre té shpérndarjes’™. Gjithashtu u lejojné shitésve me

% Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane:: Vendimi i Komisionit AT.40428 - Guess, recitalet 84, 86 dhe 137.
70 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i Komisionit AT.40182 - Pioneer, recitalet 136 dhe 155; AT. 40469
- Denon Marantz, recitali 95; AT.40181 - Philips, recitali 64; AT.40465 - Asus, recitali 27.
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pakicé té gjurmojné ¢mimet e konkurrentéve té tyre. Megjithaté, né¢ vetvete, monitorimi i
¢mimeve dhe raportimi i gmimeve nuk jané MCR.

192.  Sipas njé marréveshje agjencie, porositési né pérgjithési pércakton ¢mimin e shitjes, pasi ai
mbart rreziget tregtare dhe financiare qé lidhen me shitjen. Megjithaté, kur marréveshja nuk i
plotéson kushtet pér t’u kategorizuar si njé marréveshje agjencie qé€ bie jashté objektit t&
Nenit(1) 4 t€ Ligjit (shiko n€ vecanti paragrafét 30 dhe 34 t€ kétij Udhézimi), ¢do detyrim i
drejtpérdrejté ose i té€rthorté q€ ndalon ose kufizon agjentin q€ t&€ ndajé shpérblimin e tij me
klientin, pavar€sisht nése shpérblimi €shté fiks apo i ndryshueshém, &shté njé¢ kufizim i réndé
brenda kuptimin e nenit 5, pika 1 t& Rregullores’'. Prandaj, agjenti duhet té lihet i liré t€ ulé
¢mimin efektiv t€ paguar nga klienti pa ulur té ardhurat pér porositésin’.

193.  Sipas njé€ kontrate pér pérmbushje t€ detyrimit, furnizuesi lidh njé marréveshje vertikale me njé
blerés me géllim té ekzekutimit (pérmbushjes) t€ njé marréveshjeje furnizimi té€ lidhur mé paré
midis furnizuesit dhe njé€ klienti specifik. Kur furnizuesi zgjedh ndérmarrjen g€ do té ofrojé
shérbimin e pé€rmbushjes sé€ detyrimit, vendosja e njé ¢mimi rishitjeje nga furnizuesi nuk €shté
MCR. Né kété rast, ¢gmimi i rishitjes i vendosur né€ kontratén e p&€rmbushjes nuk kufizon
konkurrencén pér furnizimin e mallrave ose shérbimeve ndaj klientit ose konkurrencén pér
furnizimin e shérbimeve t€ pérmbushjes. Pér shembull, kjo zbatohet kur klientét blejné mallra
nga njé ndérmarrje aktive né ekonominé e platformés online, e cila operohet nga njé grup
shitésish té pavarur nén njé marké t&€ pérbashkét dhe ajo ndérmarrje pércakton ¢mimin pér
shitjen e mallrave dhe ua pércjell porosité shitésve me pakicé pér pérmbushjen e detyrimit’.
Né t€ kundért, kur ndérmarrja g€ do té ofroj€ shérbimet e pérmbushjes s€ detyrimit zgjidhet nga
klienti, vendosja e njé ¢mimi rishitjeje nga furnizuesi mund t€ kufizojé konkurrencén pér
ofrimin e shérbimeve t&€ pérmbushjes sé detyrimit. N& kété rast, vendosja e njé ¢mimi té rishitjes
mund té pérbéjé MCR.

194.  Neni 5, paragrafi 1 i Rregullores éshté plotésisht i zbatueshém né ekonominé e platformés
online. N& veganti, kur njé ndérmarrje ofron shérbime ndérmjetésimi né€ internet sipas kuptimit
té nenit 2, paragrafi 1, pika ) e Rregullores, ajo &shté furnizues né€ lidhje me kéto shérbime dhe
pér kété arsye zbatohet neni 5, pika 1 e Rregullores mbi kufizimet t€ vendosura nga ndérmarrja
ndaj blerésve t& shérbimeve té ndérmjetésimit né internet n€ lidhje me ¢mimin e shitjes sé
mallrave ose shérbimeve qé shiten né€pérmjet shérbimeve té ndérmjet€simit n€ internet. Ndérsa
kjo nuk e pengon njé ofrues t€ shérbimeve t€ ndé€rmjeté€simit né internet qé€ t€ incentivizojé
pérdoruesit e shérbimeve pér té shitur mallrat ose shérbimet e tyre me njé gmim konkurrues ose
pér té ulur gmimet e tyre, vendosja nga ofruesi i shérbimeve té ndérmjetésimit né internet t€ njé
¢mimi fiks ose minimal t€ shitjes pér transaksionet qé ajo ndérmjetéson éshté njé kufizim i
rénd€ brenda kuptimit té nenit 5, pika 1 t€ Rregullores.

195. N€ shumé raste MCR mund té€ jeté nj€ kufizim i konkurrencés pér nga objekti sipas kuptimit té
Nenit 4(1) té Ligjit™*. Megjithaté, si¢ theksohet né paragrafét 179-181, kualifikimi i njé kufizimi
si nj€ kufizim i r€nd€ ose si njé kufizim sipas objektit nuk do t€ thot€ se ai €shté n€ vetvete njé

71 Kufizimet e aftésisé sé ofruesve t& shérbimeve t& ndérmjetésimit né internet sipas kuptimit té nenit 2, paragrafi 1, pika e) té
Rregullores pér t€ ndaré shpérblimin e tyre né lidhje me ofrimin e shérbimeve t€ ndérmjetésimit né€ internet nuk jané kufizime
té rénda brenda kuptimit t& nenit 5, pika 1 t€ Rregullores, pasi ato nuk kufizojné aft€siné e nj€ blerési pér t& pércaktuar gmimin
e tij t& shitjes. Shiko paragrafét 64-67 t& kétij Udhézimi, né veganti paragrafin 67, pika a).
72 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i Komisionit né Céshtjen No 1V/32.737 - Eirpage, né veganti
recitali 6.
73 Ky Udhézim nuk cenon vlerésimin e marréveshjeve horizontale ndérmjet shitésve me pakicé qé krijojné dhe operojné njé
model t€ tillé pérmbushjeje sipas Nenit 4 t& Ligjit, duke marré parasysh udhézimet e dhéna nga Udh&zimin Horizontal.
74 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 3 korrikut 1985, Binon v AMP, C-243/83, EU:C:1985:284,
paragrafi 44; 1 tetor 1987, VVR v Sociale Dienst van de Plaatselijke en Gewestelijke Overheidsdiensten, C-311/85,
EU:C:1987:418, paragrafi 17; 19 prill 1988, Erauw-Jacquery v La Hesbignonne, C-27/87, EU:C:1988:183, paragrafi 15.
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196.

b)

d)

g)

197.

shkelje e Nenit 4(1) t& Ligjit. Kur ndérmarrjet konsiderojné se MCR rrit eficencat n€ njé rast
individual, ato mund t& mbéshteten né justifikimet e eficencés sipas Nenit 5 t& Ligjit.

MCR mund t€ kufizojé konkurrencén brenda markés dhe/ose ndérmjet markave né ményra t&
ndryshme:

MCR mund té lehtésojé marréveshjet e fshehta midis furnizuesve, duke rritur transparencén e
¢mimeve né treg, rrjedhimisht e bén mé t€ lehté zbulimin nése njé€ furnizues po devijon nga
ekuilibri 1 marréveshjes s€ fshehté duke ulur ¢mimet e tij. Ky efekt negativ éshté mé i
mundshém né tregjet e prirura pér rezultate t€ marréveshjeve té fshehta, pér shembull, ku
furnizuesit formojné njé oligopol t€ ngushté dhe njé pjesé e konsiderueshme e tregut mbulohet
nga marréveshjet MCR;

MCR mund té lehtésojé marr€veshjet e fshehta midis blerésve né nivelin e shpérndarjes,
vecanérisht kur nxitet nga blerésit. Blerésit e fort€ ose t€ miréorganizuar mund té jené né€ gjendje
té detyrojné ose té€ bindin njé ose mé shumé nga furnizuesit e tyre qé té€ rregullojné€ ¢mimin e
tyre té rishitjes mbi nivelin konkurrues, duke ndihmuar késhtu blerésit t€ arrijné ose té
stabilizojn€ nj€ ekuilibér t&€ marréveshjes sé¢ fshehté€. MCR shérben si njé mjet angazhues pér
shitésit qé t€ mos devijojné nga ekuilibri i marréveshjes sé fshehté pérmes zbritjes s€ cmimeve;

né disa raste, MCR mund té zbusé konkurrencén midis prodhuesve dhe/ose ndérmjet shitésve
me pakicé, veganérisht kur prodhuesit pérdorin t€ njéjté€t shpérndarés pér t€ shpérndaré
produktet e tyre dhe MCR aplikohet nga t€ gjithé ose shumé prej tyre;

MCR mund t€ zvogélojé presionin mbi marzhin e furnizuesit, vecanérisht kur njé prodhues ka
njé€ problem angazhimi, pra, kur ai ka njé€ interes t&€ ulé ¢mimin g€ i ngarkohet shpérndarésve
pasues. N¢ kété situaté, prodhuesi mund té preferojé té€ pajtohet me MCR, pér ta ndihmuar té
angazhohet g€ t€ mos ul€é ¢mimin pér shpérndarésit pasues dhe té reduktojé presionin mbi
marzhin e vet;

duke ndaluar konkurrencén e gmimeve ndérmjet shpérndarésve, MCR mund té parandalojé ose
pengojé hyrjen dhe zgjerimin e formateve t€ reja ose mé eficente t&€ shpérndarjes, duke
reduktuar ké&shtu inovacionin n€ nivelin e shpérndarjes;

MCR mund t€ zbatohet nga njé furnizues me fuqi tregu pér t€ pérjashtuar rivalét mé té vegjél.
Rritja e marzhit g€ MCR mund t’u ofrojé shpérndarésve, mund t’i incentivizojé ata té
favorizojné markén e furnizuesit mbi markat rivale kur késhillojné klientét, edhe kur njé
késhillé e tillé nuk €shté né interesin e klientit, ose t€ mos shesin fare markat rivale;

Efekti i drejtpérdrejté i MCR é&shté eliminimi i konkurrencés sé cmimeve brenda markés, duke
ndaluar disa ose t€ gjithé shp€rndarésit t€ ulin gmimin e tyre té shitjes pér markén né fjalé, duke
rezultuar késhtu né njé rritje gmimi pér at€ markeé.

Megjithaté, MCR mund té ¢ojé gjithashtu né efigenca, vecanérisht kur nxitet nga furnizuesit.
Kur ndérmarrjet mbéshteten né njé mbrojtje eficencash pér MCR, ato duhet t€ jené n€ gjendje
ta vértetojné kété€ me prova konkrete dhe té tregojné se t€ gjitha kushtet e Nenit 5 t€ Ligjit jané
pérmbushur né rastin individual®. Katér shembuj té njé efigence té tillé paragiten mé poshté.

Kur njé prodhues prezanton njé produkt té ri, MCR mund té jeté njé mjet eficent pér t&€ nxitur
shpérndarésit t€ marrin parasysh mé miré€ interesin e prodhuesit pér t€ promovuar até produkt.
Neni 5 1 Ligjit kérkon gjithashtu qé t€ mos keté mjete alternative reale dhe mé pak kufizuese
pér té& nxitur shpérndarésit pér t€ promovuar produktin. Pér té p&rmbushur kété kérkesé,
furnizuesit, pér shembull, mund t€ demonstrojné se nuk éshté e mundur né praktiké t’u
imponohen té gjithé blerésve detyrime efektive promovimi me kontraté. Né rrethana té tilla,

75 Ndérmarrja qé pretendon pérfitimin nga Nenin 5 i Ligjit ka barrén e provés qé kushtet e kétij neni pérmbushen.
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b)

d)

198.

199.

200.

201.

vendosja e cmimeve fikse ose minimale t& shitjes me pakicé pér njé periudhé té kufizuar kohore
pér té lehtésuar prezantimin e produktit t& ri mund té konsiderohet né ményré t€ ekuilibruar pro-
konkurrues.

Cmimet fikse t€ rishitjes, dhe jo vetém c¢mimet maksimale t€ rishitjes, mund t€ jené t&
nevojshme pér t& organizuar njé fushaté t€ koordinuar afatshkurtér t€ ¢gmimeve t€ uléta (nga 2
deri né€ 6 javé né shumicén e rasteve), vecanérisht né njé sistem shpérndarjeje ku furnizuesi
zbaton njé format uniform shpérndarjeje, té€ tilla si njé sistem franchising. N& njé€ rast té till¢,
duke pasur parasysh karakterin e tij t€ pérkohshém, vendosja e ¢gmimeve fikse t€ shitjes me
pakicé mund t€ konsiderohet né ményré t€ ekuilibruar pro-konkurrues.

Njé ¢mim minimal i rishitjes ose CMR mund t& pérdoret pér té parandaluar njé shpérndarés té
caktuar g€ t€ pérdoré produktin e nj€ furnizuesi si lider n€ humbje. Kur njé shpérndarés rishet
rregullisht njé produkt nén ¢mimin e shitjes me shumicé, kjo mund t€ démtoj€ imazhin e markés
sé€ produktit dhe, me kalimin e kohés, t€ zvogélojé kérkesén e pérgjithshme pér produktin dhe
t€ minojé incentivat e furnizuesit pér t€ investuar né€ cilési dhe imazh té markés. Né kété rast,
ndalimi i atij shpérndarési qé t&€ shesé nén ¢mimin e shitjes me shumicé, duke i imponuar atij
njé ¢mim minimal t€ synuar t€ rishitjes ose MCR, mund té konsiderohet pro-konkurrencés.

Né disa situata, marzhi shtesé i ofruar nga MCR mund t’i lejojé shitésit té ofrojné shérbime
shtes€ para-shitjes, vecanérisht né rastin e produkteve komplekse. Nése mjaft klienté pérfitojné
nga shérbime t€ tilla pér té zgjedhur njé produkt, por mé pas blejné me njé gmim mé té ulét tek
shitésit me pakicé q€ nuk ofrojné shérbime t€ tilla (dhe pér rrjedhojé nuk mbulojné kéto kosto),
shitésit me shérbime t€ larta mund té€ reduktojné ose t& ndalojn€ ofrimin e shérbimeve para-
shitjes, t€ cilat rrisin kérkesén pér produktin e furnizuesit. Furnizuesi duhet t&€ demonstrojé se
ekziston rreziku i pérfitimit t€ padrejté (free riding) né nivelin e shpérndarjes, se ¢mimet fikse
ose minimale t€ rishitjes ofrojn€ incentiva t€ mjaftueshme pér investime né shérbimet e para-
shitjes dhe se nuk ka mjete alternative reale dhe mé pak kufizuese pér t€ kapércyer pérfitimin e
padrejté (free riding). Né kété situaté, gjasat g€ CMR do té konsiderohet si pro-konkurruese
ésht€ mé e larté kur konkurrenca midis furnizuesve €shté e ashpér dhe furnizuesi ka fuqi t€
kufizuar tregu.

Pérdorimi i gmimeve t€ rekomanduara té rishitjes ose gmimeve maksimale té rishitjes mund té
pérfitoj€ nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores ku pjesa e tregut e
secilés prej paléve né marréveshje nuk e kalon pragun 30% dhe me kusht qé kjo t€ mos ¢oj€ né
vendosjen e njé ¢mimi minimal ose fiks t&€ shitjes si rezultat i presionit ose incentivave nga
ndonjéra nga palét, si¢ pércaktohet n€ paragrafét 187 dhe 188. Paragrafét 199-201 parashikojné
udhézime pér vlerésimin e gmimeve té rekomanduara ose maksimale té rishitjes mbi pragun e
pjesés sé tregut.

Rreziget ndaj konkurrencés qé lidhen me ¢mimet e rekomanduara dhe maksimale té rishitjes
jané, s€ pari, se ato mund t€ veprojné€ si piké€ gendrore pér rishit€sit dhe mund t€ ndigen nga
shumica ose t&€ gjithé prej tyre. S€ dyti, ato mund t€ zbusin konkurrencén ose té lehtésojné
marréveshjet e fshehta ndérmjet furnizuesve.

Njé faktor i réndésishém pér vlerésimin e efekteve t&€ mundshme anti-konkurruese t€ ¢gmimeve
té rekomanduara ose maksimale t€ rishitjes €shté pozicioni né treg i furnizuesit. Sa mé i forté
té jeté pozicioni né treg i furnizuesit, aq mé 1 larté éshté rreziku g€ njé ¢mim i rekomanduar ose
maksimal 1 rishitjes do t€ ¢ojé né njé aplikim pak a shumé uniform té atij niveli ¢gmimi nga
rishitésit, sepse ata mund ta kené t& véshtiré té devijojné nga ajo qé ata perceptojné té jeté cmimi
i preferuar i rishitjes i propozuar nga njé furnizues kaq i réndésishém.

Kur ¢mimet e rekomanduara ose maksimale té rishitjes prodhojné efekte t€¢ dukshme kundér
konkurrencés, €shté e nevojshme t€ vlerésohet nése ato pérmbushin kushtet e pérjashtimit té
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Vi1.2.

parashikuar nga Neni 5 i Ligjit. Pér sa i pérket ¢mimeve maksimale té rishitjes, shmangia e
“caktimit t& dyfishté” (double marginalisation)’®mund té jeté vecanérisht e réndésishme. Njé
¢cmim maksimal i rishitjes mund t& ndihmojé gjithashtu pér té€ siguruar qé marka e furnizuesit
té konkurrojé mé ashpér me markat e tjera t€ shpérndara nga i njéjti shpérndarés, duke pérfshiré
produktet private té etiketuara.

Kufizime té rénda né pérputhje me nenin 5, pikat 2, 3, 4 dhe 5 té Rregullores

VL.1.2.1.  Kualifikimi si nj€ kufizim i rénd€ né€ pérputhje me nenin 5, pikat 2, 3, 4 dhe 5 té

202.

203.

Rregullores

Neni 5, pikat 2, 3, 4 dhe 5 t€ Rregullores pérmbajné njé€ listé t€ kufizimeve dhe pérjashtimeve
té rénda g€ zbatohen pér lloje té ndryshme té sistemit t€ shpé€rndarjes, pérkatésisht: shpérndarjes
ekskluzive, shpémdarjes pérzgjedhése dhe shpérndarjes s¢ lir€. Kufizimet e rénda té
pércaktuara né nenin 5, pikat 2, 3, 4 dhe 5 t€ Rregullores kané t€ b&jné€ me marréveshjet qé,
drejtpérdrejt ose térthorazi, t& izoluara ose né kombinim me faktoré t€ tjeré té kontrolluar nga
palét kané pér géllim té kufizojné territorin né€ t€ cilin ose klientét té ciléve blerési ose klientét
e tij mund t’u shesin mallrat ose shérbimet e kontratés. Neni 5, pika 3, a) dhe b) e Rregullores
parashikon gé, né njé sistem shpérndarjeje pérzgjedhése, kufizimet e furnizimeve té kryqézuara
ndérmjet anétaréve té sistemit té shpérndarjes pérzgjedhése qé operojné né nivele t€ njéjta ose
té ndryshme t€ tregtisé dhe kufizimet e shitjeve aktive ose pasive pér pérdoruesit fundoré nga
anétarét e sistemit t€ shpérndarjes pérzgjedhése qé operojné né nivelin e tregtisé me pakicé jané
kufizime t€ rénda. Neni 5, pikat 2, 3 dhe 4 t€ Rregullores zbatohen pavarésisht nga kanali i
shitjes i pérdorur, pér shembull, nése shitjet béhen fizikisht ose né internet.

Neni 5, pika 5 e Rregullores parashikon se njé marréveshje vertikale e cila, drejtpérdrejt ose
térthorazi, e izoluar ose e kombinuar me faktoré t€ tjeré t€ kontrolluar nga palét, ka pér qéllim
té pengojé pérdorimin efektiv t€ internetit nga blerési ose klientét e tij pér t& shitur mallra ose
shérbime t€ kontratés né territore ose klienté t€ vecanté &shté njé kufizim i réndé. Njé
marréveshje vertikale q¢ pérmban njé ose mé shumé kufizime té shitjeve né internet ose
reklamimit né internet”’, té cilat de facto e ndalojné blerésin té pérdoré internetin pér té shitur
mallrat ose shérbimet e kontratés, ka t&€ paktén objekt kufizimin e shitjeve pasive pér pérdoruesit
fundoré qé déshirojné t€ blejné né internet dhe ndodhen jashté zonés fizike t&€ tregtimit té
blerésit’®. Prandaj, marréveshje té tilla bien brenda objektit té nenit 5, pika 5 t&€ Rregullores. E
njéjta gjé vlen edhe pér marréveshjet vertikale té cilat nuk ndalojné drejtpérdrejt, por kan€ pér
qéllim ndalimin e pérdorimit efektiv t€ internetit nga njé blerés ose klientét e tij pér té shitur
mallra ose shérbime té kontratés né territore ose klienté té caktuar. P&r shembull, ky éshté rasti
pér marréveshjet vertikale t€ cilat kané pér qéllim té zvog€lojn€ ndjeshém véllimin e
pérgjithshém t€ shitjeve né internet t€ mallrave ose shérbimeve t&€ kontratés ose mundésiné qé
pérdoruesit fundoré t€ blejné mallrat ose shérbimet e kontratés n€ internet. Né ményré t&
ngjashme, ky €shté€ rasti pér marréveshjet vertikale q€ kané pér géllim té pengojné pérdorimin
e njé ose mé shumé kanaleve té téra té reklamimit né internet nga blerési, si motorét e kérkimit”
ose shérbimet e krahasimit t€ ¢gmimeve, ose t€ pengojné blerésin té krijojé ose pérdoré dyqanin
e vet online®®. Vlerésimi nése njé kufizim éshté i réndé sipas kuptimit té nenit 5, pika 5 té
Rregullores mund t€ marré parasysh pérmbajtjen dhe kontekstin e kufizimit, por nuk mund té

76 Shih paragrafét 13 dhe 16.

77 Shih paragrafét 204, 206 dhe 210 qé kané té b&jné me lloje t& ndryshme té shitjeve né internet dhe kufizime té reklamimit
né internet.

78 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-439/09 - Pierre Fabre Dermo-Cosmétique, paragrafi 54.

7% Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i Komisionit AT.40428 - Guess, recitali 118-126.

80 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-439/09 - Pierre Fabre Dermo-Cosmétique, paragrafét 56 dhe 57
si dhe paragrafi 224 i kétij Udh&zimi.
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204.

g)
h)

)
k)
D

205.

varet nga rrethanat specifike t€ tregut apo karakteristikat individuale té paléve né marréveshjen
vertikale.

Kufizimet e rénda té pérmendura né paragrafin 202 mund t€ rezultojné nga detyrime té
drejtpérdrejta, té tilla si detyrimi pér t€ mos u shitur territoreve ose klientéve t€ vecanté, ose
detyrimi pér t’i referuar porosité nga kéta klienté te shpérndarésit e tjeré. Ato gjithashtu mund
té rezultojné nga aplikimi i masave té€ térthorta nga furnizuesi pér t€ nxitur blerésin g€ t€ mos
iu shesé klientéve té tillé, si p.sh.,:

duke i kérkuar blerésit té kérkojé miratimin paraprak nga furnizuesi pér shitje tek kéta klienté&®!;

refuzimi ose zvogélimi i bonuseve ose uljeve té ¢gmimit nése blerési iu shet klientéve té tillé *
ose duke béré pagesa kompensuese ndaj blerésit nése ai ndalon shitjen pér kéta klient€;

ndérprerja e furnizimit t€ produkteve nése blerési u shet klientéve té tillé;

kufizimi ose zvogélimi i véllimeve t€ furnizuara, pér shembull, n€ ményré qé€ véllimet té
korrespondojné me kérkesén nga klientét né€ territore t€ caktuara ose me kérkesén nga grupe té
caktuara klientésh;

kércénimi pér té zgjidhur marréveshjen vertikale®® ose pér té mos e rinovuar até nése blerési ua
shet klientéve té tillé;

duke i ngarkuar shpérndarésit njé ¢gmim mé té lart€ pér produktet qé do t’u shiten klientéve t&
tilled4;

kufizimi i sasis€ s€ shitjeve t€ béra nga blerési pér klientét e tillg;

ndalimi i blerésit té pérdoré gjuhé shtesé né paketim ose pér promovimin e produkteve®>;
furnizimin e njé produkti tjetér me kusht q€ blerési t€ ndaloj€ shitjet e tij pér kéta klient€;
pagimin e blerésit pér t€ ndaluar shitjen pér kéta klienté;

detyrimi i blerésit qé t’ia kalojé furnizuesit fitimet nga kéta klient&®;

pérjashtimi nga shérbimet brenda garancisé q€ zbatohet né t€ gjithé vendin dhe rimbursohet nga
furnizuesi, pér produktet g€ rishiten jashté territorit t€ blerésit ose pér produktet qé shiten né
territorin e blerésit nga blerés t€ vendosur né territore té tjera.

Masat g€ lejojn€ njé prodhues té verifikojé destinacionin ¢ mallrave té furnizuar, té tilla si
pérdorimi i etiketave té diferencuara, grupeve specifike té gjuhéve ose numrave serialé, ose
kércénimi ose kryerja e auditimeve pér té verifikuar pérputhjen e blerésit me kufizimet e tjera®’
nuk jané né vetvete kufizime t& konkurrencés. Megjithaté, ato mund t€ konsiderohen se
formojné njé kufizim t€ rénd€ t€ shitjeve t€ blerésit kur pé€rdoren nga furnizuesi pér té
kontrolluar destinacionin e mallrave t€ furnizuara, pér shembull kur pérdoren n€ lidhje me njé
ose mé shumé nga praktikat e pérmendura né paragrafét 203 dhe 204.

81 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja T-77/92 - Parker Pen v Commission, paragrafi 37.

82 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 9 korrikut 2009, Peugeot and Peugeot Nederland v Commission,
Céshtja T-450/05, EU:T:2009:262, paragrafi 47.

83 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 6 korrikut 2009, Volkswagen v Commission, Céshtja T-62/98,
EU:T:2000:180, paragrafi 44.

8% Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i Komisionit AT.40433 - Film merchandise, recitali 54.

85 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i Komisionit AT.40433 - Film merchandise, recitali 52 dhe 53.

8 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i Komisionit AT.40436 - Nike, recitali 57; Vendimi i Komisionit
AT.40433 - Film merchandise, recitali 61-63.

87 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i Komisionit AT.40436 - Nike, recitali 71 dhe 72; Vendimi i
Komisionit AT.40433 - Film merchandise, recitali 65 dhe 66.
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206.

2

207.

Pérvec kufizimeve direkte dhe indirekte t€ pérmendura né paragrafét 202-204, kufizimet e
rénda qé lidhen veganérisht me shitjet n€ internet mund t€ jené né ményré t€ ngjashme rezultat
i detyrimeve té drejtpérdrejta ose té té€rthorta. Pérveg njé ndalimi té drejtpérdrejté t&€ pérdorimit
té internetit pér t&€ shitur mallra ose shérbime t€ kontrat€s, mé poshté jepen shembuj t&
detyrimeve g€ né ményré indirekte kané pér qéllim pengimin e pérdorimit efektiv t€ internetit
nga blerési pér t€ shitur mallrat ose shérbimet e kontratés né territore ose klienté t€ vecanté
sipas kuptimit t€ nenit 5, pika 5 té Rregullores:

duke i kérkuar blerésit t€ ndalojé klientét e vendosur né njé territor tjetér t€ aksesojné fagen e
internetit ose dyqanin e tij né internet ose té ridrejtojé klientét né dyqanin né internet t&€ njé
prodhuesi ose t& njé shitési tjetér. Megjithaté, detyrimi i blerésit pér t€ ofruar lidhje né faqet e
dyganeve online t€ furnizuesve ose té shitésve té tjeré nuk éshté njé kufizim i réndé®;

duke i kérkuar blerésit t& ndalojé transaksionet né internet t€ konsumatoréve kur t€ dhénat e
kartés sé tyre té kreditit zbulojné njé adresé qé nuk éshté brenda territorit té blerésit®;

duke i kérkuar blerésit t€ shesé mallrat ose shérbimet e kontratés vetém né njé hapésiré fizike
ose né praniné fizike té njé personeli té specializuar®;

duke i kérkuar blerésit qé té kérkojé autorizimin paraprak té furnizuesit pérpara se té kryejé
transaksione individuale n€ shitjet né internet;

ndalimin e blerésit pér té pérdorur markat tregtare ose emrat ¢ markave té furnizuesit né fagen
e tij t€ internetit ose n€ dyqanin e tij online;

ndalimi 1 blerésit qé té krijojé ose operoj€ njé ose mé shumé dyqane online, pavarésisht nése
dyqani online éshté i vendosur né serverin e veté blerésit ose né njé server té njé pale té treté’’;

ndalimi i blerésit t€ pérdoré njé kanal té ploté reklamimi né internet, si motorét e kérkimit®> ose

shérbimet e krahasimit t€ ¢gmimeve, ose kufizime qé ndalojné€ n€ ményré indirekte pérdorimin
e njé kanali t€ ploté reklamimi né€ internet, si pér shembull detyrimi pér t€ mos pérdorur markat
tregtare ose emrat ¢ markave t&é furnizuesit pér ofertén pér t’u referuar né motorét e kérkimit,
ose njé kufizim né€ ofrimin e informacionit t€ lidhur me ¢mimin pér shérbimet e krahasimit t&
¢cmimeve. Kufizime t€ tilla kané pér qéllim parandalimin e pérdorimit efektiv té internetit nga
blerési pér té shitur mallra ose shérbime t€ kontratés né territore ose klienté t€ caktuar, pasi ato
kufizojné aftésin€ e blerésit pér té synuar klientét pértej zonés s€ tij té tregtimit fizik, pér t’i
informuar ata pér ofertat e tij dhe t’i térheq€ ata n€ dyqanin e tij online ose kanale té tjera
shitjesh. Ndalimi i pérdorimit t€ shérbimeve t€ vecanta té krahasimit t&€ gmimeve ose motoréve
té kérkimit n€ pérgjith&si nuk éshté njé kufizim 1 réndé, pasi blerési mund t& pérdoré shérbime
té tjera reklamimi né internet pér t€ rritur ndérgjegjésimin pér aktivitetet e tij té shitjeve né
internet. Megjithaté, ndalimi i pérdorimit t€ shérbimeve reklamuese mé t€ pérdorura né njé
kanal té vegant€ reklamimi né internet mund t€ pérbéjé njé kufizim t€ rénd¢€, n€se shérbimet e
mbetura né até kanal reklamimi nuk jané de facto né gjendje t€ térheqin klienté€t né dyqanin
online té blerésit.

Né dallim me kufizimet e pérmendura né paragrafin 204, kérkesat e vendosura nga furnizuesi
ndaj bler€sit né lidhje me ményrén né té cilén do té shiten mallrat ose shérbimet e kontratés
mund té pérfitojn€ nga pérjashtimi i1 parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores,
pavarésisht nga lloji i sistemit té shpérndarjes. Né vecanti, furnizuesi mund t€ vendosé kérkesa

8 Neni 4 i Rregullores.
8 Neni 6 i Rregullores.
%0 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i datés C-439/09 - Pierre Fabre Dermo-Cosmétique, paragrafét 36

dhe 37.

%1 Shih paragrafin 203.
92 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i Komisionit né AT.40428 - Guess, recitalet 118 to 126.
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208.

2009.

né lidhje me cilésing. Pér shembull, n€ nj€ sistem shpérndarjeje pérzgjedhése, furnizuesi mund
té vendosé kérkesa né lidhje me madhésiné dhe pamjen minimale t& dyqanit t€ blerésit (pér
shembull, né€ lidhje me instalimet, orendit€, dizajnin, ndri¢imin dhe dyshemeng) ose
prezantimin e produktit (pér shembull, numri minimal i produkteve té markés qé do t& shfagen,
hapésira minimale midis produkteve).

Né ményré té€ ngjashme, furnizuesi mund t€ vendosé kérkesa ndaj blerésit n€ lidhje me ményrén
né t€ cilén mallrat ose shérbimet e kontraté€s do té shiten online. Kufizimet né lidhje me
pérdorimin e kanaleve té€ veganta té shitjeve né internet, t€ tilla si tregjet online, ose vendosja e
standardeve té cilésis€ pér shitjet né internet, né pérgjithési mund t€ pérfitojné nga pérjashtimi
i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores, pavarésisht nga lloji 1 sistemit té
shpérndarjes, me kusht q€, né ményré indirekte, t€ mos kené si objekt pengimin e pérdorimit
efektiv t€ internetit nga blerési pér t€ shitur mallra ose shérbime t€ kontratés pér territore apo
klienté t€ caktuar. Kufizimet e shitjeve né€ internet né€ pérgjithési nuk kané€ njé€ objekt té till€ kur
blerési mbetet i liré té operojé dyqanin e tij né internet® si dhe té reklamojé né internet™. Né
raste té tilla, blerési nuk pengohet t€ pérdoré efektivisht internetin pér t€ shitur mallrat ose
shérbimet e kontratés. Mé& posht€ jepen shembuj té kérkesave né€ lidhje me shitjet né internet qé
mund té pérfitojné nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores:

a) keérkesat qé synojné té sigurojné cilésiné ose njé pamje t€ veganté t€ dyqanit online té
blerésit;

b) kérkesat né lidhje me shfagjen e mallrave ose shérbimeve té kontraté€s né€ dyqanin
online (t€ tilla si numri minimal i artikujve t€ shfaqur, ményra se si shfagen markat ose
shenjat dallues t€ furnizuesit);

¢) njé ndalim i drejtpérdrejté ose i térthorté i pérdorimit té tregjeve online®;

d) njé kérkesé g€ blerési t€ operojé njé ose mé shumé dyqane ose sallone ekspozimi fiziké,
pér shembull si kusht pér t’u béré anétar i sistemit t€ shpérndarjes pérzgjedhése t&
furnizuesit;

e) njé kérkes€ qé blerési t€ shesé nj¢ sasi minimale absolute t¢ mallrave ose shérbimeve
té kontratés fizikisht, pra jo n€ internet (n€ vleré ose volum, por jo né€ raport t€ shitjeve
té tij totale) pér t€ siguruar funksionimin eficent t€ dyqanit té tij fizik. Kjo kérkes€
mund té jet€ e njéjté pér t€ gjith€ blerésit, ose mund t€ vendoset né njé€ nivel té
ndryshém pér ¢do bler€s, bazuar né kritere objektive, té tilla si madhésia e blerésit né
raport me blerésit e tjeré, ose vendndodhja e tij gjeografike.

Njé kérkes€ g€ blerési t€ paguajé njé ¢gmim té ndryshém shumice pér produktet e shitura né
internet sesa pér produktet e shitura fizikisht (¢mim i1 dyfisht€) mund té pérfitojé nga pérjashtimi
i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores, pasi mund t€ nxité ose shpérblejé njé nivel
té pérshtatshém investimesh né kanalet e shitjeve n€ internet ose ato fizike, me kusht qé t€ mos
ket€ objekt kufizimin e shitjeve né territore ose klienté t& vecanté, si¢ parashikohet né nenin 5,
pikat 2, 3 dhe 4 t& Rregullores®®. Megjithaté, kur diferenca né ¢gmimin e shitjes me shumicé ka
pér géllim parandalimin e pérdorimit efektiv t& internetit nga blerési pér té shitur mallra ose
shérbime té kontratés né territore ose klienté té vecanté, ky éshté njé kufizim i réndé sipas

93 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-439/09 - Pierre Fabre Dermo-Cosmétique, paragrafét 56 dhe 57, dhe
paragrafi 224 i kétij Udhézimi.

94 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i Komisionit né AT.40428 - Guess, recitalet 118 deri 126, dhe paragrafi
200 i kétij Udhézimi.

95 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-230/16 - Coty Germany, paragrafét 64-69; Shiko gjithashtu
Seksionin VIIL.2.3 t& kétij Udh&zimi.

% Shih gjithashtu paragrafin 206, pika g).
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210.

c)

kuptimit t€ nenit 5, pika 5 t& Rregullores. Ky do t& ishte vecanérisht rasti kur diferenca né
¢mimin ¢ shitjes me shumicé e bén shitjen né€ internet jofitimprur€se ose financiarisht té
pagéndrueshme”’, ose kur ¢gmimi i dyfishté pérdoret pér té kufizuar sasiné e produkteve té véna
né dispozicion té blerésit pér shitje né internet’®. Né ményré té kundért, gmimi i dyfishté mund
té pérfitoj€ nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores kur diferenca né
¢mimin e shitjes me shumicé lidhet n€ ményré té arsyeshme me diferencat n€ investimet dhe
kostot e béra nga blerési pér té kryer shitje né€ secilin kanal. Né ményré t€ ngjashme, furnizuesi
mund t€ vendosé njé ¢mim té ndryshém me shumicé€ pér produktet € do t€ shiten pérmes njé
kombinimi té kanaleve fizike dhe atyre né internet, ku diferenca e ¢mimit merr parasysh
investimet ose kostot q€ lidhen me até lloj shpérndarjeje. Palét mund té bien dakord pér njé
metodé€ t€ pérshtatshme pér t€ zbatuar ¢mimin e dyfisht€, duke pérfshiré, pér shembull, njé
balancim ex-post té llogarive n€ bazé té shitjeve aktuale.

Kufizimet e reklamimit né internet mund t€ pérfitojné nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3,
paragrafi 1 i Rregullores, me kusht qé ato t€ mos kené objekt parandalimin e pérdorimit t€ njé
kanali t€ ploté reklamimi nga blerési. Shembuj t€ kufizimeve té reklamimit n€ internet ¢ mund
té pérfitojn€ nga pérjashtimi pérfshijné:

njé kérkes€ gqé reklamimi né internet t€ plotésojé disa standarde t& cil€sisé ose t& pérfshijé
pérmbajtje ose informacion specifik;

njé kérkesé qé blerési t&€ mos pérdoré shérbimet e ofruesve té vecanté t€ reklamimit né internet
g€ nuk plotésojné disa standarde t€ cilésis€;

njé kérkesé g€ blerési t€ mos pérdoré emrin e markés s€ furnizuesit n€ emrin e domeinit té
dyqanit t€ tij online.

VL.1.2.2.  Dallimi midis “shitjeve aktive” dhe “shitjeve pasive”

211.

212.

213.

Neni 51 Rregullores bén dallimin midis kufizimeve t€ shitjeve aktive dhe kufizimeve té shitjeve
pasive né kontekstin e sistemeve t€ shpérndarjes ekskluzive. Neni 2, paragrafi 1, pikat 1) dhe
m) té Rregullores japin pérkufizimet e shitjeve aktive dhe pasive.

Neni 2, paragrafi 1, pika m) e Rregullores pércakton se, né€ rastin e shitjeve pér klientét né€ njé
territor ose grup klientésh t€ caktuar ekskluzivisht, shitjet pér klientét q€ nuk jané shénjestruar
né€ ményré aktive nga shitési jané shitje pasive. Pér shembull, krijimi i njé dyqani online éshté
nj€ formé e shitjes pasive, pasi €shté njé mjet pér té lejuar klientét potencial€ té arrijné€ shitésin.
Funksionimi i njé dyqgani online mund té keté efekte q€ shtrihen pértej zonés fizike té tregtimit
té shitésit, duke pérfshiré mund€simin e blerjeve né internet nga klientét g€ ndodhen né territore
té tjera ose grupe klientésh té tjeré. Sidoqofté, blerje té tilla (pérfshiré shpérndarjen e
produkteve) jané shitje pasive, me kusht g€ shitési t€ mos synojé né ményré aktive klientin
specifik ose territorin ose grupin e klientéve té€ vecanté té cilit klienti i pérket. E njéjta gjé vlen
kur njé klient zgjedh t€ mbahet i informuar automatikisht nga shitési dhe njé€ informacion i till¢
con né nj€ shitje. N& ményré t€ ngjashme, pérdorimi i optimizimit t€ motoréve t& kérkimit,
pérkatésisht mjeteve ose teknikave g€ synojné t€ pé€rmir€sojné shikueshméringé ose renditjen e
dyqanit online né rezultatet e motorit t€ kérkimit, ose ofrimi i njé aplikacioni né€ njé dyqan
aplikacionesh, jané, né parim, mjete pér t'u mundésuar klientéve potencialé t& arrijné shitési
dhe prandaj jané forma té shitjes pasive.

Anasjelltas, neni 2, paragrafi 1, pika I) e Rregullores pércakton se né rastin e shitjeve pér klientét
né njé territor ose grup klientésh t€ rezervuar ekskluzivisht, duke ofruar njé opsion gjuhésor né
njé dyqan online qé €shté i ndryshém nga gjuhét e pérdorura zakonisht né territorin né té cilin

97 Shih gjithashtu paragrafin 203.
%8 Shih gjithashtu paragrafin 208, pika €).
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214.

215.

&shté themeluar shitési né pérgjithési tregon se shitési synon territorin né té cilin gjuha pérdoret
zakonisht dhe késhtu rezulton né shitje aktive”. Megjithaté, ofrimi i njé opsioni t& gjuhés
angleze né njé dyqan online nuk tregon q¢ shitési po synon territore anglishtfolése, pasi
anglishtja kuptohet dhe pérdoret gjerésisht. Né ményré t€ ngjashme, krijimi i njé dyqani online
me njé domein t€ nivelit té lart€ q€ korrespondon me njé territor t€ ndryshém nga ai né té cilin
éshté€ vendosur shitési €shté njé formé e shitjes aktive né€ até territor, ndérsa ofrimi i njé dyqani
online me nj€ emér domeini t& pérgjithshém dhe jo specifik t€ vendit €shté njé formé e shitjes
pasive.

Né bazé té neni 2, paragrafi 1, pika ) té€ Rregullores, shitje aktive nénkupton shitjet qé rezultojné
nga shénjestrimi aktiv i klientéve népérmjet vizitave, letrave, postés elektronike, thirrjeve ose
mjeteve t€ tjera t€ komunikimit t€ drejtpérdrejté. Reklamimi apo promovimi i shénjestruar jané
njé formé e shitjes aktive. N& vecanti, shérbimet e reklamimit né€ internet shpesh i lejojné shitésit
té zgjedhé territoret ose klientét pér té cilét do té€ shfaget reklama né internet. Ky éshté rasti, pér
shembull, pér reklamimin e motoréve té kérkimit dhe reklamimet e tjera né internet, pér
shembull né€ faget e internetit, dyqanet e aplikacioneve, mediat sociale, me kusht g€ shérbimi i
reklamimit t€ lejojé reklamuesin té shénjestrojé klientét sipas karakteristikave t€ tyre té vecanta,
duke pérfshiré vendndodhjen e tyre gjeografike ose profilin personal. Né t€ kundért, kur shitési
i drejton reklamat né€ internet tek klientét n€ territorin ose grupin e klientéve té tij dhe nuk &shté
e mundur té parandalohet q€ njé reklamé e tillé t& shihet nga klientét né territore té tjera ose
grupe klientésh té tjeré, kjo &shté njé formé e shitjes pasive. Shembuj t€ tillé reklamash té
pérgjithshme jané€ pérmbajtjet e sponsorizuar né fagen e internetit t€ njé gazete lokale ose
kombétare q¢ mund t€ aksesohet nga ¢do vizitor né at€ faqe interneti, ose pérdorimin e
shérbimeve té krahasimit t&€ gmimeve me emra domenesh gjeneriké dhe jo specifiké pér vendin.
NEé té kundért, nése njé reklamé e till€ e pérgjithshme béhet né gjuhé q€ nuk pérdoren zakonisht
né territorin e shitésit ose n€ faget e internetit me njé domein té nivelit t€ lart€ q€ korrespondon
me territoret jashté territorit t€ shitésit, kjo do té thoté shitje aktive né ato territore té tjera.

Pjesémarrja né prokurimin publik éshté njé formé e shitjes pasive, pavarésisht nga lloji 1
procedurés s€ prokurimit publik (p.sh. proceduré e hapur apo tjetér). Ky kualifikim éshté
koherent me géllimet e ligjit t€ prokurimit publik, té cilat pérfshijné lehté€simin e konkurrencés
brenda markés. Si rezultat, njé marréveshje vertikale qé kufizon aftésiné e njé blerési pér té
marré pjesé né€ prokurimin publik €shté nj€ kufizim i réndé brenda kuptimit t€ nenit 5, pikat 2,
3 dhe 4 t€ Rregullores. Né ményré t€ ngjashme, pérgjigjja ndaj ftesave pér tender té 1€shuara
nga subjekte jopublike éshté njé formé e shitjes pasive. Ftesa té tilla pér tender jan€ njé formé
kérkese klienti e pasynuar drejtuar shitésve té shumté t€ mundshém dhe pér kété arsye dorézimi
i njé oferte né pérgjigje t€ njé ftese pér tender nga njé subjekt jopublik éshté njé formé e shitjes
pasive.

VI.1.2.3.  Kufizime t& rénda né lidhje me sisteme specifike té shpérndarjes

216.

217.

Neni 5, pikat 2, 3 dhe 4 t€ Rregullores pérmbajné njé listé t€ kufizimeve dhe pérjashtimeve t&
rénda qé zbatohen né varési t€ llojit t€ sistemit té shpérndarjes q€ operohet nga furnizuesi:
shpérndarje ekskluzive, shpérndarje pérzgjedhése ose shpérndarje e liré.

VI.1.2.3.1 Kur furnizuesi operon njé sistem té shpérndarjes ekskluzive

Kufizimi i réndé i pércaktuar né nenin 5, pika 2 i Rregullores ka t& bé&jé me marréveshjet g¢,
drejtpérdrejt ose térthorazi, kané si objekt kufizimin e territorit né té cilin ose t€ klientéve t&

% Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 7 dhjetorit 2010, Peter Pammer v Reederei Karl Schliiter GmbH
Co. KG and Hotel Alpenhof GesmbH v Oliver Heller, Céshtje t€ bashkuara / Céshtjet C-585/08 dhe C-144/09, EU:C:2010:740,
paragrafi 93.
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2109.

220.

221.

222.

223.

224.

225.

ciléve njé blerés, té cilit 1 éshté ndaré njé territor ose grup klientésh ekskluziv, mund té shesé
né€ ményré aktive ose pasive mallrat ose shérbimet e kontratés.

Ekzistojné pesé€ pérjashtime nga kufizimi i rénd€ i pércaktuar né nenin 5, pika 2 e Rregullores.

S€ pari, neni 5, pika 2, a) e Rregullores lejon furnizuesin t€ kufizojé shitjet aktive nga
shpérndarési ekskluziv né€ njé€ territor ose né njé grup klientésh t€ ndaré ekskluzivisht pér njé
maksimum prej pesé blerésish, ose té rezervuar furnizuesit. Pér t€ ruajtur incentivat e tyre pér
té investuar, furnizuesi duhet t’i mbrojé shpérndarésit e tij ekskluzivé kundér shitjeve aktive,
duke pérfshiré reklamimet e shénjestruara né internet, né territorin e tyre ekskluziv ose né
grupin e tyre ekskluziv té klientéve nga té gjithé blerésit e tjeré t¢€ furnizuesit.

Incentivat e investimeve t€ shpérndarésve ekskluzivé mund t€ zhvlerésohen gjithashtu nga
shitjet aktive t€ klientéve t€ blerésve té tjeré t€ furnizuesit. Prandaj, neni 5, pika 2, a) e
Rregullores gjithashtu i lejon furnizuesit t’iu kérkojé blerésve t€ tjeré t€ tij q€ t€ kufizojné
klientét e tyre t€ drejtpérdrejté nga shitja aktive né territore ose grupe klientésh qé furnizuesi i
ka ndaré ekskluzivisht pér shpérndarésit e tjeré ose i ka rezervuar pér vete. Megjithaté,
furnizuesi nuk mund t’iu kérkojé kétyre blerésve té tjeré q€ té€ kalojné kufizimet aktive té
shitjeve klientéve mé tej né zinxhirin e shpérndarjes.

Furnizuesi mund t€ kombinojé alokimin e njé territori ekskluziv dhe njé grupi ekskluziv té
klientéve, pér shembull, duke caktuar njé shpérndarés ekskluziv pér njé grup té caktuar
klientésh né njé territor t& caktuar.

Mbrojtja e territoreve té ndara ekskluzivisht ose grupeve t€ klientéve nuk &shté absolute. Pér t&
parandaluar ndarjen e tregut, shitjet pasive né€ kéto territore ose grupe klienté€sh nuk mund té
kufizohen. Neni 5, pika 2 e Rregullores zbatohet vetém pér kufizimet e vendosura ndaj blerésit.
Prandaj, furnizuesi mund t€ pranojé kufizime mbi shitjet e veta, si né internet ashtu edhe
fizikisht, né territorin ekskluziv ose pér disa ose t€ gjithé klientét qé i pérkasin njé grupi
klientésh ekskluzivé.

S€ dyti, neni 5, pika 2, b) e Rregullores lejon njé furnizues qé operon njé sistem shpérndarjeje
ekskluzive né njé territor té caktuar dhe njé sistem shpérndarjeje pérzgjedhés né njé territor
tjetér, t&€ kufizoj€ shpérndarésit e tij ekskluzivé qé t€ shesin né ményre aktive ose né ményré
pasive ndaj shpérndarésve té paautorizuar t&€ vendosur né territorin ku furnizuesi operon tashmé
njé sistem shpérndarjeje pérzgjedhés ose g€ ai ka rezervuar pér operimin e njé sistemi té tillg.
Furnizuesi gjithashtu mund té kérkojé nga shpérndarésit e tij ekskluzivé qé né ményré t&
ngjashme t€ kufizojné klientét e tyre nga kryerja e shitjeve aktive dhe pasive tek shp&rndarés t&
paautorizuar né territoret ku furnizuesi operon njé sistem shpérndarjeje pérzgjedhése ose té cilat
ai i ka rezervuar pér kété géllim. Aftésia pér té kaluar kufizimet aktive dhe pasive té shitjeve
mé tej né zinxhirin e shpérndarjes né kété skenar synon t€ mbrojé natyrén e mbyllur té sistemeve
té shpérndarjes pérzgjedhése.

Sé treti, neni 5, pika 2, ¢) e Rregullores lejon njé furnizues té kufizojé vendin e themelimit sé
blerésit t€ cilit i ka ndaré njé€ territor ekskluziv ose grup klientésh (“klauzolé vendndodhjeje”).
Kjo do t€ thot€ qé furnizuesi mund t’i kérkojé blerésit t€ kufizojé pikat e shpérndarjes dhe
magazinat e tij n€ njé adresé, vend ose territor té caktuar. Pér sa i pérket pikave té shpérndarjes
1évizése, marréveshja mund té specifikojé njé zoné jashté sé cilés nuk mund té operohet.
Megjithaté, krijimi dhe pérdorimi i njé dyqani online nga shpérndarési nuk €shté i barabarté me
hapjen e njé pike fizike dhe pér kété arsye nuk mund té kufizohet'®,

Sé katérti, neni 5, pika 2, d) e Rregullores lejon njé furnizues té kufizojé shitjet aktive dhe
pasive nga njé shités ekskluziv mé shumicé tek pérdoruesit fundoré, duke i lejuar késhtu

100 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-439/09 - Pierre Fabre Dermo-Cosmétique, paragrafét 56 dhe 57.
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227.

228.

229.

230.

231.

232.

233.

furnizuesit t€ mbajé t& ndara nivelet e tregtisé t€ shumicés dhe pakicés. Ky pérjashtim pérfshin
lejimin e shitésit me shumicé pér t’u shitur pérdoruesve té caktuar fundoré (pér shembull, disa
pérdorues t€ médhenj), ndérkohé qé ndalon shitjet pér té gjithé pérdoruesit e tjeré fundoré.

S€ pesti, neni 5, pika 2, e) e Rregullores lejon njé furnizues té€ kufizojé aft€sin€ e njé
shpérndarési ekskluziv pér té shitur n€ ményré aktive ose pasive pjesé t€ furnizuara pér géllime
montimi, tek konkurrentét e furnizuesit q€ do t€ pérdorin ato pér t€ prodhuar t€ njéjtin lloj
mallrash si ato t€ prodhuara nga furnizuesi. Termi “pjes€” pérfshin ¢do mall t€ ndérmjetém dhe
termi “montim” i referohet pérdorimit t€ ¢do inputi pér t€ prodhuar mallra.

VI.1.2.3.2. Kur furnizuesi operon njé€ sistem shpérndarjeje pérzgjedhése

Kufizimi i rénd€ i pércaktuar né nenin 5, pika 3, a) t€¢ Rregullores ka t& béjé me marréveshjet
qé, drejtpérdrejt ose térthorazi, kané si objekt kufizimin e territorit n€ t€ cilin ose klientét t&
ciléve anétarét e njé sistemi t€ shpérndarjes pérzgjedhése (“shpérndarésit e autorizuar”) mund
té shesin né ményré aktive ose pasive mallrat ose shérbimet e kontratés. Kjo pérfshin kufizimet
e shitjeve aktive ose pasive pér pérdoruesit fundoré t& vendosura nga njé furnizues ndaj
shpérndarésve t€ autorizuar qé operojné né€ nivelin e shitjes me pakicé.

Ekzistojn€ pes€ pérjashtime nga kufizimi i rénd€ i pércaktuar n€ nenin 5, pika 3, a) t&
Rregullores.

Pérjashtimi i paré€ ka t& b&jé me kufizimet e aftésis€ s€ shpérndarésve t& autorizuar pér té shitur
jashté sistemit té shpérndarjes pérzgjedhése. Ai i lejon furnizuesit t&€ kufizojné shitjet aktive,
duke pérfshiré reklamimin e shénjestruar né internet, nga shpérndarésit e autorizuar né territore
té tjera ose né€ grupe klientésh g€ jané t&€ rezervuar ekskluzivisht pér shpérndarésit e tjeré ose
pér furnizuesin. Furnizuesi gjithashtu mund t€ kérkojé nga shpérndarésit e autorizuar qé€ té
vendosin kufizime t€ tilla t& lejuara té shitjeve aktive pér klientét e tyre t€ drejtpérdrejte.
Megjithaté, mbrojtja e kétyre territoreve ose grupeve té€ klientéve t€ rezervuara ekskluzivisht
nuk &shté absolute, pasi furnizuesi nuk mund t€ kufizoj€ shitjet pasive né€ kéto territore ose
grupe klientésh.

Pérjashtimi i dyté i lejon furnizuesit t'i kufizojé shp€rndarésit e tij t€ autorizuar dhe klientét e
tyre g€ t€ b&jné shitje aktive ose pasive tek shpérndarésit e paautorizuar t€ vendosur né ¢do
territor ku furnizuesi operon njé sistem shpérndarjeje pérzgjedhése.

Pérjashtimi i treté i lejon furnizuesit t€ vendosé njé klauzol€ vendndodhjeje pér shpérndarésit e
tij t€ autorizuar, pér t’i parandaluar ata t€ operojné biznesin e tyre nga ambiente t€ ndryshme
ose t& hapin njé€ pike té re n€ njé vend tjetér. Kjo nénkupton qé pérfitimi i dhéné nga Rregullorja
nuk humbet nése shpé€rndarési pranon t€ kufizojé pikat e shpérndarjes dhe magazinat e tij né
njé adresé, vend ose territor t€ caktuar. Pér sa i pérket pikave t& 1€vizése t€ shpérndarjes,
marréveshja mund t€ specifikojé njé zoné jashté s€ cilés nuk mund t€ operohet. Megjithaté,
krijimi dhe pérdorimi nga shpérndarési i njé dyqani online nuk &shté i barabarté me hapjen e
njé dyqani fizik dhe si rrjedhim nuk mund té kufizohet'’!.

Pérjashtimi i katért i lejon furnizuesit t€ kufizojé shitjet aktive dhe pasive nga njé shité€s me
shumicé i autorizuar tek pérdoruesit fundoré, duke i lejuar késhtu furnizuesit t€ mbajé té ndara
nivelet e tregtisé té€ shumicés dhe té pakicés. Ky pérjashtim pérfshin lejimin e shitésit me
shumicé pér t’u shitur pérdoruesve té caktuar fundoré (pér shembull, disa pérdoruesve té
médhenj), ndérkohé g€ ndalon shitjet pér té gjithé pérdoruesit e tjeré fundoré.

Pérjashtimi i pesté i lejon furnizuesit té kufizojé aftésiné e njé shpérndarési té autorizuar pér t&
shitur né ményré aktive ose pasive pjesé t€ furnizuara pér géllime t€ montimit, tek konkurrentét

101 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-439/09 - Pierre Fabre Dermo-Cosmétique, paragrafét 55-58.
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235.

236.

237.

e furnizuesit té cilét do t’i pérdorin ato pér t€ prodhuar t€ njéjtin 1loj mallrash si ato t& prodhuara
nga furnizuesi. Termi "pjesé" pérfshin ¢do mall t€ ndérmjetém dhe termi “montim” i referohet
pérdorimit t€ ¢do inputi pér té€ prodhuar mallra.

Kufizimi i ré€nd€ 1 pércaktuar né€ nenin 5, pika 3, c) t& Rregullores ka té bé&jé me kufizimin e
shitjeve aktive ose pasive pér pérdoruesit fundoré nga anétarét e njé sistemi shpérndarjeje
pérzgjedhése qé operon né nivelin e shitjes me pakicé. Kjo do t€ thoté q€ furnizuesi nuk mund
t’1 kufizojé shpérndarésit e tij t€ autorizuar q€ t’u shesin pérdoruesve fundoré, ose agjentéve
blerés qé veprojné né emér t& pérdoruesve fundoré, pérveg rasteve kur kéta pérdorues fundoré
jané t€ vendosur né njé territor ose i pérkasin njé grupi klientésh q€ i &€shté rezervuar
ekskluzivisht njé shpérndarési tjetér ose qé €shté rezervuar pér furnizuesin né njé territor ku
furnizuesi operon njé€ sistem shpérndarjeje ekskluzive (shih nenin 5 pika 3, a), 1) t€ Rregullores
dhe paragrafin 229. Kjo gjithashtu nuk pérjashton mundésiné e ndalimit t&€ shpérndarésve té
autorizuar nga operimi jashté njé vendi té€ paautorizuar t€ vendosjes (shih nenin 5, pika 3, a),
ii1) t€ Rregullores dhe paragrafin 231 té kétij Udhézimi).

Njé furnizues g€ operon njé€ sistem shpérndarjeje pérzgjedhé€se mund t€ zgjedhé shpérndarésit
e tij t& autorizuar né bazé t¢ kritereve cilésore dhe/ose sasiore. Cdo kriter cilésor né pérgjithési
duhet t€ vendoset pér té dyja si kanalet n€ internet dhe ato fizike. Megjithaté, duke pasur
parasysh se kanalet n€ internet dhe ato fizike kané karakteristika té ndryshme, njé furnizues qé
operon njé sistem shpérndarjeje pérzgjedhése mund t’u imponojé shpérndarésve té tij té
autorizuar kritere pér shitjet n€ internet, té cilat nuk jané ekuivalente me ato t€ vendosura pér
shitjet né dyqanet fizike, me kusht q€ kérkesat e vendosura pér shitjet né internet nuk kané né
ményré indirekte objekt ndalimin e pérdorimit efektiv té internetit nga blerési pér té shitur
mallra ose shérbime t€ kontratés né€ territore ose klienté t€ caktuar. Pér shembull, njé furnizues
mund t€ vendos€ kérkesa pér té siguruar standardet e cilésis€ pér shitjet n€ internet, té tilla si
njé kérkesé pér té ngritur dhe operuar njé zyré ndihmése pas shitjes né internet; njé kérkes€ pér
té mbuluar kostot e klientéve q€ kthejné produktet e blera, ose pérdorimin e sistemeve té sigurta
té pagesave. Né ményré t€ ngjashme, njé furnizues mund té pércaktojé kritere t€ ndryshme né
lidhje me zhvillimin e géndrueshém pér kanalet e shitjeve né internet dhe fiziké. Pér shembull,
njé furnizues mund té€ kérkoj€ pika shitjeje ekologjikisht t€ pérgjegjshme ose pérdorimin e
shérbimeve t€ dorézimit duke pérdorur bigikleta t& gjelbra.

Kombinimi i shpérndarjes pérzgjedhése me shpérndarjen ekskluzive né té njéjtin territor nuk
mund t€ pérfitojé nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores, duke
pérfshiré kétu kur furnizuesi aplikon shpérndarje ekskluzive né nivelin e shumicés dhe
shpérndarje pérzgjedhése né nivelin e shitjes me pakicé. Kjo pér shkak se njé kombinim 1 tillé
do té kérkonte g€ shpérndarésit e autorizuar t€ pranonin kufizime t€ rénda brenda kuptimit té
nenit 5, pika 2 ose 3 e Rregullores, pér shembull, kufizimet e shitjeve aktive né€ territore ose
klient¢ g€ nuk jané€ rezervuar ekskluzivisht, kufizime té shitjeve aktive ose pasive pér
pérdoruesit fundoré!'®, ose kufizime té furnizimeve té kryqézuara ndérmjet shpérndarésve té
autorizuar'®. Megjithaté, furnizuesi mund té angazhohet té furnizojé vetém disa shpérndarés té
autorizuar, pér shembull, né pjesé té caktuara t& territorit ku operohet sistemi i shpérndarjes
pérzgjedhése, ose mund té angazhohet té mos kryejé veté shitje direkte né até territor. N&
pérputhje me pérjashtimin e treté t€ nenit 5, pika 3, a) t€ Rregullores, furnizuesi mund té
vendosé gjithashtu njé klauzol€ vendndodhjeje pér shpérndarésit e tij t€ autorizuar.

Kufizimi i réndé€ i pércaktuar n€ nenin 5, pika 3, b) t€ Rregullores ka té béjé me kufizimin e
furnizimeve té kryqézuara midis shpérndarésve t€ autorizuar brenda njé sistemi shpérndarjeje
pérzgjedhése. Kjo do t& thoté qé furnizuesi nuk mund t&€ parandalojé shitjet aktive ose pasive

102 Shih paragrafin 227.
103 Shih paragrafin 237.

65



238.

239.
240.

241.

242.

243.

244.

midis shpérndarésve té tij t€ autorizuar, té cilét duhet t&€ mbeten té liré pér té bleré produktet e
kontratés nga shpérndarés t€ tjeré té autorizuar brenda rrjetit, q€ operojné ose né t&€ njéjtin ose
né njé nivel t€ ndryshém tregtie'™. Rrjedhimisht, shpérndarja pérzgjedhése nuk mund té
kombinohet me kufizime vertikale g€ synojné t€ detyrojné shpérndarésit t&€ blejné produktet e
kontratés ekskluzivisht nga njé burim i caktuar. Kjo do t€ thoté gjithashtu se, né njé sistem
shpérndarjeje pérzgjedhése, furnizuesi nuk mund t€ kufizojé shitjet nga tregtarét me shumicé
té autorizuar tek shpérndarésit e autorizuar.

VI.1.2.3.3. Kur furnizuesi operon njé€ sistem shpérndarjeje té liré

Kufizimi i réndé€ i p€rcaktuar né nenin 5, pika 4 té€ Rregullores ka t€ b&jé me marréveshjet ose
praktikat e bashkérenduara g€, drejtpérdrejt ose térthorazi, kané si objekt kufizimin e territorit
né té cilin ose klientét t€ ciléve nj€ blerés n€ njé sistem t€ shpérndarjes sé liré mund té€ shes€ né
ményré aktive ose pasive mallrat ose shérbimet e kontratés'®.

Ekzistojné pesé€ pérjashtime nga kufizimi i rénd€ i pércaktuar né nenin 5, pika 4 e Rregullores.

S€ pari, neni 5, pika 4, a) e Rregullores i lejon furnizuesit t€ kufizojé shitjet aktive, duke
pérfshiré reklamimet e shénjestruara né internet, nga blerési né territore ose grupe klientésh qé
u rezervohen ekskluzivisht blerésve té tjeré ose furnizuesit. Furnizuesi mund té kérkojé
gjithashtu qé blerési té vendosé kufizime té tilla t& lejuara t€ shitjeve aktive pér klientét e
drejtpérdrejté t€ blerésit. Megjithaté, mbrojtja e kétyre territoreve ose grupeve t€ klientéve t&
rezervuar ekskluzivisht nuk €shté absolute, pasi furnizuesi nuk mund t€ kufizoj€ shitjet pasive
né kéto territore ose grupe klientésh.

S€ dyti, neni 5, pika 4, b) e Rregullores lejon furnizuesin té kufizojé blerésin dhe t’i kérkojé
blerésit t€ kufizoj€ klientét e tij nga shitja aktive ose pasive tek shpérndarésit e paautorizuar t&
vendosur né njé€ territor ku furnizuesi operon njé€ sistem shpérndarjeje pérzgjedhés ose té cilin
furnizuesi e ka rezervuar pér funksionimin e njé€ sistemi t€ till€. Kufizimi mund t€ mbulojé
shitjet aktive ose pasive né ¢do nivel tregtie.

S€ treti, neni 5, pika 4, ¢) e Rregullores i lejon furnizuesit té vendosé njé klauzolé vendndodhjeje
mbi blerésin, pér t'i kufizuar vendin e themelimit. Kjo do t€ thoté g€ furnizuesi mund t’i kérkojé
blerésit té kufizojé pikat e shpérndarjes dhe magazinat e tij né njé adresé, vend ose territor té
caktuar. Pér sa i pérket pikave t&€ 1&€vizshme t& shpérndarjes, marréveshja mund t& specifikojé
njé zoné jashté t€ cilés nuk mund té operohet. Megjithat&, krijimi dhe pérdorimi nga blerési i
njé dyqani online nuk &shté ekuivalent me hapjen e njé dyqani fizik dhe pér kété arsye nuk
mund té kufizohet'®,

Sé katérti, neni 5, pika 4, d) e Rregullores lejon furnizuesin té kufizojé shitjet aktive dhe pasive
nga njé€ shités me shumicé tek pérdoruesit fundor€, duke i lejuar késhtu furnizuesit t€ mbajé t&
ndara nivelet e tregtis€ té shumicés dhe t&€ pakicés. Ky pérjashtim pérfshin lejimin e shitésit me
shumic€ pér t’u shitur pérdoruesve té caktuar fundoré (pér shembull, disa pérdoruesve té
médhenj), ndérkohé gé e ndalon até qé t’u shesé pérdoruesve té tjeré fundoré.

S€ pesti, neni 5, pika 4, ¢) e Rregullores lejon furnizuesin té kufizojé aftésiné e njé blerési pér
té shitur né ményré aktive ose pasive pjesét e furnizuara pér qéllime montimi tek konkurrentét
e furnizuesit, t€ cilét do t'i pérdornin ato pér t€ prodhuar té njé€jtin lloj mallrash si ato té
prodhuara nga furnizuesi. Termi “pjes€” pérfshin ¢do mall t€ ndérmjetém dhe termi “montim”
i referohet pérdorimit t€ ¢do inputi pér té€ prodhuar mallra.

104 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i Komisionit né Céshtjen AT.40428 - Guess, recitali 65-78.
105 Shih gjithashtu paragrafin 116.
106 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-439/09 - Pierre Fabre Dermo-Cosmétique, paragrafét 55 deri 58.
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Kufizime né shitjen e pjeséve té kémbimit

Kufizimi i réndé€ i pércaktuar né nenin 5, pika 6 t€ Rregullores ka t€ b&jé me marréveshjet qé
pengojné ose kufizojné pérdoruesit fundoré, riparuesit e pavarur, shitésit me shumicé dhe
ofruesit e shérbimeve qé t€ marrin pjesé kémbimi drejtpérdrejt nga prodhuesi i atyre pjeséve.
Njé€ marréveshje ndérmjet njé prodhuesi t€ pjeséve té kémbimit dhe njé blerési g€ i inkorporon
ato pjes€ né produktet e veta, si prodhuesit e pajisjeve origjinale (“PPO”), nuk mundet,
drejtpérdrejt ose térthorazi, t& ndalojé ose kufizoj€ shitjet nga prodhuesi i atyre pjeséve té
kémbimit tek pérdoruesit fundoré, riparuesit e pavarur, shité€sit me shumicé ose ofruesit e
shérbimeve. Kufizime indirekte mund té lindin vecanérisht kur prodhuesi i pjeséve t€ kémbimit
éshté 1 kufizuar né ofrimin e informacionit teknik dhe pajisjeve speciale, t€ cilat jané té
nevojshme pér pérdorimin e pjesé€ve t€ kémbimit nga pérdoruesit fundoré, riparuesit e pavarur
ose ofruesit e shérbimeve. Megjithat€, marréveshja mund té€ vendosé kufizime né furnizimin e
pjeséve t€ kémbimit pér riparuesit ose ofruesit e shérbimeve t€ ciléve PPO u beson riparimin
ose shérbimin e mallrave t€ veta. Kjo do t& thoté gjithashtu se PPO mund t€ kérkojé nga rrjeti i
vet i riparimit dhe shérbimit t€ blejé pjesét e kémbimit nga veté ai ose nga anétarét e tjeré t&
sistemit t€ shpérndarjes pérzgjedhése, ku operon njé sistem té tillé.

Kufizimet qé pérjashtohen nga Rregullorja

Neni 6 1 Rregullores pérjashton disa detyrime t€ pérfshira né marréveshjet vertikale nga
pérfitimi 1 p&rjashtimit né bllok, pavarésisht nése kufijt€ e pjesés s€ tregut t& pércaktuara né
nenin 4, paragrafi 1 t&€ Rregullores jané tejkaluar apo jo. N& vecanti, neni 6 i Rregullores
pércakton detyrimet pér t€ cilat nuk mund t€ supozohet me siguri t€ mjaftueshme se ato
p€rmbushin kushtet e Nenit 5 t€ Ligjit. Megjithaté, nuk ka asnjé supozim se detyrimet e
renditura n€ nenin 6 t€ Rregullores bien brenda objektit t&€ Nenit 4(1) té Ligjit ose nuk
pérmbushin kushtet e Nenit 5 té Ligjit. Pérjashtimi i kétyre detyrimeve nga pérjashtimi né bllok
nénkupton vetém se ato i nénshtrohen njé vlerésimi individual. Pé&r mé tepér, ndryshe nga neni
5 i Rregullores, pérjashtimi i njé detyrimi nga pérjashtimi né bllok né pérputhje me nenin 6 té
Rregullores éshté 1 kufizuar né detyrimin specifik, me kusht qé detyrimi né fjalé t€ mund té
shképutet nga pjesa tjetér e marréveshjes vertikale. N¢ até rast, pjesa e mbetur e marréveshjes
vertikale vazhdon t€ pérfitoj€ nga pérjashtimi né bllok.

Detyrimet pér té mos konkurruar qé kalojné njé kohézgjatje prej pesé vjetésh

Né pérputhje me nenin 6, paragrafi 1 pika a) e Rregullores, detyrimet pér mos konkurruar qé
kalojné njé kohézgjatje prej pesé vjetésh pérjashtohen nga pérjashtimi n€ bllok. Detyrimet pér
mos konkurruar, si¢ pérkufizohen né nenin 2, paragrafi 1, pika f) t€ Rregullores, jané€ angazhime
té cilat béjné qé blerési té blejé mé shumé se 80% té blerjeve totale té tij t€ mallrave dhe
shérbimeve té kontratés dhe z€vendésuesve té tyre gjaté vitit kalendarik té ardhshém nga
furnizuesi ose nga njé ndérmarrje tjetér e caktuar nga furnizuesi. Kjo do t€ thoté qé bleré€si nuk
lejohet té blejé mallra ose shérbime konkurruese ose qé blerje té tilla jan€ t€ kufizuara né mé
pak se 20% té blerjeve totale té tij. Nése nuk disponohen t& dhéna pérkatése pér blerjet e blerésit
né vitin kalendarik q€ i paraprin lidhjes s€ marréveshjes vertikale, né vend t€ késaj mund té
pérdoret pérllogaritja mé e miré e mundshme e kérkesés totale vjetore té blerésit. Megjithaté,
té dhénat aktuale t€ blerjeve duhet t€ pérdoren sapo té jené t€ disponueshme.

Detyrimet pér t€ mos konkurruar nuk mund té pérfitojné nga pérjashtimi né bllok nése
kohézgjatja e tyre &shté e pacaktuar ose i kalon pesé vjet. Detyrimet pér té mos konkurruar qé
jan€ té rinovueshme né heshtje pértej njé periudhe pesévjecare mund té€ pérfitojn€ nga
pérjashtimi né bllok, me kusht gqé blerési t€ mund té rinegociojé ose té zgjidhé efektivisht
marréveshjen vertikale qé pérmban detyrimin né njé periudhé té arsyeshme njoftimi dhe me njé
kosto té arsyeshme, duke lejuar késhtu blerésin t€ ndérrojé efektivisht furnizuesin e tij pas
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mbarimit t& periudhés 5-vjegare. Nése, pér shembull, marréveshja vertikale pérmban njé
detyrim 5-vjecgar pér t€ mos konkurruar dhe furnizuesi i jep njé hua blerésit, shlyerja e huasé
nuk duhet ta pengojé blerésin t€ zgjidhé efektivisht detyrimin pér t€ mos konkurruar né€ fund té
periudhés 5-vjecare. N& ményré té ngjashme, kur furnizuesi i siguron blerésit pajisje qé nuk
jané specifike pér marrédhénien, blerési duhet té keté mundésiné t€ marré pajisjen me vlerén
saj té tregut pasi t€ skadoj€ detyrimi pér mos konkurruar.

N¢ bazg té nenit 6, paragrafi 2 t€ Rregullores, kufizimi i detyrimeve pér té€ mos konkurruar me
nj¢ kohézgjatje prej 5 vjetésh nuk zbatohet kur mallrat ose shérbimet e kontratés rishiten nga
blerési nga objektet dhe toka né pronési t€ furnizuesit ose marré me qira nga furnizuesi paléve
té treta q€ nuk kané lidhje me blerésin. N¢ raste t€ tilla, detyrimi pér t€ mos konkurruar mund
té vendoset pér njé koh€zgjatje mé t&€ gjaté, me kusht g€ kjo t€ mos kalojé periudhén e zotérimit
té pikés sé€ shitjes nga blerési. Arsyeja pér kété pérjashtim &éshté se né pérgjithési &shté e
paarsyeshme té pritet q€ njé furnizues té€ lejoj€ shitjen e produkteve konkurruese nga objektet
dhe toka g€ ai zot€ron pa lejen e tij. Pér analogji, té nj€jtat parime zbatohen kur blerési operon
nga njé piké t€ 1évizshme shitjeje né pronési t€, ose t€ marré me qira nga, furnizuesi prej paléve
té treta q€ nuk jané t€ lidhura me blerésin. Krijimet artificiale t€ pronésisé, té tilla si transferimi
nga shpérndarési i t€ drejtave té tij t€ pronésis€ mbi tokén dhe mjediset, tek furnizuesi vetém
pér njé periudhé t€ kufizuar, me qéllim shmangien e kufizimit 5-vjecar, nuk mund té pérfitojné
nga ky pérjashtim.

Detyrimet pér té mos konkurruar pas pérfundimit té afatit t¢ marréveshjes

Né bazg€ t€ nenit 6, paragrafi 1, pika b) n€ lidhje me nenin 6, paragrafi 3 t€ Rregullores, detyrimet
pér t&€ mos konkurruar pas pérfundimit t€ afatit t€ marréveshjes t€ vendosura ndaj blerésit
pérjashtohen nga pérfitimi i pérjashtimit né bllok, pérvec nése ploté€sohen té gjitha kushtet e
méposhtme:

detyrimi Esht€ i domosdoshém pér té mbrojtur njohurité praktike té transferuara nga furnizuesi
te blerési;

kufizohet né pikén e shitjes nga e cila blerési ka operuar gjaté periudhés sé kontratés;
&shté 1 kufizuar né njé periudhé maksimale prej 1 viti.

Njohurité praktike né fjalé duhet t€ jené sekrete, thelbésore dhe t€ identifikuara sipas kuptimit
té nenit 2, paragrafi 2, pika j) e Rregullores, né vecanti ato duhet t€ pérfshijné informacione qé
jané t€ réndésishme dhe t€ dobishme pér blerésin pér pérdorimin, shitjen ose rishitjen e mallrave
ose shérbimeve t& kontratés.

Detyrimet pér té mos konkurruar té vendosura pér anétarét e njé sistemi té shpérndarjes
pérzgjedhése

Neni 6, paragrafi 1, pika c) e Rregullores ka t&€ bé&jé me shitjen e mallrave ose shérbimeve
konkurruese né€ njé sistem shpérndarjeje pérzgjedhése. Pérjashtimi i parashikuar nga neni 3,
paragrafi 1 i Rregullores zbatohet pér kombinimin e shpérndarjes pérzgjedhése me nj€ detyrim
pér t€ mos konkurruar, qé kérkon nga shpérndarésit e autorizuar t&€ mos rishesin markat
konkurrente. Megjithaté, nése furnizuesi i pengon shpérndarésit e tij t€ autorizuar, drejtpérdre;jt
ose térthorazi, t€ blejné produkte pér rishitje nga njé ose mé shumé furnizues specifiké
konkurrenté, njé detyrim i tillé pérjashtohet nga pérjashtimi né bllok. Arsyeja pér kété
pérjashtim éshté shmangia e njé situate ku njé numér furnizuesish qé pérdorin té njéjtat pika
shpérndarjeje pérzgjedhése ndalojné njé ose mé shumé konkurrenté specifiké qé t€ pérdorin ato
pika pér té€ shpérndaré€ produktet e tyre. Njé skenar i tillé mund t€ ¢ojé né mbylljen e tregut pér
njé furnizues konkurrent pérmes njé forme bojkoti kolektiv.
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Detyrimet e barazisé né shitjet me pakicé ndér-platforma

Pérjashtimi i katért nga pérjashtimi né bllok, i cili pércaktohet né€ nenin 6, paragrafi 1, pika d)
té Rregullores, ka t& b&jé me detyrimet e barazisé ndér-platformé né shitjet me pakicé té
vendosura nga furnizuesit e shérbimeve t€ ndérmjetésimit n€ internet, pérkatésisht detyrime té
drejtpérdrejta ose té térthorta té cilat béjné qé blerésit e shérbimeve té tilla t€ mos ofrojné, shesin
ose rishesin mallra ose shérbime pér pérdoruesit fundoré né kushte mé té favorshme népérmjet
shérbimeve konkurrente t€ ndérmjetésimit né€ internet. Kushtet mund té ken€ t€ b&jné me
¢mimet, inventarin, disponueshmériné ose ¢do kusht tjetér té ofertés ose shitjes. Detyrimi i
barazisé mund té rezultojé nga njé dispozité kontraktuale ose nga masa té tjera t€ drejtpérdrejta
ose t& térthorta, duke pérfshiré pérdorimin e gmimeve diferenciale ose incentivave, zbatimi i té
cilave varet nga kushtet né té cilat blerési i shérbimeve t€ ndérmjeté€simit né internet ofron
mallra ose shérbime pér pérdoruesit fundoré népérmjet shérbimeve konkurruese té
ndérmjetésimit né internet. P&r shembull, rasti kur ofruesi i shérbimeve té ndérmjetésimit né
internet bén oferté pér shikueshméri mé té miré€ pér mallrat ose shérbimet e blerésit né fagen e
internetit t& ofruesit ose aplikimin e njé norme mé t€ ulét komisioni t€ varur nga dhénia nga ana
e blerésit e kushteve té barabarta né krahasim me ofruesit konkurrenté té kétyre shérbimeve,
kjo pérbén njé detyrim t€ barazisé né shitjet ndér-platformé me pakicé.

Té¢ gjitha llojet e tjera té detyrimeve t€ barazisé¢ mund té pérfitojné nga pérjashtimi i parashikuar
nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores. Kjo pérfshin, pér shembull:

detyrimet e barazisé né shitjet me pakic€ né lidhje me kanalet e shitjes direkte té blerésve t&
shérbimeve t&€ ndérmjetésimit n€ internet (t€ ashtuquajturat detyrime “t€ ngushta” t&é barazisé
pér shitjet me pakicé);

detyrimet e barazis€é né€ lidhje me kushtet né té cilat mallrat ose shérbimet u ofrohen
ndérmartjeve qé nuk jané pérdorues fundoré;

detyrimet e barazis€ n€ lidhje me kushtet né té cilat prodhuesit, shitésit me shumicé ose pakicé
blejné€ mallra ose shérbime si inpute (detyrimet mbi “klientin mé t€ favorizuar”).

Seksioni VIIL.2.5 ofron udhézime pér vlerésimin e detyrimeve té barazisé né rastet individuale
ku Rregullorja nuk zbatohet.

ANULIMI DHE MOS-ZBATIMI
Anulimi i pérfitimit té Rregullores

Si¢ theksohet né nenin 7, paragrafi 1 t€ Rregullores, Komisioni mund té anulojé ose shfuqizojé
pérjashtimin e Rregullores né pérputhje me nenet 48 dhe 51 t&€ Ligjit, nése ai konstaton se, né
njé rast t€ vecanté, njé marréveshje vertikale pér té cilén zbatohet Rregullorja ka efekte g€ jané
té papajtueshme me Nenin 5 té Ligjit.

Komisioni mund té anulojé ose shfuqizojé pérfitimin e Rregullores né dy skenaré. Fillimisht,
mund ta anuloj€ ose revokoje pérfitimin e Rregullores nése marréveshja vertikale qé bie brenda
objektit t€ Nenit 4(1) t€ Ligjit ka, e vetme, efekte né tregun pérkatés, t€ cilat jan€ té
papajtueshme me Nenin 5 t€ Ligjit. S€ dyti, mund ta anulojé pérfitimin e Rregullores edhe nése
marréveshja vertikale 1 ka ato efekte sé bashku me marréveshje té€ ngjashme t€ lidhura nga
furnizuesit ose blerésit konkurrenté. Kjo pér shkak se rrjetet paralele té marréveshjeve té
ngjashme vertikale mund té prodhojné efekte kumulative kundér konkurrencés qé jané té
papajtueshme me Nenin 5 t€ Ligjit. Kufizimi i aksesit né tregun pérkatés dhe kufizimi i
konkurrencés né t€ jan€ shembuyj té efekteve té tilla kumulative g€ mund t€ justifikojné€ anulimin
ose revokimin e pérfitimit t€ Rregullores.
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Rrjetet paralele t€ marréveshjeve vertikale duhet té konsiderohen si t€ ngjashme nése pérmbajné
té njéjtat lloje kufizimesh qé prodhojné efekte té ngjashme né treg. Efekte té tilla kumulative
mund t€ lindin, pér shembull, né rastin e detyrimeve t€ barazisé pér shitjet me pakicé,
shpérndarjes pérzgjedhése ose detyrimeve pér t&€ mos konkurruar.

Pér sa i pérket detyrimeve t€ barazisé pér shitjet me pakicé né lidhje me kanalet e shitjeve
direkte (detyrime t€ ngushta t€ barazis€ pér shitjet me pakicé€), neni 7 i Rregullores parashikon
qé pérfitimi 1 Rregullores mund té térhiget né pérputhje me nenin 51 t&€ Ligjit, vecanérisht kur
tregu pérkat€s pér furnizimin e shérbimeve té ndérmjeté€simit né internet €sht€ shumé i
pérgendruar dhe konkurrenca ndérmjet ofruesve té kétyre shérbimeve éshté e kufizuar nga
efekti kumulativ i rrjeteve paralele t€ marréveshjeve té€ ngjashme qé i kufizojn€ blerésit e
shérbimeve té ndérmjetésimit né internet nga ofrimi, shitja ose rishitja e mallrave ose
shérbimeve pér pérdoruesit fundoré né kushte mé t€ favorshme né kanalet e tyre t€ shitjes
direkte. Udhézime t& métejshme pér kété skenar jepen né€ Seksionin VIIL.2.5.2.

Pér sa i pérket shpérndarjes pérzgjedhése, njé situaté e rrjeteve paralele mjaftueshém té
ngjashme mund t€ ekzistojé nése, né njé treg t€ caktuar, furnizues té€ caktuar aplikojné
shpérndarje pérzgjedhése cilésore t€ pastér, ndérsa furnizues té tjeré aplikojné shpérndarje
pérzgjedhése sasiore, me efekte t€ ngjashme né treg. Efekte té tilla kumulative mund té lindin
gjithashtu kur, n€ njé treg té€ caktuar, rrjetet paralele té shpérndarjes pérzgjedhése pérdorin
kritere cilésore qé pérjashtojné shpérndarésit. Né kéto rrethana, vlerésimi duhet té marré
parasysh efektet anti-konkurruese qé i atribuohen secilit rrjet individual té€ marréveshjeve. Kur
éshté e pérshtatshme, revokimi i pérfitimit t&€ Rregullores mund t€ kufizohet né kritere té
vecanta cilé€sore ose né kritere té veganta sasiore, t€ cilat, pér shembull, kufizojné numrin e
shpérndarésve t€ autorizuar.

Pérgjegjésia pér njé efekt kumulativ anti-konkurrues mund t’u atribuohet vetém atyre
ndérmarrjeve qé€ japin njé kontribut t€ dukshém pér t&. Marréveshjet e lidhura nga ndérmarrtjet,
kontributi i t€ cilave né efektin kumulativ €shté i paréndésishém, nuk pérfshihen né objektin e
Nenit 4(1) té Ligjit. Prandaj, ato nuk i nénshtrohen mekanizmit té revokimit!®’.

Komisioni mund té revokojé pérfitimin e Rregullores me iniciativén e tij ose n€ bazg t€ njé
ankese.

Kur Komisioni revokon pérfitimin e Rregullores, Komisioni ka barrén e provés qé fillimisht t&
provojé se vertikale marréveshja né fjalé kufizon konkurrencén sipas kuptimit t& Nenit 4(1) t€
Ligjit'%, S& dyti, Komisioni duhet té provojé se marréveshja ka efekte qé jané té papajtueshme
me Nenin 5 t€ Ligjit, gé do té thoté se marréveshja nuk arrin té pérmbushé té paktén njé nga
katér kushtet e Nenit 5'%.

Nése ploté€sohen parashikimet e vendosura nga neni 51 i Ligjit, Komisioni mund t&€ revokojé
pérfitimin e Rregullores né njé€ rast individual. Njé revokim i tillé dhe kérkesat e tij sic
pércaktohen né két€ seksion, duhet té dallohen nga gjetjet e njé vendimi pér shkelje t&
Komisionit né pérputhje me Kreun III, Seksionin I t€ Ligjit. Megjithaté, njé revokim mund té
kombinohet, pér shembull, me konstatimin e njé€ shkeljeje dhe vendosjen e njé mjeti juridik,
madje edhe me masa t€ pérkohshme.

107 Vierésimi i njé kontributi té tillé do t& béhet né pérputhje me kriteret e pércaktuara né Seksionin VIII né lidhje me praktikén
e zbatimit né raste individuale.

108 Ngse njé marréveshje vertikale bie jashté fushés sé Nenit 4(1) té Ligjit, si¢ pércaktohet né Seksionin I1I t& kétij Udhézimi,
¢Eshtja e zbatimit t& Rregullore nuk ngrihet, sepse Rregullorja pércakton kategorité e marréveshjeve vertikale qé pérgjithésisht
i plotésojné kushtet e Nenit 5 t& Ligjit, gjé qé presupozon se ajo marréveshje vertikale bie né fushén e Nenit 4(1) t& Ligjit.
109y Eshté e mjaftueshme qé Komisioni t& vértetojé se njé nga katér kushtet e Nenit 5 t& Ligjit nuk &shté pérmbushur. Kjo
sepse, né ményré qé pérjashtimi i Nenit 5 t& zbatohet, duhet t& plotésohen té katér kushtet.
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Nése Komisioni revokon pérfitimin e Rregullores né pérputhje me nenin 51 t€ Rregullores,
revokimi prodhon vetém efekte ex nunc, qé do té thoté statusi si e p€rjashtuar e marréveshjes
né fjalé mbetet i paprekur pér periudhén qé€ i paraprin datés né té cilén revokimi hyn né fuqi.

Moszbatimi i Rregullores

Neni 8 i Rregullores i mundéson Komisionit té pérjashtojé nga objekti i Rregullores rrjetet
paralele té kufizimeve vertikale t€ ngjashme kur rrjete té tilla mbulojné mé shumé se 50% té
njé tregu pérkatés, népérmjet rregulloreve. Njé rregullore e tillé nuk do t’i drejtohet
ndérmarrjeve individuale, por ka t& bé&jé me té gjitha ndérmarrjet, marréveshjet e té cilave
pérmbushin kushtet e pércaktuara né njé rregullore t€ nxjerré né pérputhje me nenin 8§ t&é
Rregullores. Kur vleréson nevojén pér miratimin e njé rregulloreje té tillé, Komisioni do té
shqyrtojé nése njé revokim individual do té ishte njé zgjidhje mé e pérshtatshme. Numri i
ndérmarrjeve konkurrente qé kontribuojné né njé efekt kumulativ né njé treg pérkatés dhe
numri i tregjeve gjeografike t€ prekura jané dy aspekte q€ jan€ vecanérisht t€ rénd€sishme pér
vlerésimin.

Komisioni do t€ shqyrtojé miratimin e njé rregulloreje n€ pérputhje me nenin 8 t€ Rregullores
nése kufizime té ngjashme qé mbulojné mé shumé se 50% té tregut pérkatés ka té ngjaré té
kufizojné né ményré t€ konsiderueshme aksesin né até treg ose konkurrencén né t€. Ky mund
té jet€ veganérisht rasti kur rrjetet paralele t€ shpérndarjes pérzgjedhése g€ mbulojn€ mé shumé
se 50% t&€ nj€ tregu mund té shkaktojné mbyllje tregu, pér shkak t€ pérdorimit t& kritereve té
pérzgjedhjes q€ nuk kérkohen nga natyra e mallrave ose shérbimeve pérkatése ose qé
diskriminojné kundér llojeve t€ caktuara t& shpérndarjes s¢ mallrave ose shérbimeve t€ tilla.
Pér té llogaritur raportin 50% t&€ mbulimit té tregut, duhet t€ merret parasysh ¢do rrjet individual
i marréveshjeve vertikale qé pérmban kufizime ose kombinime kufizimesh qé€ prodhojné efekte
té ngjashme né treg. Megjithaté, neni 8 i Rregullores nuk kérkon qé Komisioni t€ miratojé njé
rregullore té till€ kur tejkalohet raporti 50% 1 mbulimit t& tregut.

Efekti i njé rregulloreje té miratuar né pérputhje me nenin 8 té Rregullores éshté se Rregullorja
béhet e pazbatueshme né lidhje me kufizimet dhe tregjet n€ fjal€, dhe pér rrjedhojé Neni 4(1)
dhe Neni 5 i Ligjit zbatohen plotésisht.

Cdo rregullore e miratuar né pérputhje me nenin 8 t€ Rregullores duhet t€ pércaktojé qarté
fushéveprimin e saj. Prandaj, Komisioni duhet sé€ pari t€ pércaktojé tregun pérkatés t€ produktit
dhe até gjeografik dhe, s€ dyti, llojin e kufizimeve vertikale né lidhje mbi té cilat Rregullorja
nuk do té zbatohet m&. Pér sa i pérket aspektit té¢ fundit, Komisioni mund té modifikojé
fushéveprimin e rregullores sipas problematikés né konkurrencé€ qé synon té trajtojé. Pér
shembull, ndérsa té gjitha rrjetet paralele t€ marréveshjeve t€ tipit té njé marke t€ vetme mund
té merren parasysh kur pércaktohet raporti 50% i mbulimit t& tregut, Komisioni megjithaté
mund t€ kufizoj€ fush€veprimin e rregullores qé miraton né p€rputhje me nenin 8 té Rregullores
pér detyrimet pér t€ mos konkurruar g€ kalojné njé kohézgjatje té caktuar. Ké€shtu, marréveshjet
me njé koh€zgjatje mé t€ shkurtér ose t€ njé natyre mé pak kufizuese mund t€ lihen t€ paprekura,
duke pasur parasysh shkallén mé té vogél t€ mbylljes sé tregut qé i atribuohet kufizimeve té
tilla. Né ményré t€ ngjashme, nése, né€ njé treg t€ caktuar, ndérmarrjet pérdorin shpérndarje
pérzgjedhése né kombinim me kufizime shtesé, té tilla si detyrimet pér t€ mos konkurruar ose
detyrime sasisore, njé rregullore ¢ miratuar né pérputhje me nenin 8 té Rregullores mund té
keté t€ béj€ vetém me kufizime té tilla shtes€. Kur €shté e pérshtatshme, Komisioni mund té
specifikojé gjithashtu nivelin e pjesés sé tregut, i cili, né€ kontekstin specifik té tregut, mund té
konsiderohet i pamjaftueshém pér njé ndérmarrje individuale pér t€ dhéné njé kontribut té
réndésishém né efektin kumulativ.
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Njé rregullore e miratuar né€ pérputhje me nenin 8 t€ Rregullores duhet té caktojé njé periudhé
kalimtare jo m€ pak se gjasht€ muaj pérpara se t€ hyjé né fuqi. Kjo periudhé synon tu
mundésojé ndérmarrjeve né fjal€ té pérshtatin marréveshjet e tyre vertikale né pérputhje me
rrethanat.

Njé rregullore e miratuar né pérputhje me nenin 8 t€ Rregullores nuk do t€ ndikojé né€ statusin
e pérjashtimit t&€ marréveshjeve né fjalé pér periudhén qé i paraprin datés sé zbatimit t€ asaj
rregulloreje.

ZBATIMI NE RASTET INDIVIDUALE
Kuadri i analizés

Kur pérjashtimi bllok i parashikuar nga Rregullorja nuk zbatohet pér njé marréveshje vertikale,
€shté e nevojshme t€ vler€sohet nése, né rastin individual, marréveshja vertikale bie brenda
objektit t&€ Nenit 4(1) t&€ Ligjit dhe, nése po, nése jané plotésuar kushtet e Nenit 5 t& Ligjit. Me
kusht qé ato t€ mos pérmbajné kufizime t€ konkurrencés sipas objektit dhe né€ veganti kufizime
té rénda sipas kuptimit t€ nenit 5 t€ Rregullores, nuk ka asnjé supozim se marréveshjet vertikale
qé bien jashté fushéveprimit t€ Rregullores bien né objektin e Nenit 4(1) té Ligjit ose nuk
p€rmbushin kushtet e Nenit 5 t& Ligjit. Marréveshje té tilla kérkojn€ njé vleré€sim individual.
Marréveshjet qé ose nuk kufizojné konkurrencén sipas kuptimit t€ Nenit 4(1) té Ligjit ose q€
plotésojné kushtet e Nenit 5 té Ligjit jané té vlefshme dhe té€ zbatueshme.

Ndérmarrjet nuk kané nevojé t€ njoftojné marréveshjet e tyre vertikale pér té€ pérfituar nga njé
pérjashtim individual sipas Nenit 5 t& Ligjit. N€ rastin e nj€ shqyrtimi individual nga Komisioni,
ésht€ Komisioni ai q€¢ mban barrén e provés se marréveshja vertikale né fjalé¢ kufizon
konkurrencén sipas kuptimit t€ Nenit 4(1) t€ Ligjit. Ndérmarrjet q€ pretendojné pérfitimin nga
Neni 5 i Ligjit mbajné barrén e provés se kushtet e késaj dispozite jané pérmbushur. Aty ku
demonstrohen efekte t&€ mundshme kundér konkurrencés, ndérmarrjet mund té vértetojné
pretendimet mbi eficencén dhe té shpjegojné pse njé marréveshje e vecanté shpérndarjeje éshté
¢ domosdoshme pér t€ sjellé pérfitime t€ mundshme pér konsumatorét pa eliminuar
konkurrencén. Komisioni do t€ vendosé mé pas nése marréveshja i plotéson kushtet e Nenit 5
té Ligjit.

Vlerésimi nése njé¢ marréveshje vertikale ka efekt né kufizimin e konkurrencés béhet duke
krahasuar situatén né tregun pérkatés me ekzistencén e kufizimeve vertikale me situatén qé€ do
té mbizot€ronte n€ mungesé t€ kufizimeve vertikale né marréveshjen vertikale. N&€ vlerésimin
e rasteve individuale, Komisioni mund t€ marr€ parasysh efektet aktuale dhe ato potenciale. Qé
marréveshjet vertikale t€ jené kufizuese té konkurrencés pér nga efekti, ato duhet t€ ndikojné
né konkurrencén aktuale ose potenciale n€ até masé qé né tregun pérkatés t&€ mund té priten
efekte negative mbi ¢gmimet, produktin, inovacionin, shuméllojshmériné ose cilésiné e mallrave
ose shérbimeve né njé€ shkall€ t€ arsyeshme probabiliteti. Efektet negative né€ konkurrenc€ duhet
té jené té konsiderueshme!''’. Efektet e konsiderueshme anti-konkurruese kané mé shumé gjasa
té ndodhin kur t& paktén njéra nga palét né marréveshje ka ose fiton njé faré fuqie tregu dhe
marréveshja kontribuon né€ krijimin, ruajtjen ose forcimin e asaj fuqie tregu, ose i lejon palét né
marréveshje pér shfrytézimin e njé fuqie tregu té tillé. Fuqia e tregut Eshté aftésia pér té mbajtur
¢mimet mbi nivele konkurruese ose pér t€ ruajtur prodhimin né terma té sasive té produktit,
cilésisé sé produktit dhe shuméllojshmérisé ose inovacionit nén nivelet konkurruese pér njé
periudhé jo t&€ paréndésishme kohore. Shkalla e fuqisé s€ tregut q€ kérkohet pérgjithésisht pér
konstatimin e njé kufizimi t€ konkurrencés sipas kuptimit t€ Nenit 4(1) té Ligjit €shté mé e ulét

110 Shih Seksionin II1.1.
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se shkalla e fuqisé€ sé tregut q¢ kérkohet pér njé konstatim té pozités dominuese sipas nenit 8 té
Ligjit.

VIII.1.1.  Faktorét e réndésishém pér vierésimin sipas Nenit 4(1) té Ligjit

275.

276.
277.

278.

279.

280.

N¢ vleré€simin e marréveshjeve individuale vertikale ndérmjet ndérmarrjeve me pjesé€ tregu mbi
pragun 30%, Komisioni do té ndérmarré njé analiz€ t&€ ploté té konkurrencés. Faktorét e
méposhtém jané vecanérisht té réndésishém pér t€ pércaktuar nése njé marréveshje vertikale
sjell nj€ kufizim té ndjeshém t€ konkurrencés sipas kuptimit t€ Nenit 4(1) t€ Ligjit:

natyra e marréveshjes;

pozicioni i paléve né treg;

pozicioni né treg i konkurrentéve (né rrjedhén e sipérme dhe t€ poshtme);
pozicioni né treg i blerésve t€ mallrave ose shérbimeve té kontratés;
pengesat né hyrje;

niveli i zinxhirit t€ prodhimit ose shpérndarjes q€ preket;

natyra e produktit;

dinamika e tregut.

Mund té merren parasysh edhe faktoré té tjeré t€ rénd€sishém.

Réndésia e faktoréve individualé mund té ndryshojé né€ varési t€ rrethanave t€ rastit. Pér
shembull, njé pjesé tregu e madhe e paléve Eshté zakonisht njé tregues i miré i fuqisé sé tregut.
Megjithaté, né rastin e pengesave t€ vogla né€ hyrje, fugia e tregut mund t€ kufizohet
mjaftueshém nga hyrja aktuale ose e mundshme. Prandaj nuk ésht€ e mundur té ofrohen rregulla
té prera t€ zbatueshméris€ s€ pérgjithshme mbi rénd€siné e faktoréve individualé.

Marréveshjet vertikale mund t€ marrin shumé forma. Prandaj, €shté e réndésishme té analizohet
natyra e marréveshjes pér sa i pérket kufizimeve q€ ajo p€rmban, kohézgjatjes s€ kétyre
kufizimeve dhe pjesés sé shitjeve totale né tregun (né rrjedhén e poshtme) e prekur nga kéto
kufizime. Mund té jeté e nevojshme té shkohet pértej kushteve té shprehura té marréveshjes.
Ekzistenca e kufizimeve té nénkuptuara mund t€ deduktohet nga ményra né€ t€ cilén
marréveshja zbatohet nga palét dhe incentivat me té cilat pérballen.

Pozicioni né treg i paléve jep njé tregues té shkallés sé fuqisé€ sé€ tregut, nése ka, t&€ mbajtur nga
furnizuesi, blerési, ose t&€ dy. Sa mé e larté t€ jeté pjesa e tyre e tregut, aq mé e madhe ka t&
ngjar€ t€ jeté fuqia e tyre né treg. Kjo €shté vecanérisht e vérteté kur pjesa e tregut pasqyron
avantazhet e kostos, ose avantazhe t€ tjera konkurruese kundrejt konkurrentéve. Avantazhe té
tilla konkurruese mund t€ rezultojné, pér shembull, nga t€ qenit vepruesi i paré né treg (t€
pasurit e faqges s€ internetit mé té miré, etj.), nga mbajtja e patentave thelb&sore ose té zotéruarit
e njé teknologjie superiore, ose nga t€ genit lider i markés ose té€ paturit njé portofol superior.
Shkalla e diferencimit t€ produktit mund t€ jeté€ gjithashtu njé tregues i rénd€sishém pér praniné
e fuqis€ n€ treg. Marka tenton té rris€ diferencimin e produktit dhe t€ zvogglojé
zé€véndésueshmériné e produktit, duke ¢uar n€ uljen e elasticitetit té kérkes€s dhe njé mundési
té larté pér rritje gmimi.

Pozicioni né treg i konkurrentéve &shté gjithashtu i réndésishém. Sa mé i forté té jeté pozicioni
konkurrues i konkurrentéve dhe sa mé i madh té jet€ numri i tyre, aq mé i ulét Eshté rreziku qé
palét té jené né gjendje t& ushtrojné individualisht fuqi tregu dhe té€ mbyllin tregun ose t&€ zbusin
konkurrencén. Eshté gjithashtu e réndésishme t& merret né konsideraté nése ka kundérstrategji
efektive dhe té shpejta qé konkurrentét ka t€ ngjaré t'i pérdorin. Megjithaté, nése numri 1
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ndérmarrjeve né treg Eshté relativisht i vogél dhe pozicioni i tyre né treg éshté i ngjashém (pér
shembull, pér sa i pérket madhésisé, kostove dhe potencialit pér kérkim dhe zhvillim), kufizimet
vertikale mund t€ rrisin rrezikun e marréveshjeve t€ fshehta. Pjesét e tregut qé variojné ose
ndryshojné me shpejtési jan€ n€ pérgjithési njé tregues i konkurrencés intensive.

Pozicioni né treg i klientéve t€ rrjedhés sé poshtme t€ paléve né marréveshjen vertikale éshté
njé tregues nése njé ose mé shumé prej kétyre klientéve kané apo jo fuqi blerése. Treguesi i
paré i fuqisé blerése €shté pjesa e tregut té klientit né tregun blerés. Kjo pjesé e tregut pasqyron
réndésiné e kérkesés sé klientit pér furnizues t€ mundshém. Tregues t€ tjeré jané pozicioni i
klientit n€ tregun e rishitjes ku ai €shté aktiv, duke pérfshiré karakteristika té tilla si pérhapja e
gjeré gjeografike e pikave té shitjes sé€ tij, markat e veta duke pérfshiré€ etiketat private dhe
imazhi 1 markés s€ tij tek pérdoruesit fundoré. Né disa rrethana, fuqia blerése mund té
parandalojé démtimin e konsumatorit nga njé marréveshje vertikale problematike. Kjo &shté
vecanérisht e vérteté kur klientét e fort€ kané aftésin€ dhe incentivat pér té sjellé€ burime té reja
furnizimi né treg né rastin e njé rritjeje t€ vogél por t&€ pérhershme t€ ¢gmimeve relative.

Pengesat n€ hyrje maten nga shkalla né t€ cilén firmat ekzistuese mund té€ rrisin ¢gmimin e tyre
mbi nivelin konkurrues pa térhequr hyrje t€ reja. Si rregull 1 pérgjithshém, pengesat n€ hyrje
mund t€ thuhet se jan€ té ul€ta kur hyrja efektive, e aft€ pér té parandaluar ose gérryer/dobésuar
ushtrimin e fuqis€ né treg nga firmat ekzistuese, ka té ngjaré t€ ndodhé brenda 1 ose 2 viteve.
Pengesat né hyrje mund t€ jené té pranishme né nivelin e furnizuesit ose t€ blerésit ose né té
dy nivelet. Pengesat né hyrje mund t€ rezultojné nga njé gamé e gjeré faktorésh té till¢ si
ekonomité e shkallés dhe shtrirjes (pérfshiré efektet e rrjetit t€ bizneseve t€ g€ operojné
njékohésisht né disa rrjedha), aktet shtetérore (vecanérisht kur ato vendosin té drejta
ekskluzive), ndihma shtetérore, tarifat e importit, DPI, pronésia e burimeve ku oferta éshté e
kufizuar (pér shembull, pér shkak t&é kufizimeve natyrore), shérbimet thelbésore, njé avantazh
i vepruesit t& paré dhe besnikéri ndaj markés s€ konsumatoréve té krijuar nga reklamimi i
fuqishém gjaté njé periudhe kohore. Céshtja nése disa nga kéta faktoré duhet t€ konsiderohen
si pengesa n€ hyrje varet, n€ veganti, nga fakti nése ato sjellin kosto té zhytura. Kostot e zhytura
jané kosto g€ duhen béré pér t€ hyré ose pér t€ qené aktiv né€ njé treg, por q¢ nuk mund té
rikuperohen me daljen nga tregu. Kostot e reklamimit pér t€ ndértuar besnikérin€ e
konsumatorit jan€ zakonisht kosto té zhytura, pérvec nése njé firmé ekzistuese mund ta shesé
emrin e saj t€ markés ose ta pérdoré até diku tjeté€r pa humbje. Aty ku hyrja kérkon kosto té
zhytura té larta, kércénimi i konkurrencés s€ ashpér nga operatorét ekzistues pas hyrjes mund
ta pengojé hyrjen, pasi hyrjet ¢ mundshme nuk mund ta justifikojné rrezikun e humbjes sé
investimeve t€ zhytura.

Kufizimet vertikale mund t€ funksionojné gjithashtu si pengesa n€ hyrje, duke e béré aksesin
mé té véshtiré dhe duke pérjashtuar konkurrentét (e mundshém). Pér shembull, njé detyrim pér
t¢ mos konkurruar g€ lidh shpérndar€sit me njé furnizues mund t€ keté njé efekt té
konsiderueshém té mbylljes sé tregut, nése ngritja e shpérndarésve t€ vet do t€ impononte kosto
té zhytura mbi hyrésit e mundshém.

Niveli i zinxhirit t€ prodhimit ose shpérndarjes €shté i lidhur me dallimin midis mallrave ose
shérbimeve té ndérmjetme dhe pérfundimtare. Mallrat ose shérbimet e ndérmjetme iu shiten
ndérmarrjeve pér t’u pérdorur si njé input pér t€ prodhuar mallra ose shérbime t€ tjera dhe né
pérgjithési jané té paidentifikueshme tek mallrat ose shérbimet pérfundimtare. Blerésit e
mallrave ose shérbimeve t€ ndérmjetme jané zakonisht klienté t€ mirinformuar, t€ afté pér té
vlerésuar cilésiné dhe pér kété arsye mé pak t&€ varur nga marka dhe imazhi. Mallrat ose
shérbimet pérfundimtare, drejtpérdrejt ose térthorazi, u shiten pérdoruesve fundorg, t€ cilét
shpesh mbéshteten mé shumé tek marka dhe imazhi.
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286.

287.

d)

Natyra e produktit luan njé€ rol né vlerésimin e efekteve t&€ mundshme negative dhe pozitive té
kufizimeve vertikale, vecan€risht pér mallrat ose shérbimet pérfundimtare. Kur vleré€sohen
efektet e mundshme negative, éshté e réndésishme té pércaktohet nése mallrat ose shérbimet e
shitura né tregun pérkatés jané homogjene ose té diferencuara''!, nése produkti éshté i shtrenjté,
nése z&€ njé pjesé t&€ madhe t€ buxhetit t€ konsumatorit, apo nése €shté i liré dhe nése produkti
blihet njé heré apo né ményré t€ pérséritur.

Dinamika e tregut pérkatés duhet té vlerésohet me kujdes. Né disa tregje dinamike, efektet e
mundshme negative t€ kufizimeve t€ vecanta vertikale mund té jené joproblematike, pasi
konkurrenca ndérmjet markave nga rivalét dinamiké dhe novatoré mund té veprojé si njé
kufizim i mjaftueshém. Megjithaté, né raste té tjera, kufizimet vertikale mund t’i lejojn€ njé
operatori aktual né njé treg dinamik njé avantazh konkurrues t€ géndrueshém dhe si rrjedhim
té rezultojé né efekte negative afatgjata pér konkurrencén. Ky mund t€ jeté rasti kur njé kufizim
vertikal i pengon rivalét t€ pérfitojné nga efektet e rrjetit (network effects), ose kur né njé treg
ka tendencé€ dominimi (tipping).

Faktor€ té tjeré gjithashtu mund t€ jené t€ réndésishém pér vlerésimin. Kéta faktoré mund té
pérfshijné né€ vecanti:
praniné e efekteve kumulative, qé rrjedhin nga fakti se tregu mbulohet nga kufizime té

ngjashme vertikale t€ vendosura nga furnizues ose blerés t€ tjeré;

nése marréveshja éshté “imponuar” (pérkatésisht, shumica e kufizimeve ose detyrimeve
zbatohen vetém pér njérén palé n€ marréveshje) ose “e réné dakord” (t&€ dyja palét pranojné
kufizime ose detyrime);

mjedisin rregullator;

sjellje g€ mund té tregojné ose lehtésojné marréveshjet e fshehta, té tilla si udh€heqgja n€ ¢mim,
shpallja paraprake e ndryshimeve dhe diskutimeve t€ ¢cmimeve, ngurtésimi i ¢mimeve né
pérgjigje té kapacitetit t& tepért, diskriminimi i gmimeve dhe sjellja e fshehté e méparshme.

VIII.1.2.  Faktorét pér vierésimin sipas Nenit 5 té Ligjit

288.

Marréveshjet vertikale qé kufizojné konkurrencén sipas kuptimit t& Nenit 4(1) t€ Ligjit mund
té¢ prodhojné gjithashtu efekte pro-konkurruese né formén e eficencave, t€ cilat mund t&
tejkalojné efektet e tyre anti-konkurruese. Vler€simi i efigencés ndaj efekteve anti-konkurruese
béhet brenda kuadrit t€ Nenit 5 t&€ Ligjit, i cili p€rmban njé pérjashtim nga ndalimi i pércaktuar
n€ Nenin 4(1) t€ Ligjit. Q€ ky pérjashtim t€ jeté i zbatueshém, marréveshja vertikale duhet t&
plotésojé katér kushtet e méposhtme kumulative:

a) duhet té prodhojé pérfitime ekonomike objektive,
b) konsumatorét duhet t& marrin njé pjesé té drejté té pérfitimit qé rezulton''?,

¢) kufizimet e konkurrencés duhet té jené t€ domosdoshme pér té arritur kéto pérfitime,
dhe

d) marréveshja nuk duhet t’u ofrojé paléve mundé€sin€ e eliminimit t€ konkurrencés né
lidhje me njé€ pjesé t& konsiderueshme t&€ mallrave ose shérbimeve né fjalé.

111 Shih gjithashtu paragrafin 279.

112 Koncepti i “konsumatoréve” sipas kuptimit t& Nenit 5 & Ligjit pérfshin té gjithé pérdoruesit e drejtpérdrejté ose t& térthorté té
produkteve t& mbuluara nga marréveshja, duke pérfshiré prodhuesit q€ pérdorin produktin si input, tregtarét me shumicg, shités
me pakicé dhe konsumatorét pérfundimtarg, d.m.th., personat fiziké qé veprojné pér géllime qé€ jané jashté tregtisé ose profesionit

té tyre.
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290.

291.

292.

293.

Sipas Nenit 5 té Ligjit, vlerésimi i marréveshjeve vertikale béhet brenda kontekstit aktual né té
cilin ato ndodhin'"® dhe né bazé té fakteve qé ekzistojné né ¢do moment té caktuar kohor.
Vlerésimi ésht€ i ndjeshém ndaj ndryshimeve materiale té fakteve. P&rjashtimi i parashikuar
nga Neni 5 i Ligjit zbatohet pér sa kohé qé ploté€sohen katér kushtet dhe pushon sé zbatuari kur
nuk éshté mé rasti''*. Kur zbatohet Neni 5 i Ligjit né pérputhje me kéto parime, éshté e
nevojshme t€ merren parasysh investimet e béra nga palét né marréveshje, si dhe koha e
nevojshme dhe kufizimet e nevojshme pér t’i dedikuar dhe rikuperuar investimin qé rrit
efektivitetin.

Kushti i paré i Nenit 5 t€ Ligjit kérkon njé€ vlerésim té pérfitimeve objektive né drejtim té
efigencés té prodhuar nga marréveshja vertikale. N& kété aspekt, marréveshjet vertikale shpesh
kané potencialin pér t&€ ndihmuar né€ realizimin e eficencave, si¢ shpjegohet né Seksionin II.1,
duke pérmirésuar ményrén né té€ cilén palét né marréveshje kryejné aktivitetet e tyre plotésuese.

Kushti i dyté i Nenit 5 té Ligjit kérkon q€ konsumatorét duhet t€ marrin njé pjesé t€ drejté t&
pérfitimeve. Kjo nénkupton g€ konsumatorét e mallrave ose shérbimeve té€ blera dhe/ose
(ri)shitura sipas marréveshjes vertikale duhet t€ paktén t€ kompensohen pér efektet negative té
marréveshjes. Me fjalé t€ tjera, pérfitimet nga efigencat duhet t&€ kompensojné plotésisht
ndikimin e mundshém negativ né ¢mim, prodhim dhe faktoré té tjeré té réndésishém té
shkaktuar nga marréveshja vertikale.

S¢€ treti, kur zbatohet testi i domosdoshmérisé qé pérmban Neni 5 i Ligjit, Komisioni do té
shqyrtojé né vecanti nése kufizimet individuale béjné t€ mundur arritjen e prodhimit, blerjes
ose (ri)shitjes s€ mallrave ose shérbimeve t€ kontraté€s me mé shumé eficencé sesa do t€ ishte
rasti n€ mungesé té kufizimit n€ fjalé. N& bérjen e kétij vlerésimi duhet t€ merren parasysh
kushtet e tregut dhe faktet reale me té€ cilat pérballen palét né marréveshje. Ndé€rmarrjeve qé
kérkojné té pérfitojné né pérputhje me Nenin 5 t€ Ligjit nuk u kérkohet t€ marrin né€ konsideraté
alternativat hipotetike dhe teorike. Megjithaté, ato duhet t€ shpjegojné dhe demonstrojné pse
alternativat n€ dukje realiste dhe dukshém mé pak kufizuese nuk do té prodhonin t& njéjtat
eficenca. Nése aplikimi i asaj q€ duket t€ jeté nj€ alternativé komercialisht realiste dhe mé pak
kufizuese do té gonte n€ njé humbje té konsiderueshme té efigencave, kufizimi né€ fjal€ trajtohet
si i domosdoshém.

Kushti i katért i Nenit 5 t€ Ligjit kérkon q€ marréveshja vertikale nuk duhet t’u ofroj€ paléve
né€ marréveshje mund€sin€é e eliminimit t€ konkurrencés né lidhje me njé pjes€ t&
konsiderueshme té mallrave ose shérbimeve né fjalé. Kjo presupozon njé analizé€ té presioneve
té mbetura konkurruese né treg dhe ndikimin e marréveshjes né kéto burime t€ mbetura té
konkurrencés. Kur zbatohet ky kusht, éshté e nevojshme t€ merret parasysh marrédhénia midis
Nenit 5 t€ Ligjit dhe nenit 9 t€ Ligjit. Sipas praktikés, zbatimi 1 Nenit 5 t€ Ligjit nuk mund t&
pengojé zbatimin e nenit 9. Pér mé tepér, duke qené€ se Nenet 4, 5 dhe 9 t€ Ligjit ndjekin g€llimin
e ruajtjes s€ konkurrencés efektive né treg, konsistenca kérkon g€ Neni 5 t€ interpretohet se
pérjashton ¢do zbatim t€ rregullit té perjashtimit ndaj marréveshjeve vertikale kufizuese qé
pérbéjné abuzim me pozitén dominuese''>. Marréveshja vertikale nuk duhet té eliminojé
konkurrencén efektive duke hequr t€ gjitha ose shumicén e burimeve ekzistuese té
konkurrencés aktuale ose t¢ mundshme. Rivaliteti ndérmjet ndérmarrjeve €shté njé shtytés
thelbésor i eficencés ekonomike, duke pérfshiré efigencén dinamike né formén e inovacionit.

113 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi Ford v Commission, Céshtje té bashkuara 25/84 dhe 26/84,
EU:C:1985:340 paragrafét 24 dhe 25.

114 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i Komisionit 1999/242/EC (Case No 1V/36.237 - TPS), (OJ L 90,
2.4.1999, fq. 6). Né ményré t€ ngjashme, ndalimi i parashikuar né Nenin 4(1) t€ Ligjit zbatohet vetém pér sa kohé qé
marréveshja ka njé objekt kufizues ose efekte kufizuese.

115 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 10 korrikut 1990, Tetra Pak v Commission, Céshtja T-51/89,
EU:T:1990:41.
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Né mungesé té saj, ndérmarrjes dominuese do t’i mungojné incentivat e duhura pér t&€ vazhduar
krijimin dhe pércjelljen e pérfitimeve té eficencés. Njé marréveshje kufizuese e cila ruan, krijon
ose forcon njé pozicion tregu g€ i afrohet atij t€ njé monopoli, normalisht nuk mund té
justifikohet me arsyetimin se ajo gjithashtu krijon pérfitime né efi¢enca.

VIII.2. Analiza e kufizimeve specifike vertikale

294.

Ndérsa Seksioni VI pérfshin udhézime pér vlerésimin e kufizimeve vertikale qé pérbéjné
kufizime t€ rénda sipas kuptimit t& nenit 5 t€ Rregullores, ose ndaj kufizimeve té pérjashtuara
sipas kuptimit t€ nenit 6 t€ Rregullores, paragrafét e méposhtém ofrojné udhézime né kufizime
té tjera vertikale specifike. Pér sa i pérket kufizimeve vertikale qé nuk trajtohen né ményré
specifike né kété€ Udhézim, Komisioni do t’i vlerésojé€ ato si kufizime vertikale né€ pérputhje me
té njéjtat parime duke marré parasysh faktorét pérkatés, si¢ pércaktohet né€ két€ Seksion VIII.

VIII.2.1.  Marréveshjet pér njé marké té vetme

295.

296.

297.

298.

Nén titullin e “marké e vetme” hyjné ato marréveshje té cilat kané si element kryesor faktin qé
blerési detyrohet ose nxitet t€ pérqendroj€ porosité e tij pér nj€ lloj produkti t€ caktuar me njé
furnizues. Kjo kérkesé¢ mund té gjendet ndér t€ tjera né klauzolat e detyrimit pér t€ mos
konkurruar dhe té detyrimit sasior t€ réné dakord me blerésin. Njé marréveshje pér té mos
konkurruar bazohet né njé skemé detyrimi ose incentivash qé€ bén gé blerési té blejé mé shumé
se 80% t€ kérkesave té€ tij né njé treg té caktuar nga vetém njé furnizues. Kjo nuk do t& thoté qé
blerési duhet té blejé drejtpérdrejt nga furnizuesi, por g€ blerési de facto nuk duhet té blejé,
shesé ose t€ inkorporoj€ mallra ose shérbime konkurruese. Detyrimi i sasis€ ndaj blerésit éshté
njé formé€ mé e dobét e detyrimit pér t€ mos konkurruar, ku incentivat ose detyrimet e réna
dakord ndérmjet furnizuesit dhe blerésit sjellin si pasojé qé ky i fundit t€ pérqendrojé blerjet e
tij n€ nj€ masé t&€ madhe tek nj€ furnizues. Pér shembull, detyrimi sasior mund t&€ marré formén
e kérkesave minimale pér blerje, kérkesave pér stokun ose ¢mime jolineare, té tilla si skemat e
besnikéris€ (rebates) ose njé tarifé me dy pjes€ (tarifa fikse plus njé ¢mim pér njési). E
ashtuquajtura “klauzola angleze”, qé€ kérkon qé blerési té raportojé ¢do ofert€ mé t&€ miré dhe
qé e lejon blerésin té€ pranojé njé oferté t tillé vetém nése furnizuesi nuk mund t& japé oferté té
nj&jte, pritet t€ keté efekt si njé detyrim pér njé marké t€ vetme, vecanérisht kur bleré€si duhet
ta zbuloj€ se kush ia bén kété ofert€ mé t€ miré.

Rreziget e mundshme té konkurrencés nga detyrimi pér njé marké t€ vetme jané mbyllja e tregut
pér furnizuesit konkurrues dhe ata potencial€é, zbutja e konkurrencés dhe leht€simi i
marréveshjeve t€ fshehta midis furnizuesve né rastin e pérdorimit kumulativ dhe, kur blerési
€shté njé shit€s me pakic€, njé humbje e konkurrencés ndérmjet markave brenda dyganeve.
Efekte t€ tilla kufizuese kan€ njé ndikim t€ drejtpérdrejté né konkurrencén ndérmjet markave.

Marréveshjet pér njé marké té vetme mund t€ pérfitojné nga pérjashtimi i parashikuar nga neni
3, paragrafi 1 1 Rregullores kur as pjesa e tregut e furnizuesit dhe as e blerésit nuk kalon 30%
dhe detyrimi pér mos konkurruar nuk i kalon pesé vjet. Si¢ pércaktohet né paragrafin 248,
marréveshjet pér njé marké té vetme g€ jané t€ rinovueshme né heshtje pértej njé periudhe
pesévjecare mund t€ pérfitojné nga pérjashtimi n€ bllok, me kusht g€ blerési t€ mund t&
rinegociojé ose té zgjidhé né ményré efektive marréveshjen e markés s€ vetme me njé periudhé
té arsyeshme njoftimi dhe me njé kosto té arsyeshme, duke i lejuar késhtu blerésit té€ ndérrojé
né ményré efektive furnizuesin e tij pas pérfundimit té periudhés 5-vjegare. Nése kéto kushte
nuk plot€sohen, marréveshja pér njé marké t€ vetme duhet t€ vleré€sohet individualisht.

Potenciali g€ detyrimet pér njé marké t€ vetme té rezultojné né mbyllje anti-konkurruese tregu
lind vecanérisht kur, pa kéto detyrime, njé shtréngim i réndésishém konkurrues do t& ushtrohej
nga konkurrentét q€, ose nuk jané ende t€ pranishém né treg né kohén kur detyrimet jané
vendosur, ose nuk jané né gjendje t€ konkurrojné pér furnizimin e ploté t&€ klientéve.
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300.

301.

302.

303.

Konkurrentét mund t€ mos jené né gjendje t€ konkurrojné pér té gjithé kérkesén e njé klienti
individual, sepse furnizuesi n€ fjalé €shté nj& partner tregtar i pashmangshém pér t€ paktén njé
pjesé t€ kérkesés né treg, pér shembull sepse marka e tij éshté njé ‘artikull i detyrueshém’ i
preferuar nga shumé konsumatoré ose pér shkak se kufizimet e kapacitetit pér furnizuesit e tjeré
jané té tilla g€ njé pjesé e kérkesés mund té sigurohet vetém nga furnizuesi né fjalé!'¢. Késhtu,
pozicioni né€ treg i furnizuesit €shté i nj€ réndésie parésore kur vlerésohen efektet e mundshme
anti-konkurruese t€ detyrimeve pér njé markeé t€ vetme.

Nése ndérmarrjet konkurrente mund t€ konkurrojné né kushte té barabarta pér té gjithé kérkesén
e secilit klient individual, detyrimet pér njé markeé té vetme t€ vendosura nga njé furnizues i
vetém nuk kané gjasa té kufizojn€ ndjeshém konkurrencén, pérveg nése aftésia e klientéve pér
té kaluar ndérmjet furnizuesve véshtirésohet nga kohézgjatja dhe mbulimi i tregut t& detyrimit
pér njé markeé t€ vetme. Sa mé e larté t€ jet€ pérqindja e pjesés sé tij t& tregut ku njé furnizues
shet sipas njé detyrimi pér njé marké t€ vetme dhe sa mé e gjaté t€ jeté¢ kohézgjatja e kétij
detyrimi, aq mé€ shumé ka t€ ngjaré t€ ndodhé mbyllja e tregut. Detyrimet pér njé marké té
vetme kané mé shumé gjasa té rezultojné n€ mbyllje anti-konkurruese tregu kur vendosen nga
ndérmarrjet dominuese.

Kur vlerésohet fuqgia né treg e furnizuesit, pozicioni né treg i konkurrentéve té tij €shté i
rénd€sishém. Pér sa kohé g€ konkurrentét jané mjaftueshém t€ shumté dhe té forté, nuk mund
té priten efekte t€ dukshme anti-konkurruese. Mbyllja e tregut pér konkurrentét nuk &shté
shumé e mundshme kur ata mbajné pozicione té ngjashme né treg dhe mund t€ ofrojné produkte
ngjashmérisht térheqése. Megjithat€, né njé rast t€ tillé, mbyllja e tregut mund t€ ndodhé pér
hyrésit potencial€ kur njé numér furnizuesish t€ médhenj lidhin marréveshje detyrimi pér njé
markeé t€ vetme me njé numér t&€ konsiderueshém blerésish né tregun pérkatés (situata me efekt
kumulativ). Kjo &shté gjithashtu njé situaté ku marréveshjet e njé marke t¢ vetme mund té
lehtésojné marréveshjet e fshehta midis furnizuesve konkurrenté. Kur kéto marréveshje
pérfitojné individualisht nga pérjashtimi i parashikuar nga Rregullorja, njé revokim i pérfitimit
té pérjashtimit né bllok mund t€ jeté i nevojshém pér t€ trajtuar njé efekt t€ tillé kumulativ
negativ kundér konkurrencés. Njé pjesé e lidhur e tregut prej mé pak se 5% né pérgjithési nuk
konsiderohet se kontribuon ndjeshém né njé efekt t€ tillé kumulativ.

NE rastet kur pjesa e tregut e furnizuesit mé t€ madh €shté nén 30 % dhe pjesa e kombinuar e
tregut e pesé furnizuesve mé t&€ médhen;j éshté nén 50 %, nuk ka gjasa té keté njé efekt té vetém
ose kumulativ anti- konkurrues. N€ raste té tilla, kur njé hyrés potencial n€ treg nuk mund té
depértojé né treg me fitim, ka t€ ngjaré té jeté pér shkak té faktoréve t€ ndryshém nga detyrimet
pér njé marké t€ vetme, si¢ jané pér shembull preferencat e konsumatoréve.

Pér t€ pércaktuar nése ka gjasa t€ mbylljes anti-konkurruese té tregut, éshté e nevojshme t&
vlerésohet shkalla e pengesave né€ hyrje. Aty ku &shté relativisht e lehté pér furnizuesit
konkurrues té krijojné rrjetin e tyre t€ integruar t& shpérndarjes ose té gjejné shpérndarés
alternativé pér produktin e tyre, mbyllja e tregut nuk ka gjasa t€ jeté nj€ problem real.

Fuqia kundérbalancuese e blerésve €shté e réndésishme, pasi blerésit e fugishém nuk do ta
lejojné veten lehtésisht t€ shképuten nga furnizimi i mallrave ose shérbimeve konkurrente. Né
pérgjithési, pér té bindur klientét té pranojné njé marké té vetme, furnizuesit mund t’i duhet t’i
kompensojé ata, térésisht ose pjesérisht, pér humbjen né konkurrencé € rezulton nga
ekskluziviteti. Kur jepet njé kompensim i tillé, mund té jeté né interesin individual t€ njé klienti
qé t€ hyj€ né nj€ detyrim pér njé marké té€ vetme me furnizuesin. Megjithaté, do té ishte e gabuar
té dilej n€ pérfundimin se t&€ gjitha detyrimet pér njé marké t€ vetme, t€ marra sé bashku, jané

116 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 23 tetorit 2003, Van den Bergh Foods v Commission, Céshtja
T-65/98, EU:T:2003:281, paragrafét 104 dhe 156.
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pérgjithésisht t&€ dobishme pér klientét né até treg dhe pér konsumatorét. Né vecanti, nuk ka
gjasa qé konsumatorét né térési té pérfitojné nése detyrimet pér njé markeé té vetme, t€ marra sé
bashku, kané efektin e ndalimit t& hyrjes ose zgjerimit t€ ndérmarrjeve konkurrente.

S€ fundmi, niveli né zinxhirin e prodhimit ose shpérndarjes €shté i réndésishém. Mbyllja e
tregut ka mé pak gjasa t€ ndodhé né rastin e njé produkti t€ ndérmjetém. Aty ku furnizuesi i njé
produkti t€ ndérmjet€ém nuk &shté dominues, furnizuesit konkurrenté kané ende njé pjesé
thelbésore té kérkesés qé €shté e liré. Megjithaté, detyrimi pér njé€ marké t€ vetme mund té€ ¢ojé
né efekte anti-konkurruese t€ mbylljes sé tregut nén nivelin e dominancés né rastet kur ekziston
njé€ situaté me efekt kumulativ. Njé efekt kumulativ anti-konkurrues nuk ka gjasa t€ lindé pér
sa kohé gé mé pak se 50% e tregut €shté e lidhur.

Kur marréveshja ka t&€ b&jé me furnizimin e njé produkti pérfundimtar né nivelin e shitjes me
shumicé, mundésia e shfagjes sé€ njé problemi konkurrence varet né njé masé té madhe nga lloji
i shitjes me shumicé dhe pengesat né hyrje né nivelin e shitjes me shumicé€. Nuk ka rrezik real
té mbylljes s€ tregut nése prodhuesit konkurruenté mund t€ krijojné lehtésisht sistemin e tyre
té shitjes me shumicé. Nése pengesat né€ hyrje jané t€ vogla varet pjes€risht nga lloji i sistemit
té shitjes me shumicé qé furnizuesi mund t€ krijojé né ményré eficente. N& njé treg ku shitja
me shumicé mund té funksionojé né€ ményré eficente vet€ém me produktin né fjalé t&
marréveshjes (pér shembull akullorja), prodhuesi mund té keté aftésiné dhe incentivat, nése
€shté e nevojshme, t€ ngrejé sistemin e tij té shitjes me shumicé, rast né té cilin nuk ka gjasa
mbylljeje nga ai treg. N€ t€ kundért, n€ njé treg ku €shté mé eficente té tregtohet me shumicé
njé& gamé e tér€ produktesh (pér shembull ushqime té ngrira), nuk €shté eficente q€ njé prodhues
qé shet vetém njé produkt t€ ngrejé veprimtarin€ e tij t€ shitjes me shumicé. Pa akses tek
tregtarét e konsoliduar té€ shumicés, prodhuesi ka t€ ngjaré t€ mbyllet nga tregu. Né kété rast,
mund té shfagen efekte anti-konkurruese. P&rve¢ ké&saj, njé efekt kumulativ kundér
konkurrencés mund t€ lindé nése disa furnizues mbajné té lidhur shumicén e shitésve me
shumicé né dispozicion.

Pér sa i pérket produkteve pérfundimtare, mbyllja e tregut né pérgjithési ka mé shumé gjasa t&
ndodhé né nivelin e shitjes me pakic€, duke pasur parasysh pengesat e rénd€sishme t€ hyrjes
pér shumicén e prodhuesve pér té nisur pikat e shitjes me pakic€ vet€m pér produktet e tyre.
Pérveg késaj, ndodh né€ nivelin e shitjes me pakicé q€ marréveshjet pér njé marké té vetme mund
té cojné né reduktimin e konkurrencé€s ndérmjet markave né dyqan. Pér kéto arsye, pér sa i
pérket produkteve pérfundimtare né€ nivelin e shitjes me pakicé, mund t€ lindin efekte t€
rénd€sishme anti-konkurruese, duke marré parasysh té gjithé faktorét e tjeré pérkatés, kur njé
furnizues jo dominues mban lidhur 30% ose mé shumé té tregut pérkatés. Pér njé ndérmarrje
dominuese, edhe njé pjesé modeste e lidhur e tregut mund té ¢ojé né efekte té réndésishme anti-
konkurruese.

Njé efekt kumulativ i mbylljes s€ tregut mund t€ lindé€ gjithashtu né nivelin e shitjes me pakicé.
Kur té gjithé furnizuesit kané pjesé tregu nén 30 %, njé efekt kumulativ i mbylljes sé tregut nuk
ka gjasa t€ ndodhé aty ku pjesa totale e tregut té lidhur éshté mé pak se 40 %, rast né té cilin
pér rrjedhojé revokimi i pérjashtimit n€ bllok nuk ka gjasa. Kjo shifér mund t€ jet€ mé e larté
kur merren parasysh faktoré té tjeré si numri i konkurrentéve ose pengesat né€ hyrje. Kur disa
nga ndérmarrjet kané pjesé tregu mbi kufirin e pércaktuar né nenin 4 té Rregullores, por asnjé
ndérmarrje nuk éshté dominuese, njé efekt kumulativ i mbylljes sé€ tregut nuk ka gjasa té€ ndodhé
nése pjesa totale e tregut té lidhur éshté nén 30%.

Kur blerési operon nga ambientet dhe toka né pronési t€ furnizuesit ose qé furnizuesi ka marré
me qira nga njé palé e treté qé nuk €shté e lidhur me blerésin, mundésia e vendosjes s€ mjeteve
juridike efektive pér t€ adresuar njé efekt t€ mundshém mbylljeje tregu g€ rezulton nga njé

79



300.

310.

311.

312.

313.

314.

marréveshje pér njé marké té€ vetme do té jeté e kufizuar. N&é kété rast, ndérhyrja nga Komisioni
nén nivelin e dominancés nuk ka gjasa t€ ndodhé.

Né sektoré t€ caktuar, shitja e mé shumé se njé marke nga njé vend i vetém mund té jeté ¢
véshtiré, rast né té cilin nj€ problem i mbylljes sé tregut mund t€ zgjidhet mé miré duke kufizuar
kohézgjatjen e kontratave.

Kur detyrimi pér njé marké té vetme prodhon efekte t€ konsiderueshme kufizuese, €shté e
nevojshme t€ vlerésohet nése marréveshja gjeneron eficenca qé plotésojné kushtet e Nenit 5 té
Ligjit. Pér detyrimet pér t€ mos konkurruar, eficencat e pérshkruara né€ paragrafin 16, pika b)
(pérfitim i padrejté (free riding) ndérmjet furnizueséve), pikat e) dhe f) (problemet e mbajtjes
pezull (hold-up)) dhe pika i) (t€ metat e tregut té kapitalit) , mund t€ jené veganérisht t&
réndésishme.

Pér sa i pérket efigencave t€ pérshkruara n€ paragrafin 16, pikat b), e) dhe i), éshté e mundur
qé€ detyrimi sasior ndaj blerésit mund t€ jeté nj€ alternativé mé pak kufizuese. Né t&€ kundért,
njé detyrim pér t€ mos konkurruar mund t€ jet€ mjeti i vetém i zbatueshém pér t€ arritur
eficencén e pérshkruar né paragrafin 16, pika f) (problemi i mbajtjes pezull (hold-up)) né lidhje
me transferimin e know-how).

Né rastin e njé investimi specifik pér marrédhénien i cili €shté béré nga furnizuesi, si¢
pérshkruhet né paragrafin 16, pika e), njé detyrim pér t€ mos konkurruar ose detyrim sasior pér
periudhén e amortizimit t€ investimit, né pérgjith&si, do t€ pérmbushé kushtet e Nenit 5 t& Ligjit.
NEé rastin e investimeve té larta specifike pér marrédhénie, mund t€ justifikohet njé detyrim pér
té mos konkurruar g€ tejkalon pesé€ vjet. Njé investim specifik pér marrédhénien mund té jeté,
pér shembull, instalimi ose pérshtatja e pajisjeve nga furnizuesi kur kéto pajisje mund t&
pérdoren mé pas vetém pér t€ prodhuar pjesé pér njé blerés t& caktuar. Investimet e pérgjithshme
ose specifike t€ tregut né kapacitet (shtes€) né pérgjithési nuk jané investime specifike pér
marrédhénien. Megjithat€, kur njé furnizues krijon kapacitet t€ ri t€ lidhur n€ ményré specifike
me operacionet e njé blerési t€ caktuar, pér shembull njé shoqéri gé prodhon kanage metalike e
cila krijon kapacitete té reja pér t€ prodhuar kanage né ose prané fabrikés sé€ konservimit t& njé
prodhuesi ushqimor, kéto kapacitete té€ reja mund t€ jen€ ekonomikisht t€ géndrueshme vetém
kur prodhojné pér até klient t€ vecanté, rast né t€ cilin, investimi do t€ konsiderohet t€ jeté i
vecant€ pér marrédhénien.

Detyrimet pér t¢ mos konkurruar mund t€ lidhen gjithashtu pér té trajtuar njé problem t&
mbajtjes pezull (hold-up) pér investimet qé ndjekin objektivat e zhvillimit t€ géndrueshém. Pér
shembull, njé problem mbajtjeje pezull (hold-up) mund t€ lind€ kur njé furnizues energjie qé
pérballet me njé kérkes€ né rritje pér energji t€ rinovueshme déshiron té investojé né njé
hidrocentral ose njé park ere. Furnizuesi mund t€ marré kété rrezik né investim vetém nése njé
numér i mjaftueshém blerésish angazhohen pér té bleré energji t€ rinovueshme pér njé periudhé
mé té gjaté€. Marréveshje té tilla vertikale me blerésit mund t€ jené pro-konkurruese pér sa koh&
qé detyrimi pér t€ mos konkurruar me kohézgjatje t& gjaté t€ jet€ i nevojshém qé t€ ndodhé
investimi, ose q¢ ai t€ kryhet n€ shkallén e parashikuar ose brenda afatit t€ parashikuar. Prandaj,
detyrimet té tilla pér t€ mos konkurruar mund té€ plotésojné kushtet e Nenit 5 t€ Ligjit nése
investimi i furnizuesit ka njé periudhé t€ gjaté amortizimi, qé kalon 5 vitet e pércaktuar n€ nenin
6, paragrafi 1 pika a) e Rregullores.

Kur furnizuesi i jep blerésit njé hua ose pjesé g€ nuk jané specifike pér marrédhénien, kjo né
pérgjithési nuk ka gjasa t€ pérbéj€ njé eficencé qé plotéson kushtet e Nenit 5 t&€ Ligjit kur
marréveshja prodhon efekte anti-konkurruese t€ mbylljes sé€ tregut. N rast té t€ metave té tregut
té kapitalit, mund t& jet€ mé eficente pér njé€ furnizues produkti t€ japé njé€ hua, n€ vend té njé
banke (shiko paragrafin 16, pika i)). Megjithaté, n€ kété rast, kjo hua duhet t€ jepet n€ ményrén
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mé pak kufizuese t€ mundshme, dhe blerési né€ pérgjithési nuk duhet té pengohet pér t€ zgjidhur
detyrimin dhe pér t€ shlyer shumén e mbetur t& huasé né ¢do moment né€ kohé dhe pa paguar
penalitete.

Transferimi i know-how thelbésore, si¢ pérmendet n€ paragrafin 16, pika f), zakonisht justifikon
njé detyrim pér t€ mos konkurruar pér t€ gjithé kohézgjatjen e marréveshjes sé furnizimit, si,
pér shembull, n€ kontekstin e franchising.

ME poshté jepet njé shembull i njé detyrimi pér t€ mos konkurruar:

Lideri i tregut né tregun kombétar pér njé produkt konsumi impulsiv, me njé pjesé tregu prej
40 %, shet shumicén e produkteve té tij (90 %) pérmes shitésve té lidhur me pakicé (pjesa
tregut té lidhur éshté 36 %). Marréveshjet vertikale i detyrojné shitésit me pakicé té blejné
vetém nga lideri i tregut pér té paktén katér vjet. Lideri i tregut éshté veganérisht i
pérfagésuar fugishém né zonat me popullsi mé té dendur, si¢ éshté kryeqyteti. Ai ka 10
konkurrenté, por produktet e disa prej tyre jané té disponueshme vetém né vende té caktuara
dhe té gjithé kané pjesé shumé mé té vogla té tregut, ku mé i madhi ka 12%. Kéta 10
konkurrenté sé bashku furnizojné 10% té tregut népérmjet pikave té lidhura. Ka njé
diferencim té forté té markés dhe produktit né treg. Lideri i tregut ka markat mé té forta. Ai
éshté i vetmi me fushata té rregullta reklamuese kombétare dhe u siguron shitésve té tij té
lidhur me pakicé kabinete té vecanta stoku pér produktin e tij.

Kjo rezulton né njé situaté ku, né total, 46 % (36 % + 10 %) e tregut éshté e mbyllur pér
hyrjet e mundshme dhe pér operatorét aktualé qé nuk kané pika té lidhura. Hyrésit potencialé
e kané edhe mé té véshtiré hyrjen né zonat me popullsi té dendur, ku mbyllja e tregut éshté
edhe mé e larté, edhe pse pikérisht né ato zona do té preferonin té hynin né treg. Pér mé
tepér, pér shkak té diferencimit té forté té markés dhe produktit dhe kostove té larta té
kérkimit né raport me ¢mimin e produktit, mungesa e konkurrencés ndérmjet markave né
dygan ¢on né njé humbje shtesé té mirégenies sé konsumatoréve. Eficenca e mundshme e
ekskluzivitetit té pikave té shitjes, té cilat lideri i tregut pretendon se rezultojné nga kostot e
reduktuara té transportit dhe njé problem i mundshém i mbajtjes pezull(hold-up) né lidhje
me kabinetet e stokut, jané té kufizuara dhe nuk i tejkalojné efektet negative né konkurrencé.
Eficenca éshté e kufizuar, pasi kostot e transportit jané t¢ lidhura me sasiné dhe jo me
ekskluzivitetin, dhe kabinetet e stokut nuk pérfshijné know-how té vecanta dhe nuk jané
specifike pér markén. Prandaj, nuk ka gjasa qé té pérmbushen kushtet e Nenit 5 té Ligjit.

ME poshté jepet njé shembull i detyrimit sasior:

Njé prodhues X me njé pjesé tregu 40% shet 80% té produkteve té tij pérmes kontratave té
cilat specifikojné se rishitési duhet té blejé té paktén 75% té kérkesés sé tyre pér até lloj
produkti nga X. Né kémbim, X ofron financim dhe pajisje me tarifa té favorshme. Kontratat
kané njé kohézgjatje prej pesé vitesh dhe huaja duhet té shlyhet me késte té barabarta.
Megjithaté, pas dy viteve té para, blerésit kané mundésiné té zgjidhin kontratén me njé
periudhé njoftimi 6-mujore nése shlyejné shumén e papaguar té huasé dhe marrin pajisjet né
vilerén e aseteve té tyre té tregut. Né fund té periudhés 5-vjecare pajisja kalon né pronési té
blerésit. Jané 12 prodhues konkurrenté, shumica e té ciléve jané té vegjél, mé i madhi ka njé
pjesé tregu prej 20 %, dhe pérdorin kontrata té ngjashme me kohézgjatje té ndryshme.
Prodhuesit me pjesé tregu nén 10% shpesh kané kontrata me kohézgjatje mé té gjata dhe
klauzola mé pak té favorshme pér zgjidhjen e tyre. Kontratat e prodhuesit X [éné 25 % té
kérkesés té liré pér t'u plotésuar nga konkurrentét. Né tre vitet e fundit, dy prodhues té rinj
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kané hyré né treg dhe kané fituar njé pjesé té pérbashkét té tregut prej rreth 8%, pjesérisht
duke marré pérsipér huaté e njé numri rishitésish né kémbim té kontratave me kéta rishités.

Pjesa e lidhur e tregut té prodhuesit X éshté 24 % (0,75 % 0,80 x 40 %). Pjesa e lidhur e
tregut té prodhuesve té tjeré éshté rreth 25%. Prandaj, né total, rreth 49% e tregut éshté e
mbyllur pér hyrjet potenciale dhe pér operatorét aktualé qé nuk kané pika té lidhura pér té
paktén dy vitet e para té kontratave té furnizimit. Duket se rishitésit shpesh kané véshtirési
né marrjen e huave nga bankat dhe né pérgjithési jané shumé té vegjél pér té mbledhur
kapital pérmes mjeteve té tjera, si p.sh., me emetimin e aksioneve. Pérve¢ késaj, prodhuesi X
éshté né gjendje té demonstrojé se pérqendrimi i shitjeve té tij né njé numér té kufizuar
rishitésish i lejon atij té planifikojé mé miré shitjet e tij dhe té kursejé kostot e transportit. Né
dritén e efigencés sé gjeneruar nga detyrimet pér blerje, nga njéra ané, dhe pjesés sé palidhur
25% né kontratat e prodhuesit X, mundésia reale pér zgjidhjen e parakohshme té kontratave,
hyrja e fundit e prodhuesve té rinj dhe faktit se rreth gjysma e rishitésve nuk jané té lidhur,
nga ana tjetér, detyrimi sasior prej 75 % i aplikuar nga prodhuesi X ka té ngjaré té
pérmbushé kushtet e Nenit 5 té Ligjit.

VIII.2.2. Furnizimi ekskluziv

318.

3109.

320.

Furnizimi ekskluziv i referohet kufizimeve qé detyrojné ose nxisin furnizuesin t€ shesé
produktet e kontratés vetém ose kryesisht tek njé blerés, né¢ pérgjithési ose pér njé pérdorim
specifik. Kufizime té€ tilla mund t€ marrin formén e njé detyrimi furnizimi ekskluziv, duke e
detyruar furnizuesin t’i shes€ vetém njé blerési pér qéllime rishitjeje ose pér njé pérdorim té
caktuar. Ato gjithashtu mund té marrin formén e detyrimit sasior ndaj furnizuesit, ku njé
furnizues dhe blerési bien dakord pér incentiva qé e béjné té parin t€ pérqendrojé shitjet e tij
kryesisht me até blerés. Pér mallrat ose shérbimet e ndérmjetme, furnizimi ekskluziv shpesh
referohet si furnizim industrial.

Marréveshja ekskluzive e furnizimit mund té pérfitojé nga pérjashtimi né bllok i parashikuar
nga Rregullorja kur as pjesa e tregut e furnizuesit dhe as e blerésit nuk kalon 30%, edhe nése
kombinohet me kufizime t€ tjera vertikale jo t€ rénda, té tilla si detyrimet pér t€ mos konkurruar.
Pjesa e mbetur e kétij Seksioni VIIL.2.2 jep udhézime pér vlerésimin e marréveshjeve té
furnizimit ekskluziv né raste individuale mbi pragun e pjesés sé tregut.

Rreziku kryesor i konkurrencés i furnizimit ekskluziv éshté mbyllja anti-konkurruese e tregut
pér blerésit e tjeré. Ekziston njé ngjashméri me efektet e mundshme t€ shpérndarjes ekskluzive,
vecanérisht kur shpérndarési ekskluziv béhet blerés ekskluziv pér njé treg t€ téré (shih né
vecanti paragrafin 130). Pjesa e tregut e blerésit n€ tregun e blerjes né rrjedhén e sipérme éshté
padyshim e réndésishme pér vleré€simin e aftésis€ sé blerésit pér té imponuar furnizim ekskluziv
qé 1 pérjashton blerésit e tjeré nga aksesi né furnizime. Megjithaté, réndésia e pozicionit té
blerésit né tregun e rrjedhés s€ poshtme €shté faktori mé i réndésishém pér t€ pércaktuar nése
lind ose jo nj€ problem pér konkurrencén. Nése blerési nuk ka fuqi tregu n€ rrjedhén e poshtme,
at€her€é nuk mund t€ priten efekte negative t€ konsiderueshme pér konsumatorét. Efektet
negative mund t€ lindin kur pjesa e tregut t€ blerésit n€ tregun e furnizimit t€ nivelit t€ poshtém
si dhe né tregun e blerjes né rrjedhén e sipérme kalon 30%. Kur pjesa e tregut té blerésit né
tregun e rrjedhés sé sipérme nuk kalon 30%, mund té shfagen gjithashtu efekte t€ réndésishme
té mbylljes sé tregut, veganérisht kur pjesa e tregut té blerésit né tregun e tij né€ rrjedhén e
poshtme tejkalon 30% dhe furnizimi ekskluziv lidhet me njé pérdorim té veganté t€ produkteve
té kontratés. Kur njé blerés éshté dominues né rrjedhén e poshtme té tregut, ¢cdo detyrim pér t’i
furnizuar produktet vetém ose kryesisht blerésit dominues mund t& keté lehtésisht efekte té
réndésishme anti-konkurruese.
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Njésoj si pozicioni i blerésit né treg né rrjedhat e poshtme dhe t& sipérme té tregut, éshté
gjithashtu e réndésishme t€ merret parasysh shtrirja dhe kohézgjatja e detyrimit té furnizimit
ekskluziv. Sa mé e larté t€ jeté pjesa e lidhur e furnizimit dhe sa mé e gjaté t€ jeté kohézgjatja
e detyrimit t€ furnizimit ekskluziv, aq mé i réndésishém ka t&€ ngjaré t€ jeté efekti i mbylljes sé
tregut. Marréveshjet ekskluzive t€ furnizimit mé t€ shkurtra se pes€ 5 vjet t€ lidhura nga
ndérmarrjet jo dominuese zakonisht kérkojné njé balancim té efekteve pro dhe anti-
konkurruese, ndérsa marréveshjet qé zgjasin mé shumé se pesé€ vjet, pér shumicén e llojeve t&
investimeve, nuk jané t€ nevojshme pér té arritur eficencén e pretenduar, ose eficencat nuk jané
té mjaftueshme pér t€ tejkaluar efektin e mbylljes s€ tregut pér marréveshje té tilla t& furnizimit
ekskluziv afatgjatg.

Pozicioni i tregut i blerésve konkurrenté né tregun e blerjeve né rrjedhén e sipérme &Eshté
gjithashtu i réndésishém, pasi ka té€ ngjaré q€ marréveshjet e furnizimit ekskluziv do t€ mbyllin
tregun pér blerésit konkurrenté pér arsye anti-konkurruese, si rritja e kostove té tyre, nése ato
jan€ dukshém mé t€ vogla se pér bleré€sin e mbyllur nga tregu. Mbyllja e tregut pér blerésit
konkurrenté nuk éshté shumé e mundshme kur kéta konkurrenté kané fuqi blerése t€ ngjashme
me até t€ blerésit palé né marréveshje dhe mund t’u ofrojné furnizueséve mundési t€ ngjashme
shitjeje. Né njé rast té till, mbyllja e tregu mund t€ ndodhé vet€ém pér hyrésit potencialé né
treg, t€ cilét mund t€ mos jené né gjendje t€ sigurojné furnizime kur njé numér blerésish
kryesoré t€ gjithé lidhin kontrata furnizimi ekskluzive me shumicén e furnizueseve né treg. Njé
efekt i tillé kumulativ i mbylljes sé€ tregut mund t€ ¢ojé né revokimin e pérfitimit t€ Rregullores.

Ekzistenca e pengesave né€ hyrje né nivel furnizuesi, si dhe madhésia e tyre jan€ t& réndésishme
pér t€ vlerésuar nése ka mbyllje tregu. Pér aq sa €shté eficente q¢€ blerésit konkurrenté t€ ofrojné
veté mallrat ose shérbimet népérmjet integrimit vertikal né rrjedhén e sipérme, mbyllja e tregut
nuk ka gjasa t€ jeté problem.

Duhet té merret parasysh edhe fuqia kundérbalancuese e furnizuesve, pasi furnizuesit e
rénd€sishém nuk do té lejojné lehtésisht njé blerés t’i shképuté ata nga blerésit alternativé.
Prandaj, mbyllja e tregut éshté kryesisht njé rrezik né rastin e furnizuesve t€ dobét dhe blerésve
té fort€. Né rastin e furnizuesve t€ fort€, detyrimi ekskluziv i furnizimit mund té gjendet né
kombinim me detyrimet pér t€ mos konkurruar. Pér kombinime t€ tilla, éshté gjithashtu e
nevojshme pér t’iu referuar udhézimeve pér detyrimet pér njé marké t€ vetme. Aty ku ka
investime specifike pér marrédhéniet, t€ pérfshira nga t€ dyja palét (problemi i mbajtjes pezull
(hold-up), kombinimi i detyrimeve té furnizimit ekskluziv dhe atij pér t€ mos konkurruar shpesh
do t€ justifikohet, veganérisht poshté nivelit t& dominancés.

S€ fundmi, niveli n€ zinxhirin e prodhimit ose shpérndarjes dhe natyra e produktit jané té
réndésishme pér vler€simin e efekteve t€ mundshme t€ mbylljes sé tregut. Mbyllja anti-
konkurruese e tregut ka mé pak gjasa né rastin e njé€ produkti t€ ndérmjetém, ose kur produkti
&shté homogjen. S€ pari, njé prodhues i mbyllur nga tregu q€ pérdor njé input t&€ caktuar né
pérgjithési ka mé shumé fleksibilitet pér t’iu pérgjigjur kérkesés s€ klientéve té tij sesa njé shités
me shumicé ose pakicé g€ duhet t’i pérgjigjet kérkesés s€ konsumatoréve pérfundimtarg, pér t&
cilét markat mund té luajné njé rol t&€ rénd€sishém. S€ dyti, humbja e njé burimi t€ mundshém
furnizimi ka mé pak rénd€si pér blerésit e mbyllur nga tregu né rastin e produkteve homogjene
sesa né rastin e njé produkti heterogjen me shkallé¢ dhe cilési té ndryshme. Pér produktet
pérfundimtare t€ markuara ose produktet e ndérmjetme t€ diferencuara ku ka pengesa né hyrje,
furnizimi ekskluziv mund t& keté efekte té konsiderueshme anti-konkurruese kur blerésit
konkurrenté jané relativisht t& vegjél né krahasim me blerésin e mbyllur nga tregu, edhe ky i
fundit nuk jan€ dominues né rrjedhén e poshtme t€ tregut.

Efigencat mund t€ priten né rastin e njé problemi té mbajtjes pezull (hold-up) (paragrafi 16,
pikat e) dhe 1)), dhe efigenca té tilla jané mé t€ mundshme pér produktet e ndérmjetme sesa pér
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produktet pérfundimtare. Efigencat e tjera jané mé pak t&€ mundshme. Ekonomité e mundshme
té shkallés né shpérndarje (paragrafi 16 pika g) nuk duket se kan€ gjas€ té justifikojné
furnizimin ekskluziv.

NE rastin e nj€ problemi t€ mbajtjes pezull (hold up), dhe aq mé tepér né rastin e ekonomive té
shkallés né shpérndarje, detyrimi sasior ndaj furnizuesit, si¢ jané€ kérkesat minimale té
furnizimit, mund t€ jeté njé alternativé mé pak kufizuese.

ME poshté jepet njé shembull i furnizimit ekskluziv:

Né njé treg pér njé lloj té caktuar komponenti (treg i produktit té ndérmjetém), furnizuesi A
bie dakord me blerésin B pér té zhvilluar njé version té ndryshém té komponentit, duke
pérdorur know-how té veta dhe investime té konsiderueshme né makineri té reja dhe me
ndihmén e specifikimeve té ofruara nga blerési B. Blerési B do té duhet té béjé investime té
konsiderueshme pér té montuar komponentin e ri. Eshté réné dakord qé furnizuesi A do té
furnizojé produktin e ri vetém pér blerésin B pér njé periudhé pesévjecare nga data e hyrjes
s€ paré né treg. Blerési B éshté i detyruar té blejé produktin e ri vetém nga furnizuesi A pér
té njéjtén periudhé pesévjecare. Si A ashtu edhe B mund té vazhdojné pérkatésisht té blejné
dhe shesin versione té tjera té komponentit diku tjetér. Pjesa e tregut e blerésit B né tregun
e komponentéve né rrjedhén e sipérme dhe né tregun e mallrave pérfundimtare né rrjedhén
e poshtme éshté 40 %. Pjesa e tregut e furnizuesit A éshté 35 %. Ekzistojné dy furnizues té
tjeré té komponentéve me rreth 20-25 % té tregut dhe njé numér furnizuesish té vegjél.

Duke pasur parasysh investimet e konsiderueshme nga té dyja palét, marréveshja ka té
ngjaré té pérmbushé kushtet e Nenit 5 t¢ Ligjit, né funksion té eficencés dhe efektit té kufizuar
té mbylljes sé tregut. Blerésit e tjeré mbyllen nga tregu pér njé version té veganté té njé
produkti té njé furnizuesi me 35% té tregut, por furnizuesit e tjeré té komponentéve mund té
zhvillojné produkte té reja té ngjashme. Mbyllja e tregut pér njé pjesé té kérkesés sé blerésit
B ndaj furnizueséve té tjieré kufizohet né njé maksimum prej 40% té tregut.

VIIL.2.3.  Kufizime né pérdorimin e tregjeve online

320.

330.

331.

Tregjet online lidhin tregtarét dhe klientét potencialé me synimin pér té mund€suar blerje té
drejtpérdrejta dhe né pérgjithési jané ofrues té€ shérbimeve t€ ndérmjetésimit né internet.
Shérbimet né internet qé€ nuk ofrojné funksione t&€ drejtpérdrejta té blerjes, por ridrejtojné
klientét né faget e tjera t€ internetit ku mund té blihen mallra dhe shérbime, konsiderohen si

shérbime reklamimi pér géllimin e kétij Udhézimi, jo si tregje online'!”.

Tregjet online jané béré nj€ kanal i rénd€sishém shitjesh pér furnizuesit dhe shitésit me pakicg,
duke u ofruar atyre akses né njé numér té madh klient€sh, si dhe pér pérdoruesit fundoré. Tregjet
online mund t’i lejojné shitésve me pakicé t€ fillojné t€ shesin né€ internet me investime fillestare
mé té uléta. Ato gjithashtu mund t€ leht€sojné shitjet ndérkufitare dhe té rrisin shikueshméring,
vecanérisht t& shitésve té vegjél dhe t€ mesém, té cilét nuk kané dyqanin e tyre online ose qé
nuk jané t€ njohur mir€ pér pérdoruesit fundorg.

Furnizuesit mund t€ déshirojné té kufizojné pérdorimin e tregjeve online nga blerésit e tyre, pér
shembull pér t€ mbrojtur imazhin dhe pozicionimin e markés sé tyre, pér t€ dekurajuar shitjen
e produkteve té falsifikuara, pér té siguruar shérbime t€ mjaftueshme té para dhe pas-shitjes,
ose pér t& siguruar qé blerési té mbajé njé marrédhénie té drejtpérdrejté me klientét. Kufizime
té tilla mund té variojn€ nga njé ndalim total 1 pérdorimit t& tregjeve online deri te kufizimet né
pérdorimin e tregjeve online g€ nuk plotésojné disa kérkesa cilésore. Pér shembull, furnizuesit
mund t€ ndalojné pérdorimin e tregjeve né t€ cilat produktet shiten me ankand, ose mund t’u

117 Shih gjithashtu paragrafin 340340.
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kérkojné blerésve t€ pérdorin tregje t€ specializuara, né ményré qé té sigurojné standarde té
caktuara t€ cil€sisé né lidhje me mjedisin né t€ cilin mallrat ose shérbimet e tyre mund t€ shiten.
Vendosja e disa kérkesave cilésore mund té ndalojé de facto pérdorimin e tregjeve online, sepse
asnjé treg online nuk &éshté né gjendje t€ pérmbushé kérkesat. Ky mund té jeté rasti, pér
shembull, kur furnizuesi kérkon qé logoja e tregut né internet t& mos jeté e dukshme, ose kérkon
qé€ emri i domenit t€ ¢do fage interneti t€ pérdorur nga shitési me pakicé t€ pérmbajé emrin e
biznesit té shitésit me pakicé.

Marréveshjet vertikale qé kufizojné pérdorimin e tregjeve online mund t€ pérfitojné nga
pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores, me kusht qé marréveshja t& mos
keté objekt, drejtpérdrejt ose térthorazi, pengimin e pérdorimit efektiv t€ internetit nga blerési
pér t’i shitur mallrat ose shérbimet e kontratés territoreve ose klientéve té caktuar, sipas kuptimit
té nenit 5, pika 5 t& Rregullores dhe kur pjesét e tregut té furnizuesit dhe blerésit nuk i kalojné
kufijté e pércaktuar né nenin 4 té Rregullores.

Sic¢ pércaktohet né Seksionin VI.1.2, njé kufizim ose ndalim i shitjeve né€ tregjet online ka t&
b&j€ me ményrén me té cilén blerési mund t€ shesé n€ internet dhe nuk kufizon shitjet né njé
territor ose grup té caktuar klientésh. Edhe pse nj€ kufizim ose ndalim i till€ kufizon pérdorimin
e njé kanali specifik t€ shitjeve né internet, kanale té tjera té shitjeve né internet mbeten té
disponueshme pér blerésin!!®, Né vecanti, pavarésisht njé kufizimi ose ndalimi té shitjeve né
tregjet online, blerési mund t€ shes€ ende mallra ose shérbime té kontratés népérmjet dyqanit
té tij né internet dhe kanaleve t€ tjera n€ internet dhe mund té pérdoré teknika t& optimizimit t&
motoréve t€ kérkimit ose t€ reklamojé né internet, duke pérfshiré platforma té paléve té treta,
pér t€ rritur shikueshmériné e dyqanit té tij online ose kanaleve té€ tjera té shitjes. Prandaj, njé
kufizim 1 till€, né parim, mund t€ pérfitojé nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi
1 i Rregullores.

Pjesa tjetér e kétij Seksioni VIIIL.2.3. jep udhézime pér vlerésimin e kufizimeve né€ pérdorimin
e tregjeve online né rastet individuale kur tejkalohen pragjet e pjesés sé tregut té pércaktuara
né nenin 4 t€ Rregullores.

Kufizimet né€ pérdorimin e tregjeve online shpesh dakordésohen né sistemet e shpérndarjes
pérzgjedhése. Seksioni IV.6.2 pércakton kriteret sipas té cilave njé sistem shpérndarjeje
pérzgjedhése mund té bjeré jashté objektit t&é Nenit 4(1) té Ligjit'"®. N& rastet kur furnizuesi nuk
lidh nj€ marréveshje me tregun online, furnizuesi mund t€ mos jeté né gjendje té verifikojé nése
tregu online plotéson kushtet g€ duhet té plot€sojné shpérndarésit e tij t€ autorizuar pér shitjen
¢ mallrave ose shérbimeve t€ kontratés. N& kété rast, njé kufizim ose ndalim i pérdorimit té
tregjeve online mund té€ jeté i pérshtatshém dhe t€ mos shkojé pértej asaj qé €shté e nevojshme
pér té ruajtur cilésin€ dhe pér té siguruar pérdorimin e duhur t€ mallrave ose shérbimeve té
kontratés. Megjithaté, né rastet kur njé furnizues cakton operatorin e njé tregu online si njé
anétar t€ sistemit t€ tij t& shpérndarjes pérzgjedhése, ose kur ai kufizon pérdorimin e tregjeve
online nga disa shpé€rndarés t€ autorizuar, por jo té tjeré, ose kur kufizon pérdorimin e njé tregu
online por e pérdor veté até treg online pér té shitur mallra ose shérbime t€ kontratés, kufizimet
né pérdorimin e kétyre tregjeve online nuk kané gjasa t€ pérmbushin kushtet e pérshtatshmérisé
dhe proporcionalitetit'?,

118 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-230/16 - Coty Germany, paragrafét 64-69.

119 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-230/16 - Coty Germany, paragrafét 24-36.

120 Shih paragrafét 147-150 té kétij Udhézimi. Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-230/16 - Coty
Germany, paragrafét 43-58.

85



336.  Kur njé shpérndarje pérzgjedhése bie brenda objektit t&€ Nenit 4(1) t€ Ligjit, marréveshja
vertikale dhe ¢do kufizim mbi pérdorimin e tregjeve online duhet t€ vlerésohen sipas Nenit 5
té Ligjit.

337.  Rreziku kryesor pér konkurrencén qé rrjedh nga kufizimet né pérdorimin e tregjeve online éshté
njé reduktim i konkurrencés brenda markés né nivelin e shpérndarjes. Pér shembull, disa
shpérndarés t€ autorizuar, si blerés t€ vegjél ose t€ mesém, mund té mbéshteten né tregjet online
pér t€ térhequr klientét. Kufizimet né pérdorimin e tregjeve né internet mund t’i privojné kéta
blerés nga njé kanal shitjesh potencialisht i réndésishém dhe t€ ulin kufizimin konkurrues qé
ata ushtrojné ndaj shpérndarésve té tjeré t€ autorizuar.

338.  Pér t€ vler€suar efektet e mundshme anti-konkurruese t€ kufizimeve n€ pérdorimin e tregjeve
online, fillimisht &sht€ e nevojshme té vlerésohet shkalla e konkurrencés ndérmjet markave,
pasi njé reduktim i konkurrencés brenda markés nuk ka gjasa né€ vetvete t& ¢ojé né efekte
negative pér konsumatorét nése konkurrenca ndérmjet markave éshté e fort€ né€ nivelet e
furnizuesit dhe shpérndarésit!?!. Pér kété qéllim, duhet té merret parasysh pozicioni né treg i
furnizuesit dhe i konkurrentéve té tij. S€ dyti, éshté e nevojshme t€ merret parasysh lloji dhe
shtrirja e kufizimeve né pérdorimin e tregjeve online. Pér shembull, njé ndalim i t& gjitha
shitjeve pérmes tregjeve online ésht€ mé kufizues sesa njé kufizim né pérdorimin e tregjeve té
vecanta ose njé kérkesé pér té pérdorur vetém tregje online qé plotésojné disa kritere cilésore.
S€ treti, duhet té merret parasysh réndésia relative e tregjeve online t€ kufizuara si njé kanal
shitjesh né tregjet pérkatése té produktit dhe gjeografik. Sé fundmi, duhet t€ merret parasysh
efekti kumulativ i ¢do kufizimi tjetér mbi shitjet ose reklamimin online t& vendosura nga
furnizuesi.

339.  Sig pércaktohet né paragrafin 331, kufizimet n€ pérdorimin e tregjeve né€ internet mund té ¢ojné
né efigenca, vecanérisht t€ lidhura me sigurimin e mbrojtjes sé¢ markés, njé nivel t€ caktuar té
cilésis€ sé shérbimit ose reduktimin e mundésive pér falsifikim. Né masén q¢ kufizimet bien
brenda objektit t€ Nenit 4(1) t€ Ligjit, vlerésimi duhet t&€ marré né konsideraté nése efigenca té
tilla mund t€ arrihen me mjete mé pak kufizuese, né€ pérputhje me kushtet e Nenit 5 té Ligjit.
Ky mund té€ jeté, pér shembull, rasti kur tregu online i lejon shitésit me pakicé t€ krijojné
dyqanin e tyre t€ markés brenda tregut dhe késhtu té ushtrojné€ mé shumé kontroll mbi ményrén
se si shiten mallrat ose shérbimet e tyre. Cdo justifikim i lidhur me cilésing, mbi té cilin
mbéshtetet furnizuesi, nuk ka gjasa t& plotésojé kushtet e Nenit 5 t€ Ligjit n€ situatat e

méposhtme:
a) a) vet€ furnizuesi pérdor tregun online qé blerési nuk lejohet ta pérdoré;
b) b) furnizuesi vendos kufizimin pér disa shpérndarés, por jo pér té tjerét;
c) ¢) operatori i tregut online éshté veté anétar i autorizuar i sistemit t€ shpérndarjes pérzgjedhése.
VIII.2.4.  Kufizime né pérdorimin e shérbimeve té krahasimit té ¢cmimeve

340.  Shérbimet e krahasimit té€ gmimeve'?, té tilla si faqet e internetit ose aplikacionet e krahasimit
té cmimeve, u mundésojné shitésve t€ rrisin shikueshméring e tyre dhe t€ gjenerojné trafik pér
dyqanin e tyre online dhe u mundésojné klienté€ve potencial t& gjejné shit€s me pakicé, té
krahasojné produkte té ndryshme dhe té krahasojné ofertat pér té njéjtin produkt. Shérbimet e

121 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtja C-306/20 - Visma Enterprise, paragrafi 78.

122 Pgr géllimin e kétij Udhézimi, shérbimet e krahasimit té gmimeve i referohen shérbimeve qé nuk ofrojné njé funksionalitet
té drejtpérdrejté blerjeje. Shérbimet q€ u mundésojné pérdoruesve t& kryejné transaksione blerjeje duke ofruar funksionalitete
shitje dhe blerje klasifikohen si tregje online pér qéllimet e kétij Udhézimi. Kufizimet né pérdorimin e tregjeve online trajtohen
né Seksionin VIII.2.3.
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krahasimit t€ gmimeve rrisin transparencén ¢ ¢gmimeve dhe kang€ potencialin pér t€ intensifikuar
konkurrencén e gmimeve brenda markés dhe ndérmjet markave n€ nivelin e shitjes me pakicé.

Ndryshe nga tregjet online, shérbimet e krahasimit t¢ ¢mimeve zakonisht nuk ofrojné
funksionalitetet e shitjes dhe t€ blerjes, por pérkundrazi i ridrejtojné klientét te dyqani online 1
shitésit me pakic€, duke mundésuar fillimin e nj€ transaksioni t€ drejtpérdrejté midis klientit
dhe shitésit me pakic€ jashté shérbimit t€ krahasimit t€ ¢mimeve. Prandaj, shérbimet e
krahasimit t€ gmimeve nuk jané nj€ kanal i vecanté shitjesh n€ internet, por njé kanal reklamimi
né internet.

Furnizuesit mund t€ déshirojné té kufizojné pérdorimin e shérbimeve té krahasimit t€ cmimeve,
pér shembull pér t€ mbrojtur imazhin e markés sé tyre, pasi shérbimet e krahasimit t€ cmimeve
zakonisht pérgendrohen te ¢mimi dhe mund t€ mos lejojné shitésit t€ diferencohen pérmes
vecorive t€ tjera, té tilla si shuméllojshméria ose cilésia e mallrave ose shérbimeve té€ kontratés.
Arsyet e tjera pér kufizimin e pérdorimit t&€ shérbimeve té krahasimit t€ gmimeve mund té jené
reduktimi 1 mundésive pér falsifikim, ose mbrojtja e modelit t€ biznesit t€ furnizuesit, pér
shembull, kur ai model mbéshtetet né elementé t€ till€ si specializimi ose cil€sia, né vend té
¢cmimit.

Kufizimet né pérdorimin ¢ shérbimeve té krahasimit t¢ ¢mimeve mund té variojné nga njé
ndalim direkt ose 1 térthorté deri te kufizimet e bazuara né kérkesat e cilésis¢ ose kérkesat pér
té pérfshiré pérmbajtje specifike né ofertat e reklamuara né shérbimin e krahasimit t€ gmimeve.
Pér shembull, njé kufizim pér t€ mos dhéné informacionin e ¢mimeve tek shérbimet e
krahasimit t€ cmimeve, nj€ kérkes€ pér t€ marré autorizimin e furnizuesit pérpara se té pérdoren
shérbimet e krahasimit t& ¢gmimeve, ose njé kufizim né pérdorimin e markés s€ furnizuesit né
shérbimet e krahasimit t€ ¢gmimeve mund t€ pérbéjé njé ndalim té pérdorimit t€ shérbimeve té
krahasimit t€ ¢gmimeve.

Kufizimet né pérdorimin e shérbimeve té€ krahasimit t€ ¢mimeve mund t€ rrisin kostot e
kérkimit t€ konsumatoréve dhe né kété ményré té zbutin konkurrencén e gmimeve me pakicé.
Ato gjithashtu mund t€ kufizojné afté€sin€ e blerésit pér té arritur klientét e mundshém, pér t’i
informuar ata pér ofertén e tij dhe pér t’i drejtuar né dyqanin e tij online. Si¢ pércaktohet né
paragrafin 203, njé ndalim i pérdorimit t€ shérbimeve té krahasimit t€ ¢mimeve e pengon
blerésin té pérdore njé kanal t€ t€ré reklamimi né€ internet, q€ €éshté nj€ kufizim i réndé brenda
kuptimit t€ nenit 5, pika 5 e Rregullores. Ndalimi i pérdorimit té shérbimeve t€ krahasimit té
¢mimeve pengon blerésin gé t’u shesé klientéve qé ndodhen jasht€ zonés sé tij té aktivitetit dhe
qé déshirojné t&€ blejné né internet. Prandaj, kjo mund t€ ¢ojé né ndarje té tregut dhe ulje té
konkurrencés brenda markés.

Né té kundért, kur marréveshja vertikale parandalon pérdorimin e shérbimeve t€ krahasimit t&
¢cmimeve g€ synojné klientét né€ njé territor ose grup klientésh qé i rezervohet ekskluzivisht
blerésve té€ tjeré ose i rezervohet ekskluzivisht furnizuesit, ajo mund té pérfitoj€ nga pérjashtimi
i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores, n€ pérputhje me pérjashtimet e pércaktuara
né€ nenin 5, pika 2 a), 3 a), i) dhe 4 a) té Rregullores n€ lidhje me shpérndarjen ekskluzive. Pér
shembull, njé shérbim i krahasimit t&€ gmimeve mund t€ konsiderohet se shénjestron njé territor
ekskluziv ku shérbimi pérdor njé gjuhé t€ pérdorur zakonisht né até territor dhe jo né territorin
e blerésit, ose ku shérbimi pérdor njé domen t€ nivelit t€ larté¢ qé korrespondon me territorin
ekskluziv .

Marréveshjet vertikale qé kufizojné pérdorimin e shérbimeve té krahasimit té€ ¢gmimeve, por qé
nuk parandalojné drejtpérdrejt ose térthorazi pérdorimin e té gjitha shérbimeve té krahasimit té
c¢cmimeve, pér shembull njé kérkesé q€ shérbimi i krahasimit t€ ¢gmimeve t€ pérmbushé disa
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348.

349.

350.

d)

351.

352.

standarde té cilésis€¢, mund té pérfitojné nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i
Rregullores.

Udhézimet e méposhtme jepen pér vlerésimin e marréveshjeve vertikale qé kufizojné
pérdorimin e shérbimeve té krahasimit t€ ¢mimeve q€ nuk pérfitojn€ nga pérjashtimi i
parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores, pér shembull sepse pragjet e pjesés sé tregut
té pércaktuara n€ nenin 4 t€ Rregullores jané tejkaluar.

Kufizimet né pérdorimin e shérbimeve t€ krahasimit t¢ ¢gmimeve shpesh vendosen né sistemet
e shpérndarjes pérzgjedhése. Seksioni IV.6.2 pércakton kriteret sipas té cilave njé sistem
shpérndarjeje pérzgjedhése bie jashté objektit t& Nenit 4(1) té Ligjit. Prandaj, kur kufizimet né
pérdorimin e shérbimeve t& krahasimit t€ gmimeve pérdoren né njé marréveshje shpérndarjeje
pérzgjedhése, fillimisht éshté e nevojshme té vlerésohet nése kufizimet jané njé mjet i
pérshtatshém dhe proporcional pér t€ ruajtur cilésin€ ose pér té siguruar pérdorimin e duhur t&
mallrave ose shérbimeve t€ kontratés. N€ lidhje me kété, duhet theksuar se shérbimet e
krahasimit t€ ¢mimeve i ridrejtojné klientét potencialé né dyqanin online t€ shpérndarésit t&
autorizuar pér pérfundimin e transaksionit t€ shitjes dhe se furnizuesi zakonisht éshté né gjendje
té ushtrojé kontroll mbi dyqanin online t&€ shpérndarésit t€ autorizuar pérmes kritereve t&
pérzgjedhjes dhe duke vendosur kérkesa né marréveshjen e shpérndarjes pérzgjedhése.

Kur kufizimet né pérdorimin e shérbimeve té krahasimit t€ ¢mimeve pérdoren né njé
marréveshje shpérndarjeje pérzgjedhése qé bie brenda objektit t& Nenit 4(1) t€ Ligjit ose brenda
llojeve té tjera t&€ marréveshjeve t€ shpérndarjes, éshté e nevojshme t€ vlerésohet nése kufizimi
ka njé efekt té konsiderueshém kufizues mbi konkurrencén sipas kuptimit t€ Nenit 4(1) t&
Ligjit. Kufizimet n€ pérdorimin e shérbimeve t€ krahasimit t&€ ¢cmimeve qé nuk pérfitojné nga
pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i Rregullores munden né vecanti t€ zbutin
konkurrencén e ¢mimeve ose t€ ndajné tregjet, duke ndikuar pérfundimisht n€ konkurrencén
ndérmjet dhe brenda markave. Pér shembull, kéto kufizime mund t€ zbutin konkurrencén e
¢mimeve, duke kufizuar mundésiné qé blerési t€ informojé klientét potencialé pér gmimet mé
té uléta. Konkurrenca brenda markés mund t&é ndikohet veganérisht kur njé furnizues vendos
kufizimet vetém pér disa nga shpérndarésit e tij, ose kur veté furnizuesi pérdor shérbimet e
krahasimit t&€ gmimeve t€ mbuluara nga kéto kufizime. Né masén q¢€ bleré€sit jané t€ kufizuar né
aftésiné e tyre pé€r t'u mbéshtetur né njé kanal potencialisht t€ réndésishém reklamimi né
internet, ata mund t& jené né€ gjendje t€ ushtrojné vetém presion té kufizuar konkurrues ndaj
furnizuesit ose ¢do shpérndarési tjetér qé nuk pérballet me até kufizim.

Faktorét pér vlerésim sipas Nenit 4(1) t€ Ligjit pérfshijné:
pozicionin né treg t€ furnizuesit dhe konkurrentéve té tij;

réndésing e shérbimeve t€ krahasimit t€ gmimeve si njé kanal reklamimi né tregun pérkatés pér
shitjen e mallrave ose shérbimeve t€ kontratés;

llojin dhe shtrirjen e kufizimeve dhe réndésiné relative t€ shérbimit té vecanté t€ krahasimit t€
¢mimeve, pérdorimi i t€ cilit éshté i kufizuar ose i ndaluar;

nése furnizuesi vendos gjithashtu kufizime né afté€sin€ e blerésit pér té pérdorur forma té tjera
té reklamimit né internet.

Efekti i kombinuar shtréngues i kufizimit n€ pérdorimin e shérbimeve t€ krahasimit t€ gmimeve
dhe ¢do kufizim tjetér pér reklamimin né internet t€¢ vendosur nga furnizuesi duhet t€ merret
parasysh.

Si¢ pércaktohet né paragrafin 342, kufizimet né pérdorimin e shérbimeve té krahasimit té
¢mimeve mund t€ ¢ojné n€ eficenca, vecanérisht t&€ lidhura me sigurimin e mbrojtjes s€ markés
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ose njé nivel t& caktuar té cilésisé sé shérbimit, ose reduktimin e mundésive pér falsifikim. Né
bazg té kushteve t& Nenit 5 t€ Ligjit, €shté e nevojshme té vleré€sohet né€se ndonjé eficencé e
tillé mund t€ arrihet me mjete mé pak kufizuese. Ky mund t€ jet€ rasti, pér shembull, kur
pérdorimi i shérbimeve té krahasimit t€ ¢mimeve kushtézohet me ofrimin gjithashtu t&
shérbimit krahasues ose té vlerésimit né lidhje me cilésiné€ e mallrave ose shérbimeve né fjalé,
nivelin e shérbimit ndaj klientit t€ ofruar nga blerési, ose vecori t€ tjera t&€ ofertave té blerésit.
Cdo vlerésim 1 justifikimeve t€ lidhura me cilésin€ sipas Nenit 5 t€ Ligjit duhet t€ marré
parasysh gjithashtu se shitja nuk éshté lidhur n€ fagen e internetit t€ shérbimit té krahasimit t&
¢cmimeve, por né dyqanin online t€ blerésit.

VIIL.2.5.  Detyrimet e barazisé

353.

354.

355.

356.

Detyrimet e barazisé, t€ quajtura ndryshe dhe Marréveshjet e Barazisé ndér Platforma
(“MBNP”), kérkojné qé njé€ shités i mallrave ose shérbimeve t’ia ofrojé mallrat ose shérbimet
njé pale tjetér me kushte g€ nuk jané mé pak té favorshme sesa kushtet e ofruara nga shitési pér
disa palé t€ tjera ose népérmjet disa kanaleve té€ tjera. Kushtet mund t€ kené t€ b&jné me ¢mimet,
inventarin, disponueshmérin€ ose ¢do kusht tjetér t€ ofertés ose shitjes. Detyrimi i barazisé
mund t€ marré formén e njé dispozite kontraktuale ose mund t€ jet€ rezultat i masave té tjera
direkte ose té térthorta, t€ tilla si ¢gmimi i diferencuar ose incentiva té tjera, zbatimi i t€ cilave
varet nga kushtet né té cilat shit€si ofron mallrat ose shérbimet e tij paléve té tjera ose pérmes
kanaleve té tjera.

Detyrimet e barazis€ n€ pakic€ lidhen me kushtet n€ t& cilat mallrat ose shérbimet u ofrohen
pérdoruesve fundoré. Kéto detyrime shpesh imponohen nga ofruesit e shérbimeve t&
ndérmjetésimit né internet (pér shembull, tregjet online ose shérbimet e krahasimit t& gmimeve)
pér blerésit e shérbimeve t€ tyre t€ nd€rmjeté€simit (pér shembull, ndérmarrjet q€ shesin
népérmjet platformés ndérmjetése).

Detyrimet e barazis€é né pakicé i referohen kanaleve t€ tjera t€ ndryshme té shitjeve ose
reklamuese. Pér shembull, detyrimet e barazis€ né€ shitjet me pakic€ ndér-platforma i referohen
kushteve t€ ofruara népérmjet shérbimeve konkurrente t€ ndérmjetésimit né€ internet (platforma
konkurrente). T¢€ ashtuquajturat detyrime t€ ngushta t€ barazisé né pakicé i referohen kushteve
té ofruara né kanalet e shitjes direkte t€ shitésve t€ mallrave ose shérbimeve. Disa detyrime té
barazis€ né pakicé i referohen kushteve té ofruara né t€ gjitha kanalet e tjera t€ shitjes
(ndonjéheré té quajtura detyrime “t€ gjera” t€ barazis€ né pakicé).

Me pérjashtim té€ detyrimeve té barazisé né shitjet me pakicé ndér-platforma, sipas kuptimit t&
nenit 6, paragrafi 1 pika d) t€ Rregullores, t&€ gjitha llojet e detyrimeve té barazisé¢ né
marréveshjet vertikale mund t€ pérfitojné nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1
té Rregullores. Udhézimi i méposhtém jepet pér vlerésimin e detyrimeve té barazisé né shitjet
me pakicé ndér-platforma t€ pérmendur n€ nenin 6, paragrafi 1, pika d) t€ Rregullores dhe pér
llojet e tjera té detyrimeve té barazis€ né rastet kur pérjashtimi né bllok nuk zbatohet.

VIIL.2.5.1. Detyrimet e barazisé né shitjet me pakicé ndér-platforma

357.

Detyrimet e barazis€ n€ pakicé té cilat b&jné q€ nj€ blerés i shérbimeve té ndérmjetésimit né
internet t€ mos ofroj€, shesé ose rishes mallra ose shérbime pérdoruesve fundoré né kushte mé
té favorshme népérmjet shérbimeve konkurruese té ndérmjetésimit né internet, sipas kuptimit
té nenit 6, paragrafi 1, pika d) e Rregullores, kané mé shumé gjasa pér té€ prodhuar efekte anti-
konkurruese se llojet e tjera t€ detyrimeve t€ barazis€. Ky 1loj detyrimi i barazisé né pakicé
mund té kufizoj€ konkurrencén né ményrat e mé€poshtme:

mund té zbut€ konkurrencén dhe té lehtésojé marréveshjet e fshehta ndérmjet ofruesve t€
shérbimeve t€ ndérmjetésimit né€ internet. N& vecganti, ka mé& shumé gjasa qé€ njé ofrues qé
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358.

359.

360.

361.

vendos kété lloj detyrimi barazie do t€ jeté né gjendje t€ rris€ ¢cmimin ose t&€ ulé cilésiné e
shérbimeve t€ tij t€ ndérmjetésimit pa humbur pjesén e tregut. Pavar€sisht nga ¢gmimi ose cilésia
e shérbimeve t€ ofruesit, shitésit e mallrave ose shérbimeve qé zgjedhin t€ pérdorin platformén
e ofruesit jané t& detyruar t€ ofrojné kushte né platformé qé jané té€ paktén po aq t€ mira sa
kushtet g€ ofrojné né platformat konkurrente;

mund t€ mbyll€ tregun pér hyrjen ose zgjerimin nga ofruesit e rinj ose mé t€ vegjél t&é
shérbimeve t€ ndérmjetésimit n€ internet, duke kufizuar aftésiné e kétyre ofruesve pér t’u ofruar
blerésve dhe pérdoruesve fundoré kombinime t€ diferencuara gmim-shérbim.

Pér vlerésimin e kétij lloji t€ detyrimit t€ barazis€é, duhet t& merren parasysh faktorét e
méposhtém:

pozicioni né treg i ofruesit t€ shérbimeve t€ ndérmjetésimit né internet q¢ imponon detyrimin
dhe pozicioni i konkurrentéve té tij;

pjesa e blerésve té shérbimeve pérkatése t€ ndérmjeté€simit né€ internet q¢ mbulohen nga
detyrimet;

mundésia e zgjedhjes s€ platformave (homing behaviour) nga blerésit e shérbimeve té
ndérmjetésimit né internet dhe e pérdoruesve fundoré (sa shérbime konkurruese té
ndérmjetésimit né internet pérdorin ata);

ekzistenca e pengesave né hyrje né tregun pérkatés pér furnizimin e shérbimeve té
ndérmjetésimit né internet;

réndésia e kanaleve t€ shitjes direkte t€ blerésve té shérbimeve té€ ndérmjeté€simit né internet
dhe masén né t€ cilén kéta blerés jané€ né gjendje t€ heqin produktet e tyre nga platformat e
ofruesve t€ shérbimeve t€ ndérmjetésimit n€ internet (heqja nga listat).

Efektet kufizuese t&€ detyrimeve té barazis€é né shitjet me pakicé ndér-platforma jané
pérgjith&sisht mé t€ rénda kur ato pérdoren nga njé ose mé shumé ofrues kryesoré t€ shérbimeve
té ndérmjetésimit n€ internet. Aty ku ofrues té tillé kané€ njé model t€ ngjashém biznesi,
detyrimet e barazisé ka té ngjaré t€ zvog€lojn€ hapésirén pér ndérprerje t€ kétij modeli. Ky lloj
detyrimi mundet t’i mundésoj€ gjithashtu njé lideri tregu t€ ruajé pozicionin e tij ndaj ofruesve
mé té€ vegjél.

Pjesa e blerésve té shérbimeve pérkatése t€ ndé€rmjeté€simit n€ internet q€ i né€nshtrohen
detyrimeve té barazis€ n€ pakic€ dhe mundgsia e zgjedhjes s€ platformave (homing behaviour)
jané€ té réndésishme, pasi ato mund t€ tregojné se detyrimet e barazisé sé ofruesit kufizojné
konkurrencén né lidhje me njé pjes€ t€ kérkesés qé tejkalon pjesén e tregut té ofruesit. Pér
shembull, njé€ ofrues i shérbimeve té ndérmjetésimit né internet mund t€ mbajé nj€ pjesé prej
20% t€ totalit t€ transaksioneve t€ kryera duke pérdorur shérbime té tilla, por blerésit mbi té
cilét ai vendos detyrime t€ barazisé né shitjet me pakicé ndér-platforma pér shkak se pérdorin
platforma té shumta, mund t€ pérb&jné mé shumé se 50 % e totalit t€ transaksioneve té
platformés. N¢é kété rast, detyrimet e barazis€ sé ofruesit mund t€ kufizojné konkurrencén né
lidhje me mé shumé se gjysmén e kérkesés totale pérkatése.

Blerésit e shérbimeve t€ ndérmjetésimit né internet shpesh pérdorin shumé platforma (multi-
homing), me qéllim g€ t€ arrijn€ tek klientét € pérdorin vetém njé platformé (single-homing)
dhe qé nuk ndérrojné platforma. Pérdorimi i shumé platformave nga blerésit nxitet nga modelet
e biznesit t€ platformés sipas t€ cilave blerési duhet t€ paguajé vetém pér pérdorimin e shérbimit
té ndérmjetésimit né€ internet kur shérbimi gjeneron njé transaksion. Si¢ shpjegohet né
paragrafin 360, pérdorimi i shumé platformave nga blerésit e shérbimeve t€ ndérmjetésimit né
internet mund t€ rris€ pjesén e kérkesés totale pér shérbime té tilla g€ ndikohet nga detyrimet e
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363.
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365.

barazis€ s€ njé ofruesi. Pérdorimi i vet€ém njé platforme nga pérdoruesit fundoré mund té
nénkuptojé se ¢do ofrues i shérbimeve t€ ndé€rmjeté€simit né internet kontrollon aksesin n€ njé
grup t€ vecanté pérdoruesish fundoré€. Kjo mund té rrisé fuqin€ negociuese té ofruesit dhe
aftésiné e tij pér té vendosur detyrime t€ barazis€ né pakicé.

Tregjet pér ofrimin e shérbimeve t€ ndérmjetésimit né internet shpesh karakterizohen nga
barriera t€ rénd€sishme pér hyrjen dhe zgjerimin, t€ cilat mund t€ pérkeqésojné efektet negative
té detyrimeve t€ barazis€ n€ pakicé. Kéto tregje shpesh shfaqin efekte pozitive té térthorta té
rrjetit: ofruesit e rinj ose mé té vegjél t& kétyre shérbimeve mund ta kené t& véshtiré té térheqin
blerés sepse platformat e tyre ofrojné akses né njé numér t€ pamjaftueshém pérdoruesish
fundoré. Aty ku pérdoruesit fundoré jané konsumatorét pérfundimtaré, besnikéria ndaj markés,
pérdorimi i vetém nj€ platforme dhe strategjité e kycjes s€ ofruesve aktualé té shérbimeve t&
ndérmjetésimit mund gjithashtu t€ krijojn€ pengesa né hyrje.

Blerésit e shérbimeve t€ ndérmjetésimit né internet gjithashtu mund t’i shesin mallrat ose
shérbimet e tyre drejtpérdrejt tek pérdoruesit fundoré. Kéto shitje direkte mund t€ kufizojné
aftésiné e ofruesve t€ shérbimeve t€ ndérmjet€simit né internet pér t€ rritur ¢mimin e
shérbimeve t€ tyre. Prandaj €shté e nevojshme t& vlerésohet nése kanale té tilla té shitjes direkte
mbulohen gjithashtu nga detyrimi i barazisé né pakicé, pjesa e shitjeve t€ mallrave ose
shérbimeve pérkatése qé béhen népérmjet kanaleve té shitjes direkte dhe nép€rmjet shérbimeve
té ndé€rmjet€simit né internet, dhe zévendésueshméria ¢ té dyja llojeve té kanaleve nga
kéndvéshtrimi i shité€sve dhe blerésve t&€ mallrave ose shérbimeve t€ ndérmjetésuara.

Detyrimet e barazis€ né shitjet me pakicé ndér-platforma mund té prodhojné efekte t&
konsiderueshme kufizuese kur ato vendosen mbi blerésit qé pérfag€sojné njé pjesé té
réndésishme t€ kérkesés totale pér shérbimet pérkatése t€ ndérmjetésimit n€ internet. N€ rastin
e njé efekti kumulativ anti-konkurrues, efektet kufizuese né pérgjithési do t’i atribuohen vetém
detyrimeve té barazis€ s€ ofruesve, pjesa e tregut té té ciléve kalon 5%.

Né parim, detyrimet e barazis€ né pakicé mund t€ vendosen gjithashtu nga shitésit me pakicé
né lidhje me kushtet né té cilat mallrat ose shérbimet e shitésit u ofrohen konsumatoréve fundoré
nga shitésit konkurrent. Megjithaté, kur ky lloj detyrimi i barazis¢ lidhet me ¢mimin, né
pérgjithési do t€ kérkohet nga shitési i mallrave ose shérbimeve q€ pranon detyrimin pér t€ réné
dakord pér njé ¢mim minimal shitjeje (CMSH) me shitésit konkurrenté me pakicé me té cilét
ndérvepron. CMSH éshté njé kufizim i réndé sipas kuptimit t€ nenit 5, pika 1 e Rregullores. Né
rastet kur ndérmarrjet jan€ né gjendje t€ zbatojné detyrime té tilla t€ barazisé né pakicé né
pérputhje me rregullat né€ lidhje me CMSH, duke pérfshir€ kur detyrimi i barazisé lidhet me
kushte t& ndryshme nga ¢mimi, detyrimet mund té pérfitojné nga pérjashtimi né bllok. Mbi
pragun e pjesés sé€ tregut t€ pércaktuar né nenin 4, paragrafi 1 t€ Rregullores, udhézimet e dhéna
né paragrafét 357-364 zbatohen me analogji.

VIIL.2.5.2. Detyrimet e barazisé né€ pakicé né lidhje me kanalet e shitjes direkte

366.

Detyrimet e barazisé né pakic€ t€ vendosura nga ofruesit e shérbimeve t€ ndérmjetésimit né
internet né€ lidhje me kanalet e shitjes direkte i pengojné blerésit e shérbimeve t€ ofrojné ¢gmime
dhe kushte né kanalet e tyre t€ shitjes direkte, qé jan€ mé té favorshme se kushtet g€ ata ofrojné
né platformén e ofruesit t€ shérbimeve té ndérmjetésimit né internet, € vendos detyrimin. Kéto
detyrime shpesh quhen detyrime “t€ ngushta” t€ barazisé né pakic€. Né parim, detyrimet e
ngushta t€ barazis€ né€ pakic€ nuk kufizojné aft€siné e njé blerési t€ shérbimeve té
ndérmjetésimit n€ internet pér t& ofruar ¢mime ose kushte mé té favorshme népérmjet
shérbimeve t€ tjera t€ ndérmjetésimit né internet. Megjithaté, kur blerési pérdor ofrues té
shumtg t€ shérbimeve té ndérmjeté€simit né internet qé zbatojné detyrime t€ ngushta t€ barazisé
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né pakicé, kéto detyrime e pengojné até té ofrojé né kanalet e tij té drejtpérdrejta kushte qé jané
m¢é té favorshme se kushtet qé ofron n€ platformén ndérmjetése mé t& shtren;jté.

Detyrimet e ngushta té barazisé né pakicé eliminojné kufizimin e ushtruar nga kanalet e shitjes
direkte t€ blerésit. Aty ku konkurrenca pér furnizimin e shérbimeve t€ ndérmjetésimit né
internet &shté e kufizuar, kéto detyrime mund t€ lejojné njé ofrues t€ shérbimeve t&é
ndérmjetésimit n€ internet t€ mbajé njé ¢cmim mé té larté pér shérbimet e tij, duke rezultuar
ndoshta n€ ¢gmime mé té larta té shitjes me pakic€ pér mallrat ose shérbimet e ndérmjetésuara.

Né kushte t€ caktuara, vecanérisht kur numri i ofruesve t€ shérbimeve t€ ndérmjetésimit né
internet €shté 1 kufizuar, detyrimet e ngushta té barazisé né pakicé mund té ndikojné né
incentivat e bler€sve t€ shérbimeve t€ ndérmjetésimit n€ internet pér t’i kaluar ndryshimet né
¢mimin e shérbimeve té ndérmjetésimit né ¢gmimet e tyre t€ shitjes me pakicé. Kjo mund té ¢ojé
né njé zbutje t&€ konkurrencés midis ofruesve t€ shérbimeve t€ ndérmjetésimit n€ internet, i cili
éshté i ngjashém me efektin e detyrimeve t€ barazisé né pakicé ndér-platforma.

VIII.2.5.3.  Vlerésimi i detyrimeve té barazisé né pakicé sipas Nenit 5 t& Ligjit

369.

370.

371.

Kur detyrimet e barazis€ né pakicé prodhojné efekte t€ konsiderueshme kufizuese, justifikimet
e mundshme t€ efigencés duhet t€ vlerésohen sipas Nenit 5 té Ligjit. Arsyetimi mé i zakonshém
pér pérdorimin e detyrimeve t€ barazisé n€ pakicé nga ofruesit e shérbimeve té ndérmjet€simit
né internet éshté adresimi problemit té pérfitimit t€ padrejté (fiee riding). Pér shembull, ofruesi
mund t€ mos keté njé incentive pér t&€ investuar né€ zhvillimin e platformés sé tij, né shérbimet
e para-shitjes ose promovimin e rritjes sé€ kérkesé€s, nése pérfitimet e kétyre investimeve né
drejtim té rritjes sé shitjeve shkojné né platformat konkurrente ose né€ kanalet e shitjeve té
drejtpérdrejta t€ cilat mund té ofrojé t€ njéjtat mallra ose shérbime né kushte mé t€ favorshme.

Faktorét pérkatés pér vler€simin sipas Nenit 5 t€ Ligjit pérfshijné nése investimet e béra nga
ofruesi i shérbimeve t€ ndérmjetésimit né internet krijojné pérfitime objektive, pérkatésisht nése
ato shtojné vleré pér pérdoruesit fundoré; nése rreziku i pérfitimit t€ padrejté (free riding) té
investimeve t€ ofruesit éshté real dhe thelbésor, dhe nése 1loji dhe shtrirja e vecanté e detyrimit
té barazisé éshté e domosdoshme pér arritjen e pérfitimeve objektive. Niveli i mundshém i
pérfitimit t€ padrejté (firee riding) duhet té jet€ i mjaftuesh€ém pér té ndikuar ndjeshém né
incentivat pér t€ investuar né shérbimet e ndérmjetésimit n€ internet. Prova e masés né té cilén
pérdoruesit e shérbimeve t€ ndérmjetésimit (shitésit dhe blerésit) pérdorin shumé platforma
€sht€ vecanérisht e réndésishme, megjithése €shté gjithashtu e nevojshme t€ merret parasysh
nése sjellja e tyre ndikohet nga efektet e detyrimeve té barazisé. Nése ofruesi i shérbimeve té
ndérmjetésimit né internet ose konkurrentét e tij operojné né tregje té tjera té krahasueshme pa
pérdorur detyrime t€ barazisé né pakicé€ ose duke pérdorur detyrime mé pak kufizuese, kjo mund
té tregojé se detyrimet nuk jané t€ domosdoshme. Aty ku furnizimi i shérbimeve t&
ndérmjetésimit n€ internet ka pérqendrim té€ lart€ dhe ka pengesa t€ theksuara né hyrje, nevoja
pér té& mbrojtur konkurrencén e mbetur mund té tejkalojé pérfitimet e mundshme té eficencave.
Arsyetime t€ tjera n€ lidhje me pérfitimet e pérgjithshme t€ ofruara nga platformat ndérmjetése,
té tilla si bashkimi i shpenzimeve promovuese t€ pérdoruesve, rritja e transparencés s€ cmimeve
ose kostot e reduktuara t€ transaksionit mund té pérmbushin kushtet e Nenit 5 t€ Ligjit vetém
nése ofruesi i shérbimeve t€ ndérmjetésimit né internet mund té tregojé njé lidhje t&
drejtpérdrejté shkakésore midis pérfitimit t€ pretenduar dhe pérdorimit té llojit t€ caktuar t&
detyrimit t€ barazisg.

NEé pérgjithési, detyrimet e ngushta t€ barazis€ né pakicé kané¢ mé shumé gjasa t€ pérmbushin
kushtet e Nenit 5 té Ligjit sesa detyrimet e barazis€ né shitjet me pakicé ndér-platforma. Kjo
kryesisht pér shkak se efektet e tyre kufizuese jané pérgjithésisht mé pak t€ rénda dhe pér kété
arsye mé shumé gjasa t¢ tejkalohen nga efigencat. Pér mé tepér, rreziku i pérfitimit t€ padre;jté
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(free riding) nga shitésit e mallrave ose shérbimeve népérmjet kanaleve té tyre té shitjes direkte
mund t€ jeté mé i lart€, veganérisht pér shkak se shit€si nuk mbart asnjé kosto komisioni
platforme pér shitjet e tij direkte. Megjithaté, kur detyrimet e ngushta t€ barazis¢ né pakicé nuk
gjenerojné eficenca sipas kuptimit t€ Nenit 5 t& Ligjit, pérfitimi i pérjashtimit né bllok mund t&
revokohet. Kjo mund t& ndodhé, né vecganti, kur rreziku i pérfitimit t€ padrejté (free riding)
éshté 1 kufizuar ose kur detyrimet e ngushta t€ barazisé€ n€ pakicé nuk jané t€ domosdoshme pér
té arritur efigenca. N& mungesé t€ eficencave, revokimi €shté veganérisht i mundur kur
detyrimet e ngushta t€ barazisé né pakic€ zbatohen nga tre ofruesit mé t€ médhenj t€ shérbimeve
té ndérmjet€simit n€ internet né tregun pérkatés dhe kéta ofrues mbajné njé pjesé té kombinuar
té tregut € tejkalon 50%. N€ mungesé té eficencave, pérjashtimi né bllok mund té revokohet
gjithashtu, né varési té rrethanave t€ vecanta, ku blerésit q€ pérfaqésojn€ njé pjesé té
konsiderueshme t€ kérkesés totale pérkatése pér shérbimet e ndérmjetésimit né internet jané
subjekt i detyrimeve t€ ngushta t€ barazisé né pakicé. Pérjashtimi n€ bllok mund t€ revokohet
né lidhje me marréveshjet e t€ gjithé ofruesve t&€ shérbimeve té ndérmjetésimit n€ internet,
detyrimet e ngushta t& barazisé né€ pakicé té t& ciléve japin njé kontribut té€ réndésishém né
efektin kumulativ anti-konkurrues, pérkatésisht ofruesit me pjesé tregu g€ tejkalojné 5%.

372. Mg poshté jepet njé shembull i pérdorimit té detyrimeve té ngushta t€ barazis€ né pakicé:

Né shkallé kombétare dy té tretat e vakteve né restorant qé shpérndahen pér konsum né shtépi
porositen népérmjet platformave né internet dhe njé e treta porositet direkt nga restorantet.
Platformat A, B, C dhe D gjenerojné pérkatésisht 25 %, 20 %, 20 % dhe 15 % té porosive té
béra népérmjet platformave. Platformat A, B dhe C kané operuar pér tre deri né pesé vjet
dhe pjesa e totalit té porosive té béra népérmjet platformave éshté rritur gjaté késaj periudhe.
Platforma D ka hyré né treg kohét e fundit. Platformat i ngarkojné restorantet 15-20 %
komision pér porosi. Shumica e konsumatoréve qé pérdorin platforma pérdorin njé ose dy
platforma, ndérsa shumica e restoranteve qé pérdorin platforma pérdorin dy ose mé shumé
platforma.

Gjaté dymbédhjeté muajve té fundit, té gjitha platformat kané futur njé klauzolé detyrimi té
barazisé sé ngushté né pakicé, e cila i pengon restorantet té ofrojné ¢mime mé té uléta pér
porosité direkte né internet ose telefonike. Né té njéjtén periudhé, tre nga platformat kané
rritur normén standarde té komisionit. Platformat pretendojné se klauzola e ngushté e
barazisé éshté e nevojshme pér té parandaluar qé restorantet té pérfitojné né ményré té
padrejté (free riding) nga investimet e tyre, veganérisht né zhvillimin e funksioneve té
pérshtatshme ¢ kérkimit dhe krahasimit pér pérdoruesit dhe shérbimeve té sigurta té
pagesave.

Asnjé nga tre platformat mé té médha nuk ka shtuar vegori ose shérbime té reja ose nuk ka
béré pérmirésime té réndésishme né shérbimet e tyre né dymbédhjeté muajt e fundit. Nuk ka
asnjé prové konkrete pér njé rrezik té konsiderueshém té pérfitimit té padrejté (free riding),
vecanérisht qé njé pjesé e konsiderueshme e konsumatoréve pérdorin platformat pér té
kérkuar dhe krahasuar ofertat e restoranteve, por mé pas porosisin direkt nga restoranti. As
nuk ka prova qé kércénimi i pretenduar i pérfitimit té padrejté (free riding), ka ndikuar
negativisht né investimet e méparshme té platformave né zhvillimin e shérbimeve té tyre.

Nése arrihet né pérfundimin se tregu i produktit pérkatés pérbéhet nga ofrimi i shérbimeve
té platformés pér restorantet, ofrimi i kétyre shérbimeve duket pérqendrim. Duke pasur
parasysh rritjet e fundit né normat e komisionit té platformés dhe mungesén e provave gé
klauzolat e barazisé prodhojné eficenca, ka té ngjaré qé pérfitimi i pérjashtimit né bllok té
revokohet né lidhje me marréveshjet e restoranteve té té katér platformave.

VIIL.2.5.4. Detyrimet e barazis€ né rrjedhén e sipérme
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373.

Detyrimet e barazisé ndér-platforma dhe t€ ngushta mund té vendosen gjithashtu nga ofruesit e
shérbimeve té ndérmjetésimit né internet n€ lidhje me kushtet né té cilat mallrat ose shérbimet
u ofrohen ndérmarrjeve t€ ndryshme nga pérdoruesit fundoré (pér shembull, shitésve me
pakicé). Ky lloj detyrimi barazie mund té pérfitojé nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3,
paragrafi 1 i Rregullores. N& parim, ky lloj detyrimi i1 barazisé n€ rrjedhén e sipérme €shté né
gjendje t€ kufizojé konkurrencén pér ofrimin e shérbimeve t€ ndérmjetésimit né internet né
ményra t€ ngjashme me detyrimet e barazisé n€ pakicé. Megjithaté, pér té€ vlerésuar kété lloj
detyrimi té barazis€ n€ rrjedhén e sipérme, €shté gjithashtu e nevojshme té merren parasysh
kushtet e konkurrencés né rrjedhén e poshtme, pra midis ndérmarrjeve g€ blejné mallra ose
shérbime népérmjet shérbimit t€ ndérmjetésimit né internet. N& rastet kur pérjashtimi né bllok
nuk zbatohet, udhézimet e parashikuara n€ paragrafét 357-371 mund té zbatohen me analogji.

VIIL.2.5.5. Detyrimet e klientit mé té€ favorizuar

374.

375.

Detyrimet e barazisé mund t€ vendosen gjithashtu nga prodhuesit, shit€sit me shumicé ose
pakicé né lidhje me kushtet me té cilat ata blejn€ mallra ose shérbime si inpute nga furnizuesit.
Ky lloj detyrimi tradicional i klientit mé té favorizuar nuk ndikon drejtpérdrejt n€ kushtet né t&
cilat ndérmarrjet blerése konkurrojné né rrjedhén e poshtme. Shqetésimi kryesor i lidhur me
detyrimet e barazisé né lidhje me kushtet né€ té cilat mallrat ose shérbimet blihen si inpute éshté
se ato mund té reduktojné incentivat e furnizuesve t€ inputeve pér t€ konkurruar dhe né kété
ményré t€ rrisin ¢mimet ¢ inputeve. Faktorét pérkatés pér vler€simin e kétyre detyrimeve
pérfshijn€ madhésiné relative dhe fuqiné e tregut té furnizuesit dhe blerésit qé bien dakord me
detyrimin e barazisé, pjesén e tregut pérkatés t&€ mbuluar nga detyrime t€ ngjashme dhe koston
e inputit né fjalé né raport me totalin e shpenzimeve té blerésit.

Detyrimet tradicionale té klient€ve mé t€ favorizuar mund té krijojné eficenca g€ plotésojné
kushtet ¢ Nenit 5 t€ Ligjit. Né vecganti, ato mund t’u mundésojné paléve né njé marréveshje
furnizimi afatgjat€ t€ minimizojné kostot e transaksionit. Ato gjithashtu mund té parandalojné
sjelljen oportuniste nga furnizuesi dhe t€ adresojné njé problem t€ mbajtjes pezull(hold-up) pér
blerésin, ku, pér shembull, blerési mund t€ frenohet nga investimi ose hedhja né treg e njé
produkti t€ ri pér shkak t€ frikés se furnizuesi i inputit mund t& ul€ ¢mimin e tij pér blerésit e
mévonshém. Kjo lloj eficence ka mé shumé gjasa n€ marrédhéniet afatgjata q€ pérfshijné
investime t€ zhytura.

VIIL.2.6.  Pagesat paraprake té aksesit

376.

377.

Pagesat paraprake té aksesit jané tarifa fikse q€ furnizuesit u paguajné shpérndarésve n€ kuadrin
e njé marrédhénieje vertikale né fillim té njé periudhe pérkatése, me qéllim g€ té ken€ akses né
rrjetin e tyre t€ shpérndarjes dhe t€ shpérblejné shérbimet e ofruara pér furnizuesit nga shitésit
me pakicé. Kjo kategori pérfshin praktika t€ ndryshme, té tilla si tarifat e vendosjes (slotting
allowances)'®, té ashtuquajturat tarifa t€ pagesés pér géndrim (pay-to-stay)'** dhe pagesat pér
té pasur akses né fushatat promovuese té njé shpérndarési. Ky Seksion VIIIL.2.6 ofron udhézime
pér vler€simin e pagesave paraprake t€ aksesit né€ raste individuale mbi pragun e pjesés sé€ tregut
té pércaktuar né€ nenin 4 t€ Rregullores.

Pagesat paraprake t€ aksesit mund té rezultojné né€ mbyllje anti-konkurruese té tregut pér
shpérndarésit e tjeré. Pér shembull, njé€ tarifé e larté mund t& nxisé€ njé furnizues té kanalizojé
njé véllim t€ konsiderueshém té shitjeve t€ tij tek njé ose mes njé numri t€ kufizuar
shpérndarésish né ményré € t€ mbulojé kostot e tarifés. Né njé rast té tillé, pagesat paraprake
t& aksesit mund t€ kené t€ njéjtin efekt mbylljeje tregu né rrjedhén e poshtme si njé lloj detyrimi

123 Tarifat fikse qé prodhuesit u paguajné shitésve me pakicé né ményré qé té kené akses né hapésirén e tyre té raftit.
124 Pagesat e njé shume t& béra pér t& siguruar praniné e vazhdueshme té njé produkti ekzistues né raft pér njé periudhé té
métejshme.

94



378.

3709.

380.

381.

i furnizimit ekskluziv. Pér t€ vlerésuar mundésiné e kétij lloji efekti negativ, udhézimi né lidhje
me detyrimet e furnizimit ekskluziv mund t€ zbatohet me analogji (né veganti paragrafét 318-
327).

Pérjashtimisht, pagesat paraprake t€ aksesit mund t€ rezultojné€ né efekte anti-konkurruese t&
mbylljes sé€ tregut né€ rrjedhén e sipérme. Pér shembull, kur shpérndarési ka njé pozicion té forté
negocimi, ose pérdorimi i pagesave paraprake t€ aksesit éshté i pérhapur, kéto pagesa mund té
rrisin pengesat né€ hyrje pér furnizuesit e vegjél. Pér té vlerésuar gjasat e kétij lloj efekti negativ,
udhézimet né lidhje me detyrimet pér njé marké t€ vetme mund té zbatohen me analogji (né
vecanti paragrafét 295-315). Vlerésimi duhet gjithashtu t€ marr€ parasysh nése shpérndarési né
fjalé shet produkte konkurruese nén markén e tij. N& kété rast, mund t€ lindin edhe shqetésime
horizontale, me pasojén qé pérjashtimi né bllok nuk zbatohet, sipas nenit 3, paragrafi 4 t&
Rregullores (shih Seksionin 1V.4.3).

Pérveg efekteve t&€ mundshme té mbylljes sé€ tregut, pagesat paraprake t€ aksesit mund t€ zbutin
konkurrencén dhe t€ leht€sojné marréveshjet e fshehta midis shpérndarésve. Pagesat paraprake
té aksesit ka t€ ngjaré té rrisin gmimin e faturuar nga furnizuesi pér produktet e kontratés, pasi
furnizuesi duhet t€ mbulojé shpenzimet e kétyre pagesave. Cmimet mé t& larta t€ furnizimit
mund té zvogélojné incentivat e shitésve me pakicé pér t€ konkurruar me ¢mim né tregun e
rrjedhés s¢ poshtme, ndérkohé qé fitimet e shpérndarésve rriten si rezultat i pagesave té aksesit.
Ky reduktim i konkurrenc€s ndérmjet shpérndarésve, népérmjet pérdorimit kumulativ té
pagesave paraprake té aksesit, n€ pérgjithési lind vetém kur tregu i shpérndarjes ka pérqgendrim
té larté.

Megjithaté, pérdorimi i pagesave paraprake t€ aksesit né shumé raste mund t€ kontribuojé né
nj€ shpérndarje eficente t&€ hapésirés sé rafteve pér produkte t€ reja. Kur furnizuesit hedhin né
treg produkte t€ reja, shpérndarésit shpesh kané mé pak informacion se sa furnizuesi nése
produkti i ri ka t& ngjaré t& jeté i suksesshém dhe, si rezultat, ata mund t€ mbajné sasi sub-
optimale stoku t€ produktit. Pagesat paraprake té aksesit mund té pérdoren pér té reduktuar kété
asimetri né informacion midis furnizueseve dhe shpérndarésve, duke lejuar né ményré té
shprehur furnizuesit t€ konkurrojné pér hapésirén e raftit. Késhtu, shpérndarési mund t€ marré
paralajmérim paraprak se cilat produkte kan€ mé shumé gjasa té jené t&€ suksesshme, pasi njé
furnizues né pérgjithési do té pranojé t€ paguaj€ njé pagesé paraprake aksesi vetém nése
konsideron se ka njé€ probabilitet t€ ulét qé€ hedhja né treg e produktit t€ déshtoje.

Pér mé tepér, pér shkak t€ asimetrisé né informacion té pérmendur né paragrafin mé sipér,
furnizuesit mund té kené€ incentiva qé té pérfitojné pa pagesé nga pérpjekjet promovuese té
shpérndarésve né ményré gé té prezantojné produkte sub-optimale. Nése njé produkt nuk &shté
i suksesshém, shpérndarésit do t€ pérballojné njé€ pjesé té€ kostove té déshtimit té produktit.
Pérdorimi i pagesave paraprake té aksesit mund t€ parandalojé pérfitimin e padrejté (firee
riding), duke e zhvendosur rrezikun e déshtimit t& produktit pérséri tek furnizuesi, dhe duke
kontribuar késhtu n€ njé€ normé optimale t€ hedhjes né treg t€ produktit.

VIIL.2.7.  Marréveshjet e menaxhimit té kategorisé

382.

Marréveshjet e menaxhimit té kategorive jané marréveshje'? sipas té cilave shpérndarési i

beson furnizuesit (“kapitenit té kategorisé”) marketingun e njé kategorie produktesh. Kjo mund
té pérfshijé jo vetém produktet e furnizuesit, por edhe produktet ¢ konkurrentéve t€ furnizuesit.
Késhtu, kapiteni i1 kategorisé mund té keté njé ndikim, pér shembull, né vendosjen dhe
promovimin e produktit n€ dyqan dhe né pérzgjedhjen e produktit pér dyqanin. Marréveshjet e
menaxhimit t€ kategorive mund té pérfitojn€ nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi

125 Njé marréveshje brenda kuptimit t& Nenit 4 t& Ligjit mund t& lindé gjithashtu kur kapiteni i kategorisé léshon rekomandime
jodetyruese, t€ cilat zbatohen sistematikisht nga shpérndarési.
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1 1 Rregullores kur as pjesa e tregut té kapitenit t& kategorisé dhe as ajo e shpérndarésit nuk
kalojné 30 % dhe me kusht q¢ marréveshja t€ mos pérfshijé kufizime té rénda, pér shembull,
kufizimet e aftésis€ s€ shpérndarésit pér té pércaktuar cmimin e tij té shitjes sipas kuptimit té
nenit 5, pika 1 t& Rregullores.

383.  Ndérsa marréveshjet e menaxhimit t€ kategorive né pérgjithési nuk ngrejné shqetésime, ato
mund t€ shtrembérojné konkurrencén midis furnizuesve dhe t€ rezultojné né€ mbyllje anti-
konkurruese tregu pér furnizuesit e tjeré né rastet kur kapiteni i kategoris€ €shté né gjendje t&
kufizojé ose t€ démtojé shpérndarjen e produkteve t€ furnizuesve konkurrues. Né pérgjithési,
shpérndarési nuk do t€ keté interes t€ kufizojé mundésiné e tij t€ zgjedhjes sé produktit.
Megjithaté, kur shpérndarési gjithashtu shet produkte konkurruese nén markén e tij, ai mund té
ket€ incentiva pér t€ mbyllur tregun pér disa furnizues. Pér té vlerésuar mundésing e njé efekti
té tillé mbylljeje tregu né€ rrjedhén e sipérme, udhézimi né lidhje me detyrimet pér njé marke t&
vetme mund t& zbatohen me analogji (n€ veganti paragrafét 295-315). Né vecanti, ky vlerésim
duhet t& marré parasysh mbulimin e tregut t€ marréveshjeve t€ menaxhimit té kategorive,
pé€rdorimin e mundshém kumulativ t& kétyre marréveshjeve dhe pozicionin né treg t&
furnizueseve konkurrues dhe t€ shpérndarésit.

384.  Marré€veshjet ¢ menaxhimit t& kategorive, pérve¢ késaj, mund té lehtésojné marréveshjet e
fshehta ndérmjet shpérndarésve, ku i njéjti furnizues shérben si kapiteni i kategoris€ pér té gjithé
ose shumicén e shpérndarésve konkurrenté. Marréveshje t€ tilla mund t€ lehtésojné gjithashtu
marréveshjet e fshehta ndérmjet furnizueseve, népérmjet rritjes s€ mundésive pér t€ shkémbyer
informacione sensitive t€ tregut népérmjet shit€sve me pakic€, pér shembull informacion né
lidhje me ¢gmimet e ardhshme, planet promovuese ose fushatat reklamuese!?°. Rregullorja nuk
mbulon shkémbime t€ tilla informacioni ndérmjet konkurrentéve. Né vecanti, udhézimet pér
shkémbimin e informacionit té parashikuar né paragrafét 95-103 zbatohen vetém pér
shkémbimin e informacionit né kontekstin e skenaréve t€ shpérndarjes té dyfishté t& pércaktuar
né nenin 3, paragrafi 4 t€ Rregullores. Megjithaté, paragrafi 103, i cili pérshkruan masat
paraprake q€ ndérmarrjet mund t€ marrin pér t€ minimizuar rrezikun e marréveshjeve té fshehta
qé rrjedhin nga shkémbimi i informacionit né kontekstin e shpérndarjes s¢ dyfishté, mund t&
jeté 1 réndésishém pér analogji.

385.  Pérdorimi i marréveshjeve t€ menaxhimit t€ kategorive mund té cojé né eficenca. Marréveshje
té tilla mund t’i lejojn€ shpérndarésit t& ken€ akses n€ ekspertizén e marketingut té furnizuesit
pér njé grup té caktuar produktesh dhe té arrijné ekonomi shkalle, pasi ato sigurojné qé sasia
optimale e produkteve té paraqitet n€ kohén e duhur. N& pérgjithési, sa mé e larté té jeté shkalla
e konkurrencés ndérmjet markave dhe sa mé e ulét té jeté kostoja pér té ndérruar markén pér
konsumatorét, aq mé t€ médha jané pérfitimet ekonomike t€ arritura pérmes menaxhimit té
kategorive.

VIIIL2.8. Shitja e lidhur

386.  Shitja e lidhur i referohet situatave kur klientéve qé blejné njé produkt (produkti lidhés) u
kérkohet gjithashtu té blejné njé produkt tjetér t& vecanté (produktin e lidhur) nga i njéjti
furnizues ose dikush i caktuar nga ky i fundit. Shitja e lidhur mund té pérbéjé njé abuzim sipas
kuptimit t& nenit 9 t& Ligjit'?’. Shitja e lidhur mund té pérbéjé gjithashtu njé kufizim vertikal

126 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Céshtje té gjykatave té bashkimit qé lidhen me shkémbimin e informacionit
midis ndérmarrjeve konkurruese. Vendimet e 10 néntorit 2017, ICAP v Commission, Céshtja T-180/15, EU:T:2017:795,
paragrafi 57, 4 gershorit 2009, T-Mobile Netherlands and Others, Céshtja C-8/08, EU:C:2009:343, paragrafi 51, 19 marsit
2015, Dole Food and Dole Fresh Fruit Europe v Commission, C&shtja C-286/13 P, EU:C:2015:184, paragrafi 127, 21 janarit
2016, Eturas UAB and Others, Céshtja C-74/14 ECLI:EU:C:2016:42, paragrafét 40-44; 10 néntorit 2017, ICAP v Commission,
Céshtja T-180/15, EU:T:2017:795, paragrafi 57.

127 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 14 néntorit 1996, Tetra Pak v Commission, C-333/94 P,
EU:C:1996:436, paragrafi 37.
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sipas kuptimit t€ Nenit 4(1) t& Ligjit kur rezulton né njé lloj detyrimi pér njé marké té vetme
pér produktin e lidhur (shih paragrafét 295-315). Ky Udhézim trajton vetém kété situaté té
fundit.

Nése produktet do t€ konsiderohen si t€ vecanté, varet nga kérkesa e klientéve. Dy produkte
jané t€ veganté kur, n€ mungesé té lidhjes, njé numér i konsiderueshém klientésh do t€ blinin
ose do té€ kishin bleré produktin lidhés pa bleré gjithashtu produktin e lidhur nga i njéjti
furnizues, duke lejuar késhtu prodhimin e pavarur si pér produktin lidhés ashtu edhe pér
produktin e lidhur'?®. Provat qé dy produkte jané té€ veganté mund té pérfshijné prova té
drejtpérdrejta g€, kur u jepet njé mundési zgjedhje, klientét blejné€ produktet lidhése dhe té
lidhura vegmas nga burime té ndryshme furnizimi, ose prova indirekte, si prania né treg e
ndérmarrjeve té specializuara né prodhim ose shitje té produktit té lidhur pa produktin lidhés'?’,
ose prova g€ tregojné€ se ndérmarrjet me pak fuqi tregu, vecanérisht né tregjet konkurruese,
priren t€ mos i lidhin ose t€ mos i bashkojné kéto produkteve. Pér shembull, meqenése klientét
duan t€ blejné képucé me lidhése dhe nuk éshté praktike qé shpérndarésit t€ ofrojné képucé t&
reja me lidhése t€ zgjedhura nga klientét, €shté béré komercialisht praktike pér prodhuesit e
képucéve qé té furnizojné képucé me lidhése. Prandaj, shitja e képucéve me lidhése nuk &shté
njé praktiké shitjeje e lidhur.

Shitja e lidhur mund t€ ¢ojé n€ efekte mbylljeje anti-konkurruese tregu né tregun e lidhur, né
tregun lidhés, ose t¢é dy njékohésisht. Efekti i mbylljes sé tregut varet nga pérqindja e lidhur e
shitjeve totale né treg t€ produktit t& lidhur. Pér sa i pérket ¢éshtjes se ¢faré mund t&
konsiderohet si mbyllje e konsiderueshme sipas Nenit 4(1) t€ Ligjit, mund té zbatohet analiza
e béré pér detyrimin pér njé marke t& vetme. Shitja e lidhur do té€ thot€ q¢€ ka t€ paktén njé formé
detyrimi sasior q€ detyron blerésin né lidhje me produktin e lidhur. Kur, pérvec késaj, éshté
réné dakord pér njé detyrim pér t€ mos konkurruar né€ lidhje me produktin e lidhur, kjo rrit
efektin e mundshém t€ mbylljes s€ tregut né tregun e produktit t€ lidhur. Shitja e lidhur mund
té ¢ojé né mé pak konkurrencé pér klientét e interesuar pér té€ bleré produktin e lidhur, por jo
produktin lidhés. Nése nuk ka njé numér té mjaftueshém klientésh qé do t&é blejné vetém
produktin e lidhur pér t€ mbéshtetur konkurrentét e furnizuesit né tregun e lidhur, shitja e lidhur
mund t€ b&j€ qé€ kéta klienté t& pérballen me ¢mime mé té larta. Nése produkti i lidhur €shté njé
produkt plotésues i réndésishém pér klientét e produktit lidh€s, njé reduktim i furnizuesve
alternativé t& produktit t€ lidhur dhe si rrjedhim nj€ disponueshmeéri e reduktuar e atij produkti
mund ta béjé mé t€ véshtiré hyrjen vetém né tregun lidhés.

Shitja e lidhur gjithashtu mund té ¢oj€ drejtpérdrejt né gmime qé jané mbi nivelin konkurrues,
vecanérisht né tre situata. Sé pari, nése produkti lidhés dhe produkti i lidhur mund t€ pérdoren
né pérmasa t€ ndryshueshme si inpute né njé proces prodhimi, klientét mund té reagojné ndaj
njé rritjeje t€ ¢mimit pér produktin lidh€s duke rritur kérkesén e tyre pér produktin e lidhur
ndérkohé g€ ulin kérkesén e tyre pér produktin lidhés. Duke lidhur dy produktet, furnizuesi
mund té kérkojé té shmangé két€ z€vend€sim dhe si rezultat té jeté né€ gjendje té rris€ ¢mimet
e tij. S€ dyti, shitja e lidhur mund t€ lejojé diskriminimin né ¢mim sipas pérdorimit qé klienti i
bén produktit lidhés, pér shembull lidhja e kasetés (cartrige) sé bojés pér shitjen e makinerive
fotokopjuese (metering). S€ treti, n€ rastin ¢ kontratave afatgjata, ose né rastin e tregjeve
plotésuese (aftermarkets) me pajisje origjinale me njé kohé t€ gjaté ndérrimi, mund té jeté e
véshtiré pér klientét té llogarisin pasojat e shitjes sé lidhur.

128 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 17 shtatorit 2007, Microsoft v Commission, T-201/04,
EU:T:2007:289, paragrafét 917, 921 dhe 922.

129 Shembuj nga praktika/jurisprudenca evropiane: Vendimi i 12 dhjetorit 1991, Hilti v Commission, T-30/89, EU:T:1991:70,
paragrafi 67.
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393.

Shitja e lidhur mund t& pérfitojé nga pérjashtimi i parashikuar nga neni 3, paragrafi 1 i
Rregullores kur pjesa e tregut t€ furnizuesit, si né tregun e produktit t€ lidhur ashtu edhe né
tregun e produktit lidhés, dhe pjesa e tregut t€ blerésit, n¢ tregjet pérkatése t€ rrjedhés sé
sipérme, nuk i kalon 30 %. Ajo mund t&€ kombinohet me kufizime té tjera vertikale qé nuk jané
kufizime té rénda sipas kuptimit t€ Rregullores, té tilla si detyrimet pér t€ mos konkurruar,
detyrimet sasiore né lidhje me produktin lidhés, ose blerjen ekskluzive. Pjesa tjetér e kétij
Seksioni VIII.2.8 ofron udhézime pér vlerésimin e shitjes s€ lidhur né raste individuale mbi
pragun e pjesés sé tregut.

Pozicioni né treg i furnizuesit né tregun e produktit lidhés &shté padyshim i njé réndésie
gendrore pér vlerésimin e efekteve t&€ mundshme anti-konkurruese. Né pérgjithési, kjo lloj
marréveshjeje imponohet nga furnizuesi. Réndésia e furnizuesit né tregun e produktit lidhés
éshté arsyeja kryesore pse njé blerés mund ta keté t€ véshtiré ta refuzojé njé detyrim lidhjeje
produktesh.

Pozicioni né treg i konkurrentéve té furnizuesit né tregun e produktit lidhés €shté i réndésishém
né vler€simin e fuqisé sé€ tregut t& furnizuesit. Pér sa kohé€ qé konkurrentét e tij jan€ mjaftueshém
té shumté dhe t€ forté, nuk mund t€ priten efekte anti-konkurruese, pasi blerésit kan€ alternativa
té mjaftueshme pér t€ bleré produktin lidhés pa produktin e lidhur, pérveg nése furnizuesit e
tjeré aplikojn€ shitje té lidhura té ngjashme. Pérve¢ késaj, pengesat né hyrje né tregun e
produktit lidh&s jané t€ réndésishme pér té pércaktuar pozicionin né treg té furnizuesit. Kur
shitja e lidhur kombinohet me njé detyrim pér t€ mos konkurruar referuar produktit lidhés, kjo
forcon ndjeshém pozicionin e furnizuesit.

Fugqia blerése €shté e réndésishme, pasi blerésit e réndésishém nuk do t€ detyrohen lehtésisht t&
pranojné shitjen e lidhur pa marré€ t& paktén njé€ pjesé t€ efigencave t&€ mundshme. Shitja e lidhur
qé nuk bazohet né efigenca €shté kryesisht risk kur bler€sit nuk kané fuqi t€ konsiderueshme
blerése.

Kur konstatohen efekte té konsiderueshme anti-konkurruese, éshté e nevojshme té vlerésohet
nése kushtet e Nenit 5 t€ Ligjit jané pérmbushur. Detyrimet e shitjes s€ lidhur mund té
ndihmojné pér té arritur njé eficencé€ qé rrjedh nga prodhimi i pérbashkét ose shpérndarja e
pérbashkét. Kur produkti i lidhur nuk prodhohet nga furnizuesi, mund t€ lind€ njé€ efigencé edhe
nga blerja e sasive t¢ médha té produktit t€ lidhur nga furnizuesi. Q€ shitja e lidhur té
p€rmbushé kushtet e Nenit 5 t& Ligjit, duhet t& tregohet se t€ paktén njé pjesé e kétyre
reduktimeve té kostos i kalohet konsumatorit, gjé qé normalisht nuk €shté rasti kur shitési me
pakicé éshté né gjendje t€ marré rregullisht furnizime té produkteve t€ njéjta, ose té
barasvlershme me kushte t€ njéjta, ose mé t€ mira, se ato t€ ofruara nga furnizuesi qé zbaton
praktikén e shitjes s€ lidhur. Nj€ eficencé tjetér mund t€ ekzistojé kur shitja e lidhur ndihmon
pér té siguruar nj€ uniformitet t€ caktuar dhe standardizim t€ cilésis€ (shiko paragrafin 16, pika
h)). Megjithaté, duhet t& demonstrohet se efektet pozitive nuk mund té realizohen efektivisht
n€ ményré t& barabarté duke i kérkuar blerésit t€ pérdoré ose rishesé produkte qé plotésojné
standardet minimale té cil€sisé, pa kérkuar q€ blerési t’i blejé ato nga furnizuesi ose dikush i
caktuar nga ky i fundit. Kérkesat né lidhje me standardet minimale t€ cilésisé normalisht nuk
do t€ bien n€ objektin e Nenit 4(1) t€ Ligjit. Kur furnizuesi i produktit lidhés kérkon g€ blerési
té blejé produktin e lidhur nga furnizues t€ caktuar, pér shembull pér shkak se caktimi i
standardeve minimale té cilésisé nuk éshté i mundur, kjo mund t€ bjeré gjithashtu jashté objektit
té Nenit 4(1) té Ligjit, vecanérisht kur furnizuesi i produktit lidhés nuk nxjerr pérfitim té
drejtpérdrejté (financiar) nga pércaktimi i furnizueseve té produktit té lidhur.
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